




Una empresa u empredimiento que se especialize en una
area/necesidad especifica, hacer y/o arreglar prendas de ropa

viejas o no deciadas o de talla u estilo incorrecto y
comvertirlas en algo nuevo y al gusto del cliente

("upclycling")



Dar a los clientes de algo no deseado algo nuevo y util para
uso propio, basado en comidad y estilo

Hacer algo nuevo de algo viejo, hacer que algo que se botaria ahora
tenga uso a largo plazo y dar realizar prendas unicas

Director ejecutivo

Gerente 
operacional

Diseñador/sastre
Experimentado

Gerente de 
Ventas

Gerente financiero/
contador

Gerente de 
produccion

Modista/estilista



Inclusion, diversidad,respeto, iniciativa creativa,
comunicacion clara y generalmente condiciones

laborales buenas

Eficiencia energetica, gestion de
recursos, proveedores/materiales

sostenibles y inovaccion

Contaduria, control de costos, buen
marketing y decisiones financieras

inteligentes



Modistas
Sastres

Proveedores de 
materiales
Modelos

Agencias de 
marketing

Recoleccion de
 productos
Rediseño

Modificacion
(Compra de hilos

telas y otros
 materiales
Necesarios)

Tienda propia
Proveedores

Distribuidores
Recursos para
reparacion de

prendas

Este negocio
esta hecho para 
vindar un cambio

 darle a las 
prendas de los 

clientes mejoras 
y dar uso a
 lo que ya 

no lo tiene, 
darle a nuestros 

clientes ropa 
a su talla y estilo

Atencion al cliente
 redes sociales

Envios

Personas de 
todas edades

Personas con 
interes por

 la moda y/o 
sin interes por 
"moda rapida"

Personas con 
estilos unicos

Redes sociales

Tiendas fisicas 

Tiendas en linea

Costos de material
Costo de fabricacion
costo de distribucion 

Mano de obra

Ventas de prendas
personalizacion/recreacion de una prenda

Venta de accesorios
Eventos y em



prendas unicas, calidad, 
buena manufaccion, 

modificacion, fabricacion y 
servicio creativo

sostenibilidad

dependencia a popularidad 
del negicio

competencia
falta dereconocimiento

altos costos de mano de obra
trabajo un poco no tradicional

para una marca/negicio

dependencia a popularidad 
del negicio

competencia
falta dereconocimiento

altos costos de mano de obra
trabajo un poco no tradicional

para una marca/negicio

competencia
complejidad de modificacion o

fabricacion
a muchas personas 

no le parece
atractivo el usar ropa que no

sea “nueva”



dile adios a lo viejo y hola a lo nuevo,
transforma lo poco deseado en algo bello y
nuevo



salarios

450 000 x3

servicios

24 000

maquinaria

alquiler

320 000

matenimiento

15 000-80 000

paqueteria

5 000-20 000

marketing

70 000-170 000

mano de obra

20 000-50 000



40,45

1 580 000



vehiculos

deudas,instalaciones/equipo

reputacion y marca

capital humano

provisiones

prestamos

salarios

terrenos

patentes

cuentas por cobrar

cuentas por pagar

inventario

beneficios



hay muchas marcas de ropa pero no muchas de estas hacen modificaciones,
oersonalizacion y “upcycling”(uso de algo viejo para algo util y nuevo)

hay demasiadas tiendas en todo el mundo pero la personalizacion, lo unico,
sin sobreproduccion y inovador que es este emprendimiento hace que
destaque ante los demas.



es necesario para el sostenimiento de los gastos publicos, cuales su
principal fuente de ingreso publico son los tributos y redistribucion de la
renta.

se cierran todas sus operaciones, se distribuyen sus activos entre
acreedores y accionistas, este proceso puede variar 



la satisfacion del publico y ganancias

para los clientes/ el publico general

las ganancias mantienen la empresa en pie y
creciendo, y la satisfacion del cliente atribuye a eso
tambien

que llegue a ser
reconocida

/ el

se desea generar
muchas ganancias y
reconocimiento

llegar a ser reconocidos 
nacional e
internacionalmente

materiales, tela,
maquinas de coser, hilo
mano de obra
tienda/ punto de venta
equipo de oficina

aproximadamente se
podria tardar
24 o 48 mese

un emprendedor o
empresario creativo



me parecio un trabajo muy completo basado en el curso, muy extenso y
algunas partes poco claras


