




Gabriel Aguilar Acuña
Crear una cadena de tiendas digitales, para facilitar la llegada del producto a nuestros clientes, y ayudar al medio ambiente 



Gabriel Aguilar Acuña
Tratar de hacer el mejor trabajo posible para tener un buen estereotipo en la sociedad, y así hacer crecer la empresa 

Gabriel Aguilar Acuña
Ser la tienda #1 del país, además de tener autoridad frente a posibles competencias 

Gabriel Aguilar Acuña
Gerente 

Gabriel Aguilar Acuña
Contabilidad 

Gabriel Aguilar Acuña
Recursos humanos 

Gabriel Aguilar Acuña
Departamento de ventas 

Gabriel Aguilar Acuña
Publicidad (Marketing)

Gabriel Aguilar Acuña
Producción 

Gabriel Aguilar Acuña
Distribución 



Gabriel Aguilar Acuña
Que nuestro producto sea accesible para todos y obviamente de mayor calidad que debe de haber en el mercado, para así ganarnos la confianza de los clientes 

Gabriel Aguilar Acuña
Nosotros nos sirve demasiado ya que al ser digital nos ahorramos mucha contaminación, eso si, siempre hay que buscar un mecanismo ambiental usando materiales biodegradables 

Gabriel Aguilar Acuña
No gastar de forma alocada, también vender productos necesarios para cubrir nuestros costos 



Gabriel Aguilar Acuña
Personas o instituciones que fomentan parte de los procesos de la empresa 

Gabriel Aguilar Acuña
Ideas para poder crear, desarrollar y comercializar un producto 

Gabriel Aguilar Acuña
Atributo diferenciado del producto 

Gabriel Aguilar Acuña
Estrategia para promocionar una lealtad de clientes poyenciales

Gabriel Aguilar Acuña
Construcción de grupos con características similares

Gabriel Aguilar Acuña
-Personas
-Dinero
-Materiales

Gabriel Aguilar Acuña
Medios a utilizar para hacer llegar el producto al cliente 

Gabriel Aguilar Acuña
Se relaciona los gastos

Gabriel Aguilar Acuña
Donde provienen los ingresos 



Gabriel Aguilar Acuña
Recursos financieros, tecnología de exclusiva procesos patentados, elevado talento  humanos

Gabriel Aguilar Acuña
Recursos financieros limitados, ineficiencia en los procesos internos y la dependencia de un proveedor 

Gabriel Aguilar Acuña
Un crecimiento acelerado cambia las necesidades de los clientes. Apertura de mercado 

Gabriel Aguilar Acuña
La entrada de competencia europea, productos en fase de inclinación nuevas tecnologías y el cambio de gustos de consumidores 



Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña
Store Treidth

Gabriel Aguilar Acuña
"Mejor llama a Store Treidth"

Gabriel Aguilar Acuña

Gabriel Aguilar Acuña



Gabriel Aguilar Acuña
Hosting y dominio

Gabriel Aguilar Acuña
Desarrollo y mantenimiento del sitio web

Gabriel Aguilar Acuña
Software y herramientas

Gabriel Aguilar Acuña
Marketing y publicidad

Gabriel Aguilar Acuña
Costos administrativos

Gabriel Aguilar Acuña
Servicios de terceros

Gabriel Aguilar Acuña
Servicios de seguridad y mantenimiento

Gabriel Aguilar Acuña
Costo de mercancía vendida

Gabriel Aguilar Acuña
Comisiones de ventas

Gabriel Aguilar Acuña
Costos de envío

Gabriel Aguilar Acuña
Costos de marketing digital 

Gabriel Aguilar Acuña
Materia prima 

Gabriel Aguilar Acuña
Costos relacionados a la atención al cliente 

Gabriel Aguilar Acuña
Costos de almacenamiento 

Gabriel Aguilar Acuña
  60.000



Gabriel Aguilar Acuña
6

Gabriel Aguilar Acuña
900.000



Gabriel Aguilar Acuña
Activos digitales

Gabriel Aguilar Acuña
Inventario de productos 

Gabriel Aguilar Acuña
Base de clientes

Gabriel Aguilar Acuña
Contenido digital 

Gabriel Aguilar Acuña
Bodegas

Gabriel Aguilar Acuña
Bonos

Gabriel Aguilar Acuña
Equipo de oficina 

Gabriel Aguilar Acuña
Acciones 

Gabriel Aguilar Acuña
Deudas

Gabriel Aguilar Acuña
Obligaciones financieras

Gabriel Aguilar Acuña
Compromisos legales 

Gabriel Aguilar Acuña
Salarios

Gabriel Aguilar Acuña
Cargos bancarios 

Gabriel Aguilar Acuña
Prestamos a largo plazo 

Gabriel Aguilar Acuña
Cuantas por pagar

Gabriel Aguilar Acuña
Deudas a largo plazo 

Gabriel Aguilar Acuña
Deudas a corto plazo 

Gabriel Aguilar Acuña
Productos descontinuados



Gabriel Aguilar Acuña
Este servicio ha innovado estos últimos años a nivel nacional o mundial ya que la tecnología ha sido más recurrida por los seres humanos.

En Costa Rica existe alrededor de más de 50.000 tiendas digitales, no solamente se comprometen a la venta de ropa, si no también de productos, utensilios entre otros.



Gabriel Aguilar Acuña
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios

Gabriel Aguilar Acuña
es un pilar para el adecuado funcionamiento de cualquier sistema fiscal



Gabriel Aguilar Acuña
La implementación de un sistema innovador, los problemas serían costos y la poca accesibilidad 

Gabriel Aguilar Acuña
Porque es algo necesario para las personas, pueden ahorrarse muchas variedades de cosas 

Gabriel Aguilar Acuña
Para la sociedad, el país necesita reducir aglomeraciones en tiendas presenciales 

Gabriel Aguilar Acuña
Nuestro objetivo es reducir los gastos en transporte, las aglomeraciones en lugares pequeños como tiendas y hacer la llegada rápida de nuestros productos por todo el mundo 

Gabriel Aguilar Acuña
Tener un análisis extenso
Vender lo más que se pueda 
Y poseer una gran calidad en nuestros productos 

Gabriel Aguilar Acuña
Que la tienda crezca a nivel nacional y mundial

Gabriel Aguilar Acuña
Una estructura sólida a nivel digital, un buen capital y socios leales

Gabriel Aguilar Acuña
Comenzaríamos de poco promocionando nuestra tienda hasta que llegue al punto que tenga una explotación a nivel nacional 

Gabriel Aguilar Acuña
Yo, mis empleados, socios



Gabriel Aguilar Acuña
Sin comentarios.




