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 EDUCACIÓN PÚBLICAVIDA ESTUDIANTIL 

@Junior Achievement Costa Rica, 2024 

Es importante que sepas Io siguiente: 

Este documento Io puedes imprimir para completar 
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada 
sesión, ahí tendrás las herramientas y los recursos 
necesarios para completar cada actividad. 

También, podrás completar cada actividad de manera 
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es 
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y 
modificar documentos en formato PDF. 

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo 
electrónico, encontrarás una barra similar a la 
siguiente: 



Actividad 

1.En la barra de herramientas debes seleccionar 
la caja de texto. 

2. La opción que mejor te servirá para 
completar cada actividad es "Escribir 
texto", 

3. Cuando seleccionas "Escribir texto", 
das click en cada actividad donde desees 
completar el ejercicio. 

Defina la idea de negocio. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

La idea de negocio se basará en un producto renovable y amigable con el ambiente, donde podrá 

solucionar la problemática del uso del plástico en el planeta. Se realizará pajillas para bebidas con 

material hecho de bambú, donde se reducirá el uso de plástico e implementar utilizar distintos 

materiales para pajillas u otros materiales de plástico en este tipo de utensilios de comida, ya que 

estos objetos son comúnmente utilizados en los centros de comida rápida o restaurantes. El negocio 

puede funcionar de manera que pueda lograr incentivar el uso de materiales amigables con el 

ambiente para los utensilios de comida en el mundo.  



 

 



Actividad 

Determine la misión y visión de su emprendimiento. 

Misión: 

Crear un producto amigable con el ambiente y poder impulsar  una nueva manera de 

crear productos a base de bambú.  

 

 

Visión: 

Expandir los productos a diversas partes del país, donde su venta sea más extensa, así como 

implementar otro tipo de productos hechos de plástico que puedan llegar a realizarse con material 

de bambú. 

 

 

Establezca su estructura organizacional. En cada 

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea 

necesario para su tipo de negocio. 



Actividad 

 

Defina cómo su emprendimiento va a cumplir con 

los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial 

(social, ambiental y económico). 

Sostenibilidad social: 
 

Se fomenta la facilidad del modo de uso de las pajillas, donde tanto niños, jovenes y adultos puedan 

utilizar el producto, así como esto es implementado para bebidas frías y calientes., 

Es un producto de facilidad para el público ya que no tienen que ser desechadas a diferencia de 

una pajilla de plástico y cada producto viene de una forma y tamaño distinto por ser 

personalizadas 

 

 

 

 

Gerente General 

Gerente de 

Mercadeo  

Gerente de 

Finanzas  

Gerente de 

Recursos 

Humanos 

Administración Producción/

Manufactura 

Tecnología 



Actividad 

Sostenibilidad ambiental: 
 

 Contribuye al ambiente ya que es un producto a base de un recurso natural que no 

dañe el ecosistema, por medio del bambú, este está libre de sustancias químicas y BPA. 

Reduce el uso del plástico ya que este es dañino para el ambiente, los seres vivos y su 

descomposición. El bambú no es un recurso que ocasione daños y su descomposición no 

es tan duradera y perjudicial como lo es el plástico. 

 

 

 

 

 

Sostenibilidad económica: 

En este producto se tiene la búsqueda de fomentar un nuevo recurso y que su precio no sea tan 

excesivo, ya que es un medio natural que no perjudica los recursos naturales.  

 

 

 

 

 

Complete el Modelo de Negocios Canvas. 



Actividad 

 

Recuerda: En la presentación "Modelo de 

  negocio" puedes encontrar la información 
necesaria para completar esta actividad. 

Complete la siguiente matriz FODA: 

Recursos 

físicos : Caña 

de Bambú, 

cortadora, 

lija, agua, 

cloro. 

Por medio de 

redes sociales y el 

catálogo virtual. 

Mediante pruebas 

de calidad e 

imágenes 

publicitarias. A 

través de 

comunicación 

virtual. 

Personas 

mayores a 6 

años de edad 

que puedan 

consumir 

cualquier 

tipo de 

líquido o 

bebida que 

sea necesario 

utilizar 

pajilla. 

Aquel 

público que 

se interese en 

la compra de 

productos 

orgánicos  

Buena 

comunicación 

con los clientes, 

escuchar sus 

solicitudes, 

ofrecer 

soluciones, 

confianza en el 

producto y la 

empresa. 

Cubrir un 

menor 

gastos en 

los locales 

de comidas, 

donde 

deben 

realizar 

compras 

extensas 

con un alto 

valor 

económico. 

El negocio 

plantea 

mejorar 

esas 

compras un 

costo menos 

excesivo a 

la hora de 

realizar la 

compra 

La relación con los 

clientes es 

fundamental en 

nuestra estrategia 

como 

emprendimiento. 

Atraer y retener 

clientes a través de 

estrategias de 

marketing. 

Bambutico 

Villa Natura Cr. 

Costo más importante: Pago de 

distribuidores  

Recursos claves más costosos: Bambú 

Fuente principal: Ventas online 70%, 

Personalización: 20%, 

 Publicidad: 10% 



Actividad 

 Fortalezas Debilidades 

 

 Oportunidades Amenazas 

Recuerda: En la presentación "Qué me  
diferencia" puedes encontrar la información necesaria para 
completar esta actividad. 

Elabore un logo, slogan y diseñe su marca empresarial. 

Reconocimiento de marca, alianzas 

con otras empresas y locales, facilidad 

de producto y reutilización.  

Productos 100% orgánicos 

Un crecimiento de recursos financieros   

Dependencia excesiva de 

proveedores clientes clave  

Poco recurso de bambú  

Falta de mano de obra  

Cambio de oportunidades 

Descubrimientos de nuevos productos 

y recursos naturales 

Distintas necesidades de lo clientes  

Una manera diferente de utilizar 

materiales biodegradables  

Competitividad  

Distintos cambios de gustos de los 

clientes 

Los ingresos financieros  

Recurso natural con fases de 

declinación  



Actividad 

El logo de mi primer 
emprendimiento 

 

LO  

 

 

 

 

ESENCIAL QUE TU BEBIDA NECESITA 

Slogan  

 

 

 

Colores principales 
de mi marca 
empresarial 

Puedes dibujar 
el logo o hacerlo 
de forma digital. 

VERDE  NEGRO BEIGE  



Actividad 

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello 
el precio de su producto o servicio. Debe colocar el 
valor monetario de cada costo (fijo y variable). 

Mis costos fijos Mis costos variables 

El precio de venta de mi 
producto / servicio es de: 

 

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento. 

Te recordamos la fórmula del punto de equilibrio en 
unidades y monetario (colones): 

Punto de equilibrio en Costos fijos totales 

 

unidades (Precio de venta - costo 

variable total) 

 

 

 
 

 

  

6,200.00 

25.000 

15.000  = 1,66 

 



Actividad 

Punto de equilibrio Precio de venta x 

punto 

monetario de equilibrio en 

unidades 

1,66x6,200= 
10,292 

Realiza el cálculo: 

Punto de equilibrio en 
unidades 

Punto de equilibrio monetario 

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a 

  conocer cuántas unidades o servicios debés 
vender para que podás recuperar tu inversión. 

Determine cuáles son los pasivos y activos de su 
negocio. Solamente, debes mencionar cuáles serían los 
activos y pasivos, no es necesario poner el valor 
monetario de los mismos. 

25.000 

6,200- 15,000 =  14,995 

14,9 



Actividad 

 Activos Pasivos 

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina, 
cuentas por cobrar, vehículos y patentes, 

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo, 
salarios, inventario y cuentas por pagar. 

Investigue cuántos productos o servicios existen en el 
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece. 

 

Existen alrededor de 5 pequeñas empresas en Costa Rica dedicadas a 

los servicios procesados de Bambú, donde acá se utilizan lo que son 

las pajillas y demás productos reutilizables a base del Bambú. 

Materias primas (Bambú)  

Productos en proceso 

Empaques  

Etiquetas  

Mobiliario 

Terrenos de siembra del Bambú  

Transportes  

Pagos futuros a propiedades o 

equipos  

Compra de materias primas 

Salarios 

Deudas de pago a largo plazo  



Actividad 

 

 

 

 

Determine cúal es la importancia de cumplir con las 
obligaciones tributarias y cómo se debe liquidar una 
empresa. 

Importancia de las obligaciones tributarias: 

 

Es crucial para el negocio para cumplir las obligaciones 

tributarias, donde se mejora la reputación para el éxito de 

cualquier negocio de manera ética y mejorar la reputación con 

los clientes y proveedores. Tener un acceso financiero y 

planificación para obligaciones fiscales y planificar el 

crecimiento del negocio. Cumplir con esto también permite los 

beneficios y deducciones fiscales.  

 



Actividad 

 

 

¿Cómo se liquida una empresa? 

 
Es un proceso formal de una empresa, donde se crea 

operaciones, distribuyendo sus activos a propietarios, con el 

orden de decisión de liquidación, inventario y un cierre 

formal.  

La liquidación varía según el país y jurisdicción de empresas 

en la región. 
 

 



 

Guia para planear Yo Emprendo 

 

¿Para qué es la 

actividad? 

(Objetivo) 

 

¿Qué vamos a hacer? 

(Actividades) 

 

¿Qué queremos lograr? 

(Metas y Resultados) 

 

 

 

 

 

La problemática del uso del plástico ha ido evolucionando, generando 

una gran contaminación y problemáticas en la biodiversidad, por lo que 

el proyecto se centra en que las pajillas sean amigables con el ambiente  

La importancia del proyecto se debe a la contribución que le brinda al 

ambiente a la hora de crear implementos que no sean dañinos con el 

planeta tierra, e impulsar nuevos materiales biodegradables  

Público mayores de 6 años de edad, personas que tengan la necesidad 

de utilizar el producto para sus bebidas y que estén en una edad acorde 

para utilizar el producto sin ocasionar daños. 

Reducir la 

contaminación y el uso 

de plástico de una 

manera responsable y 

práctica. Concientizar 

a la población de 

utilizar otros recursos y 

materiales para reducir 

el uso del plástico  

Se hará la recolección 

de bambús para lograr 

la elaboración de 

pajillas para bebidas de 

manera constante, 

también diferentes 

tamaños y estilos del 

producto ya que va 

destinado a un público 

de cualquier edad  

Incentivar distintas 

maneras de crear pajillas 

para las personas, y que 

este sea de manera 

efectiva además que 

brinde un aporte tanto a la 

sociedad como al medio 

ambiente. Donde pueda 

superar las expectativas 

de la población  

Cañas de Bambú  

Lijas 

Agua y 

limpiadores para 

desinfectar el 

Bambú 

Con la preparación dada 

por parte del equipo y 

con búsqueda de 

recursos que sean 

amigables con el 

ambiente  

Mi persona, que será la 

encargada de la creación 

del proyecto y el equipo de 

trabajo, así como 

asociaciones que nos 

brinden la ayuda  



 

Junior 
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Costa RicaLives 

Miembro de JA Worldwide 

NOTAS 
 

Gracias a este proyecto aprendí a incentivar mi espíritu emprendedor y 

poder hacer una visión de como es crear un negocio desde cero, donde 

aprendemos a como debe ser un correcto análisis sobre una empresa, 

además de todos los principios sobre la administración de empresas y el 

emprendimiento.  

El documento nos facilita a llevar un orden de todo el análisis para el 

proyecto, donde se debe tomar en cuenta todo mínimo detalle y percibir si 

realmente nuestro producto es factible y si nuestros ingresos son los 

correctos para lograr la elaboración de nuestro emprendimiento. Esto nos 

hace ver que también que el emprendimiento debe cumplir y satisfacer 

tanto las necesidades de los clientes, así como contribuir algo positivo en 

el planeta y que este articulo no ocasione daños materiales. 

He aprendido sobre como llevar un manejo de ingresos tanto dentro de un 

negocio así como en mi vida cotidiana, a explorar mi creatividad y al ser 

innovadora, donde todo esto se pueda relacionar con mis intereses 

personales para llevarlo a cabo a la hora de una elaboración de trabajo e 

implementar un nuevo producto en el producto.  
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