




Crear una viñera dedicada al cultivo y producción
de uvas de alta calidad para la elaboración de vinos
premium, enfocándose en prácticas sostenibles y
en la innovación para destacarse en el mercado
vinícola.



Producir vinos de alta calidad mediante prácticas
sostenibles que respeten el medio ambiente y
beneficien a nuestra comunidad.

Ser reconocidos como líderes en la producción de
vinos premium a nivel nacional e internacional,
comprometidos con la excelencia y la
sostenibilidad.

Gerente

Área de
Finanzas

Área de
ventas Producción

Trabajadores y
empleados

enologo marketing



Implementar técnicas de cultivo orgánico
y sistemas de riego eficientes para
minimizar el impacto ambiental.

Apoyar a la comunidad local a través de
empleo justo y programas de
capacitación.

Optimizar los recursos y reducir costos mediante la innovación
tecnológica para asegurar la rentabilidad a largo plazo.



Proveedores de
vides y materiales
agrícolas
Distribuidores y
mayoristas de vino
Empresas de
logística y
transporte
Asociaciones de
viticultores y
enólogos
Instituciones
financieras y de
inversión
Universidades y
centros de
investigación en
viticultura
Agencias de
marketing y
publicidad

1. Cultivo de uvas
2. Producción de
vino
3. Gestión de
calidad
4. Experiencias en
lo turísticas
5. Ventas y
distribución
6.marketing y
promoción

Maquinaria
agrícola:
Tractores,
sistemas de riego,
podadoras.
Insumos agrícolas:
Fertilizantes,
pesticidas,
herbicidas.
Equipos de
producción:
Prensas, tanques
de fermentación,
barricas.

Consumidores
de vino
(retail)Restaura
ntes y bares
Tiendas
especializadas
en vinos
Exportadores

Vinos de alta calidad
producidos de
manera sostenible
Experiencias
enoturísticas (visitas
guiadas, catas de
vino)
Variedades
exclusivas de uvas y
ediciones limitadas
Vino orgánico y
biodinámico

Venta directa en la
bodega
Tiendas online
Distribuidores y
mayoristasFerias

Maquinaria agrícola: Tractores, sistemas de riego,
podadoras.

Insumos agrícolas: Fertilizantes, pesticidas,
herbicidas.

Equipos de producción: Prensas, tanques de
fermentación, barricas.

Atención personalizada
en la bodega: Interacción
directa con los clientes
durante las visitas y
catas de vino.
Programas de
fidelización: Ofertas
especiales y beneficios
para clientes recurrentes.
Servicio postventa:
Seguimiento y soporte
continuo para resolver
dudas o problemas.

Ventas directas en la bodega: Ingresos generados por la
venta de vino directamente a los consumidores. Tiendas
online: Ventas a través de plataformas de comercio
electrónico. Distribuidores y mayoristas: Ingresos
provenientes de la distribución a establecimientos y
negocios de hostelería.



Alta calidad de uvas.
Prácticas sostenibles.
Equipo experto.

Creciente demanda de
productos orgánicos.
Expansión a mercados
internacionales.
Turismo enológico.

Alto costo de
producción.
Dependencia del clima.
Necesidad de inversión
inicial alta.

Competencia en el
mercado de vinos.
Cambios en
regulaciones
ambientales.
Variabilidad del
mercado.



Elegancia en cada
gota.

. Rosado blanco negro



9,500

Alquiler de terrenos.
Sueldos del personal
administrativo.
Mantenimiento de
equipos.
Seguro de la
viñera.Publicidad y
marketing.

Insumos de cultivo
(fertilizantes,
pesticidas).

Energía eléctrica.

Botellas y etiquetas.



233

2,333,000



Terrenos y Viñedos: El valor de
la tierra y las vides plantadas.

Maquinaria y Equipos:
Tractores, sistemas de riego,
prensas de vino, tanques de
fermentación, barricas,
embotelladoras, etc.

Inventarios: Uvas cosechadas,
vino en proceso de
fermentación, vino
embotellado y almacenado
listo para la venta.

Infraestructura: Bodegas,
edificios administrativos,
instalaciones de
almacenamiento y
distribución.

Marcas y Patentes: Valor de
las marcas registradas y
cualquier propiedad intelectual
relacionada con los vinos
producidos.

Cuentas por Cobrar: Dinero
adeudado por clientes que han
comprado productos a crédito.

Préstamos y Deudas: Hipotecas
sobre terrenos, préstamos para
compra de maquinaria, líneas de
crédito utilizadas.

Cuentas por Pagar: Facturas
pendientes a proveedores de
insumos como fertilizantes,
pesticidas, botellas, etiquetas, etc.

Gastos Operativos: Sueldos de
empleados, servicios públicos,
seguros, mantenimiento de
maquinaria e infraestructura.

Obligaciones Fiscales: Impuestos
pendientes de pago, como
impuestos sobre la renta, sobre
bienes inmuebles, y contribuciones
a la seguridad social.

Pasivos Contingentes: Potenciales
responsabilidades por demandas
legales o indemnizaciones.



en mi localidad no existe un negocio igual o similar a
este sin embargo a lo largo de mi país se puede
encontrar viñeras como por ejemplo: El Espavey,
vicosa, entre otros



Las obligaciones tributarias son esenciales para el funcionamiento de
cualquier estado, ya que constituyen la principal fuente de ingresos para
financiar servicios públicos como la educación, la salud, la seguridad y
la infraestructura. Cumplir con estas obligaciones asegura la equidad
fiscal, permitiendo que todos los ciudadanos y empresas contribuyan de
manera justa al desarrollo del país. Además, el cumplimiento tributario
fomenta la transparencia y la responsabilidad, ayudando a prevenir la
evasión y el fraude fiscal. Las sanciones por el incumplimiento de las
obligaciones tributarias pueden ser severas, incluyendo multas,
intereses y procesos legales, lo que subraya la importancia de estar al
día con los pagos y declaraciones de impuestos.

Para liquidar una empresa, primero se debe tomar la decisión
formal de cerrar, generalmente a través de una reunión de la junta
directiva o de los accionistas. Luego, se notifica a las autoridades
pertinentes y se designa un liquidador. Este liquidador se encarga
de realizar un inventario de los activos y pasivos, vender los
activos, pagar las deudas y obligaciones pendientes, y distribuir el
remanente entre los propietarios o accionistas. Finalmente, se
cancela el registro de la empresa en las entidades
correspondientes, completando así el proceso de liquidación.



Falta de opciones de alimentos saludables y
asequibles en vecindarios urbanos.

Servicio de atención al cliente

La buena atención crea buenas experiencias en los
clientes y favorece al crecimiento.

Para todo cliente que deberá ser atendido.

Para emprender
Generar dinero
conocimiento basico
en esta área

Crecimiento económico
del negocio

aumentar los clientes y la
producción

reconocimiento por su
calidad

Terreno, vides,
maquinaria agrícola,
infraestructura, equipos
de producción, insumos
agrícolas, materiales de
empaque, recursos
humanos, capital, y
conocimiento técnico

cuando sé tenga el
fondo capital y se
vaya a dar inicio

asociación de varias
personas

marketing y promociones



Nuestro compromiso es producir vinos excepcionales
mediante prácticas sostenibles, ofreciendo experiencias
enoturísticas memorables y cultivando relaciones duraderas
con nuestros clientes y socios. Estamos dedicados a innovar
y mantener la calidad en cada etapa de nuestro proceso,
asegurando ingresos sostenibles y contribuyendo
positivamente a la comunidad vitivinícola.


