




MorasFrescas consiste en un emprendimiento de  venta de bolsitas de moras frescas y congeladas. 
Las moras, reconocidas por su alto valor nutricional, se ofrecerán en una presentación práctica y conveniente para el consumo de todas las personas. 
El emprendimiento se enfocará en atender a consumidores que buscan este producto de forma fresca y con excelente calidad. 
Las bolsitas serán comercializadas en mercados, supermercados, restaurantes y redes sociales. 
 



Brindar a los clientes bolsitas de moras frescas o congeladas cultivadas de manera sostenible y empacadas con responsabilidad ambiental para así promover una alimentación saludable y accesible para todos. 

Convertirnos en una marca líder, que sea reconocida por la excelente calidad de nuestro producto, el compromiso con la sostenibilidad y la contribución al bienestar de nuestros clientes. 

Gerente General 



Implementando prácticas de gestión que optimicen los recursos y reduzcan los costos.

Implementando técnicas de cultivo que minimicen el impacto ambiental, como la agricultura ecológica, el control biológico de plagas y el uso eficiente del agua.  

Ofreciendo condiciones de trabajo justas y seguras, incluyendo salarios dignos y un ambiente de trabajo positivo. También, capacitando a los empleados con buenas prácticas agrícolas, manipulación de alimentos y atención al cliente para que logren desempeñarse de la mejor manera. 



Personas interesadas en incorporar moras a su dieta diaria. Mercados, restaurantes y servicios de catering que deseen productos frescos y de alta calidad. 

Moras de la más alta calidad. Cultivadas de manera sostenible y empacadas con responsabilidad ambiental. 

Redes sociales activas y atención al cliente personalizada. 

A través de redes sociales, distribución a mercados, restaurantes o servicios de catering y también participación en ferias y eventos.  

Cultivo con prácticas agrícolas sostenibles. Uso de bolsitas que sean agradables con el medio ambiente. Marketing para promocionar el producto. Logística para la distribución eficiente. Gestión de relaciones con los clientes.  

Finca con condiciones climáticas favorables. Equipo para el cultivo. Equipo de transporte. Personal capacitado. Buen marketing. 

Proveedores de bolsitas que sean agradables con el medio ambiente. 

Costos de producción, empaquetado, marketing distribución. 

Ventas a través de redes sociales. Ventas a mercados, supermercados, restaurantes o caterings. Ventas en ferias. 



Producto de alta calidad. 
Valor nutricional. 
Compromiso con la sostenibilidad. 

Dependencia de la temporada de cosecha.
Alta competencia. 
Alteración de los precios de las moras. 
Necesidad de capital para comenzar con el negocio. 

Creciente demanda de alimentos saludables. 
Mayor interés por parte de las personas en la sostenibilidad hoy en día. 
Expansión en muchos mercados. 
Desarrollo de más productos a base de las moras. 
Mucho comercio electrónico que se usa hoy en día y que tiene una audiencia muy amplia. 

Condiciones climáticas. 
Brotes de enfermedades o plagas . 
Cambios en las preferencias de los clientes. 
Aumento de la competencia. 
Aumento de los costos operativos por regulaciones gubernamentales. 



MorasFrescas: El sabor de la naturaleza en cada bolsita. 
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Adquisición de bolsitas que sean agradables con el medio ambiente  

Electricidad 

Agua 

4 000

El kilo 

1 000

500

Transporte

1 000

Las plantas jóvenes de moras producen menos cantidad que las plantas más viejas. 
Tenemos 100 matitas de moras jóvenes. 


500



496 000 / 200 000 - 20 000

200 000 por mes 

0,6

1 500/4 000-1 500=

2 400

4 000*0,6= 



Equipo

Vehículo

Inventario 

Terreno 



Según la investigación realizada por el Directorio Comercial de Costa Rica, existen más de 20 empresas registradas en la categoría de "venta de frutas frescas", lo que podría incluir negocios que vendan moras. Sim embargo, es importante tener en cuenta que no todas las empresas se registran en directorios comerciales, por lo que este dato podría estar subestimado. 
Ahora bien, la Universidad de Costa Rica realizó un estudio en el 2021 y estimó que existen alrededor de 50 negocios que venden bolsitas de moras en el país. Este estudió se basó en una encuesta a productores y distribuidores, pero no incluyó a todos los actores del mercado. 
De este modo, se puede deducir que si existen más negocios iguales a MorasFrescas, entonces, debemos enfocarnos en mejorar cada parte de nuestro producto y negocio. 



Las obligaciones tributarias son importantes porque ayudan a financiar el gasto público por medio de los impuestos los cuales se utilizan para financiar los servicios públicos esenciales como la educación, la salud, la seguridad y la infraestructura. 
Las obligaciones tributarias también son importantes porque promueven la justicia social. Un sistema tributario bien diseñado puede ayudar a distribuir la riqueza y reducir la desigualdad. Por ejemplo, en Costa Rica, los impuestos progresivos, donde las personas con mayores ingresos pagan una tasa de impuestos más alta, pueden ayudar a financiar programas sociales que beneficien a los más pobres. 
Eso, y muchas otras cosas hace que las obligaciones tributarias sean tan importantes para el gobierno costarricense y sus habitantes. 

Cuando se pagan los impuestos correspondientes. 



Falta de conocimiento sobre los tipos de sociedades y la importancia de conocerlas.
El hecho de que las personas desconozcan o no comprendan sobre este tema puede provocar que elijan una estructura que no sea adecuada a sus necesidades lo que puede traer diversos problemas de acceso a financiamiento, problemas de desarrollo, multas y sanciones por incumplimiento de obligaciones legales correspondientes entre muchos otros. 

Conocer los diferentes tipos de sociedades puede ayudar a una persona a evaluar sus necesidades y objetivos comerciales de manera más efectiva y elegir la forma de negocio que mejor se adapte a su situación. Esto puede tener un impacto significativo en el éxito de su empresa a largo plazo.


Para todas aquellas personas que deseen conocer acerca de cual es su tipo de sociedad adecuada 

Para brindar a las personas información importante como las ventajas y las desventajas de los diferentes tipos de sociedades que existen, con el fin de que logren conocer o comprender cual es el tipo de sociedad que mejor se adapta a su negocio. 

Abrir una página en Instagram dedicada a brindar información sobre los tipos de sociedades. Publicar información valiosa que sea de mucha utilidad para cualquier persona que tenga un emprendimiento o negocio. Subir historias y contenido que sea relacionado al tema. 

Brindar información y ayudar a las personas en un pequeño aspecto de su vida empresarial.  

Yo 

26/06/2024 
27/06/2024
28/06/2024

Un celular
Acceso a internet 
Creatividad
Disposición 
Profesionalismo 



Tipos de sociedades a desarrollar:  
Individual de responsabilidad limitada 
Sociedad en nombre colectivo
Sociedad en comandita simple
Sociedad de responsabilidad limitada
Sociedad anónima

Otros aspectos a tratar:
Importancia de conocer los diferentes tipos de sociedades
Consecuencias de no saber a cual se corresponde





