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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea es crear una tienda de articulos

variados para abastecer

las necesidades de mi tiempo, y con el tiempo

expandir el negocio.



Saúl Borbón
Mi idea es crear una tienda de artículos variados para abastecer
las necesidades de mi tiempo, y con el tiempo expandir el negocio. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
| e | dades.dermi

pueblo

Vision:

Expandir el negocio con el tiempo.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Administrador

ransporte e Empleado
Productos



Saúl Borbón
Abastecer y cubrir las necesidades de mi pueblo. 

Saúl Borbón
Expandir el negocio con el tiempo. 

Saúl Borbón
Administrador

Saúl Borbón

Proovedor

Saúl Borbón
Gerencia

Saúl Borbón
Transporte de
Productos 

Saúl Borbón
Empleados

Saúl Borbón
Exprés 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
ol o o faci

la gpnfp del puphln
que no puede permitirse viajar tan lejos para
conseguir productos.

Sostenibilidad ambiental:

No desperdiciar ninguno detos productosy

tratar de rLicar
LT CALCAl UULe UuUoil

la_minima cantidad de productos
contaminantes posible.

Sostenibilidad economica:
on | . "

para atraer mas
clientes, esto sumado a la necesidad de tener

una tienda cercana.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Saúl Borbón
Se buscaría brindar recursos de fácil acceso a la gente del pueblo
que no puede permitirse viajar tan lejos para conseguir productos. 

Saúl Borbón
No desperdiciar ninguno de los productos y tratar de usar
la mínima cantidad de productos contaminantes posible. 

Saúl Borbón
Se venden los productos a un precio accesible para atraer más
clientes, esto sumado a la necesidad de tener una tienda cercana. 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Ll SOCiOS Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

El cliente e
Nuestra
razon de se
gueremos
dar un bue
servicio al
pueblo

Vender
productos
a las perso
del pueblo

Tiendas y
distribuidora
gué brinde
abastecimie
nto a la
tienda

Nuestro
Proposito
esdaru
buen servicjp
y brindar
recursos a
las personag
de nuestra

— Recursos comunidad § KeELREIES
— clave

de precios
ccesibles.

Tanto el NUmero

perso_nal de telefonico,
canales de
WhatsApp
servicio al
Cliente.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

astos registrados de la empresa;§l §Ingresos provenientes de las venfas
Pago a empleados, compra de logradas.
Productos para la re venta, etc.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Saúl Borbón
Tiendas y
distribuidoras
qué brinden
abastecimie-
nto a la
tienda

Saúl Borbón
Vender
productos
a las personas
del pueblo

Saúl Borbón
Nuestro
Propósito
    es dar un
buen servicio
y brindar
recursos a
las personas
de nuestra
comunidad

Saúl Borbón
El cliente es
Nuestra
razón de ser
queremos
dar un buen
servicio al
pueblo

Saúl Borbón
Número
telefónico,
canales de
WhatsApp
servicio al
Cliente. 

Saúl Borbón
Tanto el
personal de
trabajo como
los recursos
brindados
por nuestros
Socios clave

Saúl Borbón
La necesidad
de tener una
tienda de
abastecimiento cercana
y de precios
accesibles. 

Saúl Borbón
Gastos registrados de la empresa;
Pago a empleados, compra de
Productos para la re venta, etc. 

Saúl Borbón
Ingresos provenientes de las ventas
logradas. 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

1- Capacidad de negoci Dificultad en las ventas
2-Capacitacion a los gran escala, dificultad e
colaboradores el transporte de product
3-Personal capacitado € por malas condiciones d
El area de ventas las carreteras.
4-Capacidad de

Planificacion

Capacitaciones, mayor Dificultad en el acceso
oferta de trabajo, a recursos.
abastecimiento a la Dificultad monetaria en
poblacion del puebilo. el arranque del negocio.

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Saúl Borbón
1- Capacidad de negocios
2-Capacitación a los
colaboradores
3-Personal capacitado en
El área de ventas
4-Capacidad de
Planificación 

Saúl Borbón
Dificultad en las ventas a
gran escala, dificultad en
el transporte de productos
por malas condiciones de
las carreteras. 

Saúl Borbón
Capacitaciones, mayor
oferta de trabajo,
abastecimiento a la
población del pueblo. 

Saúl Borbón
Dificultad en el acceso
a recursos.
Dificultad monetaria en
el arranque del negocio. 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

L
El logo de mi °® ’

primer N—N
emprendimiento

iLa alegria!

Slogan ~__ »

Colores RO
principales de mi Naranja

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Saúl Borbón
Calidad, precio y garantía en tiendas
¡La alegría! 

Saúl Borbón
Amarillo

Saúl Borbón
Rojo

Saúl Borbón
Naranja

Saúl Borbón

Saúl Borbón

Saúl Borbón

Saúl Borbón
La Alegria


F

F

n

F

f

F

Actividad #7

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).

F

ﬂ

F

|

|

-

S —

ﬂ

|

= Mis costos fijos Mis costos variables

g
i

]

|

ﬁ

B

|

F

p

’ 25,000 seguros ‘ 1,500 horas extra

!

|

300,000 salarios 25,000 mantenimiento transporte

|

(

@ :0. 000 préstamo @ 70.000 publicidad

80,000 recursos materiales

|

f

I

28,000 suministros
. 50,000 impuestos . 20,000 electricidad

F

F

——

— 25,000 alquiler 8,000 limpieza

-

(

F

== ‘ 80,000 préstamo ‘ 50,000 en reparaciones

ﬁ

|

i

S —

(

— =

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

[ @ 3,000,000 al mes ]

Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Saúl Borbón
25,000 seguros

Saúl Borbón
300,000 salarios

Saúl Borbón
10, 000 préstamo 

Saúl Borbón
28,000 suministros

Saúl Borbón
50,000 impuestos

Saúl Borbón
25,000 alquiler

Saúl Borbón
80,000 préstamo 

Saúl Borbón
1,500 horas extra

Saúl Borbón
25,000 mantenimiento transporte 

Saúl Borbón
70,000 publicidad 

Saúl Borbón
80,000 recursos materiales

Saúl Borbón
20,000 electricidad 

Saúl Borbón
8,000 limpieza

Saúl Borbón
50,000 en reparaciones

Saúl Borbón
3,000,000 al mes


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en [0.188 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 564,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Saúl Borbón
0.188

Saúl Borbón
564,000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
‘ 60,000 en productos ‘300,000 salario
‘.50,000 ingresos por dia . 50,000 impuestos
‘ 20,000 transporte ‘ 60,000 arrendamiento
‘ 25,000 gasolina ‘80,000 préstamo bancario
‘ 50,000 equipo ‘ 50,000 cuenta por pagar

‘ 30, 000 transporte exprés ‘ 70,000 cuenta por pagar

‘ 25,000 muebles ‘ 80,000 cuenta pendiente
‘ 30,000 equipo tecnolégico ‘ 90, 000 cuenta pendiente

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Saúl Borbón
60,000 en productos 

Saúl Borbón
150,000 ingresos por día 

Saúl Borbón
20,000 transporte 

Saúl Borbón
25,000 gasolina 

Saúl Borbón
300,000 salario

Saúl Borbón
50,000 impuestos

Saúl Borbón
60,000 arrendamiento

Saúl Borbón
80,000 préstamo bancario

Saúl Borbón
50,000 cuenta por pagar

Saúl Borbón
70,000 cuenta por pagar

Saúl Borbón
80,000 cuenta pendiente

Saúl Borbón
90, 000 cuenta pendiente

Saúl Borbón
30,000 equipo tecnológico 

Saúl Borbón
25,000 muebles

Saúl Borbón
30, 000 transporte exprés 

Saúl Borbón
50,000 equipo


ik

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En Costa Rica hay al rededor de 9600 tiendas
de barrios que generan

al redeador de uno 20,240 empleos, mi objetivo
es crear una tienda en mibarrio que suplatas

odas da al " | .

barrio

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Saúl Borbón
En Costa Rica hay al rededor de 9600 tiendas de barrios que generan
al rededor de uno 20,240 empleos, mi objetivo es crear una tienda en mi barrio que supla las necesidades de abastecimiento y empleo en mi
barrio. 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento tributario garantiza que cada

individuo y empresa

contribuyan de manera proporcional a su

capacidad econdmica al

estado, que-asuves-destinaestosfondossa——
asuntos.de._interés

nacional para el bienestar econémico y social

del pais.

cComo se liquida una empresa?

Atravez de esta operacion la compaiiia saldara
todas sus deudas
pendientes a terceros, cobrara los créditos

-pendientes frentea sus
loud 4 ol : :

guede en la empresa
entre sus Ssocios.



Saúl Borbón
El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa
contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica al
estado, que a su ves destina estos fondos a asuntos de interés
nacional para el bienestar económico y social del país. 

Saúl Borbón
Atravez de esta operación la compañía saldará todas sus deudas
pendientes a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus
deudores y repartirá el patrimonio que aun quede en la empresa
entre sus socios. 
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interesa? - en el pueblo.
(Problema y descripcion)
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este tema?
(Justificacion)
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a hacer?
(Publico meta)
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— ¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer?
> (Objetivo) (Actividades)
=3 Para cubrir las Abrir una tienda
== necesidades de los con productos de
— habitantes de todo tipo para
e - ~ ags

— nuestro pequeio pueblo facilitar el acceso
— = de la poblacion.
— =

~em— —d

— =
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VW
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. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a
= (Recursos y materiales) hacer?
(Cronograma)

v

Inmuebles, un lugar _ ;
donde poner la tienda, L@ tienda estaria

VF

VVJ

- de dentro y fuera de 6am a 11pm con

= del pueblo para poner| SErvicio expres

= la tienda, etc. disponible toda la
jornada.

vv [

10 00 0 00 00 0 B0 0 )

Vv

Guia para planear Yo Emprendo

:Cual es el tema que nos La falta de fuentes cercanas de abastecimiento

¢Por qué es importante Es importante para facilitar el facil acceso
de familias a recursos vitales.

¢Para quiénes lovamos  pgra |os habitantes del pueblo, especialmente
para aquellos con dificultad para movilizarse.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que los habitantes
del pueblo tengan
mayor facilidad para
acceder a recursos
sin tener que hacer
grandes viajes para
hacer sus compras.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Toda la empresa;
Desde administracion,

recursos provenientes| abierta todos los dias sypervicion, empleados,

transporte, etc.


Saúl Borbón
La falta de fuentes cercanas de abastecimiento
en el pueblo.

Saúl Borbón
Es importante para facilitar el fácil acceso
de familias a recursos vitales. 

Saúl Borbón
Para los habitantes del pueblo, especialmente
para aquellos con dificultad para movilizarse. 

Saúl Borbón
Para cubrir las
necesidades de los
habitantes de 
nuestro pequeño pueblo

Saúl Borbón
Abrir una tienda
con productos de
todo tipo para
facilitar el acceso
de la población. 

Saúl Borbón
Que los habitantes
del pueblo tengan
mayor facilidad para
acceder a recursos
sin tener que hacer
grandes viajes para
hacer sus compras. 

Saúl Borbón
Inmuebles, un lugar
donde poner la tienda,
recursos provenientes
de dentro y fuera
del pueblo para poner
la tienda, etc. 

Saúl Borbón
La tienda estaría
abierta todos los días
de 6am a 11pm con
servicio exprés
disponible toda la
jornada. 

Saúl Borbón
Toda la empresa;
Desde administración,
supervicion, empleados,
transporte, etc. 
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