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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es el concepto central que define que productos o servicios

ofrecera una empresa;a quien se dirigira;como se destacara de la competencia o

como generara ingresos




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

M’S'On: Proporcionar a nuestros clientes componentes de pc de alta calidad

Yy gama, asegurando una buena experiencia

Vision:

Convertirnos en el proveedor lider nacionalmente en la venta de componentes de

pc}

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia

. Contabilidad
Recursos
i M m




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Impacto posmvo enla comunldad Contribuir aI bienestar de la comunldad local

de la dlverS|dad y la |ncIUS|on dentro de la empresa

Eticay responsabilidad: Operar de manera ética y transparente, respetando los derechos
s

empleados.

Sostenibilidad ambiental:

Practicas sostenibles: Adoptar practicas empresariales que minimicen el impacto

renovables, y la reduccidn de la huella de carbono.

Innovacioén verde: Promover la innovacion en productos y procesos que sean

6qi bles. f ol 6n.d |
| 50 del media amb

Sostenibilidad economica:

Rentabilidad sostenible: Asegurarse de que el negocio sea econdmicamente viable

a largo ptazo mediante ta gestidn eficiente de costos y ta generacion de ingresos sostenibles.

Innovacion y eficiencia: Utilizar tecnologias y practicas que optimicen los recursos y mejoren

la eficiencia operativa, lo cual puede reducir costos y aumentar la rentabilidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Gestion de inventarios |
logistica

Fabricantes y
distribuidores de
componentes

Recursos
clave

Inventarios de componentes
Plataformas de comercio electrgiic|
Personal técnico especializado

Alianzas estratégicas con fabrig

Estrucutra de costos

Costo de adquisicion de inventario

Gastos operativos de personal y soporte técnico
Costos de marketing y promocion
Mantenimiento de instalaciones fisicas y online

Propuesta Relacién con ] Segmento
de valor el cliente de clientes

Amplia seleccién de componen Atencién personalizada Profesionales de tecnologia
de PC de alta calidad

Soporte técnico post-venta
Soporte técnico especializado y| Empresas de desarrollo y disef|
servicio al cliente excepcional

Canales

Tienda en linea con entrega a
domicilio

Fuentes de ingresos

Ventas de componentes de PC .
Servicios de configuracion y ensamblaje
Servicios adicionales como instalacion y optimizacion

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio”
— >

necesaria para completar esta actividad.

puedes encontrar la informacion



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Amplia seleccion de componentes de PC de alta ¢
Personal técnico especializado en informatica.

Buena reputacion en servicio al cliente y soporte té

Flexibilidad en configuraciones de productos.

Creciente demanda de componentes para PCs de
Expansién del mercado online y del comercio elec
Alianzas estratégicas con fabricantes para produc

Oportunidades

Debilidades ”av

Dependencia de proveedores externos para invents
ostos operativos de mantenimiento de tienda fisic
ecesidad de inversion continua en marketing y prd

Posible falta de reconocimiento de marca en compd
on competidores establecidos.

Competencia intensa de grandes minoristas y tienc
online.

Fluctuaciones en los costos de los componentes y!
cambios en la tecnologia.

Amenazas

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

No me deja

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Potencia tu rendimiento, elige calidad para tu PC.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi . oo R0
marca ~ N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Mis costos variables

Cambio de pasta termica 7500C ‘ Graficas 75000C-1250000

Ensamble de PC 5000C

Procesadores 45000-500000

’ Almacenamientos 10000-105000

Fuentes de Poder 60000-90000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

q[j 15.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [_0_003521 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ -52.815 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Empleados
‘ Alquiler de local

‘ Vehiculo de entrega

‘ Material de oficina

Pasivos

‘ Mesas
. Sillas
‘ Estantes

Inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

De momento no he vsito algo igual

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Por ejemplo para financiar las obras publicas

Regulacion economica

cComo se liquida una empresa?

La toma de una decision por parte de los socios y accionistas

Venta de activos

Cancelacion de registros

Designacion de liquidadores




Guia para planear Yo Emprendo

la actividad de venta de componentes de PC tiene
como objetivo principal facilitar el acceso a tecnologia
vanzada, satisfacer las necesidades del mercado,
promover la innovacion tecnolégica, generar ingreso
sostenibles y contribuir al desarrollo econémico gene

Componentes y local

La venta de componentes de PC enfrenta diversos desafios y consideraciones, tanto para empresas establecidas
como para nuevos emprendimientos. Estos desafios pueden incluir la competencia intensa

Descripcion: Es un mercado dindmico influenciado por avances tecnolégicos rapidos y cambios en las preferencias

de los consumidores.

Los componentes de PC son la base de la informatica moderna. Desde computadoras personales hasta servidores
y dispositivos especializados, estos componentes son esenciales para casi todas las areas de la vida cotidiana y

empresarial.

Para empresariales y consumidores corrientes

Gestion de Inventarios: Mantener un inventario
actualizado y gestionar la reposicion de componentes
segun la demanda y las tendencias del mercado.

Venta y Asesoramiento: Asesorar a los clientes sobre
as mejores opciones de componentes segln sus nec
y presupuesto, facilitando la venta tanto en tiendas fi
como en linea.

Marketing y Promocion: Desarrollar estrategias de
marketing digital y tradicional para promocionar prod
participar en ferias y eventos tecnolégicos, y mantene
presencia en redes sociacnico pre-venta y post-venta
incluyendo asistencia en la instalacion, configuracion
resolucién de problemas relacionados con los compo
vendidos.

Cuando tengamos suficiente capital

Ser la mejor empresa de componente:
nivel nacional

Mi persona y mis asociados
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