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Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Hican:ofvecs wna cxpeitnca. conpléla e beleza. ¢ ierestar delacdndanas. por. servicios

Ve allg. m\Mpﬁdﬂh&. eco-an'gables.Nos. conpOmelemnos. o CiRAY. wn ambitrle atawer

y-coqueia. &m‘n.mm r.\mie. se_sienlon comod0s, Segr0s Je sl msTOs bign alendidds,
Co™o n que ml;li clitnles  se "a'm:ﬂ fr\ LS 1 ._".CII MU& ton ¢l
ivaba rwﬂ tn uo ei d Pmpo

{ Tl i”n AN &l;"' Ay . '

' visowla vis L )e.” " shnowberey. CR Y. g cer el Vi Jer ™ kelleza y bineshar Je
nm&hd.f.u Pumanqnh ceryi€os _Je ollal colbda) que.insgien covfionzo
4 omer! pIOpA al nuestrgs chentes) en un gmbieni? incodO dovs Femmbno
wuy Goque\o.y IR e 1% L [ olicd 1 LIV

Establezca su estructura, organizacional. En /cada

{ recuadno, coloque la gerencia ofpuesto que crea

~ necesario para su tipo de negoc:o i o

ol | {l -f' | . { |

AR L At bty ' |

" ioh, ! Popielayiof Gerenta L!"' il
’. { p i o '|ll‘f'l| g

-

Y VU VY VY VY WV VY W W Y e W WY

vy

-

t
a0 | a -’w“’f’?"‘"’?*"" —
immnwma YR T S T
'Pﬂrmgu PRIz R B
'E’sit} At 'tq 'é Cmonturista
" Facial ¥ B Pedicovisig
“"‘F‘"G‘ QE # ;

U UL A L A L U L U L U

cliente

SEITIear T -=‘.
Ru‘gpc U'ﬂl.l‘n 3 n..l- -5\1"!"1'\9 7]
Tseyvic:0 O) .gf‘n?ml 1

[ |
4 "
Bogetponatarsisand




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial

(social, ambiental y econémico).
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Actividad 34

Complete el Modelo de Negocios Canvas.
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Recuerda: En la presentacidon “Modelo de
negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

monetario de cada costo (fijo y variable).
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-Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):
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Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a

e | :
‘ S conocer cuantas unidades o servicios debés

vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, No es necesario poner e) valor monetario de los
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Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.




Actividad #10

\-.ﬁirIVestigue cuantos productos o servicios existen en el

~mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

empresa.
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Guia para planear Yo Emprenao

:Cual es el tema que nos
interesa?

(Problema y descripcion)

(Por qué es importaﬁte
este tema? ;
3 ustlﬂcacién]'

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
[Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)
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