
Actividad t* 

wDefina la idea de negocio. 

Niidea de negoc:o. es Ciear, Un salonde belleza llama. 

do 'straw beryy ch:c Bequty sBudio"para levar a cabo 

otesta idea ub:core syalég:cqmente, el. saón.en,g zona.cmlio 
Sconedo,orcieno ung etca snlegral.de baleza bneslor. Este 

Sqlön de. bleza se cspet.a:sara.cn und: amplio gpro de.secios que 
induyen icorle de calello, coloroc.ón,traBam.entos-'cap:loresjnoncura, 
palicong, Ialamientos facales y.csoncamonle. contora Con sencio de 
roqslaje profe:onol.A kmás skowbay chic" des laccná pat checs saicios 
de spa premium como masats relajanles tralamienlaa Corporales, ukkzondo 
probcs eco-Cuigobles -Je cla cal:ta d.n dseso dà solón será clegarBe,aale, 
Coqelo con un oe_my. femchino .Conara con un cquipo formado por 
prolecorcles alBamtnle Capbcika Jos y! en cononte octuali.2acón para 
gaoni zav que. nueslros servicios slén a la vanquard:a Je las 

dt:mas londedas y lecncas Je belle2o 

Recuerda: La idea 

puede tratarse sobre 
un producto o servicio. 

cuidado pRSona). 



Determine la misión y visión de su emprendimiento. 

Misior 
Aicon:cfreet una cpeterda condlela dk beleza lienestar,Jelaccn donas por. servclos 
le alo cal:dad paloclas. eco-an'gales .Nos curgilOmelamos.a utar un anbtrle ocagdor 

coquclo Jonde nuestoe clienles se smon comados, seqros Je si.msmos,n aBenkdDs, 
ocoo Jos bon: los.Buseámag que,nutahos cienes s vallon Ccces 1 sat: eshos tOh cl 

Iraba_o real:zaso fotnthan do c1 'ámot propa 

Actividad #2 

visón: La vson Je"shabary chc M_ ea cete\1:Jer onbelle2a y b:£neslor Je 
nasra. c:ula oraperc:onano seruitosJe alla cokJa) que inspim corkan zo, 

p0y amorprop0 a nueslrosclhtes, en un ambiente nnauador, feme irO 

Establezcao su estructura organizacional. Enlcada 
recuadro, coloque la gerencia olpuesto que crea 
necesario para su tipo de negocio.o ow0 

tobno 

mogu:llaJor 
protecional 

Esliksla 
senior 

slel:cisla 
Facial 
corpoval 

Reuepc'onisla 

c:ente 

mancur;sta 
Pel:corisla 

Asislente 
9eneral 



Actividacd #3 

Defina cómo su emprendimiento va a cumplir con 
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial 
(social, ambiental y económico). 

slrowberry chic. adoplará- dixercos medds que promJeN An. d. bonslar y la 
comun:do).y-snke sus empleqdos: 

1-iqualdad y divers:dad.. 2:condcones latorale. las -Descrtoho profee:on) 

Sostenitbilidad ambiental: 
slhawtey Cbc. imgenamaá vaias praclas plcas i 

plblee dols soden:bles. 

Sostenibilidadecononico: 
Implareniaremoscairaleias. qve pa omuevanlq etalsl. dad 

L-Goslian. S:nan ciea.cfcienie 2-D.vsysicacon Jt-,ngieyas 
3:0p):mizac: dne tecur dos 4-in cxcon en tccroloqia m: ovc,s 

Recuerda hacer uso 



Complete el Modelo de Negocios Canvas. 

Socios 
cave 

1-hovtt Jbyt: 
Je proJuees 
Je belleza 
casmekcos 

locales 
comun: Jad 
empresar'a 

3-labricanles 
Je equipos 

mob.loo 

ActividadesPropuesta 
clave 

2- Asor:Dclone:\as 

elleza y bendaprofesi0nair 
-Acesorame 

Actividad t6 

-Gesion de 
PeNsOnali24do2.V4r;cJs Je 

1eservaS 

Recurs0s 
Clave 

1-Recursos 

2-Produlos Je 
bellezo cOSNeh:cos 

3)slaEonts 
SS:cas. 

trucutta de costos 

de valör 

coslos JE ptisona 
2 toolos de pcluclos 1 cosmel.cs 
3olos adrim.stvaos 9tncv9)as 

, 

sru:cios 

3-Ambienle 
acogadoy 

T 

Relación coi segmento 
de cierntes el clienite 

1-AtenG ön 
pe14oral2a 

Jetalladás:oias 
3-totnun.cde:nstañ eYq 

Qbielad 

Canáles 

toal fisleo 

t-Rofes.onales 

(3- Redes 

3-lentes 
1Ocales 1 

Fuentes de ingresos 

hecuiYentes 

t srvcio Je blecg eslelca 
a Man.cuno y gel:corq 

3-Maqulaje 

Recuerda: En la presentación "Modelo de 
negocio" puedes encontrar la información 
necesaria para completar esta actividad. 



Actividad #s 

Complete la siguiente matriz FODA: 

5Fortalezas 

1-Fgvpo allamente cd ftcdo! 
2-NOrieJa) Je servCios 

-Nakel:ng ig:lal efcse 
4-Prodclos Je calka 
5- ubicac:Ïn estrakqcq 

1-tenknc.0s Je consumo 
2-AKanzas esha leg;s 
3- Maketng bgtal 
4sosientslda 

Oportunidades 

Debilidades 

1-Ala compelenia 
2-Depen Jenia Je 

eslaiorakdod 
3-csles operckwos 

elevados 

I-Compesnc� inlensa 
2- Aconomia y 
CONsuno 

o 3-coslos opectwos 

Amenazas 

Recuerda: En la presentación "Qué me 
diferencia" puedes encontrar la información 



Elabore un logo, slogan y diseñe su marca empresarial. 

El logo de mi 
primer 
emprendimiento 

Slogan 

Colores 

principales de mi 
marca 

Actividad #6 

empresarial 

Cada dig 
Cada dia 

Rosado 

Puedes dibujar el 
logo o hacerlo de 
forma digital. 

Strawberry Chic 
Beauty Studio 

mas hemosa 
más. 

Rojo Blanco 



Actividad #7 

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el 

precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor 

monetario de cada costo (fijo y variable). 

Mis costos fijos 

Alqu:ler del local 
(200.00o) 

Hanlen:mento del local 
(100.000) 

Salar:os y berekc:os Jel personal 
(600.000) 

Coslos admin:strátvos 
(100.00O) 

Mis costos variables 

Productos de belle za 
(200.000) 

L 53.000 

MaBer:al de consumo 
(50.000) 

Comic:ones de venta 
(20.000) 

Comisioncs porq estkstas 
(20.000 ) 

El precio de venta de mi 
600A08roducto/servicio es de: 

Recuerde que los costos 



Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento. 

Te recordamos la fórmula del punto de equilibrio en 
unidades y monetario (colones): 

Actividad #8 

Punto de equilibrio en 
unidades 

(o00.0o) 
Punto de equilibrio 

(000.08) 

(o00.00 

(00009 
Punto de equilibrio en 

Punto de equilibrio 
monetario 

Costas fijos totales 

(Precio de venta - costo 

yariabl4otpilopl/ 
(o00 00) 

Precio cde venta xpuntO 

00068 

Realiza el cálculo:esd eoiolot 

(000.0011 

(000.00) 

19ol eole 

C1.00:.000 

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a 
conocer cuántas unidades o servicios debés 
vender para que podás recuperar tu inversión. 



Activiad #9 

no Determine cuáles son los pasivos y activos de su negocio. 
Solamente, debes mencionar cuáles serían los activos y 

pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los 
mismos. 

Activos 

Equ:pos de pebquaia o Praslamos bancar:os 
Hob:kar:o de salón 

Mala:ales equpos Je mancura y pebcóa 

kqvipo de halam enlo cop:lor 
Decovación y amb:enlacÏn del salón 

soflware de qekón de cilas ckentes 
erarn:enlas de eskeka y spa 

Invenlar:oa Je p1od los cosmel:cos , de bekn 

rop:eda) ineletual, conet ca) marcqs rgsteds 

Productos de beleza y Cudalo. 

Conlas Po pagoy 

salaros benef.cos por paga 

Aveendamienlos Sranceos 
Intereses por pogax 
Jeud�s a corlo plazo 
Prov:sionts 

obligaciones a largo plazo 

olras pasO3 

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina, 
cuentas por cobrar, vehículosy patentes. 

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo, 
salarios, inventario y cuentas por pagar. 



Activiciad #0 

Investigue cuántos productos o servicios existen en el 
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece. 

Ex:sten 12 Salones.de baleza los cunks soni 
1-Gloras Salon 
2-0rlg's Beauty salón 
3-nger'snals 

4 Serendipa hai spa. 5-L3cdana:ls Solon 
b-Calleya Na:l's Lucia Cascanle 
Z: Pauser Parber shop No:lsusn sl4p &- Roaila's syle 

9- Samadh. Eslelics spa Uto 
10-Suseh Body. WorksogAsos 
11- �kBe.solon. 

La cormpetenda fomernta 
la actividadermpresarialy 

la eficiencia, da al 
consuriidor, más donde 
elegiry contribuye a 

bajar osprecios y 
metora la calidád. 

12:SalaJe balleza Grey 



Activicdad #1 

Determine cçal es la importancia de cumplir con las 
obligaciones tributarias y cómo se debe liquidar una 
empresa. 

importancia de las obigaciones tributarias: 

Las obigoc.ones. Irbularias Son. mpartontes porque: 
}nancian c..Islodo.. para.proporionor- serv:Cios 
piblics. 
Reducen._des.qualdg dks econömKas 
Requlan..la.economia 

.Son.un Jeber. civico 
soslen:b.kdod isca 

omenian el Jesanlo 
garan. zan la 

¿Cómo se liçuidia una empresa? 

Poa lquda una.tmpieza. inolacra la..siqulenhes. posos báscosi 
± De:Sön:Los piopelaxos Jecden.cenar la.cmpres�. 

zelago Je dedsi t pagun lads Jas daubs oaig�c:iones 
-la Je ccligs:Las acivog se venden parq obkngx. Sondes 
4Dar btón Je imontnles: Cualque. y cmanmle se dotrbuje enle los pop.cBaies 
s-caraaidn Je xcgiohas: se. cantelan. Jas l:uenias rogstos lagalss 
6-leforme Bral: prepa1a un a fome ndl de iqudacon. 
t-C:cne ofc:a: s< prOcede. al.. ciene okcia).Je la ermpiesa segun las 
1fqulac:ongslocales. 



Guia para planear Yo Ernprenao 

¿Cuál es el tema que nos 
interesa? 

(Problema y descripción) 

¿Por que es importante 
este tema? 

¿Para quiénes lo vamos 
a hacer? 

Justificacion)59 Fis Cateion seg9. Jab amo1 propo 

(Público meta) 

¿Para qué es la actividad? 
(Objetivo) 

wsihawbevy Chic" como un 
solon de ' belle za Mey 
eh sericios Je alHa, cal:dod 
proporciongndo ung 
erprieneia inica stY. 
factoria para nueshos 
cl:entes brindando vng 
hayor Sequr;Jad conkan 

Qtenos Yesoluty la 
aciony una eupericncia Snto Rtpcioha 

¿Qué necesitamos? 
(RecursOs y materiales) 

operar cx:losqmalaSalón. 

1-7inanciarieoto intia) 
para la nderS:òn en e) 
local, cquipos y tnob:l'ar:o 
2-Persona 
estelico 1 Strvicio al (onte 
3- Probylos Js belez� y cododo Je alla codaa 

4-Jecholcgia para la aesiön J veser das y 
qkntion al cene. 

ujeres hombres de 19 
bienesaY y o lla cal: Jea en 
persona), y buscan un enov ho 

¿QUÓ vamos a hacer? 

(Actividades) 

I elov de tte za es cotnpe)::o 1 en gveçim enoj los citntes Lbw'sn 
CNpcxienei4s q Con nen 
sivawberyy Chc taudi ee voco, aseqvrando Tmajor 

1- Establecim:ento del 

z4 en ellos msmo3-engat yhse 

2-Desarrolo Je servicos! 

Markekng y promociòn 

¿Cuándo lo vamnos a 
hacer? 

(Cronograma) 

4. Hes 1-2: aleceiàn y a eeoacön Jel loca). 
1. Mes 3-4: Diseho tior y adqis 
Cion Je cquipos 
3.es Sb:conlotacon y enherani ento Je per Sonal 

Acs 7-8:Desarollo J ,mtu Je seric:0S y lanz aminho Je Jg 

S. Mes 9-2.: hplemtnlac:ön Je 
eslralegigs Je marke'ng 
ptomo
iön. 

com 

50 años que valoron au 
sry.cos Je ahe2a y dado 

ch.c, coquelo muy F�shon. 

fe zto acos Je la col 

bnen pvofesonol.srno,aro 

¿Qué queremos lograr? 
(Metas y Resultados) 

I-Eslablecer ung base de 
clientes saliJa ewtrente 

1-Algnzar, Ung lasa Je cos 
fqción Jel clene Supesior al 90/ 

3-Ser veonocJos como 
Jeres en seriit'os Je 

belleZa eh nueslO ÖreO 
de infloencia. 

on 

¿Quién lo hace? 
(Responsables) 

.D:1eclovla del proyeclo 
kqui po Je J:señO y conctrces 

"Iqipo Je recUtSOs humanos 
Equ po Je nar kel:ng: 



Junior 
Achievement 

I Costa Rica 35 

NOTAS 
+lema y enbque:i rotmve cd Jona 'Shousary Chic Sugitn 
un cniogut Jiskak:vo -ahcckuo que putde dfnmciar d sdon 

Je belleza en un mca do Compeltiwo. 

SEayiciO oOMUNA 

seútios k alla caldad de Lalheca y coda do pr sonal. 
3-0beluo: Isiqbleces y ogerav. un salón r en strsici os de 
lbeleza con ura geriencia sc:sfactoria para loscenteS 

n Tesuminy e) propeclo shoubvy Che Braoly sluko" 
parce ben plan.fcalo astuchrao 
efekiuamenhe 
anfoque. Resto 
anciön. 

enel mer Ca, do de belleza crecendo un 

pralesiona que pade cagay la 
leallad de las cliontes. 

MINISTERIO DE 
EDUCAC DIRECcIÓN DE 


