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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Cuidado de la piel por tipo y preocupacion: Ofrece una gama

completa de productos para el cuidado de la piel, incluyendo

limpiadores faciales, tonicos, sueros, cremas hidratantes y

‘protectores solares. Diferénciate por la atencién personalizada

especificas (acné, anti-envejecimiento, piel sensible).

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Marilyn Barboza Vargas
Cuidado de la piel por tipo y preocupación: Ofrece una gama completa de productos para el cuidado de la piel, incluyendo limpiadores faciales, tónicos, sueros, cremas hidratantes y protectores solares. Diferénciate por la atención personalizada según el tipo de piel (seca, grasa, mixta) y preocupaciones específicas (acné, anti-envejecimiento, piel sensible).


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Nuestra mision es proporcionar productos naturales y efectivos para el
cuidado de la piel.

Nos comprometemos a utilizar ingredientes organicos y sostenibles

Vision:
Nuestra vision es ser la marca lider mundial en cuidado de la piel,
reconocida por nuestra dedicacion a la innovacion cientifica y el
compromiso con ingredientes naturales y sostenibles.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

A Cuidado de i
Area de Area de

ventas

- m “

produccion la piel



Marilyn Barboza Vargas
Nuestra misión es proporcionar productos naturales y efectivos para el cuidado de la piel.
Nos comprometemos a utilizar ingredientes orgánicos y sostenibles para promover una piel saludable y respetuosa con el medio ambiente.

Marilyn Barboza Vargas
Nuestra visión es ser la marca líder mundial en cuidado de la piel, reconocida por nuestra dedicación a la innovación científica y el compromiso con ingredientes naturales y sostenibles. 

Marilyn Barboza Vargas
Gerente 

Marilyn Barboza Vargas
Área de producción 

Marilyn Barboza Vargas
Cuidado de la piel 

Marilyn Barboza Vargas
Área de ventas 


Marilyn Barboza Vargas
Cajero

Marilyn Barboza Vargas
Vendedor 

Marilyn Barboza Vargas
Cliente 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Se enfoca en asegurar que los productos y practicas
asociadas con el cuidado personal no solo sean
seguros 'y efectivos.

Sostenibilidad ambiental:

contexto del cuidado de la piel se refiere a la practica
de producir y vender productos que minimicen el
impacto negativo en el medio ambiente durante todo
su—ciclodevida.

Sostenibilidad economica:
dad d . ol

viables a largo plazo, al mismo tiempo que se consideran
los impactos econdmicos en todas las partes interesadas
involucradas.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Marilyn Barboza Vargas
 Se enfoca en asegurar que los productos y prácticas asociadas con el cuidado personal no solo sean seguros y efectivos.

Marilyn Barboza Vargas
contexto del cuidado de la piel se refiere a la práctica de producir y vender productos que minimicen el impacto negativo en el medio ambiente durante todo su ciclo de vida.

Marilyn Barboza Vargas
La capacidad de mantener operaciones rentables y viables a largo plazo, al mismo tiempo que se consideran los impactos económicos en todas las partes interesadas involucradas.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

- Provedores
- Materia
prima

Actividades
clave

Establecer
como
prioridad la
salud de
los clientes

Recursos
clave

Elaboracion
en
tratamientos,
mascarillas y
maquillaje

Estrucutra de costos

Equipos, capital de

trabajo

Propuesta
de valor

Productos
del
cuidado
de la piel
en muy
buena
calidad ,
con muy
buenos
resultados

Relacidon con

el cliente

La
atencion
de la
tienda es
directa y
personal

Canales

Entrega

inmediata
y domicilio

Segmento
de clientes

Los
productos
estan
distribuido
S por todo
el pais

Fuentes de ingresos

Efectivo, transferencias
y contra entrega

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Marilyn Barboza Vargas
- Provedores 
- Materia prima 

Marilyn Barboza Vargas
Establecer como prioridad la salud de los clientes 

Marilyn Barboza Vargas
Productos del cuidado de la piel en muy buena calidad , con muy buenos resultados 

Marilyn Barboza Vargas
La atención de la tienda es directa y personal 

Marilyn Barboza Vargas
Elaboración en tratamientos, mascarillas y maquillaje 

Marilyn Barboza Vargas
Entrega inmediata y domicilio 

Marilyn Barboza Vargas
Equipos, capital de trabajo 

Marilyn Barboza Vargas
Efectivo, transferencias y contra entrega 

Marilyn Barboza Vargas
Los productos están distribuidos por todo el país 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Flexibilidad de la Piel seca o piel
estructura muerta
organizacional local

propio

Productos Enfermedades, acnéy
complementales infecciones

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Marilyn Barboza Vargas
Flexibilidad de la estructura organizacional local propio 

Marilyn Barboza Vargas
Productos complementales 

Marilyn Barboza Vargas
Piel seca o piel muerta

Marilyn Barboza Vargas
Enfermedades, acné y infecciones 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

"Cuidado de la piel ético, para un brillo

Slogan ~__ » auténtico.”
Colores

principales de mi ‘
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Marilyn Barboza Vargas

Marilyn Barboza Vargas

Marilyn Barboza Vargas
"Cuidado de la piel ético, para un brillo auténtico."

Marilyn Barboza Vargas

Marilyn Barboza Vargas

Marilyn Barboza Vargas
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Actividad #7

F

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

|

|

= Mis costos fijos Mis costos variables

———
2 > . Luz ‘ Empaque
—> Agua Transporte y distribucién

—: @ ®
- Seguros

——= Mano de obra

— -
—_—
—725
I

l‘

= El precio de venta de mi
—= producto / servicio es de:

—
— =
> @ 500/1000/2000/3000
— =

== e

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

|

|

f

ﬂ

|

|

|

F

0


Marilyn Barboza Vargas
Luz

Marilyn Barboza Vargas
Agua

Marilyn Barboza Vargas
Seguros

Marilyn Barboza Vargas
Mano de obra 

Marilyn Barboza Vargas
Empaque 

Marilyn Barboza Vargas
Transporte y distribución 

Marilyn Barboza Vargas
500/1000/2000/3000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en
— [ 800 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 8, 000, 000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Marilyn Barboza Vargas
800

Marilyn Barboza Vargas
8, 000, 000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Ingredientes naturales y
‘ organicos
Formulas efectivas y
seguras

‘ Investigacion y desarrollo

Red de proveedores
confiables

‘ Marca y reputacion

Pasivos

Competencia en el
mercado:

Regulaciones y

cumplimiento

Costos de materia

prima

Sostenibilidad

ambiental y social
‘ Lealtad y satisfaccion

del cliente

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Marilyn Barboza Vargas
Ingredientes naturales y orgánicos

Marilyn Barboza Vargas
Fórmulas efectivas y seguras

Marilyn Barboza Vargas
Investigación y desarrollo

Marilyn Barboza Vargas
Red de proveedores confiables

Marilyn Barboza Vargas
Marca y reputación

Marilyn Barboza Vargas
Competencia en el mercado:

Marilyn Barboza Vargas
Regulaciones y cumplimiento

Marilyn Barboza Vargas
Costos de materia prima

Marilyn Barboza Vargas
Sostenibilidad ambiental y social

Marilyn Barboza Vargas
Lealtad y satisfacción del cliente
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mi emprendimiento de cuidado de la piel puede ser un desafio
especifico debido a la amplia variedad de marcas y productos en
esta industria. Aqui hay algunos como, Analisis del mercado,

5 ded 0. s I |

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Marilyn Barboza Vargas
Mi emprendimiento de cuidado de la piel puede ser un desafío específico debido a la amplia variedad de marcas y productos en esta industria. Aquí hay algunos como, Análisis del mercado, segmentación del mercado, investigación de productos entre otros.


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es un

requisito legal. Todos los negocios estan obligados a

‘pagar impuestos de acuerdo con las leyes fiscales
ligacion llevar nciones, mul

incluso acciones legales por parte de las autoridades

fiscales.

cComo se liquida una empresa?

Implica cerrar todas las operaciones comerciales de manera

ordenada y cumpliendo con todas las obligaciones legales y

financieras.



Marilyn Barboza Vargas
Cumplir con las obligaciones tributarias es un requisito legal. Todos los negocios están obligados a pagar impuestos de acuerdo con las leyes fiscales locales, estatales y federales. No cumplir con estas obligaciones puede llevar a sanciones, multas e incluso acciones legales por parte de las autoridades fiscales.

Marilyn Barboza Vargas
Implica cerrar todas las operaciones comerciales de manera ordenada y cumpliendo con todas las obligaciones legales y financieras.


. ¢Cual es el tema que nos
> interesa?

> (Problema y descripcion)
-

¢Por qué es importante
este tema?

— - (Justificacion)
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— - ¢Para quiénes lo vamos
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B a hacer?
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— (Publico meta)
—
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I ¢Para qué es la actividad?
— = (Objetivo)
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— Para generar
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, dinero, para dale

~m— - .
— = vuelta al negocio
I

= y que sea rentable

>
= ¢ Qué necesitamos?
= (Recursos y materiales)
— = )
— - Dinero
— - Electricidad
— - Tratamientos
m— -
I - Agua
—
— = - Mano de obra
— -
~— -
— -
—c— —d
— >
>
—_— =2
— >

= Guia para planear Yo Emprendo

Una atencién a los clientes

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Hacer afiches
y publicidad,
para que las
personas
vean nuestros
productos y
que realizar
mas ventas

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando me
dependice
pondré en
marcha el
emprendimiento

La atencién al cliente juega un papel
fundamental en la satisfaccion del cliente.

Para cualquier persona que quiera nuestros
productos

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Para hacer crecer
muestras tienda.
Para generar
ingresos

. Quién lo hace?
(Responsables)

Es un negocio
gue se realiza
con ayuda de la
familia


Marilyn Barboza Vargas
Una atención a los clientes 

Marilyn Barboza Vargas
La atención al cliente juega un papel fundamental en la satisfacción del cliente. 

Marilyn Barboza Vargas
Para cualquier persona que quiera nuestros productos 

Marilyn Barboza Vargas
Para generar dinero, para dale vuelta al negocio y que sea rentable 

Marilyn Barboza Vargas
Hacer afiches y publicidad, para que las personas vean nuestros productos y que realizar más ventas 

Marilyn Barboza Vargas
Para hacer crecer muestras tienda.
Para generar ingresos 

Marilyn Barboza Vargas
- Dinero 
- Electricidad 
- Tratamientos 
- Agua
- Mano de obra 

Marilyn Barboza Vargas
Cuando me dependice pondré en marcha el emprendimiento 

Marilyn Barboza Vargas
Es un negocio que se realiza con ayuda de la familia 
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