




La idea de negocio es la razon de ser una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar 

los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer. Debido a ello

forma parte importante del plan de negocios, pues es la base de todas las estrategias

de ventas, marketing y desarrollo de productos. 



El proposito de mi emprendimiento es lograr ventas de gran valor y que a la misma vez

sea beneficiario para las personas que lo consuman y adquieran.

El principal objetivo especifico es que los consumidores les guste el producto, a 

largo plazo me gustaria lograr bastantes ventas incluso para tener relacion con 

empresas mas grandes. 

CEO

Marketing Ventas Finanzas

Promocion de 
productos, 

Lograr las ventas
necesarias para 
cubrir gastos.

Tener el 
financiamento
correcto. 



Hacer que las personas se interesen en mi producto, tener su interes, en donde 

el producto les sea de ayuda, para que tengan una bonita calidad con dicho producto. 

Lograr buscar ventas y tener un gran crecimiento economico sin necesidad de 

perjudicar los recursos naturales, asi atraiga mas interes a los consumidores.

Ayudando al ambiente, comprando productos que no contengan quimicos en su 

preparacion, asi ayudar al medio ambiente de dicha manera y tener una variedad 

de prodcutos. 



¿Porque seria 
necesario tener
socios en mi 
empresa, en que 
me pueden 
ayudar y de 
que formas? 

Tener distribucion
necesaria, ademas 
produccion, 
distribucion y 
variedad en 
publicidad, 

Mi negocio 
requiere tener 
mas publicidad
y mas distribui-
dores. 

Soluciono el 
problema de 
comer saludable
y asi aumentar
la buena salud.
La necesesidad 
es que las 
personas buscan
comer rico y 
saludable.
El beneficio es
ayudar a que las 
personan tengan
un lapso de vida
mayor. 

Una relacion en 
donde ellos se 
acercen a mi 
a darme conse-
jos sobre mejorias
que pueden tener 
la empresa. 

A travez de 
numeros 
telefonicos y 
via correo. 

Son comunidades
de personas 
que consumen 
helados.
Para esas perso-
nas, consumidoras.

Teniendo en cuenta que depende del consumo,
sera la variedad del producto, ademas de 
tener en cuenta el costo de los provedores. 

Tener un margen claramente mayor al costo
del producto, ademas de vender la mayor 
cantidad posible y asi sea viable. 



Las fortalezas de mi emprendimiento
es que las ventas son de forma
efectiva debido a que el margen 
es de muy buen porcentaje. 

Otro punto fuerte es que los 
clientes tienen una satisfaccion
con el producto. 

Una debilidad de la empresa es que
hay mas empresas con productos
similares, entonces se puede ver
afectada por eso. 

Otra debilidad es que en ocasiones
no se pueden tomar todas las opi-
niones de los consumidores. 



Celeste Rojo Negro

Es una imagen, de una heladeria y un dinosaurio

lo cual hace que sea divertido nuestro producto. 
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Helados existen muchos en el pais, de diferentes marcas pero muy pocos 

ricos y saludables al mismo tiempo, a lo cual tendre competencia. 



Es de suma importancia, para contribuir con el gasto publico, ademas que el 

inmumplimiento de esta conlleva sanciones. 

La liquidacion de una empresa consiste en la extincion de tu negocio o empresa.

A travez de esta operacion la compañia saldara todas las deudas pendientes, 



El producto, ya que es lo que voy a vender. 

Porque da beneficios a la salud, para tener una  alimentacion
sana.

Para la comunidad consumidora de helados. 

Para saber como realizar 
una empresa, llevar 
 a cabo diferentes 
situaciones. 

Una empresa con el fin 
de tener una buena alime-
ntacion y buen consumo.

Lograr crecer y hacer una
empresa de verdad, que 
a las personas les guste.

Distribuidores necesarios 
para poder complementar
el producto. 

En un tiempo de 1 año a 2 
años. 

Yo, mi grupo social
tambien. 



Me gusto mucho la actividad, espero y me sea bastante ayuda en un furuto

fue sumamente interesante, aprendi mucho. 




