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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

o ElA NS »

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es la descripcion basica de lo que una empresa
para conseguir algun tipo de ganancia monetario, es la idea base
de lo que vende o los servicios que ofrece una empresa. Consiste
en identificar una necesidad en el mercado o de los compradores

para ofrecer un producto o servicio que los mantenga satisfechos.
Para poder desarrollar un negocio solido es importante invetigar

de forma profunda el mercado, definir un objetivo claro, establecer
las ganancias y las perdidas y por ultimo crear un plan estrategico
para poder llevar su idea a cabo y con exito.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Satisfacer las espectativas de los clientes en busca de su dusfrute
y su deseo de seguir apoyando el emprendimiento.

Vision:
Crecer como un emprendimiento reconocido de forma nacional
siendo bien reconocido por la calidad del producto y la buena

atencion a los clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente Genereal

Produccion

Cocinary Marketing




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
En caso de tener ayudantes en el emprendimiento, buscar su

cuidado y satisfacciénn en su trabajo, tambien es importante el

ser honesto con los clientes y recibir y tomar en cuenta sus criticas
0 apoyo.

Sostenibilidad ambiental:
Reducir los recidiuos y buscar una forma de poder utilizarlos a

nuestro favor en el emprendimiento, de igual forma buscar reciclar
o reutilizar con materiales reutilizables, asi protegiendo mas el

medio ambiente y atrayendo clientes comprometidos con
cambiar el mundo sin tanta contaminacion.

Sostenibilidad economica:

Es esencial controlar los costos del emprendimiento al igual que
sus ingresos, tener un plan financiero para cumplir con nuestras
metas de forma exitosa para el emprendimiento, tambien buscar
eficiencia en las ventas haciendo actividades o proyectos que
atraigan clientes a apoyar el emprendimiento.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




g Actividad #4

— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades || Propuesta Relacién con  Segmento
el cliente de clientes

Recursos Canales

conocidos.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

osto de produccion, empaquetado Venta del producto y posibles
entrega del producto. propinas.

—g Recuerda: En la presentacion “Modelo de

= - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades @3

Son todas aquellas accio Son aquellas iniciativas in-
nes que una organizacion ternas que no funcionan
ealiza de una forma efecti dentro de la empresa comc
a para satisfacer las nece es debido. La identificacio
idades de los clientes, po de estas debilidades ofrec
0 que estas se convierten a la empresa un mejor pun
en una capacidad. to de partida para mejorar

proyectos deseados.

Se hace necesario tomar Son aspectos externos no
en cuenta los factores ex- tan positivos que dificulta
ternos que pueden afectar la capacidad de la empre-
positiva o negativamente & sa para atender las nece-
esas fortalezas, las opor- sidades de sus clientes.
tunidades de mercado pu-

eden venir de muchas fue

tes.

Q.\ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.




Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer NN
emprendimiento

"Disfruta nuestro dulzor, en cada
Slogan ~____» porcion”

Colores

principales de mi
marca "
empresarial

0 @y
0‘.-

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. 10000(Electricidad) ‘ Harina: 750
5000(Agua) Azucares: 1850
. 3000(Utencilios) . Mantequilla: 800
Huevos: 600

‘ ‘ Vainilla: 800

Chispas de chocolate: 650

. . Cacao amargo:1100

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

L @250 la unidad J




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario P de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades 3 :\2.860 )

Punto de equilibrio

monetario =y @ 96.500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
Mismos.

Activos Pasivos

. Productos horneados

' Maquinaria

Creditos con bancos

Cuentas por pagar

. Equipo Anticipos
‘ Muebles Prestamos
‘ Refrigeradores Impuestos
‘ Hornos Inventario

‘ Moldes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



JIN)

)

SN

)

R R R R R R R R R R R R

Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Se menciona en una pagina que al rededor de 64% de las galletas
vendidas al rededor del pais, compitiendo con las saladasy las
barritas.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

So n fundamentales para el funcionamiento de un emprendimiento
ya que contribuyen al desarrollo economico del pais y garantizan el
cumplimiento de las leyes fiscales. Cumplir con estas obligaciones

asegura la transperencia financiera de un negocio y evita sanciones
legales para evitar problemas futuros y que termine llevando al fin
de la empresa.

cComo se liquida una empresa?

Para liquidar una empresa esta se debe cerrar de forma legal,

se deben pagar todas las deudas pendientes, vender los activos
actuales, cumplir con las obligaciones fiscales y legales necesa-
rias y presentar toda la documentacion que se necesita para

formalizar el cierre de la empresa.



Guia para planear Yo Emprendo
El como aprender a crear, trabajar en el y fina-
lizar de forma legal un emprendimiento.
Para en un futuro poder tener un negocio que
ofrezca algun servicio o producto.
Para clientes que esten interesados en un futur

Motivar a los partici- ompletar las activi- Un emprendimiento
pantes a crear su dades del curso de o por lo menos adqu
propio emprendimien . rir los cocnocimiento
to. de como llevar un
negocio a cabo

Algun dispositivo elec i : Yo misma
tronico e Internet. El tiempo estimado
que nos indique el
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