




daniela
La idea de negocio se refiere a un concepto o propuesta que identifica una oportunidad en el mercado para ofrecer un producto o servicio que satisfaga una necesidad específica de los consumidores. Involucra la identificación de un problema o una oportunidad no cubierta, el desarrollo de una solución única o mejorada, la determinación de un modelo de negocio viable para ofrecer esa solución, y la implementación de estrategias para captar clientes y generar ingresos sostenibles.



daniela
realzar la belleza única de cada persona mediante técnicas y productos de alta calidad. proporcionar servicios personalizados y educativos que empoderen al clientes, promoviendo la confianza y la autoestima a través del arte del maquillaje

daniela
me esfuerzo por expandir mi alcance globalmente, ofreciendo servicios y productos innovadores que inspiren y transformen la forma en que las personas experimentan y disfrutan del maquillaje en su vida diaria

daniela
gerente

daniela
Maquilladores/as profesionales

daniela
Asesores/as de belleza

daniela
Especialistas en diseño de cejas y pestañas

daniela
Formadores/as de maquillaje

daniela
Estilistas de maquillaje para eventos

daniela
Artistas de maquillaje editorial y de moda



daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad social se refiere a las prácticas y acciones que la empresa realiza para contribuir positivamente al bienestar de la comunidad y de sus empleados

daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad ambiental se refiere a las prácticas y políticas que la empresa implementa para reducir su impacto ambiental y promover la conservación de recursos naturales

daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad económica se refiere a la capacidad de la empresa para mantenerse financieramente viable a largo plazo mientras genera valor para todas las partes interesadas involucradas



daniela
Los "socios clave" son individuos, organizaciones o entidades que desempeñan un papel fundamental en el éxito o funcionamiento de una empresa, proyecto o iniciativa

daniela
Las "actividades clave" se refieren a las tareas, procesos o actividades fundamentales que una empresa o proyecto debe llevar a cabo para cumplir con su propuesta de valor

daniela
Los "recursos clave" se refieren a los activos, capacidades y elementos indispensables que una empresa o proyecto necesita para operar de manera efectiva

daniela
La "propuesta de valor" es la declaración que describe los beneficios que un producto o servicio proporciona a los cliente

daniela
La "relación con el cliente" se refiere a la interacción y conexión que una empresa establece con sus clientes a lo largo del ciclo de vida del cliente

daniela
Los "canales" se refieren a los medios o vías a través de los cuales una empresa o negocio distribuye y entrega su propuesta de valor a los clientes

daniela
El "segmento de clientes" se refiere a grupos específicos dentro del mercado total que comparten características similares

daniela
La "estructura de costos" se refiere al conjunto de todos los costos y gastos asociados con el funcionamiento de una empresa o negocio

daniela
Fuentes donde comienzan los ingresos en las empresas



daniela
Son los aspectos internos positivos y distintivos de la empresa que la colocan en una posición favorable respecto a la competencia.

daniela
Son los aspectos internos que representan desventajas o limitaciones de la empresa en comparación con otros

daniela
Son factores externos positivos y favorables que la empresa podría aprovechar para mejorar su situación o crecer

daniela
Son factores externos que podrían representar obstáculos o riesgos para el éxito y desarrollo de la empresa



daniela
Transforma tu belleza, resalta tu esencia

daniela

daniela

daniela

daniela



daniela
Alquiler del local: $1,000 por mes

daniela
Salarios del personal administrativo: $3,000 por mes

daniela
Seguro del local: $100 por mes.

daniela
Gastos de marketing y publicidad: $500 por mes

daniela
Software y herramientas de gestión: $100 por mes

daniela
Otros gastos generales: $300 por mes

daniela
Servicios públicos $200 por mes

daniela
Materiales de maquillaje: $5 por unidad

daniela
Costos de fabricación (si aplica): $2 por unidad

daniela
Comisión por ventas (si se vende a través de plataformas de comercio electrónico): 10% del precio de venta

daniela
568 000



daniela
19900

daniela
145000



daniela
Inventario de productos de maquillaje

daniela
Mobiliario y decoración del local

daniela
Tecnología y software de gestión

daniela
Marca registrada y derechos de propiedad intelectual

daniela
Clientes y base de datos de contactos.

daniela
Capital de trabajo 

daniela
Clientes y base de datos de contactos

daniela
Deudas y préstamos

daniela
Cuentas por pagar a proveedores y acreedores

daniela
Obligaciones fiscales y tributarias

daniela
Salarios y beneficios pendientes de pagar a empleados.

daniela
Rentas y arrendamientos por pagar.

daniela
Intereses acumulados sobre préstamos o deudas



daniela
Investigar la cantidad exacta de productos o servicios iguales al que ofrece tu emprendimiento de maquillación puede ser un desafío específico, ya que el mercado de maquillaje es amplio y diverso, con una gran variedad de productos y servicios disponibles

daniela
Análisis de competencia directa: Identifica y estudia a tus competidores directos, es decir, otras marcas o empresas que ofrecen productos de maquillaje similares o servicios de maquillaje en tu área geográfica o en línea. 

daniela
Categorización de productos y servicios: Clasifica los productos y servicios basados en criterios específicos, como tipo de producto (maquillaje facial, de ojos, labios, etc.

daniela
Investigación de mercado: Realiza encuestas o estudios de mercado para recopilar datos sobre la preferencia de los consumidores, la percepción de la marca, la satisfacción del cliente y la lealtad hacia los productos de maquillaje en general

daniela
Entre otros



daniela
La liquidación de una empresa se refiere al proceso de cierre ordenado de sus operaciones y activos. Aquí están los pasos generales para liquidar una empresa

daniela
Decisión de liquidación

daniela
Nombramiento de liquidadores

daniela
Inventario de activos y pasivos

daniela
Pago de deudas y obligaciones

daniela
Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para cualquier empresa por varias razones fundamentales:

Legalidad y cumplimiento normativo

daniela
Sostenibilidad financiera

daniela
Reputación y confianza

daniela
Acceso a beneficios y créditos fiscales





daniela
me gustó la experiencia 




