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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio se refiere a un concepto o propuesta
gue identifica una oportunidad en el mercado para
ofrecer un producto o servicio que satisfaga una
necesidad-especifica detos-consumidores:involucrata
identificacion-de-un problema o una oportunidad-no
cubierta, el desarrollo de una solucion Unica o mejorada,
la determinacion de un modelo de negocio viable para
ofrecer esa solucion, y la implementacion de estrategias
para captar clientes y generar ingresos sostenibles.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


daniela
La idea de negocio se refiere a un concepto o propuesta que identifica una oportunidad en el mercado para ofrecer un producto o servicio que satisfaga una necesidad específica de los consumidores. Involucra la identificación de un problema o una oportunidad no cubierta, el desarrollo de una solución única o mejorada, la determinación de un modelo de negocio viable para ofrecer esa solución, y la implementación de estrategias para captar clientes y generar ingresos sostenibles.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

realzar la belleza Unica de cada persona
mediante técnicas y productos de alta calidad.
proporcionar servicios personalizados y
educativos que empoderen al clientes,
promoviendo la confianza 'y la autoestima a
través del arte del maquillaje

me esfuerzo por expandir mi alcance globalmente,

ofreciendo servicios y productos innovadores que

Inspiren y transformen la forma en que las
~personas experimentan y disfrutan del maquittaje

en su vida diaria L.
Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente

Especialistas en
disefo de €ejas y
pestanas

le belleza

para eventa@s



daniela
realzar la belleza única de cada persona mediante técnicas y productos de alta calidad. proporcionar servicios personalizados y educativos que empoderen al clientes, promoviendo la confianza y la autoestima a través del arte del maquillaje

daniela
me esfuerzo por expandir mi alcance globalmente, ofreciendo servicios y productos innovadores que inspiren y transformen la forma en que las personas experimentan y disfrutan del maquillaje en su vida diaria

daniela
gerente

daniela
Maquilladores/as profesionales

daniela
Asesores/as de belleza

daniela
Especialistas en diseño de cejas y pestañas

daniela
Formadores/as de maquillaje

daniela
Estilistas de maquillaje para eventos

daniela
Artistas de maquillaje editorial y de moda
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

En el contexto de un emprendimiento de maquillacion,
la sostenibilidad social se refiere a las practicas y
acciones que la empresa realiza para contribuir
positivamente al bienestar de la comunidad 'y de sus
empleados

Sostenibilidad ambiental:

En el contexto de un emprendimiento de
maquillacion, la sostenibilidad ambiental se refiere
a las practicas y politicas que la empresa
implementa para reducir su impacto ambiental y
promover-taconservacion-de recursos naturales

En el contexto de un emprendimiento de

magquillacion, la sostenibilidad econdmica se refiere
a la capacidad de la empresa para mantenerse
financieramente viable a largo plazo mientras
genera valor-para todas-laspartes-interesadas
involucradas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad social se refiere a las prácticas y acciones que la empresa realiza para contribuir positivamente al bienestar de la comunidad y de sus empleados

daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad ambiental se refiere a las prácticas y políticas que la empresa implementa para reducir su impacto ambiental y promover la conservación de recursos naturales

daniela
En el contexto de un emprendimiento de maquillación, la sostenibilidad económica se refiere a la capacidad de la empresa para mantenerse financieramente viable a largo plazo mientras genera valor para todas las partes interesadas involucradas


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.
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daniela
Los "socios clave" son individuos, organizaciones o entidades que desempeñan un papel fundamental en el éxito o funcionamiento de una empresa, proyecto o iniciativa

daniela
Las "actividades clave" se refieren a las tareas, procesos o actividades fundamentales que una empresa o proyecto debe llevar a cabo para cumplir con su propuesta de valor

daniela
Los "recursos clave" se refieren a los activos, capacidades y elementos indispensables que una empresa o proyecto necesita para operar de manera efectiva

daniela
La "propuesta de valor" es la declaración que describe los beneficios que un producto o servicio proporciona a los cliente

daniela
La "relación con el cliente" se refiere a la interacción y conexión que una empresa establece con sus clientes a lo largo del ciclo de vida del cliente

daniela
Los "canales" se refieren a los medios o vías a través de los cuales una empresa o negocio distribuye y entrega su propuesta de valor a los clientes

daniela
El "segmento de clientes" se refiere a grupos específicos dentro del mercado total que comparten características similares

daniela
La "estructura de costos" se refiere al conjunto de todos los costos y gastos asociados con el funcionamiento de una empresa o negocio

daniela
Fuentes donde comienzan los ingresos en las empresas


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Son los aspectos Son los aspectos
internos positivos y internos que
distintivos de la representan
empresa que la colocan desventajas o

en una posicion limitaciones de la

favorable respecto a la empresa en
competencia. comparacion con otros

Son factores externos Son factores externos
positivos y favorables que podrian

que la empresa podria representar obstaculos

aprovechar para 0 riesgos para el éxito
mejorar su situacion o y desarrollo de la

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


daniela
Son los aspectos internos positivos y distintivos de la empresa que la colocan en una posición favorable respecto a la competencia.

daniela
Son los aspectos internos que representan desventajas o limitaciones de la empresa en comparación con otros

daniela
Son factores externos positivos y favorables que la empresa podría aprovechar para mejorar su situación o crecer

daniela
Son factores externos que podrían representar obstáculos o riesgos para el éxito y desarrollo de la empresa
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

s l‘\al(cuf:

primer
emprendimiento sm
o
Transforma tu belleza, resalta tu
esencia
Slogan
Colores
principales de mi
marca

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


daniela
Transforma tu belleza, resalta tu esencia

daniela

daniela

daniela

daniela
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- Actividad #7

= -

~m— -

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

V

precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Vv

J v‘v v

Vv

Mis costos fijos Mis costos variables

R R

Vw

2— ‘ Alquiler del local: $1,000 por mes ’rterlqles de maquiliaje: $5
S unidad

p— : Costos de fabricacion (si
— Seguro del local: $100 por mes. ! :

— J _$ P o aplica): $2 por unidad

— = Gastos de marketing y publicidad: Comision por ventas (si se
=— $500 por mes g vende a través de
—> Software y herramientas de gestion: plataformas de comercio
— $100 por mes electronico): 10% del
— - Otros gastos generales: $300 por mes‘ precio de venta

. Servicios publicos $200 por mes

=—= Salarios del personal administrativo: ‘

== $3,000 por mes

— = El precio de venta de mi

—— producto / servicio es de:

— [ @ 568 000 }

V

Recuerde que los costos
variables son unitarios.

V‘v ;| vV

V J

0000 10 00

Vv


daniela
Alquiler del local: $1,000 por mes

daniela
Salarios del personal administrativo: $3,000 por mes

daniela
Seguro del local: $100 por mes.

daniela
Gastos de marketing y publicidad: $500 por mes

daniela
Software y herramientas de gestión: $100 por mes

daniela
Otros gastos generales: $300 por mes

daniela
Servicios públicos $200 por mes

daniela
Materiales de maquillaje: $5 por unidad

daniela
Costos de fabricación (si aplica): $2 por unidad

daniela
Comisión por ventas (si se vende a través de plataformas de comercio electrónico): 10% del precio de venta

daniela
568 000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 19900 J

Punto de equilibrio 145000
monetario @ °

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


daniela
19900

daniela
145000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

‘ Inventario de productos de

maquillaje
L . Cuentas por pagar a
Mobiliari racion del | I.
‘ RelISDMRCEESIsiEn del loca proveedores y acreedores

‘Tecnologl'a y software de gestié‘Ob“gaCioneS fiscales y

‘Marca registrada y derechos de i

propiedad intelectual Salar_ios y beneficios
pendientes de pagar a

‘ Deudas y préstamos

Clientes y base de datos de
‘ contactos. ‘Smeleados. dament
. : entas y arrendamientos
‘ Capital de trabajo - paggr
‘ Clientes y base de datos de Intereses acumulados sobre
contactos

préstamos o deudas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


daniela
Inventario de productos de maquillaje

daniela
Mobiliario y decoración del local

daniela
Tecnología y software de gestión

daniela
Marca registrada y derechos de propiedad intelectual

daniela
Clientes y base de datos de contactos.

daniela
Capital de trabajo 

daniela
Clientes y base de datos de contactos

daniela
Deudas y préstamos

daniela
Cuentas por pagar a proveedores y acreedores

daniela
Obligaciones fiscales y tributarias

daniela
Salarios y beneficios pendientes de pagar a empleados.

daniela
Rentas y arrendamientos por pagar.

daniela
Intereses acumulados sobre préstamos o deudas


Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Investigar la cantidad exacta de productos o servicios
iguales al que ofrece tu emprendimiento de

disponibles

Analisis de competencia directa: Identifica y

estudia a tus competidores directos, es decir,

otras marcas o0 empresas que ofrecen

de magquillaje en tu area geografica o en linea. ‘
Clasifica los productos y servicios basados en

criterios especificos, como tipo de producto

(maquillaje facial, de 0jos, labios, etc.

Investigacién de mercado: Realiza encuestas o

sobre la preferencia de los consumidores, la ‘
cliente y la lealtad hacia los productos de

maquillaje en general

Entre otros

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



daniela
Investigar la cantidad exacta de productos o servicios iguales al que ofrece tu emprendimiento de maquillación puede ser un desafío específico, ya que el mercado de maquillaje es amplio y diverso, con una gran variedad de productos y servicios disponibles

daniela
Análisis de competencia directa: Identifica y estudia a tus competidores directos, es decir, otras marcas o empresas que ofrecen productos de maquillaje similares o servicios de maquillaje en tu área geográfica o en línea. 

daniela
Categorización de productos y servicios: Clasifica los productos y servicios basados en criterios específicos, como tipo de producto (maquillaje facial, de ojos, labios, etc.

daniela
Investigación de mercado: Realiza encuestas o estudios de mercado para recopilar datos sobre la preferencia de los consumidores, la percepción de la marca, la satisfacción del cliente y la lealtad hacia los productos de maquillaje en general

daniela
Entre otros
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con tas obligaciones tributarias es
crucial- para-cualquier-empresa por-varias
razones fundamentales:

Legalidad y cumplimiento normativo

Sostenibilidad financiera
Reputacion y confianza
Acceso a beneficios y créditos fiscales

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa se refiere al
proceso de cierre ordenado de sus
operaciones y activos. Aqui estan los pasos
generales para liquidar una empresa

Decision de liquidacion
Nombramiento de liquidadores

Inventario de activos y pasivos
Pago de deudas y obligaciones


daniela
La liquidación de una empresa se refiere al proceso de cierre ordenado de sus operaciones y activos. Aquí están los pasos generales para liquidar una empresa

daniela
Decisión de liquidación

daniela
Nombramiento de liquidadores

daniela
Inventario de activos y pasivos

daniela
Pago de deudas y obligaciones

daniela
Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para cualquier empresa por varias razones fundamentales:

Legalidad y cumplimiento normativo

daniela
Sostenibilidad financiera

daniela
Reputación y confianza

daniela
Acceso a beneficios y créditos fiscales
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daniela
me gustó la experiencia 




