
 



 



 

 

 

 

 

 

 

 

Mi idea de nogocio es: 

La venta de bálsamos hidratantes. 



 
 
 
 
 
 
 

 

Vender bálsamos extraordinarios, con un servicio memo- 
rable, con el fin de que los clientes obtengan y disfruten 
de un producto de alta calidad. 

 

 
Una innovación en bálsamos hidratantes naturales, 
orgánicos y reconocida por la calidad excelente para 
que nuestro cliente quede satisfecho. 

 
 
 
 
 
 
 

Gerencia 
 
 
 
 
 
 
 

 

Producción Marketing 
Administración 

y 
finanzas 

 
 
 
 
 
 

 

 
Logística 

 
Publicidad 

Compas 
 

Gestión de 
cobros 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Compromiso con práticas éticas que aseguren condiciones laborales 
justas y seguras para los trabajadores; garantizando así el bienestar 
y la dignidad de quienes contribuyen a las ventas en todas sus 
etapas. 

 
 
 
 
 
 
 

Compromiso de la empresa con prácticas y uso de embalajes sostenibles 
(materiales reciclables o biodegradables) y reducir el uso del plástico y 
minizimar el desperdicio del recurso. 

 
 
 
 
 
 
 
 

Establecer alianzas con proveedores similares asgurando precios  
justos y condiciones favorables, esto promueve estabilidad económica y 
desarrollo. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
Distribuidores 
minoristas 

 
 
 

 
Fabricantes 
de las materias 
primas del 
producto 

 
 

 
Agencias de 
publicidad y 
marketing 

Marketing 
(Gestión de 
redes sociales) 

Ventas y distri- 
buición (plata- 
formas en línea 
y físicas) 

Atención al 
cliente 

 
Calidad de 
producto 

 
 
 

 
Personalización 

 
 
 
 
 

 
Confianza y 
transporte 
(composición 
del producto) 

Programa 
de fidelización 
como: 

-Beneficios 
-Comunicación 

Adolescentes 
 
 
 

 
Personas 
maduras 

 
 
 

 
Adultos 
mayores 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

Costos de materias primas (proveedores) 

Costos de producción (mano de obra 
y energía) 

Venta de bálsamos hidratantes 
Ventas en línea 
Patrocinios 

Tienda virtual

Redes sociales

Marketingplace
online



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Variedad de productos 
 

 
Ingredientes naturales 

 

Aprovechamiento de redes 
sociales gratis 

Competencia 
 
 

Capacidad de producción 
limitada 

 

Alto costo de ingredientes 

 
 
 
 
 
 
 

 

Un mercado de bálsamos 
naturales 

 
 

 
Colaboraciones estratégicas 

Piratería 
 

Inestabilidad económica 
 

Cambios en las preferencias 
del cliente 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

"Hidrata tus labios, realza tu belleza" 

 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Electricidad= ₡32 000 

 

Moldes= ₡3 750 (50 unidades) 
 

Etiquetas= ₡12 000 (100 unidades) 

Aceite de almendras= ₡14 500 
 

Manteca de Karité = ₡5 752 

Cera de abeja virgen= ₡6 000 

Aceite de coco= ₡4 775 

Vitamina E= ₡4 600 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

2 254,24 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

37 unidades 
 
 
 

83 406,88 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Capital de trabajo 

 
Computadora 

 
Software de inventarios y ventas 

 
Material publicitario 

Cuentas por pagar 

Deudas a corto plazo 

Deudas a largo plazo 



 
 
 
 
 
 
 

 

Labello   

Nivea 

Macrobióticas 
EOS 

La Roche Posay 
Carmex 

Beau Visage 

Liposan 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

-Permite evitar sanciones y problemas legales. 

-Asegura al gobierno fondos para servicios públicos, como: 

educación, salud, infraestructura, etc. 
-Si una empresa cumple con sus obligaciones tributarias 
tiene una mejor reputación y esto genera confianza entre 
clientes y socios comerciales. 

-Estar al día en el pago de tributos evita multas y sancio- 
nes 

 
 
 
 
 

Con decisiones y planificaciones. 

Activos y pasivos. 

Cancelación de inscripciones. 

Disolución legal. 

Registro contable. 



 
 
 

 

El mercado de los bálsamos naturales. 
 
 
 
 

Es importante porque se fomenta al uso de bálsamos con 
ingredientes naturales para evitar que los labios se resequen. 

 
 
 
 

Para todas las personas que deseen empezar a cuidar y a 
hidratar sus labios. 

 
 
 
 
 
 
 

 

Esta actividad es para que 
las personas conozcan los 
beneficios que trae el hidra- 
tar nuestros bálsamos con 
ingredientes naturales. 

Mediante plataformas o 
redes sociales publicar 
vídeos sobre mi producto 
y los beneficios que trae. 

 
También regalarles a las 
personas infografías sobre 
mi producto y sobre lo bien 
que hacen los ingredientes 
naturales. 

Vender nuestros produc- 
tos y ganarnos la confian- 
za de nuestros clientes, 
innovando y satisfaciendo 
las necesidades de nues- 
tros clientes. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Electricidad, computadora, 
teléfono móvil y redes 
sociales. Septiembre: Empezar a 

fabricar y a hacer los 
bálsamos. 

 
Octubre:Empezar a 
regalar las infografías a 
las personas sobre el pro- 
ducto y a hacer marketing 
con el producto. 

La directora general. 
 

 
La encargada del marketing. 

El repartidor 



 


