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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de nogocio es:

La venta de balsamos hidratantes.




Actividad #2

Determine la misiéon y vision de su emprendimiento.

Mision:

a X 10O C - NS | SE '-n:n
rable, con el fin de que los clientes obtengan y disfruten
de un producto de alta calidad.

Vision:
Una innovacién en balsamos hidratantes naturales,
organicos y reconocida por la calidad excelente para

gue nuestro cliente quede satisfecho.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia

Produccion Marketing

oy
finanzas

Compas
Logistica Publicidad

Gestion de
cobros




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Compromiso con praticas éticas que aseguren condiciones laborales
justas'y seguras para los trabajadores; garantizando asi el bienestar

etapas.

Sostenibilidad ambiental:

Compromiso de la empresa con practicas y uso de embalajes sostenibles
(materiales reciclables o biodegradables) y reducir el uso del plastico y

Sostenibilidad economica:
Establecer alianzas con proveedores similares asgurando precios

justos'y condiciones favorables, esto promueve estabilidad econdémicay

desarrollo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




— Actividad #4

o Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion confl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Programa
de fidelizacio
como:

Distribuidores ion d Calidad de
inoristas ¥ N producto

-Beneficios
-Comunicacio
Personas

. ) maduras
Fabricantes Personalizaci

de las materi
primas del

Recursos Canales
clave

Adultos
mayores

Tienda virtual

Agencias de Confianzay
publicidad y transporte ,
arketing (composicio Redes sociales

del producto)

Marketingplace
online

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

ostos de materias primas (proveedore§)

Venta de balsamos hidratantes
Ventas en linea
Patrocinios

=— = [ Costos de produccion (mano de obra

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades ’aw

Variedad de productos Competencia

Ingredientes naturales Capacidad de produccion
limitada

Aprovechamiento de redes
sociales gratis Alto costo de ingredientes

Un mercado de balsamos

Pirateri
naturales ateria

Inestabilidad econdmica

Colaboraciones estratégicas

Cambios en las preferenci
del cliente

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer —
emprendimiento

"Hidrata tus labios, realza tu belleza"

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
‘ Electricidad= ¢32 000 ‘ Aceite de almendras= €14 500

Moldes=¢3 750 (50 unidades) MantecadeKarite=€5752

’ Etiquetas= 12 000 (100 unidades) ’ Cerade abejavirgen= €6 000

Aceite de coco= ({4 775

. . VitaminaE=€4600
O O

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 2 254,24

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario = de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en SRS @7 unidades ]

unidades

Punto de equilibrio

monetario S [@ 83 406,38 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
‘ Capital de trabajo ‘ Cuentas por pagar
’ Computadora ‘ Deudas a corto plazo

‘ Software de inventarios y ventas ‘ Deudas a largo plazo

‘ Material publicitario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Labello

Nivea
Macrobidticas
EOS

La Roche Posay
Carmex

Beau Visage
Liposan

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

-Permite evitar sanciones y problemas legales.
-Asegura al gobierno fondos para servicios publicos, como:

educacion, salud, infraestructura, etc.

-Sl-una empresa cumple con sus obligaciones tributarias
tiene una mejor reputacion y esto genera confianza entre
clientes y socios comerciales.

-Estar al dia en el pago de tributos evita multas y sancio-
nes

cComo se liquida una empresa?

Con decisiones y planificaciones.
Activos y pasivos.
Cancelacion de inscripciones.
Disolucion legal.

Registro contable.



ulilib

r,r

R RRER b

N

f

VvV V \Al

KR

|

r :

Vv V \J

iyl f’f] f)f' iy 1

r' fm qf

“ 00 00 00 gv Vv VJ VV vV WY

f‘

)

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Esta actividad es para que
las personas conozcan los
beneficios que trae el hidra-
tar nuestros balsamos con
ingredientes naturales.

.Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Electricidad, computadora,
teléfono movil y redes
sociales.

El mercado de los balsamos naturales.

Es importante porque se fomenta al uso de balsamos con
ingredientes naturales para evitar que los labios se resequen.

Para todas las personas que deseen empezar a cuidar y a

hidratar sus labios.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Mediante plataformas o
redes sociales publicar
videos sobre mi producto
y los beneficios que trae.

También regalarles a las
personas infografias sobre
mi producto y sobre lo bien
gue hacen los ingredientes
naturales.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Septiembre: Empezar a
fabricar y a hacer los
bélsamos.

Octubre:Empezar a
regalar las infografias a
las personas sobre el pro-
ducto y a hacer marketing
con el producto.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Vender nuestros produc-
tos y ganarnos la confian-
za de nuestros clientes,
innovando y satisfaciendo
las necesidades de nues-
tros clientes.

¢ Quién lo hace?
(Responsables)

La directora general.

La encargada del marketing.

El repartidor



MRERRERBERBEEREE B MR R M

=

l

ik

44 Junior 2 :
4 4 Achievement 35 Empowering
44 Costa Rica e

Miembro de JA Worldwide

i OTAS

MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024



