




Ofrecer productos de limpieza ecològicos y sostenibles como detergentes, 

limpiadores multiusos y desinfectantes, utilizando ingredientes biodegradables 

y sin quimicos agresivos .



Proveer soluciones de limpieza que promuevan la sostenibilidad 

ambiental y el bienestar de las personas.

Ser lideres en el mercado de productos de limpieza ecològicos, 

innovando constantemente para mejorar la salud del planeta. 
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Compromiso con la comunidad

local, posiblemente a travès de programas de educaciòn ambiental o donaciones

a organizaciones sociales. 

Uso de ingredientes naturales 

y biodegradables, minimizaciòn de residuos y empaques sostenibles.

Mantener rentabilidad a largo 

plazo a travès de la eficiencia operativa y la diferenciaciòn en el mercado.



Distribuidores
y minoristas para
la venta de 
productos.

Consumidores 

Desarrollo de 
fòrmulas de 
productos 
ecològicos.

Control de calidad
y pruebas de 
efectividad.

Marketing y 
promociòn de
productos 
sostenibles.

Productos de 
limoieza eficaces 
y seguros.

Utilizaciòn de 
ingredientes 
naturales y
biodegradables 
que limpien 
eficazmente sin
dañar el medio 
ambiente ni la 
salud de los 
usuarios. 

Sostenibilidad

Certificaciones
ecològicas

Educaciòn 
ambiental.

Tiendas y 
supermercados 
ecològicos.

Negocios y oficinas
verdes. 

Hogares
conscientes del 
medio ambiente.

Comunidades 
y organizaciones
eco-consvientes.

Atenciòn 
personalizada.

Programas de 
fidelizaciòn. 

Educaciòn 
continua.

Canales de 
comunicaciòn.

Ventas en lìnea.

Distrubuciòn en
tiendas fìsicas.

Eventos y ferias
ecològicas.

publicidad digital.

Fòrmulas y recetas.

Certificaciones 
ecològicas.

Proveedores de 
ingredientes y 
materiales. 

Equipo de markeing
y ventas. 

Plataforma de 
comercio.

Venta de productos 
Suscripciones
Ventas al por mayor 
Lineas de productos adicionales. 

Costos de producciòn 
Csotos de desarrollo 
Costos de marketing y ventas
Costos de distribuciòn
Costos operacionales 
Costos legales y administrativos 

Costos de 
sostenibilidad 

Costos de innovaciòn
y mejora continua. 



Productos ecològicos 
innovadores, creciente 
demanda de productos
sostenibles, 
diferenciaciòn en el 
mercado.

Costos iniciales elevados
debido a ingredientes
naturales, competencia
con productos 
convencionales màs
econòmicos.

Creciente conciencia 
ambiental, tendencia 
hacia el consumo
responsable, apoyo 
gubernamental a
pràcticas sostenibles. 

Competencia intensa 
en el mercado de 
productos de limpieza,
cambios en las 
regulaciones
ambientales,
fluctuaciones
en los costos de los
ingredientes naturales.



Transforma tu hogar con productos 
verdes.

Azul Verde Negro

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO



Alquiler de planta y oficinas 1.573.410

Salarios del personal administrativos y de producciòn 
5.244.700

Publicidad y marketing digital 1.048.940

Logìstica y transporte 786.705

Certificaciones y asesoria legal 262.235

Servicios pùblicos y generales 524.470

Ingredientes naturales 26.223,50

Materiales de envasado 15.734,10

Manufactura, mano de obra y operaciòn 10.489,40

Distribuciòn 5.244.70

22, 814, 44



5,539

12.644,97



Equipos deproduccion

inventario de productos

Propiedad intelectual 

Prèstamos

Cuentas por pagar

obligaciones tributarias



Ecoclean es una empresa que desarrolla, prodyce y comercializa

productos ambientales cuya formulaciòn reduce el impacto en nuestros

ecosistemas y protegen la salud manteniendo o mejorando su eficiencia

y rendimiento.

Jabones Beltràn es ua empresa familiar naida en el año 1922.Destacan

principalmente en el uso de ingredientes y materias primas naturales 

de la màs alta calidaden el desarrollo de sus productos.

Ecotech es una empresa de productos de limpieza, es una de las màs 
conocidas en la fabricaciòn de productos naturales tento de cosmètica 

como de higiene.

Estos son algunos ejemplos de varias empresas ecològicas y 

biodegradables con el medio ambiente, y que se centraron en hacer

productos con recursos materias y asi ayudar al medio ambiente.



Evitar sanciones legales, mantener la reputaciòn empresarial 
y  contribuir al desarrollo econòmico del paìs.

Venta de activos para pagar pasivos, cumplimiento de obligaciones

con acreedores y empleados, cancelaciòn de registros legales y 

fiscales. 



Identificar claramente cual es la necesidad o problema que tu proyecto
empresarial pretende resolver.
Detalla en què consiste tu proyecto empresarial.

Explica por què este proyecto es relevante y necesario en el contexto
actual. Por ejemplo, el aumento de la conciencia ambiental y la demanda
creciente por productos seguros para la salud y el medio ambiente.

Define quiènes sèran tus clientes. por ejemplo, hogares preocupados
por el medio ambiente, oficinas que buscan soluciones de limpieza 
ecològicas, etc.

Desarrollo de productos y
formulaciones ecològicas.

Diseño de envases sostenibles
y atractivos.

Establecimiento de canales de
distribuciòn.

Campañas de marketing y 
promociòn.

Define el propòsito genteral de 
tu proyecto empresarial.

EJEMPLO, lanzar al mercado 
una gama completa de productos
de limpieza ecològicos que 
satisfagan las necesidades 
conscientes del emdio ambiente.

Lograr una participaciòn de
mercado del 10 por ciento en
el sector de productos de 
limpieza ecològicos dentro de 
los primeros 2 años.

Obtener una tasa de satisfacciòn 
del cliente superior al 90 por ciento
en encuestas post-compra.

Recursos humanos, personal
de desarrollo de productos,
marketing y ventas.

Recuersos financieros, capital
inicial de producciòn, marketing
y distribuciòn.

Recursos Fìsicos, instalaciones 
de producciòn y almacenamiento,
oficinas administrativas.

Los responsables a cargo 
del proyecto.

Desarrollo de productos
Inicio, 1 de julio
finalizaciòn 31 de agosto

Diseño de envases
inicio 15 de julio
finalizaciòn 30 de septiembre

Cmapañas de marketing
inicio 1 de agosto
finalizaciòn 31 de diciembre 



Importancia de tomar notas 

Organizaciòn, Mnatener resgistros detallados ayuda a mantener 

organizada toda la informaciòn relevante del proyecto.

Seguimiento, Facilita el seguimiento de objetivos y tareas pendientes.

Referencia Futura, Sirve como referencia para futuras desiciones

estratègicas y para aprender de experiencias pasadas.

Comunicaciòn, Facilita la comunicaciòn efectiva dentro del equipo

y con socios externos.

Al tomar estas notas y asegurarte de documentar adecuadamente 
cada aspecto de tu proyecto empresarial, estaràs mejor preparado

para enfrentar los desafìos y maximizar las oportunidades que

surjan en el camino hacia el èxito empresarial.




