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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocios se refiere a la descricion y concepto fundamental sobre una

empresa o emprendedor para generar ingresos a atravez de la oferta de productos

0 servicios del mercado

variedad de productos con un precio justo y comodos para el cliente

| J () -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

La mision seria transformar la forma en la que los productos electronicos de ultima

tecnologia llegan a manos de nuestros clientes. Nos comprometemos a ofrecer una

red de distribucion eficiente y segura para garantizar la satisfacion del cliente

Legar a tener una hamplia red de clientes ademas de una gra experiencia para

el consumidor

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe y administrasdor

Gernte Gerente erente
administrativo de producion de%peracione

y financiero

Gerente Jefe de Jefe
comercial compras de transporte




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Cumpliria implementando pracaticas y ploliticas que beneficien a las personas

ademas de promover un desarrollo economico inclusivo y responsable.

Podriamos inplementar practicas laborales justas,accesibilidad y educacion tecnologica,

inverciones comunitarias,compromisos publicos y programas

Sostenibilidad ambiental:

En esto debemos minimizar el impacto ambiental, realizando operaciones con una

con un bajo impacto en el ambiente reduciendo algunos tipos de recursos y optando

por acciones sostenibles ademas de una politica ambiental

Sostenibilidad economica:

Se busca adoptar acciones que no solo aseqguren la rentabilidad a largo plazo,

sino que que tambien promuevan el crecimiento economico con estrategias como

la diversificacion de productos y servicios, proveedores locales,inverciones estrategicas,

pensamientos de expancion y la calidad del servicio

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades
clave clave

Inversionistas Actividades
productivas

Anfritriones Actividades
financieras

Empresas

de transporte

Recursos
clave

Empleados

Proveedores

Fabrica de
producion

Una fuente de

ingresos y
transporte

Estrucutra de costos

Sueldos e impuestos
invercion en marketing

Propuesta Relacién con ] Segmento
de valor el cliente de clientes

Servicio

de atencion Amplia

distribucion de
locales y empreg

_Generacion de
ingresos

Fundaciones

Facilidades de de ayuda

transaciones gran cantidad

Flexibilidad en de clientes
Seguros cada compra _
y calidad para | l Industrias

Costos bajos la satisfacion
del cliente Llegar a centros

comerciales y
proveedores

flexibilidad Canales

Publicidad
digital

Sitios wed

Aplicciones
movil

Redes
Sociales

Fuentes de ingresos

De las ventas iniciales

Ingresos por publicidad

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Buena distribucion de productos Falta de experencia

Gran innovacion en el mercado Falta de tiempo

Flexibilidad y adaptacion a los Bajo presupuesto inicial

cambios del mercado

Ser reconocidos en el mercado ran competencia entre empresa

Variedad de productos de moda Nuevos competidores similares

Saturacion de las infraestructura

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

1)

Innovacion en cada entrega, tecnologia en cada

El logo de mi
primer
emprendimiento

momento, de nuestra distribucion a una sonrisa

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado

USUARIO
Resaltado
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

|

|

|

—> Mis costos fijos Mis costos variables

—

(

Alquiler del local 3,000 dolares ‘ Partes de los dispocitvos 14,000 dolares

Transporte 2,000 dolares Modelos de computadoras 10,000 dolares

’ Heramientas necesarias 9.000 dolares
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— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

— - 35,000 mil
— > dependiendo del producto
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en 5,000
unidades > 35,000 - 10,000 0.2
35,000 x 0.5
Punto de equilibrio 7 500
. —_ 75
monetario @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Equipo imformatico
Maquinaria
Transporte

Edificios e instalaciones
Derechos de autor

Sistemas de seguridad

Almacenes

Inventario de productos
Contrato de distribucion

Cuentas por cobrar

Pasivos

‘ Prestamos bancarios

‘ Salarios y beneficios por pagar
‘ Impuestos a pagar

‘ Deudas a corto plazo

‘ Obligaciones laborales

‘ Bonos e emiciones por pagar
‘ Gastos de alquiler del local

‘ Cuentas por pagar a proveedores
. Litidios y contingencias

. Provicones e inventarios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

1-Mauser Electronics es una distibuidora amplia en seleccion de semiconductotres

y componentes electronicos del mundo

2-ENERSYS es una ampresa de de amplia experencia y reconocido prestigio en la

impate un procerdimiento fexibl lecion en i lectroni

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Son fundamentales para el funcionamiento eficiente y equitativo de las sociedades |

estabilizar la economia y promover el bienestar general

cComo se liquida una empresa?

Algunos pasos para liquidar una empresa son los siguientes pero los requisitos

para ello pueden variar por lo que es esencial consultar la legislacion local y odtener

el asesoramiento adecuado

-Analizar la cituacion financiera, decision y aprovacion

-Disolucion de la sociedad, nombramiento de un liquilador

-Pago de deudas,naotificacion de autoridades,distribucion de activos

P ion de d : 2 leaal v face de liquidaci "
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

El odjectivo es poder ofrecer
buena calidad de productos
hacia las personas

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Es necesario tener a la mano
las partes para poder crear
el producto ademas de un
transporte y local

Poder vender los procductos de forma segura y de buena calidada para

poder satisfacer al cliente, en base a los productos seran mas amigables
con el ambinte devido a que consumiran menos energia

Para poder ofrecer a la poblacion una buena calidad en productos
ademas de ofrecer una pequefia ayuda

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Primero es empezar poco a poco
montando un local luego buscar
una bariedad de productos y con
el tiempo se va desarrollando

la mejoria de los productos en

la compra y venta

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

La primera semana sera de la
elaboracion y compra de los
productos

la otra semana se busca donde
montar un local junto al transporte

Dias despues se raliza la venta
de los productos

Los productos estaran disponibles para todo publico

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Poder vender y crecer para que
en un futuro seamos mayormente
reconoidos

. Quién lo hace?
(Responsables)
Sera realizado de forma familiar

en donde cada uno aporta para
cada cosa ademas de un conocido

que posee una fabrica de producion
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El emprendimiento es poder ser una nueva maraca de dispocitivos mientras va creciendo

Sevan elaborando productos mas avanzados de telefonos hasta pantallas
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