




         La idea de negocio que se planea plantear se basa en instalar una tienda donde se vendan 

productos de la siguiente manera:

Productos eco amigables con el ambiente. Esto pensando en la contaminación que se está viviendo a 

nivel mundial, por lo que se tiene pensado vender productos como hojas recicladas o biodegradables, 

lápices con semillas dentro, para así sembrar un árbol. Decoraciones amigables con el ambiente e 

incluso artículos que tengan la misma finalidad, como las pajillas reutilizables, botellas de vidrio o que 

no sean desechables, cepillos de sientes de madera y también toallas sanitarias lavables o copas 

menstruales, para así evitar en su mayoría productos de esta índole que sigan contaminando el planeta.

Se tratará de mantener unos precios acordes a los artículos, esto con el fin de poder crecer 

como tienda, ya que, muchos de los precios propuestos ante este tipo de productos son muy 

elevados, por lo que las personas no recurren a ellos. En especial los jóvenes, que desean cuidar 

al mundo, pero, que su economía depende de sus padres o de ahorros.



Existe por la cantidad de contaminación que existe en el país, por eso se busca que la razón

 de ser de la empresa sea disminuir toda esta problemática que afecta y cada vez afectará más.

Alcanzar, aunque sea con pequeños pasos disminuir la contaminación a nivel mundial y cada
 
vez llegar a más personas con buenas ideas y nuevos productos.
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Todas las personas podrían a lo largo de los años poder seguir utilizando los productos;

productos que también cuentan con capacidad para ser usados por personas de todas las edades, 

lo que quiere decir, que cualquier persona goza del gusto de poseer uno de estos artículos. Y 

contribuir exitosamente al cuidado del planeta.

Desde luego que el emprendimiento va a gozar de una de las ramas más importantes, que es el 

ambiente, ya que de hecho es creado con este fin, poder ser amigables con el ambiente. Así 

generando el equilibro perfecto del que se pretende alcanzar con este emprendimiento especializado 

en el reciclaje, y reducción de residuos plásticos.

Se buscarán otras organizaciones con este mismo deseo de ayudar el ambiente, así logrando que 

sean productos de buena calidad, con precios razonables y que puedan ser adquiridos 

exitosamente por las personas. De esta manera, se asegurará el largo plazo del emprendimiento, 

porque será una empresa formada por pequeños emprendimientos con las mismas ganas de 

progresar en un futuro.



Varios emprendimientos que surjan de la ayuda
hacia el cuido del planeta. 
Así como también las personas 
que adquieran los productos
 y varias entidades que
ayuden a mantener un
país más verde
y promocionen este
emprendimiento.

Empezar desde cero con el marketing de todos los productos del negocio y así tener una comercialización exitosa.

Dinero ahorrado y los productos que se vayan vendiendo en pocas cantidades, pero que generan ingresos.

Se empezará vendiendo en pocas cantidades para así calcular qué tanta demanda se tiene de los productos. Como se hablan de varios productos, ya que, es una tienda, se pretende promocionar los artículos de manera persistente y así hacer una venta más eficaz. Y haciendo notar que los precios son más bajos, aunque la calidad no disminuya.

Mostrarles la importancia de evitar la contaminación y prometiéndoles al cien por ciento la calidad de los productos. 

Redes sociales, mostrando videos donde se enseñe la realidad del mundo y cómo con pequeñas cosas eso puede cambiar, Y videos divertidos, estos siempre atraen a la comunidad más joven.

Crear una comunidad sana donde se incentive el uso de los productos eco amigables. Muchos jóvenes apoyan este tipo de negocios, por lo que se podría llegar a un público más amplio y una cantidad de clientes regular para el emprendimiento.

Adquirir más productos, mejorar los ya existentes y hasta crear nuevos artículos que cautiven a las personas. Esto con el fin de lograr mantener en pie a la empresa.

De las personas que adquieran los productos y de grandes empresas y entidades que deseen apoyar e incluso patrocinar un pequeño emprendimiento en crecimiento.



Escuchar siempre al cliente, así logrando tener siempre puntos de vista más amplios, para beneficio del emprendimiento y que así pueda crecer y mejorar. Y por supuesto mantener los productos siempre de la mejor calidad para así poseer una mejor recomendación de las personas que utilicen los productos. También reconocer si algún producto ya no tiene demanda y aprovechar ese dinero en otros artículos,

Poseer el dinero suficiente para empezar el negocio y buscar apoyo en organizaciones que ayuden de la misma manera al medio ambiente, así adquirir patrocinadores y personas que deseen recomendar la empresa o comprar productos. Evitando comprar compulsivamente algún producto con poca demanda o de mala calidad para los clientes, que pueda generar una mala imagen de la empresa.

Promocionar productos con una calidad muy baja o que no favorecen a las personas es una de las debilidades que puede tener la empresa, por lo que hay que tener cuidado y saber que para vender exitosamente la calidad y opinión del cliente es de suma importancia. Esto, y evadir personas que pretender promocionar con el título de "creadores de contenido", ya que eso daña mucho la imagen del emprendimiento si hay negatividad en la persona que lo patrocina.

Cuando una empresa empieza desde cero su crecimiento es más lento y es donde muchas empresas desisten de seguir, es por ello que es una de las mayores amenazas. Lo que se va a buscar es un negocio enriquecido en apoyo y sostenibilidad para evitar que esto suceda.



Porque estamos aquí y ahora, no cuando la 

contaminación avance y nuestro tiempo se acabe.



Gastos del local: 100.000 colones

Productos por comprar: 50.000 colones.

Envíos: 5.000 colones.

No se venden todos los productos: 40.000

Empaque de los productos: 5.000 colones.

340.000 mensuales



49 unidades 

416.500
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Existen algunos y su demanda es alta, es por eso que se quiere meter al mercado,

 pero, utilizando precios más bajos a los que el producto se acostumbra a vender, ya 

que, las personas logran vender a pocas personas por los precios elevados que se 

utilizan en ellos. 

Se pretende que el trato con el que se va a ofrecer y vender el producto sea el más 

oportuno, porque, de esta manera el marketing en mayor y las ventas a su vez 

aumentan. Buena actitud y ganas de progresar.



Es importante porque el trato habla bien de la empresa, esto con el fin de que 

cuando los futuros candidatos a trabajadores quieran entrar a la empresa lo

hagan de la mejor manera. Esto para que también si tuviese que existir una 

liquidación, se lleven bonitas experiencias en el ámbito laboral de su área 

asignada.

Esto pasa cuando se extingue la vida de la empresa, a través de la liquidación 

la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceras personas,

también se cobrarán los créditos y el patrimonio de la empresa se repartirá 

entre los socios.



La gran contaminación del mundo. Con los productos biodegradables ayudaremos a que esto disminuya.

Porque la biodiversidad a nivel mundial se está extinguiendo, lo que, a largo plazo, será para los humanos una de las problemáticas más grandes que enfrentará.

Va dirigido a todo el público que desee ayudar al planeta. Pero, en especial a los jóvenes, que son los que más crean conciencia sobre la problemática que existe.

Fomentar la ayuda que se le puede dar al mundo por medio de un artículo biodegradable que, aunque sea poco, hace la diferencia.

Videos de marketing que atraen a los jóvenes, publicaciones sobre el emprendimiento y actividades recreativas donde se beneficien los productos y sea fácil llegan al público meta.

Tener el mayor éxito en la empresa, cada vez crecer mucho más y por supuesto, ayudar al planeta en su enfermedad ambiental.

El dinero suficiente, las ganas d crecer y el apoyo de los compradores y el público al que se desea llegar con el emprendimiento.

En un mes comprar las cosas, en una semana, remodelar el local y a la tercera semana, empezar con la venta y promoción de todos los productos que van a ser vendidos.






