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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio que se planea plantear se basa en instalar una tienda donde se vendan

productos de la siguiente manera:

Productos eco amigables con el ambiente. Esto pensando en la contaminacién que se esta viviendo a
nivel mundial, por lo que se tiene pensado vender productos como hojas recicladas o biodegradables,
lapices con semillas dentro, para asi sembrar un arbol. Decoraciones amigables con el ambiente e
incluso articulos que tengan la misma finalidad, como las paijillas reutilizables, botellas de vidrio o que
no sean desechables, cepillos de sientes de madera y también toallas sanitarias lavables o copas

menstruales, para asi evitar en su mayoria productos de esta indole que sigan contaminando el planeta.

Se tratara de mantener unos precios acordes a los articulos, esto con el fin de poder crecer
como tienda, ya que, muchos de los precios propuestos ante este tipo de productos son muy
elevados, por lo que las personas no recurren a ellos. En especial los jévenes, que desean cuidar

al mundo, pero, que su economia depende de sus padres o de ahorros.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


         La idea de negocio que se planea plantear se basa en instalar una tienda donde se vendan 

productos de la siguiente manera:

Productos eco amigables con el ambiente. Esto pensando en la contaminación que se está viviendo a 

nivel mundial, por lo que se tiene pensado vender productos como hojas recicladas o biodegradables, 

lápices con semillas dentro, para así sembrar un árbol. Decoraciones amigables con el ambiente e 

incluso artículos que tengan la misma finalidad, como las pajillas reutilizables, botellas de vidrio o que 

no sean desechables, cepillos de sientes de madera y también toallas sanitarias lavables o copas 

menstruales, para así evitar en su mayoría productos de esta índole que sigan contaminando el planeta.

Se tratará de mantener unos precios acordes a los artículos, esto con el fin de poder crecer 

como tienda, ya que, muchos de los precios propuestos ante este tipo de productos son muy 

elevados, por lo que las personas no recurren a ellos. En especial los jóvenes, que desean cuidar 

al mundo, pero, que su economía depende de sus padres o de ahorros.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Existe por la cantidad de contaminacion que existe en el pais, por eso se busca que la razén

de ser de la empresa sea disminuir toda esta problematica que afecta y cada vez afectard mas.

[ ] [ ] V4 °
[ ]
Vision
Alcanzar, aunque sea con pequefios pasos disminuir la contaminacién a nivel mundial y cada

I ; I i |

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Dinero empleado con
responsabilidad

Tecnologia Maquinaria Personas

Persona que se
Exportacién
de
productos

Marketing
digital



Existe por la cantidad de contaminación que existe en el país, por eso se busca que la razón

 de ser de la empresa sea disminuir toda esta problemática que afecta y cada vez afectará más.

Alcanzar, aunque sea con pequeños pasos disminuir la contaminación a nivel mundial y cada
 
vez llegar a más personas con buenas ideas y nuevos productos.

Tecnología

Marketing 
digital 

Maquinaria

Exportación
 de 
productos

Dinero empleado con 
responsabilidad

Personas

Persona que se encarga de manejar los 
precios y los productos


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Todas las personas podrian a lo largo de los afios poder seguir utilizando los productos;

productos que también cuentan con capacidad para ser usados por personas de todas las edades,

lo que quiere decir, que cualquier persona goza del gusto de poseer uno de estos articulos. Y

ibuir exi | cuidado del pl

Sostenibilidad ambiental:

Desde luego que el emprendimiento va a gozar de una de las ramas més importantes, que es el

ambiente, ya que de hecho es creado con este fin, poder ser amigables con el ambiente. Asi

generando el equilibro perfecto del que se pretende alcanzar con este emprendimiento especializado

en el reciclaje, y reduccién de residuos plasticos.

Sostenibilidad economica:

Se buscaran otras organizaciones con este mismo deseo de ayudar el ambiente, asi logrando que

sean productos de buena calidad, con precios razonables y que puedan ser adquiridos

exitosamente por las personas. De esta manera, se asegurara el largo plazo del emprendimiento,

porque sera una empresa formada por pequefios emprendimientos con las mismas ganas de

progresar en un futuro.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Todas las personas podrían a lo largo de los años poder seguir utilizando los productos;

productos que también cuentan con capacidad para ser usados por personas de todas las edades, 

lo que quiere decir, que cualquier persona goza del gusto de poseer uno de estos artículos. Y 

contribuir exitosamente al cuidado del planeta.

Desde luego que el emprendimiento va a gozar de una de las ramas más importantes, que es el 

ambiente, ya que de hecho es creado con este fin, poder ser amigables con el ambiente. Así 

generando el equilibro perfecto del que se pretende alcanzar con este emprendimiento especializado 

en el reciclaje, y reducción de residuos plásticos.

Se buscarán otras organizaciones con este mismo deseo de ayudar el ambiente, así logrando que 

sean productos de buena calidad, con precios razonables y que puedan ser adquiridos 

exitosamente por las personas. De esta manera, se asegurará el largo plazo del emprendimiento, 

porque será una empresa formada por pequeños emprendimientos con las mismas ganas de 

progresar en un futuro.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Relacién conf Segmento

Propuesta ]
el cliente de clientes

de valor

Varios
emprendimien
tos que

surjan de la
ayuda

hacia el cuido
del planeta.
Asi como
también las
personas

que
adquieran los
productos

y varias
entidades que
ayuden a
mantener un
pais mas
verde

y .
promocionen
este
emprendimien
to.

Empezar
desde cero
con el
marketing
de todos los
productos
del negocio
y asi tener
una
comercializa
cion exitosa.

Recursos
clave

Dinero
ahorrado y los
productos que
se vayan
vendiendo en
pocas
cantidades,
pero que
generan
ingresos.

Se empezara
vendiendo en
pocas
cantidades para
asi calcular qué
tanta demanda
se tiene de los
productos.
Como se
hablan de
varios
productos, ya
gue, es una
tienda, se
pretende
promocionar los
articulos de
manera
persistente y
asi hacer una
venta mas
eficaz. Y
haciendo notar
que los precios
son mas bajos,
aunque la
calidad no
disminuya.

Mostrarles la
importancia de
evitar la
contaminacion

y
prometiéndoles
al cien por
ciento la
calidad de los
productos.

Canales

Redes sociales,
mostrando videos
donde se ensefie
la realidad del
mundo y cémo
con pequefias
cosas eso puede
cambiar, Y videos
divertidos, estos
siempre atraen a
la comunidad
mas joven.

Crear una
comunidad
sana donde
se incentive
el uso de los
productos eco
amigables.
Muchos
jovenes
apoyan este
tipo de
negocios, por
lo que se
podria llegar
a un publico
mas amplio y
una cantidad
de clientes
regular para
el
emprendimien
to.

Fuentes de ingresos

Estrucutra de costos

De las personas que adquieran los
productos y de grandes empresas y
entidades que deseen apoyar e incluso
patrocinar un pequefio emprendimiento en
crecimiento.

Adquirir mas productos, mejorar los ya
existentes y hasta crear nuevos articulos que
cautiven a las personas. Esto con el fin de
lograr mantener en pie a la empresa.

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o o .

‘ necesaria para completar esta actividad.
— =
—_—
—_— —



Varios emprendimientos que surjan de la ayuda
hacia el cuido del planeta. 
Así como también las personas 
que adquieran los productos
 y varias entidades que
ayuden a mantener un
país más verde
y promocionen este
emprendimiento.

Empezar desde cero con el marketing de todos los productos del negocio y así tener una comercialización exitosa.

Dinero ahorrado y los productos que se vayan vendiendo en pocas cantidades, pero que generan ingresos.

Se empezará vendiendo en pocas cantidades para así calcular qué tanta demanda se tiene de los productos. Como se hablan de varios productos, ya que, es una tienda, se pretende promocionar los artículos de manera persistente y así hacer una venta más eficaz. Y haciendo notar que los precios son más bajos, aunque la calidad no disminuya.

Mostrarles la importancia de evitar la contaminación y prometiéndoles al cien por ciento la calidad de los productos. 

Redes sociales, mostrando videos donde se enseñe la realidad del mundo y cómo con pequeñas cosas eso puede cambiar, Y videos divertidos, estos siempre atraen a la comunidad más joven.

Crear una comunidad sana donde se incentive el uso de los productos eco amigables. Muchos jóvenes apoyan este tipo de negocios, por lo que se podría llegar a un público más amplio y una cantidad de clientes regular para el emprendimiento.

Adquirir más productos, mejorar los ya existentes y hasta crear nuevos artículos que cautiven a las personas. Esto con el fin de lograr mantener en pie a la empresa.

De las personas que adquieran los productos y de grandes empresas y entidades que deseen apoyar e incluso patrocinar un pequeño emprendimiento en crecimiento.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

Escuchar siempre al cliente, asi
logrando tener siempre puntos
de vista mas amplios, para
beneficio del emprendimiento y
gue asi pueda crecer y mejorar.
Y por supuesto mantener los
productos siempre de la mejor
calidad para asi poseer una
mejor recomendacion de las
personas que utilicen los
productos. También reconocer
si alguin producto ya no tiene
demanda y aprovechar ese
dinero en otros articulos,

Poseer el dinero suficiente para
empezar el negocio y buscar
apoyo en organizaciones que
ayuden de la misma manera al
medio ambiente, asi adquirir
patrocinadores y personas que
deseen recomendar la empresa
o0 comprar productos. Evitando
comprar compulsivamente alguin
producto con poca demanda o

de mala calidad para los clientes,

que pueda generar una mala
imagen de la empresa.

Oportunidades

Promocionar productos con una
calidad muy baja o0 que no
favorecen a las personas es una de
las debilidades que puede tener la
empresa, por lo que hay que tener
cuidado y saber que para vender
exitosamente la calidad y opinién
del cliente es de suma importancia.
Esto, y evadir personas que
pretender promocionar con el titulo
de "creadores de contenido", ya que
eso dafia mucho la imagen del
emprendimiento si hay negatividad
en la persona que lo patrocina.

Cuando una empresa
empieza desde cero su
crecimiento es mas lento y
es donde muchas empresas
desisten de seguir, es por
ello que es una de las
mayores amenazas. Lo que
se va a buscar es un
negocio enriquecido en
apoyo y sostenibilidad para
evitar que esto suceda.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Escuchar siempre al cliente, así logrando tener siempre puntos de vista más amplios, para beneficio del emprendimiento y que así pueda crecer y mejorar. Y por supuesto mantener los productos siempre de la mejor calidad para así poseer una mejor recomendación de las personas que utilicen los productos. También reconocer si algún producto ya no tiene demanda y aprovechar ese dinero en otros artículos,

Poseer el dinero suficiente para empezar el negocio y buscar apoyo en organizaciones que ayuden de la misma manera al medio ambiente, así adquirir patrocinadores y personas que deseen recomendar la empresa o comprar productos. Evitando comprar compulsivamente algún producto con poca demanda o de mala calidad para los clientes, que pueda generar una mala imagen de la empresa.

Promocionar productos con una calidad muy baja o que no favorecen a las personas es una de las debilidades que puede tener la empresa, por lo que hay que tener cuidado y saber que para vender exitosamente la calidad y opinión del cliente es de suma importancia. Esto, y evadir personas que pretender promocionar con el título de "creadores de contenido", ya que eso daña mucho la imagen del emprendimiento si hay negatividad en la persona que lo patrocina.

Cuando una empresa empieza desde cero su crecimiento es más lento y es donde muchas empresas desisten de seguir, es por ello que es una de las mayores amenazas. Lo que se va a buscar es un negocio enriquecido en apoyo y sostenibilidad para evitar que esto suceda.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Porque estamos aqui y ahora, no cuando la

Slogan NN contaminacién avance y nuestro tiempo se acabe.

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Porque estamos aquí y ahora, no cuando la 

contaminación avance y nuestro tiempo se acabe.
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

|

|

|

—> Mis costos fijos Mis costos variables

—

(

Gastos del local: 100.000 ‘ No se venden todos los
colones productos: 40.000

Productos por comprar: Empaque de los productos:
50.000 colones. 5.000 colones.

Envios: 5.000 colones. ’

/

f
o 6 0 ¢

)

F

i

| 1|

— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

: 7 @ 340.000 mensuales
—— -
i
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-> Recuerde que los costos
—

— variables son unitarios.

— =

l‘

ﬁ

ﬂ

ﬂ

ﬂ

=
i

|

|

|

—_— =
i

F

ﬂ


Gastos del local: 100.000 colones

Productos por comprar: 50.000 colones.

Envíos: 5.000 colones.

No se venden todos los productos: 40.000

Empaque de los productos: 5.000 colones.

340.000 mensuales


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

> 49 unidades J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 416.500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


49 unidades 

416.500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Local

Empaquetado

Transporte

Pago a la distribuidora.

Pasivos

Inventario

salarios.

Deudas a corto plazo.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Local

Empaquetado

Transporte

Pago a la distribuidora.

Inventario

salarios.

Deudas a corto plazo.


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen algunos y su demanda es alta, es por eso que se quiere meter al mercado,

pero, utilizando precios mas bajos a los que el producto se acostumbra a vender, ya

que, las personas logran vender a pocas personas por los precios elevados que se

utilizan en ellos.

Se pretende que el trato con el que se va a ofrecer y vender el producto sea el mas

oportuno, porque, de esta manera el marketing en mayor y las ventas a su vez

aumentan. Buena actitud y ganas de progresar.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen algunos y su demanda es alta, es por eso que se quiere meter al mercado,

 pero, utilizando precios más bajos a los que el producto se acostumbra a vender, ya 

que, las personas logran vender a pocas personas por los precios elevados que se 

utilizan en ellos. 

Se pretende que el trato con el que se va a ofrecer y vender el producto sea el más 

oportuno, porque, de esta manera el marketing en mayor y las ventas a su vez 

aumentan. Buena actitud y ganas de progresar.


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es importante porque el trato habla bien de la empresa, esto con el fin de que

cuando los futuros candidatos a trabajadores quieran entrar a la empresa lo

hagan de la mejor manera. Esto para que también si tuviese que existir una

liguidacioén, se lleven bonitas experiencias en el ambito laboral de su area

asignada.

cComo se liquida una empresa?

Esto pasa cuando se extingue la vida de la empresa, a través de la liquidacion

la compafiia saldara todas las deudas pendientes frente a terceras personas,

también se cobraran los créditos y el patrimonio de la empresa se repartira

entre los socios.



Es importante porque el trato habla bien de la empresa, esto con el fin de que 

cuando los futuros candidatos a trabajadores quieran entrar a la empresa lo

hagan de la mejor manera. Esto para que también si tuviese que existir una 

liquidación, se lleven bonitas experiencias en el ámbito laboral de su área 

asignada.

Esto pasa cuando se extingue la vida de la empresa, a través de la liquidación 

la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceras personas,

también se cobrarán los créditos y el patrimonio de la empresa se repartirá 

entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Fomentar la
ayuda que se le
puede dar al
mundo por medio
de un articulo
biodegradable
gue, aunque sea
poco, hace la
diferencia.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

El dinero suficiente,
las ganas d crecery
el apoyo de los
compradores y el
publico al que se
desea llegar con el
emprendimiento.

La gran contaminacion del mundo. Con los productos
biodegradables ayudaremos a que esto disminuya.

Porque la biodiversidad a nivel mundial se esta
extinguiendo, lo que, a largo plazo, sera para los humanos
una de las problematicas mas grandes que enfrentara.

Va dirigido a todo el publico que desee ayudar al planeta.
Pero, en especial a los jovenes, que son los que mas
crean conciencia sobre la problemética que existe.

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

Tener el mayor éxito
en la empresa, cada
vez crecer mucho mas
y por supuesto,

Videos de marketing
gue atraen a los
jovenes, publicaciones

sobre el

emprendimiento y ayudar al planeta en

actividades su enfermedad

recreativas donde se ambiental.

beneficien los

productos y sea féacil

llegan al pablico meta.

¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)

(Cronograma)

En un mes comprar
las cosas, en una
semana, remodelar el
local y a la tercera
semana, empezar con
la venta y promocién
de todos los
productos que van a
ser vendidos.


La gran contaminación del mundo. Con los productos biodegradables ayudaremos a que esto disminuya.

Porque la biodiversidad a nivel mundial se está extinguiendo, lo que, a largo plazo, será para los humanos una de las problemáticas más grandes que enfrentará.

Va dirigido a todo el público que desee ayudar al planeta. Pero, en especial a los jóvenes, que son los que más crean conciencia sobre la problemática que existe.

Fomentar la ayuda que se le puede dar al mundo por medio de un artículo biodegradable que, aunque sea poco, hace la diferencia.

Videos de marketing que atraen a los jóvenes, publicaciones sobre el emprendimiento y actividades recreativas donde se beneficien los productos y sea fácil llegan al público meta.

Tener el mayor éxito en la empresa, cada vez crecer mucho más y por supuesto, ayudar al planeta en su enfermedad ambiental.

El dinero suficiente, las ganas d crecer y el apoyo de los compradores y el público al que se desea llegar con el emprendimiento.

En un mes comprar las cosas, en una semana, remodelar el local y a la tercera semana, empezar con la venta y promoción de todos los productos que van a ser vendidos.
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