




Un negocio es una entidad o actividad comercial que se dedica a la producción, compra, venta o prestación de bienes y servicios con el fin de generar ingresos y obtener beneficios económicos. Puede operar en diversos sectores y escalas, desde pequeñas empresas locales hasta grandes corporaciones multinacionales. Además de buscar rentabilidad, un negocio también puede tener objetivos sociales o comunitarios, dependiendo de su naturaleza y filosofía empresarial.







Misión de Tech market: Nuestra misión es proporcionar soluciones innovadoras y sostenibles que mejoren la calidad de vida de nuestros clientes. Nos comprometemos a ofrecer productos/servicios de alta calidad que satisfagan las necesidades de nuestros clientes

Visión de Tech market: Nos vemos como líderes reconocidos a nivel mundial en nuestro sector, siendo pioneros en la innovación y la sostenibilidad. Nos esforzamos por transformar positivamente industrias enteras mediante nuestras soluciones disruptivas y nuestro compromiso con la excelencia. 
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Prácticas laborales justas y equitativas: Garantiza condiciones de trabajo seguras y justas para mis empleados. Ofrece salarios justos, beneficios y oportunidades de desarrollo profesional. Responsabilidad social empresarial (RSE): Implementa programas y proyectos que aborden problemas sociales relevantes para tu comunidad, como educación, salud, o desarrollo comunitario. Educación y concienciación: Educa a tus empleados, clientes y otras partes interesadas sobre la importancia de la sostenibilidad social y cómo mi empresa contribuye a ella. 

Gestión de residuos: Adoptando prácticas de reducción, reutilización y reciclaje de residuos en tus procesos operativos. Uso de recursos sostenibles: Utiliza materias primas y recursos naturales de manera responsable y sostenible. Transporte sostenible: Promueve el uso de transporte público, el teletrabajo y otras formas de transporte sostenible entre mis empleados.

Gestión financiera responsable: Implementa prácticas de gestión financiera sólidas, como el control de costos, la planificación presupuestaria y el seguimiento de métricas financieras clave. Diversificación de ingresos: No depender únicamente de una fuente de ingresos. Busca diversificar tus fuentes de ingresos mediante la oferta de diferentes productos/servicios. Inversión en innovación y desarrollo: Destinar recursos a la investigación y el desarrollo de nuevos productos/servicios, así como a la mejora continua de los existentes.
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Publicidad con 
los productos de 
tecnología que 
vamos a vender
y a mostrar para
el público

Vamos a vender 
los productos
con su respectivo
precio puesto en 
el aparato, se va 
a dividir en partes
que puede ser 
una zona de los
teléfonos, tablets,
computadoras y 
cosas de la casa,
como los hornos,
microondas, y 
televisores.

Productos que
vamos a vender

Publicidad

Darle toda la info
del producto que 
esté observando
y preguntarle si 
tiene interés en 
comprarlo y decir 
que tan bueno es 
el aparato que el
esta viendo.

Instagram
Facebook
Televisores con 
anuncios
Teléfonos


Se pueden hacer
grupos donde se
dividan las partes
de los productos
o el servicio que 
dan cuando se 
atiende al cliente
que está viendo
si necesita algún 
producto que le
haga falta en su
hogar.

Los gastos provendrán de donde traigamos los
productos que compramos para ponerlos en la
exhibición para que la gente esté interesada

Alquilar un puesto de un centro comercial, comprar
almenos 6 computadoras pero de diferentes marcas
comprar 5 telefonos pero igual diferente marca, los 
televisores comprar almenos 3, hornos para la casa
2.



Que llegue bastante gente a la tienda
Que estén interesados en comprar 
por los precios que le vamos a poner
a los productos que se venderán

Adecuada publicidad y promoción.
Efectivo servicio al cliente.
Rentabilidad evidente del negocio.
Posibilidad de inversión para expandirse.
Flujo constante de efectivo.
Posibilidad de premiar a sus empleados (vales, incentivos, bonos, etc.)
Excelente comunicación laboral.
Motivación y empatía con el personal.

Alto costo de producto respecto a la competencia. ...
Incumplimiento de las políticas empresariales. ...
Deficiencia en atención al cliente. ...
Falta de financiamiento. ...
Ausencia de capacitación. ...
Deficiencias en el inventario. ...
Insuficiente o nula investigación de mercado

El daño a la reputación de la marca.
Desaceleración económica y una lenta recuperación.
Crecimiento de la competencia.
Cambios reglamentarios y legislativos.
Delito cibernéticos.
Falta de innovación.
Fallas en la retención de talentos.
Interrupción del negocio.



Productos tecnológicos al mejor bajo costo y que
todos pueden comprar al menos uno o más.

Azul

Negro

Morado













¿Cómo realizar una tienda de dispositivos tecnológicos, de bajo costo para estudiantes de secundaria que habiten en San Vicente de Moravia?



La tienda es para estudiantes de San Vicente de Moravia, que necesitan de estos dispositivos para estudiar y que no tienen el dinero suficiente para alcanzar uno de alguna otra tienda 

Lo vamos a hacer para estudiantes de San Vicente de Moravia y que tengan interés en
entrar a nuestra tienda y que compren nuestros productos con los
bajos costos. 

Crear una tienda de dispositivos 
electrónicos a bajo costo, para su venta a estudiantes de secundaria de San Vicente de Moravia. 
Desarrollar los pasos definidos para alcanzar los resultados que un negocio espera. Estos objetivos deben ser medibles para que sea posible evaluar su desempeño y, así, tomar las medidas necesarias para redefinir las estrategias si se requiere.

-Ayudar a estudiantes que no 
puedan comprar o tener acceso a 
un dispositivo electrónico. 
-Nosotros queremos lograr que
la gente nos dé buenas calificaciones de nuestra tienda,
-Queremos que los usuarios recomienden la tienda al encontrar excelentes productos a bajo costo.  
-La idea es que  podamos recibir muchos más clientes después de haber abierto la tienda.


Primero realizar todo el trabajo de la tienda y abrir la tienda y declararla 
oficialmente abierta, hacer ruido
con música para llamar la atención
de la gente para que vengan a ver
la tienda, repartir volantes, publicar la apertura de la tienda en redes sociales.

Primero los materiales de la 
construcción para armar la tienda,
los dispositivos electrónicos, 
ocupamos muebles para poner 
en exhibición los productos, 
publicidad, carteles.
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Lo haremos entre semana,
los lunes 22 de julio compra de los artículos tecnológicos de 8:00 a.m. a 4:00 p.m. miércoles 24 de julio a las 9:00 a.m. empezar a construir y a las 5:00 p.m. dejar el avance. El viernes a las 8:30 a.m. ya terminar de acomodar todo hasta las 12:00 p.m. y el sábado ya abrirla a las 10:00 a.m.

Vendedores de la tienda






