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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El servicio o producto que se quiere ofrecer, la forma en

que se conseguiran los clientes y como se espera recibir
ganancias de esta. Desde aqui se tendranen cuenta todos
los-aspectos-de la creacion de la-empresa y de las decisiones
gue aqui se tomen dependera en gran parte el exito de la
misma

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2
Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

tengan todas las expectativas arriba

Vision:

| . onal lidad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Director de director de
produccion finanzas

Director de Director de Director de
investigacio recursos logistica y
desarrollo humanos distribucion




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Promoveremos practicas de comercio justo, apoyo a comunidades

Sostenibilidad ambiental: _
Evitaremos el uso de plasticos e intentaremos idear nuevos materiales

Aaue-co altctan-alnroducto
gquc-seajustetalr-proaucto

Sostenipilidad econémica: .
Cobraremos lo justo, vamos a valorar nuestro trabajo pensando en

la-economia-de-los-demas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores de Diseno y desarrollo Alta calidad Atencion personalizada

h Clubes deportivos
materiales

Produccion ; Programas de
. Innovacion - A
Distribuidores y . fidelizacion
minoristas Marketing y ventas Sostenibilidad

Tiendas deportivas
Comunicacion directa Corporaciones

Instituciones deportivag Logistica Escuelas y

Servicio post venta Universidades

Adaencia de marketing
Consumidores finales

Recursos Canales
clave

Euipo de fabricacion Tienda online

Materiales de calidad Distribuidoras y
minoristas

Personal capacitado .
Eventos y ferias
Patentes y derechos deportivas

de disenos .
Redes sociales y

marketina diaital

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de produccion, costos de marketing y ventas, costos Ventas directas, personalizacion, contratos corporativos,
operativos, investigacion y desarrollo licencia y franquicias

— = . . 2 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >

—_ >



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

Calidad del producto Dependencia de proveedores
Innovacion tecnologica Costos de produccion elevados
Marca reconocida Diversificacion limitada
Experiencia en el mercado Capacidad de adaptacion

Red de distribucion Costos de logistica

Capacidad de produccion

Crecimiento del mercado deportivo Competencia intensa

Nuevos mercados Cambios en la demanda

Tendencias de fitness Condiciones economicas

Alianzas estrategicas Regulaciones y normas

Innovacion de productos ecologicos Innovacion disruptivas

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Rendimiento y calidad en cada rebote

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi , N
\

marca ~ N

empresarial [

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


INVITADO
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INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO

INVITADO
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Actividad #7

P

F

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
= monetario de cada costo (fijo y variable).

F

|

|

ﬂ

|

]

= Mis costos fijos Mis costos variables

;_: @ 500 ® 340

= 1 543 000 Al
—

— - @ 1o ®

—— 23 500 2 400

=~ @ 35000 ® -

— 135 000 1 800

== @ 384700 @

total / 15 750

|

|

|

f

total / 2 606 800
— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

~cem— 7'?
—
— @ 19 500
— =

== o

— Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

S [695 unidades/mes J

Punto de equilibrio

monetario > [ 13 552 500 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Cuentas por cobrar Prestamos a largo plazo

Activos Pasivos
‘ Edificio ‘ Cuentas por pagar
‘ Terrenos . Deudas a corto plazo
‘ Maquinaria Salarios por pagar
‘ Vehiculos Gastos acumulados
‘ Mobiliario Impuestos por pagar
‘ Equipos Bonos
O
-

Inventario Pasivos diferidos

m
—
®
Q
=h
<
o

Obligaciones

Inversiones

Anticipos de clientes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



JELIL

')

I

v

ki

R

'I

ik

')

R R R Rk bR

ll l\)l‘

)

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El mercado esta bastante saturado con multiples opciones de fabricantes de bolas

deportivas, desde grandes corporaciones hasta marcas mas pequefas y especializadas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es esencial para evitar sanciones legales,

mantener la reputacion de la empresa y contribuir al desarrollo economico del pais

cComo se liquida una empresa?

Involucra el cese de operaciones, liquidacion de activos, pago de deudas y

obligaciones pendientes, y distribucion de cualquier remanente entre los socios o

accionistas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El objetivo es asegurar que las
bolas deportivas cumplen con
estandares de calidad para un
rendimiento optimo en el
deporte

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos equipos de prueba
precisos, personal capacitado,
materiales de alta calidad y
procedimientos eficientes para
controlar la calidad de las bolas
deportivas

Mantener la calidad del producto para cumplir con estandares
exigentes de peso, tamafio, rebote y durabilidad

Es crucial porque la calidad del producto influye en la satisfaccion del
cliente y la competitividad de la marca en el mercado deportivo

Deportistas y equipos deportivos que buscan bolas deportivas de

calidad

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Realizar pruebas continuas de
calidad y ajustes en el proceso
de fabricacion de las bolas
deportivas para asegurar que
cumplan con los estandares
requeridos

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se realizara de forma continua
durante todo el proceso de
fabricacion de las bolas deportivas

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos lograr que las bolas
deportivas de alta calidad que
cumplan con estandares exactos,
satisfaciendo a los clientes y
fortaleciendo la reputacion de

la marca

. Quién lo hace?
(Responsables)

El equipo de control de calidad
y los operarios de la fabrica son
los responsables, supervisados
por los gerentes de produccion
y calidad
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La plataforma en si me abrio los ojos y me hizo ver cuales son mis objetivos en la vida, cuales son

mis planes en un futuro y todo lo que tengo que desarrollar para lograrlo. Siento que fue una

pequefia capacitacion para ver la vida po el futuro de una manera mas madura y reconocer

o darle un rumbo a mi vida
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