
  



 



  

Servicio de Entrega de Comidas Caseras para Oficinas 

Un negocio que ofrece comidas caseras saludables y deliciosas 

a empleados de oficinas, entregadas directamente a su lugar de trabajo. 



  

Nuestra misión es proporcionar comidas caseras  

saludables, deliciosas y accesibles a los empleados de  

oficinas, promoviendo el bienestar y la productividad en el lugar de trabajo 

Nuestra visión es ser el proveedor líder de comidas caseras para oficinas en nuestra región 

Jefe 

administrador 

cocineros 

Gerente General 

El repartidor 

Equípo de marketing 



  

Para que el servicio de entrega de comidas caseras para oficinas cumpla 

con el pilar de sostenibilidad social, se pueden implementar las siguientes estrategias: 

promoviendo la salud y el bienestar de los empleados. 

 Asegurar que todas las comidas sean balanceadas y nutritivas 

Para asegurar que el servicio de entrega de comidas caseras para oficinas cumpla con el desarrollo 

 sostenible empresarial ambiental, se pueden implementar las siguientes acciones y prácticas: 

Reducción de Desperdicios 

Implementar prácticas para minimizar el desperdicio de alimentos durante la preparación y el embalaje. 

Para que el servicio de entrega de comidas caseras para oficinas cumpla con el desarrollo 

sostenible empresarial económico 

 es fundamental implementar estrategias que promuevan la viabilidad financiera a largo plazo 

Viabilidad Financiera: Modelo de Negocio Sostenible: Desarrollar un modelo de negocio que sea rentable a largo plazo 



  

cocineros 
el repartidor 
proveedores de alimentos 
plataforma de pedidos 
y establecer comunicacion 
con las 
 las empresas o  
centros educativos 

Promocionar nuestro 
servicio para atraer la  
atencion de empresas. 
Tener alimentos en buen 
estado y de calidad. 
Desarrollo del menu y  
planificacion de Alimentos. 
Compra y gestion de  
inventario. 

Los cocineros 
Los alimentos 
El espacio de trabajo 
El repartidor 

Nuestra innovacion 
nuestros precios 
Comidas saludables y  
nutritivas. 
Convenencia y flexibilidad 
Personalizacion y variedad 
Experiencia de usuario 
simplificada. 

Atencion personalizada 
Comunicacion clara y  
transparente. 
Plataforma de pedidos  
intuitiva. 
Mejora continua. 
Programas de fidelizacion. 
Gestion de problemas y 
devoluciones 
Relaciones a largo plazo. 

Por medio de la plataforma 
se hacen los pedidos 
cuando el [pedido este listo 
nuestro repartidor llevara 
el pedido a la ubicacion  
del cliente 

Prorizamos el bienestar 
de empleados. 
Nos adaptamos a las 
ordenes de nuestros  
clientes. 
Variaciones en nuestra 
comida y menu. 
Y la rapides de nuestro 
servivo. 

Costos de ingredientes y materias primas. Costos de produccion y 
cocina.  Costos de logistica y entega.  Costos de tecnologia y  
plataforma de pedidos.  Costos de marketing y ventas. 

Venta directa de comidas mediante nuestra plataforma 
Servivios personalizados y especiales. 



  

Calidad y Variedad 

Tecnología y Eficiencia 

Flexibilidad y Personalización 

Dependencia Tecnológica 

Competencia Local 

Costos Operativos 

Expansión del Mercado 

Tendencias de Salud y Bienestar 

Colaboraciones Estratégicas 

Desarrollo de Nuevos Productos 

Competencia Intensa 

Cambio en las Preferencias del Consumidor 



  

VERDE BLANCO AZUL 

Nutricion y sabor en cada entrega. 



  

Alimentos 

Alquiler Cocina 

Paga a los empleados 

Mantenimiento 

Ingredientes 

Envases o embalajes 

Energia y agua 

Transporte 

Marketing 

Comercializacion 

Entre 3000 a 6000 colones 



  

167 

835.000 



  

Los activos del negocio pueden incluir 
una variedad de recursos tangibles e 
intangibles necesarios para la operacion 
y el crecimiento del negocio. 
Activos tangibles.Equipo de cocina, 
vehiculos de entrega,Local comercial,etc. 
Activos intangibles.Marca y reputacion, 
Propiedad intelectual,Plataforma tecnologica,etc. 

Los pasivos representan las obligaciones  
financieras que la empresa debe cumplir. 
Algunos de los pasivos mas comunes 
Salarios,Beneficios por pagar,impuestos. 



  

Para analizar la competencia en el mercado de comidas caseras para llevar y entrega,he encontrado 
varias empresas similares que ofrecen servicios comparables. 
Hay muchas plataformas de entrega de comida y la verdad no son tan diferentes por eso puede haber  
mucha competencia. 



  

Cumplir con las obligaciones tributarias es ecencial para cualquier empresa por varias razones importantes. 

Legalidad y cumplimiento normativo. 

Reputacion y credibilidad. 

Acceso a beneficios y servicios publicos. 

Estabilidad financiera y planificacion. 

Liquidar una empresa es un proceso mediante el cual una compañia cesa sus operaciones y distribuye  

sus activos para pagar sus deudas y obligaciones.Este proceso puede ser voluntario o involuntario  

y generalmente se lleva a cabo cuando una empresa ya no puede operar de manera viable o ha cumplido 

su proposito. 

Aqui estan los pasos generales para liquidar una empresa. 

Decision de liquidacion,Nombramiento de un liquidador,Inventario de activos y pasivos,Venta de activos, 

Pago de deudas y obligaciones,Distribucion del excedente,Cancelacion de registro,Disolucion legal. 



 

Muchas personas no tienen tiempo para cocinar comidas caseras nutritivas debido a sus 
horarios ocupados. 
La falta de tiempo para preparar comidas caseras nutritivas lleva a que muchas personas  
pidan comidas rapidas poco saludables.Nuestro negocio ofrece comidas caseras nutritivas 
y de calidad con entrega rapida a domicilio. 

Es importante porque la alimentacion saludable es crucial para el bienestar general y la 
prevencion de enfermedades.Al proporcionar una solucion practica y accesible,ayudamos 
a mejorar la calidad de vida de nuestros clientes,reduciendo el estres y promoviendo habitos 
alimenticios saludables. 

Nuestro publico objetivo son profesionales ocupados,estudiantes universitarios,familias con 
niños pequeños,y cualquier persona que busque opciones de comida casera saludable  
sin tener que invertir tiempo en la cocina. 

Porveer una alternativa practica y saludable 
a la comida rapida,facilitando el acceso a  
comidas caseras nutritivas para personas  
con estilos de vida ocupados. 

Desarrollar un menu variado. 
Implementar una plataforma en linea. 
Establecer acuerdos con proveedores locales. 
Realizar campañas de marketing. 

Alcanzar un volumen de ventas de 100 
comidas diarias en los primeros 6 meses. 
Obtener una tasa de satisfaccion del cliente 
superior al 90%. 
Ampliar la cobertura de entrega a diferentes 
barrios en el primer año. 
Resultados: 
Incrementar la salud y bienestar de nuestros 
clientes a traves de una alimentacion  
saludable. 
Establecer una reputacion solida en  
el mercado como proveedor de comidas 
caseras de alta calidad. 

Recursos humanos. 
Materiales y equipo como  
ingredientes,equipo de cocina,etc. 
Infraestructura 
Tecnologia. 

Fase de planificacion(1-2meses) 
Fase de preparacion(3-4meses) 
Fase de lanzamiento(1mes) 
Fase de operacion continua 
(6-12 mese ) 

Gerente General 
Chef principal 
Equpo de marketing 
Administrador 



 


