




Aa
Tienda en Línea de Productos Sostenibles

Una tienda en línea que se especializa en la venta de productos sostenibles y ecológicos. Esto puede incluir una variedad de productos, como artículos de cuidado personal, productos de limpieza, utensilios de cocina, ropa, y accesorios, todos ellos fabricados de manera sostenible y con materiales ecológicos.



Aa
Nuestra visión es ser líderes en el mercado de productos sostenibles, reconocidos por nuestra dedicación a la calidad, la transparencia y la sostenibilidad. Aspiramos a inspirar un cambio global hacia un consumo más responsable, donde cada elección contribuya a un planeta más saludable y equilibrado. Queremos ser la primera opción para aquellos que buscan vivir de manera más ecológica y consciente.

Aa
Nuestra misión en EcoVida es proporcionar a nuestros clientes productos sostenibles y ecológicos que mejoren su calidad de vida y reduzcan su impacto ambiental. Nos comprometemos a ofrecer artículos de alta calidad, fabricados de manera ética y responsable, promoviendo un estilo de vida consciente y sostenible para todas las generaciones.

Aa
Director General (CEO)

Aa
Director de Operaciones (COO)

Aa
Director de Marketing (CMO)

Aa
Director de Finanzas (CFO)

Aa
Gerente de Logística

Aa
Director de Producto

Aa
Gerente de Recursos Humanos



Aa
La sostenibilidad económica asegura que EcoVida sea financieramente viable a largo plazo. Esto incluye generar beneficios, controlar costes y gestionar eficientemente los recursos financieros.

Aa
La sostenibilidad social se centra en el bienestar de la comunidad y los empleados, promoviendo prácticas laborales justas y contribuyendo positivamente a la sociedad.

Aa
La sostenibilidad ambiental implica minimizar el impacto negativo de las operaciones de EcoVida en el medio ambiente, promoviendo prácticas ecológicas en todas las áreas del negocio.



Aa
Productos ecológicos de alta calidad y sostenibles.
Amplia variedad de productos desde higiene personal hasta utensilios de cocina.
Compromiso con la ética y la transparencia en la cadena de suministro.
Educación y concienciación sobre prácticas sostenibles.

Aa
Personas conscientes del medio ambiente.
Familias que buscan productos seguros y sostenibles.
Jóvenes interesados en el estilo de vida ecológico.
Empresas que buscan suministros sostenibles para sus oficinas.

Aa
Tienda en línea (sitio web).
Redes sociales (Instagram, Facebook, TikTok).
Campañas de email marketing.
Colaboraciones con influencers y bloggers sostenibles

Aa
Atención al cliente personalizada.
Programas de fidelización y recompensas.
Contenido educativo y blogs sobre sostenibilidad.
Encuestas y feedback para mejorar la experiencia del clientela.

Aa
Venta de productos a través de la tienda en línea.
Suscripciones para productos recurrentes.
Programas de afiliados.
Ventas al por mayor a empresas interesadas en productos sostenibles.

Aa
Plataforma de comercio electrónico.
Red de proveedores sostenibles.
Equipo de marketing y ventas.
Alianzas estratégicas con influencers y organizaciones ecológicas.
Tecnología y sistemas de gestión de inventarios.

Aa
Gestión de la cadena de suministro y logística.
Desarrollo y mantenimiento de la tienda en línea.
Marketing y promoción de productos.
Atención al cliente y soporte postventa.
Investigación y desarrollo de nuevos productos sostenibles.

Aa
Costos de adquisición de productos.
Gastos operativos (alquiler de almacén, salarios, logística).
Inversiones en marketing y publicidad.
Mantenimiento y desarrollo del sitio web.
Costos de empaques sostenibles y programas de reciclaje.

Aa
Proveedores y fabricantes de productos sostenibles.
Plataformas de pago y servicios de envío.
Influencers y bloggers en el nicho de sostenibilidad.
Organizaciones y certificadores de productos ecológicos.
Agencias de marketing y publicidad.



Aa
Propuesta de Valor Diferenciada: Productos sostenibles y ecológicos que atraen a un segmento de mercado en crecimiento.
Compromiso con la Sostenibilidad: Filosofía empresarial centrada en la ética, transparencia y prácticas sostenibles.
Variedad de Productos: Amplia gama de productos desde higiene personal hasta utensilios de cocina, lo que diversifica las fuentes de ingresos.

Aa
Crecimiento del Mercado B2B
Apoyo Gubernamental y Subsidios
Colaboraciones y Alianzas Estratégicas
Innovación en Productos Sostenibles
Expansión del Mercado en Línea
Creciente Conciencia Ambiental

Aa
Competencia Intensa: Saturación del mercado.
Volatilidad de Precios de Materias Primas: Afecta márgenes de beneficio.
Cambios en la Regulación: Aumento de costos operativos.
Dependencia de Proveedores Externos: Riesgos en la cadena de suministro.
Sensibilidad del Cliente al Precio: Reacios a pagar más por productos sostenibles.

Aa
Costos Iniciales Altos: Inversión significativa en inventario, marketing y desarrollo de la tienda en línea.
Dependencia de Proveedores: Riesgo asociado a la calidad y disponibilidad de productos sostenibles de proveedores externos.
Competencia Intensa: Mercado competitivo con muchas otras empresas ofreciendo productos similares.



Aa
Vive en armonía con el planeta: EcoVida, tu elección sostenible."

Aa
Verde: Representa la naturaleza, sostenibilidad y salud ambiental.

Aa
Azul: Puede simbolizar confianza, calma y frescura, además de la conexión con el agua y el cielo.

Aa
Blanco: Simboliza pureza, limpieza y simplicidad, ideal para destacar la sostenibilidad y la pureza de los productos.

Aa

Aa
SOSTENIBILIDAD
Y ECOLÓGICOS 



Aa
5,000/2,000

Aa
Alquiler de Local o Oficina: El costo mensual del espacio físico donde opera el negocio.
Salarios y Beneficios del Personal: Los sueldos y prestaciones de los empleados contratados a tiempo completo o parcial.
Servicios Públicos: Pagos regulares por servicios como electricidad, agua, gas, internet y teléfono.

Aa
Materia Prima y Productos: Costos de los materiales utilizados para fabricar productos o servicios.
Mano de Obra Directa: Salarios y beneficios asociados con la producción o la prestación de servicios.
Comisiones de Ventas: Porcentajes pagados a vendedores o representantes basados en las ventas realizadas.
Costos de Distribución: Gastos relacionados con la entrega de productos al cliente final.



Aa
0,022

Aa
0,11



Aa
Activo:
- Activos Corrientes
  - Efectivo: $50,000
  - Cuentas por Cobrar: $30,000
  - Inventario: $20,000
- Activos No Corrientes
  - Propiedades, Planta y Equipo: $200,000
  - Activos Intangibles: $10,000
Total de Activos: $310,000



Aa

Pasivo y Patrimonio Neto:
- Pasivos Corrientes
  - Cuentas por Pagar: $15,000
  - Préstamos a Corto Plazo: $20,000
- Pasivos No Corrientes
  - Préstamos a Largo Plazo: $100,000
- Patrimonio Neto
  - Capital Social: $150,000
  - Utilidades Retenidas: $25,000
Total de Pasivo y Patrimonio Neto: $310,000




Aa
The Detox Market: Una tienda en línea que ofrece una amplia gama de cosméticos y productos de cuidado personal naturales y libres de químicos dañinos.

Aa
Ecoalf: Es una marca española que se especializa en moda sostenible, utilizando materiales reciclados como el plástico recogido del océano para fabricar sus productos.

Aa
Patagonia: Una reconocida marca estadounidense que no solo vende ropa y equipos para actividades al aire libre, sino que también promueve activamente la sostenibilidad y la responsabilidad ambiental en toda su cadena de suministro.



Aa
las obligaciones tributarias son esenciales no solo para el cumplimiento legal y la estabilidad financiera, sino también para fortalecer la reputación de tu empresa y apoyar su crecimiento a largo plazo. Es fundamental establecer y mantener buenas prácticas contables y fiscales desde el inicio de tu negocio de servicios de limpieza ecológica.

Aa
La liquidación de una empresa es un proceso complejo que debe ser manejado con cuidado y cumpliendo con todas las normativas legales aplicables. Es importante seguir estos pasos meticulosamente para cerrar la empresa de manera adecuada y evitar posibles problemas legales o financieros en el futuro.



Aa
PINTAR BANCAS 

Aa
PARA LA COMUNICACIÓN 

Aa
Por nosotros mismos 

Aa
Por la solaridad

Aa
Para mantener
una buena imagen 

Aa
La confianza
La creatividad
La comunicación 

Aa
Personal
Pintura
Pinceles
Cartones
Periódico 

Aa
Fin de semana
Durante 2 semanas 

Aa
La comunidad 



Aa
Muchas gracias por esta oportunidad, por el aprendizaje 




