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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YElIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio nace al ver la necesidad de un
yogurt organico con un nuevo sabor para deleitar las
personas amantes de las frutas tropicas y los
productos lacteos. El nuevo sabor sera agregado por la
pitahaya que-es-unafruta-de-la familia-de la-cactaceas
gue tiene la caracteristica que es el gran contenido de
vitamina C y B2 que es de gran utilidad para la
creacion de glébulos rojos. ademas de aprovechar las
propiedades nutricionales y beneficios para la salud
gue brinda el yogurt como lo es fa vitamina D, Calcio,
fosforo y magnesio

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Brindar un producto de calidad que aporte salud
nuestros clientes, sin tener un alto costo, que sea de
facil acceso y de un agradable sabor organico

Vision:
Establecernos como una de las mejores empresas
nacionales en la produccion de yogures aumentar
nuestra variedad de sabores y ser amigable con al
medio ambiente

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Pitagurt

- Control Ventas
Produccion de distribuci@
calidad

El &rea de se encargara de
prodicion se mantener el
encargara de control y eficiencia
cumplir con la del &rea de
demanda del produccion

Se encargara de la
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Con la creacion de una nueva empresa,
aumentaremos las fuentes de empleo, se tendra
como objetivo el obtener la materia prima de los
pequenos productores locales.

Sostenibilidad ambiental:
Al ser nuestro producto organico evitaremos el uso de

guimicos perjudiciales para el ambiente, ademas
tratamos de evitar los residuos contaminantes'y al
obtener la materia prima de productores locales
reduciremos ta contaminacion por transporte de materia
prima y sobre explotacion de las fuentes de la materia
prima

Al ser un producto accesible podremos utilizar
parte de las ganancias para el desarrollo de la
economia de la’localidad ademas que
aumentaremos la economia al usar los
productores-de-materiaprima-locales

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Rela.cién con
el cliente

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Segmento
de clientes

Los
productores
locales de
Leche,
Pitahaya,
Banano
Miel y
productores
de

envases

de yogurt

arte de actividades clave se

B promocion por redes social
nto con promociones atracti
ara que el producto sea de
ayor conocimiento y atraer
uevos clientes

demas de que se tendra

egistrado el procedimiento deli@a
laboracion detallada con toddilia

formacién para la elaboracid
el yogurt sin que se baje su
alidad y asi cumplir con la
ropuesta prometida.

romocién de venta del produg
Bles como:

remios a clientes por cierta
lompra, descuentos en

Recursos
clave

e alquilara un transporte ¢
Imacenamiento frio para
ansporte del yogurt hasta
entro de venta, ademas d
entar un local para la ventd
el producto y buscar la
lianza con superados
eladeria y pulperias de la
ona para asi tener mayor
caparamiento el mercado

bcal y se contratara mano @e

bra local para la elaboraci
el yogurt y se buscara la
btencion de los materiales
ue se utilizaran para la
laboracion del yogurt

Estrucutra de costos

Materia Prima: Cantidad
Leche

Bananos

Pitahaya

Maicena

Mano de obra
Electricidad

Etiqueta

agua

Pitagurt les
brindara a sus
clientes un
excelente
producto el cual
es un yogurt
que predomina
por tener
PATAHAYA,
MIEL, BANANO
y no tener
preservantes
dafiinos para la
salud, estos
ingredientes
juntos son de
grandes indices
de calidad los
cuales le
agregaran
beneficios a su
salud, ademas
de promover la
relacion de la
empresa con
los clientes
promoviendo
asi la
convivencia
entre si

Se implementaran
programas de
fidelidad y
descuentos para
conseguir una
clientela mas fiel y
creciente para
Pitagurt es
importante ofrecer
un servicio de
atencion de calidad
y humanizado para
cada uno le de sus
clientas.

Canales de publicidad:
PITAGURT brindara el
contacto por medio de
WhatsApp y teléfono
empresarial para una mejo|
comunicacion. Para mostrg
nuestro producto al cliente
contaremos con, REDES
SOCIALES como Faceboo
Instagram, Twitter, YouTub
Tick Tock y por pequefios
volantes para informacion
se espera satisfacer las
necesidades de los cliente
de pitagurt y tener una mej
relacion empresa-cliente

Fuentes de ingresos

Ventas del producto,
colaboraciones publicitarias

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades /33

Ser un producto El promocionar un

saludable y organico de producto nuevo echo a

facil y econdmico base de un fruya exotice

acceso poco conociday la
variable costo de la
materia prima

El tener a alrededores

de la zona a los Empresas ya
productores de la establecidas que
materia prima, clientes ofrecen un producto
gue busca productos similar

organicos, saludabas y

amigables con el medio

ambiente

& Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #6

Elabore un logc marca empresarial.

El'logo de mi
primer .
emprendimiento

A/
~Pitagurt,

Pintando sonrisas

Slogan

principales de mi

marca e

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Electricidad ‘ Leche

Agua Miel

' Alquiler del local ‘ Pitahaya
Marketing Transporte

Gastos de mantenimiento ‘ Envases

Salario de personal administrativo distribucion

seguros ‘ adquisicion de nuevos equipos

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

E @ 80.500

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades } [ 120 ]

Punto de equilibrio

monetario > [ 84.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

Propiedad donde se elabora el
producto

inventario

paienies e empresa alianzas con distribuidores

maquinarias de elaboraciA®n colaboraciones publicitarias

puntos de venta prestaciones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Empresas que venden yoqurt en Costa Rica:
Nikkos
Yogurt Yes (Lactolac)

Do<s Pinocs
UO 1T 1T1VOY

NutriGreek
Monteverde
Coopeleche
Tutti Frutti
Prolacsa
Delactomy

I e pital E oo
Blue Zone Fruit Farms
Chechi Pitahaya

AsoFruBrunca

=

O NGO~ ®N

Empresas que venden yogurt organico en Costa Rica.:
Green Center

NIKKOS

Nuaterra
ECOCO

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Financiamiento de Servicios Publicos
Equidad Fiscal

Estabilidad Econémica

Confianza en las Instituciones
Atraccion de Inversiones

cComo se liquida una empresa?

Para liquidar una empresa, primero se deben cobrar todos los
créditos pendientes, asegurandose de que los clientes o
deudores paguen lo que deben. Luego, es crucial pagar todas
las deudas pendientes, incluyendo las obligaciones
financieras con acreedores, proveedores y empleados. A
continuacion, se-debenvender-los bienes-o-activos-de la
empresa, como propiedades, maquinaria e inventarios, para
convertirlos en efectivo. Finalmente, una vez pagadas todas
las deudas y vendidos los activos, se distribuye el patrimonio
restante entre 10S SOCIOS 0 accionistas segun su participacion
enla-empresa.
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¢Cual es el tema que nos
interesa?

Elaborar un yogurt saludable organico
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Qustificacion)

para aumentar la salud de los clientes
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¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Crear una empresa
productora de yogurt de
pitahaya con banano y
miel que produzca para
consumo nacional e
internacional.

. Qué necesitamos?

(Recursos y materiales)

Equipos para creary
almacenar el yogurt.

Equipo para el
transporte del producto
y la materia prima

Lugar de produccién

A los que les guste el yogurt y cuidar su salud

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Ventay produccion
de yogurt

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

A penas se tenga el
capital para iniciar la
produccion.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Ser una empresa
ejemplar que produzca
yogurt organico sin
perjudicar el medio
ambiente y se el
producto sea accesible.

cQuién lo hace?
(Responsables)

Por el momento el
creador de la
empresay
colaboradores hasta
estar bien
posicionados para
iniciar la produccion
en masa
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Mejorar el logo

invertir en el estudio del mercado

tratar de disminuir el costo sin perjudicar el costo

Mejorar la produccion (mejor eficiencia)
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