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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Las cataratas Nauyaca se encuentra en un cafion de aproximadamente
ochenta metros de ancho.

brindara, medios de trasporte como, cuadriciclo, pick up y en caballo.
Visitas-a las cataratas Eco-Chontales, caminatas por-el- sendero-asta
llegar a su destino (Catarata).

Comida en el lugar

Catarata La Ceiba Ecoaventura.

Ubicado-en-Platanillo-de Baru-de PZ,-acceso-a todo-tipo-de-vehiculo,
parqueo gratis, wifi area principal y pueden llevar sus propios alimentos.
Casa de piedra.

Ubicado en Las Tumbas, Pérez Zeledén. Ofrece un recorrido de 10
kilometros-aproximadamente, donde la-experiencia-de relajacion-y
aventura seran las mejores aliadas de los visitantes en este viaje.
Conoceran una casa de piedra, pasando primero por detras del agua de
cascadas permitiendo una experiencia refrescante.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Las cataratas Nauyaca se encuentra en un cañón de aproximadamente ochenta metros de ancho. 
brindara, medios de trasporte como, cuadriciclo, pick up y en caballo.
Visitas a las cataratas Eco Chontales, caminatas por el sendero asta llegar a su destino (Catarata).   
Comida en el lugar 
Catarata La Ceiba Ecoaventura.
Ubicado en Platanillo de Baru de PZ, acceso a todo tipo de vehículo, parqueo gratis, wifi área principal y pueden llevar sus propios alimentos.
Casa de piedra.
Ubicado en Las Tumbas, Pérez Zeledón. Ofrece un recorrido de 10 kilometros aproximadamente, donde la experiencia de relajación y aventura serán las mejores aliadas de los visitantes en este viaje. Conocerán una casa de piedra, pasando primero por detrás del agua de cascadas permitiendo una experiencia refrescante.
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Actividad #2
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Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
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—y Ofrecer experiencias inolvidables en zonas rurales, conectando a las

|

I personas con la naturaleza, la cultura local y el campo. Nos esforzamos
= por promover el turismo sostenible, apoyar a las comunidades locales y
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— = vida en el campo a traveés del turismo responsable. Queremos ser

— = reconocidos cCoOmo ploneros en la promocion de experiencias auténticas

> culturas locales.

—= = Establezca su estructura organizacional. En cada

—> recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

— necesario para su tipo de negocio.
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Ofrecer experiencias inolvidables  en zonas rurales, conectando a las personas con la naturaleza, la cultura local y el campo. Nos esforzamos por promover el turismo sostenible, apoyar a las comunidades locales y preservar la belleza natural de cada destino que exploramos

Crear un movimiento nacional hacia la reconexión con la naturaleza y la vida en el campo a través del turismo responsable. Queremos ser reconocidos como pioneros en la promoción de experiencias auténticas y significativas que respeten y preserven los entornos rurales y las culturas locales.

Dueño 

Gerente 
general 

operador 
capacitado 
billingue 

socios 

Provedores 

personal
responder  
mensajes 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Fomentar la inclusion de diferentes grupos sociales y culturales en las
actividades turisticas evitando la exclusién y promoviendo la igualdad
de oportunidades.

Sostenibilidad ambiental:

il lead . dades local |
la importancia de la conservacion ambiental y como pueden contribuir
a traves de sus acciones.

Sostenibilidad economica:

Equili | bilidad fi . | ia local
asegurando una gestion solida y estratégica que promueva el
crecimiento sostenible y a largo plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Sensibilizar a empleados, visitantes y comunidades locales sobre 
la importancia de la conservación ambiental y como pueden contribuir
a través de sus acciones.  
  

Fomentar la inclusión de diferentes grupos sociales y culturales en las actividades turísticas evitando la exclusión y promoviendo la igualdad 
de oportunidades.
 

Equilibrar la rentabilidad financiera con el economía local,
 asegurando una gestión solida y estratégica que promueva el crecimiento sostenible y a largo plazo.  
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Relaciones con

proveedores locals

para servicios
complementarios
como transporte,
actividades recres
tivas, productores
locales que den
accesibilidad a su
fincas y cataratas
para asi poder
ganar de manera
igualitaria yo la
empresa brindand
servicio a los clie
y ellos brindando

el servicio a mi pafe

ayudarlos.

Actividades
clave

La empresa ofrece
diferentes tour,

ya sea a fincas o
cataratas, donde
se podra llegar de
diferentes medios
caminando, caball
o0 en safari, cada
una de ella tendra
precios distintos
pero muy accesibl

Recursos
clave

Manteniendo las
instalaciones de
las fincas, asegu
rando que estén e

ondiciones optimas

para recibir a los
huéspedes y para
la realizacién de
actividades.

Estrucutra de costos

salario de empleados
publicidad en redes sociales

Propuesta
de valor

La empresa es
una de las
mejores del pais,
ya que cuenta co
un excelente
servicio, con guiag
experimentados,
con facilidad de
palabra y con una
muy buena actitud
para atenderte.
La empresa se
enorgullece de
ofrecer
experiencias
Unicas y auténtica
En cada uno de
nuestros tours,

no solo prometem@s

ver los hermosos
paisajes y la flora
y fauna, sino que
también les
ofrecemos sumer
girse en la vida
del campo.

Rela.cién con
el cliente

La empresa
interactda con los
clientes de forma
virtual a través de
redes sociales.
donde el personal
se encargara de
atender sus dudas

y brindar informaci

sobre los tours de
inmediato.

Canales

La empresa
cuenta con
diferentes
medios de
comunicacion,
como Instagra
Facebook,

Tik tok, WhatsA

donde encuentr@s

informacion.

Segmento
de clientes

Son hombres,
mujeres y nifios e
un rango de
edades entre los
hasta los 65 afios
con una condicio
fisica media y sin
discapacidades e
extremidades o
problemas cardiag
Personas que llev
un sentido motivag
por la naturaleza,
la vida campesina
adquisicion de
conocimiento de 14
misma. Contando
con un satisfactor
y sustentable
presupuesto para
aprovechar al
méaximo de las
actividades
propuestas por la
empresa.

Fuentes de ingresos

Ademas de tener ingresos por medio del valor
de cada tour, también la empresa genera dinero
vendiendo los cultivos que se cosechan en los
campos, distribuyendo en las comunidades los
alimentos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


La empresa 
cuenta con
diferentes 
medios de 
comunicación,
como Instagram, 
Facebook, 
Tik tok, WhatsApp
donde encuentras 
informacion.

Son hombres, mujeres y niños en 
un rango de 
edades entre los 7 hasta los 65 años 
con una condición física media y sin discapacidades en extremidades o problemas cardiacos. Personas que lleven un sentido motivador por la naturaleza,
la vida campesina y adquisición de conocimiento de la misma. Contando
con un satisfactorio 
y sustentable presupuesto para aprovechar al máximo de las actividades propuestas por la empresa.

La empresa es
 una de las 
mejores del país,
ya que cuenta con
un excelente
servicio, con guías
experimentados, 
con facilidad de 
palabra y con una
muy buena actitud 
para atenderte. 
La empresa se 
enorgullece de
ofrecer 
experiencias 
únicas y auténticas.
En cada uno de 
nuestros tours, 
no solo prometemos 
ver los hermosos 
paisajes y la flora
y fauna, sino que 
también les 
ofrecemos sumer-
girse en la vida 
del campo.

La empresa 
interactúa con los 
clientes de forma 
virtual a través de
redes sociales.
donde el personal
se encargará de 
atender sus dudas
y brindar información 
sobre los tours de 
inmediato.

Además de tener ingresos por medio del valor 
de cada tour, también la empresa genera dinero vendiendo los cultivos que se cosechan en los campos, distribuyendo en las comunidades los alimentos.

La empresa ofrecerá
diferentes tour, 
ya sea a fincas o 
cataratas, donde 
se podrá llegar de 
diferentes medios
caminando, caballo 
o en safari, cada 
una de ella tendra 
precios distintos 
pero muy accesibles 
  

Relaciones con 
proveedores locales 
para servicios 
complementarios 
como transporte, 
actividades recrea-
tivas, productores 
locales que den 
accesibilidad a sus 
fincas y cataratas, 
para así poder
ganar de manera 
igualitaria yo la 
empresa brindando 
servicio a los clientes 
y ellos brindándome 
el servicio a mi para 
ayudarlos.

Manteniendo las
instalaciones de 
las fincas, asegu
rando que estén en 
condiciones optimas
para recibir a los 
huéspedes y para 
la realización de 
actividades.  

salario de empleados
 publicidad en redes sociales 



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

Personal capacitado. Falta de transporte para las rutas
turisticas.
Variedad de tours.
Poca capital para llevar acabo el
Disponibilidad del personal para cumy proyecto.
con sus actividades.

Suficiente espacio para recepcion de Carencia de recursos materiales.
turistas

Rapida ubicacién operadora turistica
por parte de los turistas a la hora de

solicitar  sus servicios. situacion econémica actual del pais

emergencia en épocas de lluvias

creciente desarrollo de turismo a nivel
nacional e internacional.

ampliar conocimientos mediante
cursos y talleres

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Personal capacitado.
 
Variedad de tours.
 
Disponibilidad del personal para cumplir
con sus actividades.

Suficiente espacio para recepción de 
turistas 


Falta de transporte para las rutas 
turísticas.

Poca capital para llevar acabo el 
proyecto.
 

Carencia de recursos materiales.



Rápida ubicación operadora turística
por parte de los turistas a la hora de
 solicitar   sus servicios.

creciente desarrollo de turismo a nivel 
nacional e internacional.

ampliar conocimientos mediante 
cursos y talleres 

emergencia en épocas de lluvias 

situación económica actual del país 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

| LOVE THE MOINTAINS

Descubre la autentica vida rural con nuestro tour operador

Slogan ~__ tour operador en fincas.

Colores

principales de mi verde Azul Blanco
marca ~__N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


🌳🌳🌳                                   🌳🌳🌳

I LOVE THE MOINTAINS 

Descubre la autentica vida rural con nuestro tour operador 
 tour operador en fincas.



verde 

Azul

Blanco 
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Actividad #7

F

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

—> Mis costos fijos Mis costos variables

— =

20,000 ‘ 150,000
20,000 20,000
10,000 ’ 15.000
100,000

O

l‘

f
o 6 0 ¢

— El precio de venta de mi
—= producto / servicio es de:

— [ @ 20.000

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

F

|

|

f

ﬂ

|

ﬂ

|

F

0


20,000

20,000

10,000

100,000

150,000

20,000

15.000

20.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
q — L .0.476 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [ 3000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


-0.476

 3000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

fincas y propiedades

Vehiculos

Equipamiento y Mobiliario

infraestructura

Pasivos

renta de oficina

Prestamos
pagos de servicios
mantenimiento de equipo

mpuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


fincas y propiedades 

Vehículos 

Equipamiento y Mobiliario 

infraestructura 

renta de oficina 

Prestamos 

pagos de servicios 

mantenimiento de equipo 

mpuestos 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

0 d d e N_Pa d auna d a d
Donde hay muchas empresas como la nuestra buscando fortalecer en el turismo.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Costa Rica es un país con mucha flora fauna, y biodiversidad por lo tanto es un país con mucho turismo.
Donde hay muchas empresas como la nuestra buscando fortalecer en el turismo.
   


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cumplir con las obligaciones tributarias es una responsabilidad legal. evitar el pago de impuestos puede llevar
sanciones, multas e incluso procesos legales que afectan la reputacion y estabilidad de las empresas y personas

cComo se liquida una empresa?

Radlcar eI acta

Informar a la DIAN.

Publicar la decision de liquidar su empresa.
EIaborar un |nventar|o



cumplir con las obligaciones tributarias es una responsabilidad legal. evitar el pago de impuestos puede llevar 
sanciones, multas e incluso procesos legales que afectan la reputación y estabilidad de las empresas y personas 

Realizar una reunión de junta de socios o asamblea general de accionistas.
Radicar el acta.
Informar a la DIAN.
Publicar la decisión de liquidar su empresa.
Elaborar un inventario.
Además, se deben elaborar el Balance de Liquidación, velar por la integridad del patrimonio social, llevar a cabo las actuaciones necesarias para la liquidación, cobrar créditos pendientes, pagar las deudas llevar la contabilidad, firmar la Escritura Pública de Liquidación ante Notario, y realizar el registro del acta de disolución en Cámara de Comercio


Guia para planear Yo Emprendo

flcual es el tema que nos Sostenibilidad y conservacion. como contribuyen a la conservacién del medio
interesa? ambiente y apoyan las comunidades locales

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante integrar la sostenibilidad y conservacion en las operaciones de una empresa no
este tema?? solo es éticamente importante sino también estratégicamente beneficioso para
(Justificacién) el negocio a largo plazo.

(;Para quiénes lo vamos Beneficia tanto a los clientes como a las comunidades locales al tiempo que
a hacer? proteges y perseveras los recursos naturales para las generaciones futuras.

(Publico meta)

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
Talleres donde las personas Que la personas del extranjero,

Para beneficiar a personas

de la comunidad a generar sus propios puedan aprender como empezar conozcan un poco de lo que es Costa
emprendimientos y asi poder su ne%omp propio, donde delat Rica de lo que hay en el pais ya sea en el
generar sus propios recursos, o sus aprenderan un poco mas de la flora campo, en Ia}m_udad, o0 mas alla solo de

y fauna y la biodiversidad que ahi las zonas turisticas.

propios negocios.

para benéfico de todos, y cada uno en Costa Rica, como llevar a cabo

el proceso de relacion con los

de ellos. _ _
clientes recursos clave idea
de negocios, adaptandose a sus
fgacilidades.
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
Puede ser de manera Virtual o los proveedores y el duefio de la
presencial. puede ser dias libre o entre semana empresa

virtual necesitariamos una aplicacion
para reuniones

y presencial un lugar amplio donde
pueda llegar mucha gente.

3 veces a la semana un hora cada
reunién


Sostenibilidad y conservación. como contribuyen a la  conservación del medio 
ambiente y apoyan las comunidades locales 

integrar la sostenibilidad y conservación en las operaciones de una empresa no 
solo es éticamente importante sino también estratégicamente beneficioso para 
el negocio a largo plazo.   

Beneficia tanto a los clientes como a las comunidades locales al tiempo que proteges y perseveras los recursos naturales para las generaciones futuras. 

Talleres donde las personas 
puedan aprender como empezar 
su negocio propio, donde 
aprenderán un poco mas de la flora 
y fauna y la biodiversidad que ahí 
en Costa Rica, como llevar a cabo 
el proceso de relación con los 
clientes recursos clave idea 
de negocios, adaptándose a sus 
fgacilidades.

Que la personas del extranjero, 
conozcan un poco de lo que es Costa Rica de lo que hay en el país ya sea en el campo, en la ciudad, o mas allá solo de las zonas turísticas.  

Para beneficiar a personas 
de la comunidad a generar sus propios 
emprendimientos y así poder 
generar sus propios recursos, o sus 
propios negocios.
para benéfico de todos, y cada uno
de ellos. 

Puede ser de manera Virtual o 
presencial. 
virtual necesitaríamos una aplicación 
para reuniones
y presencial  un lugar amplio donde
pueda llegar mucha gente.

puede ser días libre o entre semana 
 
3 veces a la semana un hora cada
 reunión 



los proveedores y el dueño de la empresa 
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