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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Negocio: Plataforma de Agricultura Urbana Inteligente.

Descripcion General:

Una plataforma digital que conecta a personas interesadas en cultivar

sSus propios alimentos en entornos urbanos con recursos, tecnologia y apoyo

comunitario. La plataforma ofrecera servicios de asesoramiento, herramientas de
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Negocio: Plataforma de Agricultura Urbana Inteligente.

Descripción General:

Una plataforma digital que conecta a personas interesadas en cultivar 


sus propios alimentos en entornos urbanos con recursos, tecnología y apoyo 

comunitario. La plataforma ofrecerá servicios de asesoramiento, herramientas de 

gestión y seguimiento, y un mercado para productos y suministros agrícolas.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ser la plataforma lider en agricultura urbana inteligente, empoderando a las comunidades urbanas

para cultivar sus propios alimentos de manera sostenible, promoviendo un estilo de vida saludable

y fortaleciendo la conexién con el medio ambiente.

Vision:

Facilitar y fomentar la practica de la agricultura urbana a través de una plataforma integral que ofrece

tecnologia avanzada, recursos educativos y una comunidad de apoyo, permitiendo a las personas

cultivar alimentos frescos y saludables en cualquier espacio urbano, contribuyendo asi a un futuro mas
sostenible y ecoldgico.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director Ejecutivo (CEQO)

Director de Director Director de

Operaciones Financiero Tecnologia
(COO) (CFO) (CTO)

Director de Director de

Marketing Recursos

(CMO) Humanos
(CHRO)

Equipos
Operativos



Ser la plataforma líder en agricultura urbana inteligente, empoderando a las comunidades urbanas 

para cultivar sus propios alimentos de manera sostenible, promoviendo un estilo de vida saludable

y fortaleciendo la conexión con el medio ambiente.

Facilitar y fomentar la práctica de la agricultura urbana a través de una plataforma integral que ofrece 

tecnología avanzada, recursos educativos y una comunidad de apoyo, permitiendo a las personas 

cultivar alimentos frescos y saludables en cualquier espacio urbano, contribuyendo así a un futuro más sostenible y ecológico.

Director Ejecutivo (CEO)

Director de Operaciones (COO)

Director Financiero (CFO)

Director de Tecnología (CTO)

Director de Marketing (CMO)

Director de Recursos Humanos (CHRO)

Equipos Operativos


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Empodera a las comunidades al proporcionar recursos educativos y asesoramiento,

fomentando la participacion comunitaria. Mejora la salud y el bienestar al ofrecer acceso

a alimentos frescos y organicos, y promueve la educacion sobre practicas sostenibles.

Sostenibilidad ambiental:

Reduce la huella de carbono al fomentar la produccién local de alimentos y el uso eficiente de

recursos con sistemas de riego automatico y sensores inteligentes. Promueve la biodiversidad

y aumenta los espacios verdes urbanos, ademéas de fomentar la agricultura orgéanica y

el reciclaje de residuos.

Sostenibilidad economica:

Ofrece un modelo de negocio rentable y escalable, generando ingresos diversificados y

apoyando la economia local mediante un mercado para productos cultivados localmente.

Crea empleo y promueve la autosuficiencia alimentaria, mejorando la resiliencia econémica

y reduciendo los gastos en alimentos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Empodera a las comunidades al proporcionar recursos educativos y asesoramiento, 

fomentando la participación comunitaria. Mejora la salud y el bienestar al ofrecer acceso 

a alimentos frescos y orgánicos, y promueve la educación sobre prácticas sostenibles.

Reduce la huella de carbono al fomentar la producción local de alimentos y el uso eficiente de 

recursos con sistemas de riego automático y sensores inteligentes. Promueve la biodiversidad 

y aumenta los espacios verdes urbanos, además de fomentar la agricultura orgánica y 

el reciclaje de residuos.

Ofrece un modelo de negocio rentable y escalable, generando ingresos diversificados y 

apoyando la economía local mediante un mercado para productos cultivados localmente. 

Crea empleo y promueve la autosuficiencia alimentaria, mejorando la resiliencia económica 

y reduciendo los gastos en alimentos.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
Tecnologia:
Fabricantes de
sensores, sistemas de
riego automatico y
otros dispositivos
inteligentes.
Proveedores de
Suministros Agricolas:
Empresas que
suministran semillas,
tierra, fertilizantes y
otros productos
agricolas.

Centros de
Investigacion y
Universidades:
Instituciones que
proporcionan
conocimientos y apoyo
en innovacion y
desarrollo agricola.
Gobiernos Locales:
Colaboraciones para
promover la agricultura
urbana y obtener
subsidios o0 apoyos
financieros.
Influencers: Para
campafias de

marketing y promocion.

Plataformas de Pago y
Logistica: Socios para
gestionar pagos
seguros y eficientes y
la distribucion de
productos.

Actividades
clave

Desarrollo y
Mantenimiento de la
Plataforma: Creacion y
actualizacion de la
aplicacion movil y web.
Desarrollo de Hardware:
Disefio y produccién de
kits de cultivo inteligente y
sistemas de riego.
Marketing y Promocién:
Camparias en redes
sociales.

Soporte al Cliente:
Atencién y soporte técnico
para los usuarios.
Educacién y Formacion:
Creacion de contenido
educativo, guias y talleres

Recursos
clave

Equipo de Desarrollo
Tecnolégico: Desarrolladores
de software, ingenieros de
hardware.

Equipo de Marketing y
Ventas: Especialistas en
marketing digital, contenido y
ventas.

Plataforma Digital: Aplicacion
movil y web con
funcionalidades avanzadas.
Red de Proveedores:
Proveedores de tecnologia,
suministros agricolas y
servicios logisticos.

Datos y Andlisis: Informacién
recopilada de sensores y
usuarios para mejorar
productos y servicios.

Propuesta

de valor

Cultivo Urbano
Simplificado:
Facilita el cultivo
de alimentos
frescos 'y
organicos en
cualquier
espacio urbano.
Tecnologia
Avanzada: Uso
de sensores y
sistemas de
riego inteligentes
para optimizar el
cultivo.
Educacion y
Apoyo: Provee
guias, talleres y
una comunidad
de soporte para
asegurar el éxito
del usuario.
Sostenibilidad:
Promueve
practicas
agricolas
sostenibles y la
autosuficiencia
alimentaria.
Salud y
Bienestar:
Mejora la salud
fisica y mental
de los usuarios
mediante la

jardineria urbana.

Relacidon con

el cliente

Soporte
Personalizado:
Asistencia técnica
y asesoramiento
personalizado.
Comunidad Activa:
Foros y redes
sociales para la
interaccion y
apoyo entre
usuarios.
Contenido
Educativo: Acceso
a guias, videos y
talleres.

Canales

Plataforma Digital:
Aplicacién movil y sitio
web.

Redes Sociales:
Instagram, Facebook,
YouTube y TikTok.
Email Marketing:
Boletines informativos
y campafas de email.
Eventos y Talleres:
Online y presenciales.
Marketplace
Integrado: Tienda en
linea para la venta de
productos y
suministros agricolas.

Segmento
de clientes

Urbanitas:
Personas que
viven en areas
urbanas y desean
cultivar sus
propios alimentos.
Entusiastas de la
Jardineria:
Aficionados a la
jardineria 'y la
agricultura.
Consumidores
Sostenibles:
Personas
interesadas en
préacticas
sostenibles y
organicas.
Instituciones
Educativas:
Escuelas y
universidades que
promuevan
proyectos de
agricultura urbana.
Organizaciones
Comunitarias:
Grupos que
buscan fomentar la
autosuficiencia
alimentariay la
sostenibilidad en la
comunidad.

Fuentes de ingresos

rucutra de costos

Desarrollo y Mantenimiento de Tecnologia: Costos de desarrollo de software, hardware Suscripciones: Acceso a contenido premium, soporte avanzado y analisis de

y mantenimiento de la plataforma. datos.

Mark;sting y Publicidad: Gastos en campafias de marketing digital, colaboraciones y Venta de Hardware: Kits de cultivo inteligente, sistemas de riego y otros

eventos. ; i

Produccién y Logistica: Costos de fabricacion de kits y dispositivos, y distribucién de dISPQS.mVOS' i . .

productos. C_0m|5|one§ del Marketplace: Por ventas y transacciones realizadas en la

Soporte al Cliente: Salarios y capacitacion del personal de soporte. tienda en linea. o .

Investigacion y Desarrollo: Inversiones en innovacion y mejora de productos y servicios. dPUb"Cldad y Patrocinios: Ingresos por publicidad en la plataforma y patrocinio
e eventos.

Operaciones Generales: Costos administrativos, alquiler de oficinas y otros gastos
operativos. Talleres y Cursos: Ingresos por la participacion en talleres y cursos educativos]

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o e .

‘ necesaria para completar esta actividad.
~emm— -
—_—
— =



Proveedores de Tecnología: Fabricantes de sensores, sistemas de riego automático y otros dispositivos inteligentes.
Proveedores de Suministros Agrícolas: Empresas que suministran semillas, tierra, fertilizantes y otros productos agrícolas.
Centros de Investigación y Universidades: Instituciones que proporcionan conocimientos y apoyo en innovación y desarrollo agrícola.
Gobiernos Locales: Colaboraciones para promover la agricultura urbana y obtener subsidios o apoyos financieros.
Influencers: Para campañas de marketing y promoción.
Plataformas de Pago y Logística: Socios para gestionar pagos seguros y eficientes y la distribución de productos.

Desarrollo y Mantenimiento de la Plataforma: Creación y actualización de la aplicación móvil y web.
Desarrollo de Hardware: Diseño y producción de kits de cultivo inteligente y sistemas de riego.
Marketing y Promoción: Campañas en redes sociales.
Soporte al Cliente: Atención y soporte técnico para los usuarios.
Educación y Formación: Creación de contenido educativo, guías y talleres.

Equipo de Desarrollo Tecnológico: Desarrolladores de software, ingenieros de hardware.
Equipo de Marketing y Ventas: Especialistas en marketing digital, contenido y ventas.
Plataforma Digital: Aplicación móvil y web con funcionalidades avanzadas.
Red de Proveedores: Proveedores de tecnología, suministros agrícolas y servicios logísticos.
Datos y Análisis: Información recopilada de sensores y usuarios para mejorar productos y servicios.

Cultivo Urbano Simplificado: Facilita el cultivo de alimentos frescos y orgánicos en cualquier espacio urbano.
Tecnología Avanzada: Uso de sensores y sistemas de riego inteligentes para optimizar el cultivo.
Educación y Apoyo: Provee guías, talleres y una comunidad de soporte para asegurar el éxito del usuario.
Sostenibilidad: Promueve prácticas agrícolas sostenibles y la autosuficiencia alimentaria.
Salud y Bienestar: Mejora la salud física y mental de los usuarios mediante la jardinería urbana.

Soporte Personalizado: Asistencia técnica y asesoramiento personalizado.
Comunidad Activa: Foros y redes sociales para la interacción y apoyo entre usuarios.
Contenido Educativo: Acceso a guías, videos y talleres.

Plataforma Digital: Aplicación móvil y sitio web.
Redes Sociales: Instagram, Facebook, YouTube y TikTok.
Email Marketing: Boletines informativos y campañas de email.
Eventos y Talleres: Online y presenciales.
Marketplace Integrado: Tienda en línea para la venta de productos y suministros agrícolas.

Urbanitas: Personas que viven en áreas urbanas y desean cultivar sus propios alimentos.
Entusiastas de la Jardinería: Aficionados a la jardinería y la agricultura.
Consumidores Sostenibles: Personas interesadas en prácticas sostenibles y orgánicas.
Instituciones Educativas: Escuelas y universidades que promuevan proyectos de agricultura urbana.
Organizaciones Comunitarias: Grupos que buscan fomentar la autosuficiencia alimentaria y la sostenibilidad en la comunidad.

Desarrollo y Mantenimiento de Tecnología: Costos de desarrollo de software, hardware y mantenimiento de la plataforma.
Marketing y Publicidad: Gastos en campañas de marketing digital, colaboraciones y eventos.
Producción y Logística: Costos de fabricación de kits y dispositivos, y distribución de productos.
Soporte al Cliente: Salarios y capacitación del personal de soporte.
Investigación y Desarrollo: Inversiones en innovación y mejora de productos y servicios.
Operaciones Generales: Costos administrativos, alquiler de oficinas y otros gastos operativos.

Suscripciones: Acceso a contenido premium, soporte avanzado y análisis de datos.
Venta de Hardware: Kits de cultivo inteligente, sistemas de riego y otros dispositivos.
Comisiones del Marketplace: Por ventas y transacciones realizadas en la tienda en línea.
Publicidad y Patrocinios: Ingresos por publicidad en la plataforma y patrocinio de eventos.
Talleres y Cursos: Ingresos por la participación en talleres y cursos educativos.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Tecnologia Avanzada: Utilizacién de sensores
inteligentes y sistemas automatizados de riego
que optimizan el cultivo.

Educacion y Apoyo: Provision de guias
detalladas, talleres y una comunidad de soporte
que facilita el éxito del usuario.

Propuesta de Valor Clara: Promueve practicas
agricolas sostenibles y mejora la autosuficiencia
alimentaria y el bienestar del usuario.

Red de Socios: Colaboraciones con proveedores
de tecnologia, instituciones educativas y
organizaciones comunitarias.

Modelo de Negocio Diversificado: Fuentes de
ingresos a través de suscripciones, ventas de
hardware, comisiones y talleres.

Comunidad Activa: Fomenta la interaccion entre
los usuarios y crea un sentido de comunidad.
Escalabilidad: Plataforma digital que permite una
facil expansion a nuevas regiones y mercados.

Creciente Conciencia Ambiental: Aumento en la
demanda de practicas sostenibles y productos
organicos.

Expansion Geografica: Potencial para expandirse
a nuevas ciudades y regiones con un interés
creciente en la agricultura urbana.

Innovacién Tecnolégica: Desarrollo de nuevas
tecnologias que mejoren alin mas la eficiencia y
facilidad del cultivo urbano.

Colaboraciones Estratégicas: Nuevas alianzas
con instituciones educativas y gobiernos locales
para promover la agricultura urbana.
Diversificacion de Productos: Introduccion de
nuevos productos y servicios relacionados con la
sostenibilidad y la autosuficiencia alimentaria.
Tendencias en Bienestar: Incremento en la
demanda de actividades y productos que
mejoren la salud y el bienestar.

Subsidios y Apoyos: Disponibilidad de subsidios
y apoyos gubernamentales para iniciativas de
sostenibilidad y agricultura urbana.

Oportunidades

Debilidades

Dependencia de la Tecnologia: La
funcionalidad de la plataforma depende en
gran medida de la tecnologia, lo que puede
ser un problema si hay fallos técnicos.

Costo Inicial: El costo de los kits de cultivo
inteligente y los sistemas de riego puede ser
una barrera para algunos usuarios.
Complejidad del Producto: La tecnologia
avanzada puede ser dificil de usar para
personas no familiarizadas con ella.
Necesidad de Actualizacién Continua: La
tecnologia y los métodos agricolas avanzan
rapidamente, requiriendo constantes mejoras
e innovaciones.

Limitaciones Geogréficas: La agricultura
urbana puede estar restringida por el espacio
disponible y las condiciones ambientales
especificas de cada region.

Competencia en el Mercado: Existen otras
plataformas y soluciones de agricultura
urbana que podrian captar a los mismos
clientes.

Cambios Regulatorios: Normativas y
regulaciones sobre agricultura urbana y
sostenibilidad pueden cambiar, afectando las
operaciones.

Dependencia de Proveedores: Problemas en
la cadena de suministro de tecnologia y
suministros agricolas pueden afectar la
disponibilidad de productos.
Vulnerabilidades de Seguridad: Riesgos
relacionados con la seguridad de los datos y
la privacidad de los usuarios.

Condiciones Econémicas: Recesiones
econdémicas o cambios en el poder adquisitivo
de los consumidores pueden afectar la
demanda.

Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Tecnología Avanzada: Utilización de sensores inteligentes y sistemas automatizados de riego que optimizan el cultivo.
Educación y Apoyo: Provisión de guías detalladas, talleres y una comunidad de soporte que facilita el éxito del usuario.
Propuesta de Valor Clara: Promueve prácticas agrícolas sostenibles y mejora la autosuficiencia alimentaria y el bienestar del usuario.
Red de Socios: Colaboraciones con proveedores de tecnología, instituciones educativas y organizaciones comunitarias.
Modelo de Negocio Diversificado: Fuentes de ingresos a través de suscripciones, ventas de hardware, comisiones y talleres.
Comunidad Activa: Fomenta la interacción entre los usuarios y crea un sentido de comunidad.
Escalabilidad: Plataforma digital que permite una fácil expansión a nuevas regiones y mercados.

Dependencia de la Tecnología: La funcionalidad de la plataforma depende en gran medida de la tecnología, lo que puede ser un problema si hay fallos técnicos.
Costo Inicial: El costo de los kits de cultivo inteligente y los sistemas de riego puede ser una barrera para algunos usuarios.
Complejidad del Producto: La tecnología avanzada puede ser difícil de usar para personas no familiarizadas con ella.
Necesidad de Actualización Continua: La tecnología y los métodos agrícolas avanzan rápidamente, requiriendo constantes mejoras e innovaciones.
Limitaciones Geográficas: La agricultura urbana puede estar restringida por el espacio disponible y las condiciones ambientales específicas de cada región.

Competencia en el Mercado: Existen otras plataformas y soluciones de agricultura urbana que podrían captar a los mismos clientes.
Cambios Regulatorios: Normativas y regulaciones sobre agricultura urbana y sostenibilidad pueden cambiar, afectando las operaciones.
Dependencia de Proveedores: Problemas en la cadena de suministro de tecnología y suministros agrícolas pueden afectar la disponibilidad de productos.
Vulnerabilidades de Seguridad: Riesgos relacionados con la seguridad de los datos y la privacidad de los usuarios.
Condiciones Económicas: Recesiones económicas o cambios en el poder adquisitivo de los consumidores pueden afectar la demanda.

Creciente Conciencia Ambiental: Aumento en la demanda de prácticas sostenibles y productos orgánicos.
Expansión Geográfica: Potencial para expandirse a nuevas ciudades y regiones con un interés creciente en la agricultura urbana.
Innovación Tecnológica: Desarrollo de nuevas tecnologías que mejoren aún más la eficiencia y facilidad del cultivo urbano.
Colaboraciones Estratégicas: Nuevas alianzas con instituciones educativas y gobiernos locales para promover la agricultura urbana.
Diversificación de Productos: Introducción de nuevos productos y servicios relacionados con la sostenibilidad y la autosuficiencia alimentaria.
Tendencias en Bienestar: Incremento en la demanda de actividades y productos que mejoren la salud y el bienestar.
Subsidios y Apoyos: Disponibilidad de subsidios y apoyos gubernamentales para iniciativas de sostenibilidad y agricultura urbana.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer

emprendimiento

Slogan ~__ »

A

"Crece Inteligente, Vive Sostenible"

Azul: Simboliza
la tecnologia, la
innovacién y la
confianza.

Gris: Refleja
modernidad,
estabilidad y
profesionalismo

Colores Verde:

. . . Representa la
principales de mi naturaleza, fa
marca ~__N ééal ;;escura
empresarial ok

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.



"Crece Inteligente, Vive Sostenible"

Verde: Representa la naturaleza, la sostenibilidad y la frescura de los productos agrícolas.

Azul: Simboliza la tecnología, la innovación y la confianza.

Gris: Refleja modernidad, estabilidad y profesionalismo

Stamp
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- Actividad #7
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== Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
= precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
—> monetario de cada costo (fijo y variable).
—— =
— ‘::
——
= Mis costos fijos Mis costos variables
—_ =
— =
— =
— =
7 Desarrollo y Mantenimiento: Costos de Produccion
2;; 3,150,000 CRC ‘ (Hardware y Suministros):

Kits de Cultivo Inteligente:
50,000 CRC por unidad.

— Marketing y Publicidad:

500,000 CRC

ﬁ

—

— =

|

F
o 6 0 ¢

Personal y Administracion: Sensores y Sistemas de Riego:
1,500,000 CRC 20,000 CRC por unidad.

n

f

Alquiler y Servicios: Costo Variable Mensual por
500,000 CRC Usuario: 10,000 CRC.

Total Costos Fijos Mensuales:
5,650,000 CRC

I

— -

e,
i

F

p—
-

F

——

-

(

|

|

e

S —

F

ﬂ

i

— El precio de venta de mi

-

—= producto / servicio es de:

@ 136.500

-> Recuerde que los costos
—— e . ° °
—— variables son unitarios.
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Desarrollo y Mantenimiento: 
₡3,150,000 CRC

Marketing y Publicidad: 
₡500,000 CRC

Personal y Administración: 
₡1,500,000 CRC

Alquiler y Servicios:
 ₡500,000 CRC

Total Costos Fijos Mensuales:
 ₡5,650,000 CRC

Costos de Producción (Hardware y Suministros):

Kits de Cultivo Inteligente: ₡50,000 CRC por unidad.


Sensores y Sistemas de Riego: ₡20,000 CRC por unidad.

Costo Variable Mensual por Usuario: ₡10,000 CRC.

136.500


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— ( 199 usuarios)

Punto de equilibrio

monerano . — | (£27,163,500)

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


199 usuarios 

27,163,500
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Activos Circulantes:
‘ Incluye efectivo
‘ cuentas por cobrar

inventarios y otros activos.

Activos Fijos:

‘ Propiedades

planta y equipo utilizados

software y marcas.

. Inversiones a largo plazo

’ otros activos

Pasivos

‘ Pasivos Circulantes:
. cuentas por pagar

préstamos a corto plazo.

Deudas

obligaciones financieras

‘ Inversion de los accionistas

utilidades retenidas que
no se han distribuido.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Activos Circulantes:

Incluye efectivo

cuentas por cobrar


inventarios y otros activos.

Activos Fijos:

Propiedades


planta y equipo utilizados

software y marcas.

Inversiones a largo plazo 

otros activos

Pasivos Circulantes:

 cuentas por pagar


 préstamos a corto plazo.

Deudas 

obligaciones financieras

Inversión de los accionistas

utilidades retenidas que no se han distribuido.


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El mercado de servicios relacionados con la agricultura urbana

inteligente esta experimentando un rapido crecimiento, impulsado por la

creciente demanda de soluciones innovadoras que permitan a las comunidades

urbanas cultivar alimentos de manera sostenible y eficiente, utilizando

tecnologias avanzadas para optimizar recursos y promover un estilo de vida

mas saludable y consciente del medio ambiente, sin embargo, adn no existe

: . I

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



El mercado de servicios relacionados con la agricultura urbana 

inteligente está experimentando un rápido crecimiento, impulsado por la 

creciente demanda de soluciones innovadoras que permitan a las comunidades 

urbanas cultivar alimentos de manera sostenible y eficiente, utilizando 

tecnologías avanzadas para optimizar recursos y promover un estilo de vida 

más saludable y consciente del medio ambiente, sin embargo, aún no existe

tanta competencia en esta rama innovadora.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para las empresas,

no solo por cumplimiento legal, sino por su impacto en la economiay la

reputacion. Asegura gue los recursos publicos se utilicen en servicios
esenciales y fortalece la confianza en la empresa.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa es un proceso detallado que incluye varios

pasos clave. Primero, los accionistas aprueban la liquidacién y se designa un
liquidador. Luego, se notifica a las autoridades y se publica un aviso si es

necesario. El liquidador hace un inventario de activos y pasivos, vende los
activos, y utiliza los fondos para pagar deudas y obligaciones, incluyendo
salarios pendientes. Después de liquidar todas las deudas, los activos
restantes se distribuyen entre los accionistas. Finalmente, se cancela el
registro de la empresa y se presenta un informe detallado del proceso, que es

aprobado por los accionistas, completando asi la liquidacién de manera
ordenada y legal.


Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para las empresas, 

no solo por cumplimiento legal, sino por su impacto en la economía y la 

reputación. Asegura que los recursos públicos se utilicen en servicios 

esenciales y fortalece la confianza en la empresa.

La liquidación de una empresa es un proceso detallado que incluye varios 

pasos clave. Primero, los accionistas aprueban la liquidación y se designa un 

liquidador. Luego, se notifica a las autoridades y se publica un aviso si es 

necesario. El liquidador hace un inventario de activos y pasivos, vende los 

activos, y utiliza los fondos para pagar deudas y obligaciones, incluyendo 

salarios pendientes. Después de liquidar todas las deudas, los activos 

restantes se distribuyen entre los accionistas. Finalmente, se cancela el 

registro de la empresa y se presenta un informe detallado del proceso, que es 

aprobado por los accionistas, completando así la liquidación de manera ordenada y legal.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

El tema que nos interesa es la implementacion de soluciones de agricultura urbana inteligente
en areas urbanas para enfrentar los desafios de la seguridad alimentaria, el acceso a
alimentos frescos y la sostenibilidad ambiental. El problema radica en la creciente poblacion
urbana que demanda mas recursos y espacios para cultivar alimentos de manera eficiente y
sostenible.

Este tema es importante porque aborda problemas criticos relacionados con la sostenibilidad,
la salud publica y la seguridad alimentaria. Al promover la agricultura urbana inteligente, se
pueden reducir las huellas de carbono, minimizar el desperdicio de agua y energia, y
garantizar un suministro constante de alimentos frescos y nutritivos

El plblico meta para esta iniciativa incluye residentes urbanos, gobiernos locales,
desarrolladores de tecnologia agricola, organizaciones sin fines de lucro enfocadas
en la sostenibilidad y la agricultura, y educadores interesados en promover practicas
agricolas sostenibles.

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

El objetivo de esta
actividad es establecer un
sistema eficiente y
sostenible de agricultura
urbana inteligente que
aproveche las tecnologias
modernas para optimizar
la produccién de alimentos
en entornos urbanos,
mejorando la seguridad
alimentaria y reduciendo
el impacto ambiental.

. Qué necesitamos?

(Recursos y materiales)

Sensores para monitoreo de
cultivos.

Sistemas de riego
automatizados.

Estructuras de cultivo vertical.
Software de gestion de
agricultura inteligente.
Materiales educativos y
recursos de capacitacion.
Financiamiento para la
instalacion y operacion de
infraestructuras.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Investigacion y Planificacion: Recopilar
datos y planificar la implementacién del
proyecto.

Desarrollo de Infraestructura: Instalar
sistemas de cultivo vertical, sensores y
sistemas de riego automatizados.
Capacitacion y Educacion: Ofrecer
talleres y recursos educativos para los
residentes urbanos sobre el uso de
tecnologias de agricultura inteligente.
Monitoreo y Evaluacion: Implementar
herramientas para el monitoreo
continuo de los cultivos y evaluar el
rendimiento del sistema.

Promocion y Divulgacion: Crear
campafias de concienciacion sobre los
beneficios de la agricultura urbana
inteligente.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Mes 1-2: Investigacion y
planificacion.

Mes 3-6: Desarrollo de
infraestructura.

Mes 7-8: Capacitacion y
educacion de la comunidad.
Mes 9-12: Monitoreo y
evaluacion inicial,
promocion y divulgacion.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Metas:

Implementar sistemas de agricultura
urbana inteligente en &reas urbanas.
Reducir el consumo de agua mediante
sistemas de riego automatizados.
Aumentar la produccién de alimentos
frescos en las areas urbanas
seleccionadas.

Resultados Esperados:

Mayor disponibilidad de alimentos
frescos y nutritivos en &reas urbanas.
Reduccién del impacto ambiental
debido a practicas agricolas mas
eficientes.

Mayor conocimiento y adopcion de
tecnologias sostenibles por parte de la
comunidad urbana.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Lider del Proyecto: Coordinacion
general y supervision del proyecto.
Ingenieros Agricolas: Disefio e
implementacion de sistemas de
cultivo.

Especialistas en Tecnologia:
Instalacion y mantenimiento de
sensores y sistemas de riego.
Educadores y Capacitadores:
Organizacién y conduccion de
talleres y sesiones educativas.
Equipo de Promocion: Desarrollo y
ejecucion de campafias de
concienciacion.

Financieros: Gestion de
presupuestos y recursos financieros.


El tema que nos interesa es la implementación de soluciones de agricultura urbana inteligente en áreas urbanas para enfrentar los desafíos de la seguridad alimentaria, el acceso a alimentos frescos y la sostenibilidad ambiental. El problema radica en la creciente población urbana que demanda más recursos y espacios para cultivar alimentos de manera eficiente y sostenible. 

Este tema es importante porque aborda problemas críticos relacionados con la sostenibilidad, la salud pública y la seguridad alimentaria. Al promover la agricultura urbana inteligente, se pueden reducir las huellas de carbono, minimizar el desperdicio de agua y energía, y garantizar un suministro constante de alimentos frescos y nutritivos

El público meta para esta iniciativa incluye residentes urbanos, gobiernos locales, desarrolladores de tecnología agrícola, organizaciones sin fines de lucro enfocadas en la sostenibilidad y la agricultura, y educadores interesados en promover prácticas agrícolas sostenibles.

El objetivo de esta actividad es establecer un sistema eficiente y sostenible de agricultura urbana inteligente que aproveche las tecnologías modernas para optimizar la producción de alimentos en entornos urbanos, mejorando la seguridad alimentaria y reduciendo el impacto ambiental.

Investigación y Planificación: Recopilar datos y planificar la implementación del proyecto.
Desarrollo de Infraestructura: Instalar sistemas de cultivo vertical, sensores y sistemas de riego automatizados.
Capacitación y Educación: Ofrecer talleres y recursos educativos para los residentes urbanos sobre el uso de tecnologías de agricultura inteligente.
Monitoreo y Evaluación: Implementar herramientas para el monitoreo continuo de los cultivos y evaluar el rendimiento del sistema.
Promoción y Divulgación: Crear campañas de concienciación sobre los beneficios de la agricultura urbana inteligente.

Metas:
Implementar sistemas de agricultura urbana inteligente en áreas urbanas.
Reducir el consumo de agua mediante sistemas de riego automatizados.
Aumentar la producción de alimentos frescos en las áreas urbanas seleccionadas.

Resultados Esperados:
Mayor disponibilidad de alimentos frescos y nutritivos en áreas urbanas.
Reducción del impacto ambiental debido a prácticas agrícolas más eficientes.
Mayor conocimiento y adopción de tecnologías sostenibles por parte de la comunidad urbana.

Sensores para monitoreo de cultivos.
Sistemas de riego automatizados.
Estructuras de cultivo vertical.
Software de gestión de agricultura inteligente.
Materiales educativos y recursos de capacitación.
Financiamiento para la instalación y operación de infraestructuras.

Mes 1-2: Investigación y planificación.
Mes 3-6: Desarrollo de infraestructura.
Mes 7-8: Capacitación y educación de la comunidad.
Mes 9-12: Monitoreo y evaluación inicial, promoción y divulgación.

Líder del Proyecto: Coordinación general y supervisión del proyecto.
Ingenieros Agrícolas: Diseño e implementación de sistemas de cultivo.
Especialistas en Tecnología: Instalación y mantenimiento de sensores y sistemas de riego.
Educadores y Capacitadores: Organización y conducción de talleres y sesiones educativas.
Equipo de Promoción: Desarrollo y ejecución de campañas de concienciación.
Financieros: Gestión de presupuestos y recursos financieros.
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