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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de mi negocio sera bisuteria con
materiales reciclados, (metal, plastico,
telas, vidrio). Mi marca sera
Eco-amigable y se comprometera con la
reduccion de desechos. Cada pieza sera
unica a mano. También dare cursos
baratos sobre como crear nuestro propio
emprendimiento para ayudar a jovenes
con adicciones o simplemente jovenes
gue quieren emprender su propio
negocio. Acompafnare mis productos con
Informacion sobre la importancia del
reciclaje y el medio ambiente. Asi
beneficiaré a mi comunidad reduciendo
los residuos y dandoles un mejor uso, y
generando conciencia 'y educacion
ambiental.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Michelle Chaves
La idea de mi negocio será bisutería con materiales reciclados, (metal, plástico, telas, vidrio). Mi marca será Eco-amigable y se comprometerá con la reducción de desechos. Cada pieza será única a mano. También daré cursos baratos sobre como crear nuestro propio emprendimiento para ayudar a jóvenes con adicciones o simplemente jóvenes que quieren emprender su propio negocio. Acompañaré mis productos con información sobre la importancia del reciclaje y el medio ambiente. Así beneficiaré a mi comunidad reduciendo los residuos y dándoles un mejor uso, y generando conciencia y educación ambiental.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Transformar materiales reciclados en hermosas piezas de

Vision:
Inspirar globalmente a adoptar practicas

responsables con el medio ambiente y creando un
futuro mas limpio y vibrante.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Fundador

: Produccion - .
Marketing - \dministracid



Michelle Chaves
Transformar materiales reciclados en hermosas piezas de bisutería, promoviendo la sostenibilidad y la conciencia ambiental, mientras contribuimos al desarrollo económico local.

Michelle Chaves
Inspirar globalmente a adoptar prácticas responsables con el medio ambiente y creando un futuro más limpio y vibrante.

Michelle Chaves
Fundador

Michelle Chaves
Producción

Michelle Chaves
Marketing

Michelle Chaves
Finanzas/
Administración 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
-Garantizar condiciones laborales justas y
seguras.
- Promover la igualdad de genero en todos los
niveles del negocio.
) L " : |
- EI'.'EHIG t':' positi “.E,"“El"te A Iﬁlt cc. munidad-foca

Sostenibilidad ambiental:
-Utilizar materiales reciclados en la produccion
de bisuteria.
- Implementar practicas para reducir, reutilizar
y reciclar residuos.
: ]
EE' 5."S'E.l8'ft' el HSO de EIIIEIgIEtIEIIE. “Etlaslsl )

Sostenibilidad economica:
) | . smico local
través de la produccion sostenible.
- Buscar la eficiencia en costos y recursos para
asegurar la viabilidad economica a largo plazo
del negocio.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Michelle Chaves
-Garantizar condiciones laborales justas y seguras.
- Promover la igualdad de género en todos los niveles del negocio.
- Contribuir positivamente a la comunidad local mediante la creación de empleo.

Michelle Chaves
-Utilizar materiales reciclados en la producción de bisutería.
- Implementar prácticas para reducir, reutilizar y reciclar residuos.
- Considerar el uso de energía renovable y eficiencia energética en las operaciones.

Michelle Chaves
-Fomentar el crecimiento económico local a través de la producción sostenible.
- Buscar la eficiencia en costos y recursos para asegurar la viabilidad económica a largo plazo del negocio.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Recoleccion _ o A\tencion

Proveedores de materiales sostenible | cliente
de materiales - Disefio y Uso de material@s® Interaccion en

reciclados produccion de | feciclados edes sociales
- Artistas y bisuteria Contribucion Programas de
disefiadores - Marketing y ositiva al delizacién y
- Plataformas d€| f| promocion edio ambiente § Wescuentos
venta (Etsy, Disenos

Shopify) reativos y
izaci ' biente
- Organizacione R ersonalizados am
: ecursos Canales
ambientales Clientes que

clave
- Influencers de buscan product@s

moda sosteniblé nicos y
artesanales

y adultas
Amantes de

Tienda online
eciclados propia
Equipo de - Plataformas
produccion de comercio
artesanal electrénico
Platafor_mas (Etsy, Shopify)
tecnolégicas - Mercados loca

(sitio web, y ferias de
erramientas artesania

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de materiales . }
Ventas de bisuteria

- Talleres y cursos de creacién
- Servicios personalizados de disefio

- Costos de produccién y mano de obra
- Costos de marketing y promocion

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >


Michelle Chaves
Tienda online 
propia
- Plataformas
 de comercio 
electrónico 
(Etsy, Shopify)
- Mercados locales
 y ferias de 
artesanía

Michelle Chaves
Atención
 personalizada 
al cliente
- Interacción en
redes sociales
- Programas de 
fidelización y 
descuentos

Michelle Chaves
Materiales 
reciclados
- Equipo de 
producción 
artesanal
- Plataformas
 tecnológicas
 (sitio web, 
herramientas 
de diseño)

Michelle Chaves
Costos de materiales
- Costos de producción y mano de obra
- Costos de marketing y promoción

Michelle Chaves
Mujeres
 jóvenes 
y adultas
- Amantes de 
la moda 
sostenible
- Personas 
conscientes del 
medio
 ambiente
- Clientes que
 buscan productos 
únicos y 
artesanales

Michelle Chaves
Bisutería única
Y  sostenible
- Uso de materiales 
reciclados
- Contribución 
positiva al 
medio ambiente
- Diseños 
creativos y 
personalizados

Michelle Chaves
Recolección
 y selección 
de materiales
- Diseño y 
producción de 
bisutería
- Marketing y 
promoción


Michelle Chaves
Proveedores 
de materiales 
reciclados
- Artistas y 
diseñadores
- Plataformas de 
venta (Etsy, 
Shopify)
- Organizaciones
 ambientales
- Influencers de 
moda sostenible


Michelle Chaves
Ventas de bisutería
- Talleres y cursos de creación
- Servicios personalizados de diseño



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

Produccion:

Disefios Unicos y Personalizados ’roduccion artesanal que
Ofrecer bisuterfa tnica hecha puede limitar la escala.
a mano con materiales reciclados Dependencia
Compromiso con la Sostenibilidag de Materiales Reciclados:
Fuerte enfoque en la sostenibilid ariabilidad en la
y el reciclaje. disponibilidad y

alidad de los

ateriales reciclados.

alta de Reconocimiento

ento de la demanda
yroductos ecoldgicos Competencia:

ster_libles. Existencia de otros

Dansion a negocios

vos Mercados: Posibilidad de que también

der en mercados _ venden bisuteria
nacionales a traves de plataforma sostenible.

boramone; y Cambio en las
zas: Asociaciones con Preferencias del

S marcas sostenibles, Consumido

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Michelle Chaves
Competencia: 
Existencia de otros
 negocios 
que también 
venden bisutería
 sostenible.
Cambio en las 
Preferencias del 
Consumido

Michelle Chaves
Limitada Capacidad de 
Producción: 
Producción artesanal que 
puede limitar la escala.
Dependencia
 de Materiales Reciclados: 
Variabilidad en la
 disponibilidad y 
calidad de los 
materiales reciclados.
Falta de Reconocimiento 
de Marca: 
Al ser un negocio nuevo, 
puede carecer de visibilidad y r
econocimiento en el mercado.

Michelle Chaves
Diseños Únicos y Personalizados: .
Ofrecer bisutería única hecha 
a mano con materiales reciclados.
Compromiso con la Sostenibilidad:
 Fuerte enfoque en la sostenibilidad
 y el reciclaje.

Michelle Chaves
Crecimiento del Mercado
 de Productos Sostenibles: 
Aumento de la demanda 
de productos ecológicos
 y sostenibles.
 Expansión a 
Nuevos Mercados: Posibilidad de
 vender en mercados 
internacionales a través de plataformas online.
Colaboraciones y 
Alianzas: Asociaciones con
 otras marcas sostenibles, 
influencers y
 organizaciones ambientales.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ » "Brilla con propdsito”

Joyeria con alma, creada con conciencia

Colores

principales de mi Verde Blanco Dorado
marca Y

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Michelle Chaves
"Brilla con propósito"

Michelle Chaves
Verde

Michelle Chaves
Blanco

Michelle Chaves
Dorado

Michelle Chaves
Joyería con alma,  creada con conciencia 
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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— = ’Alquiler de espacio de trabajo 150 mil ’ Materiales reciclados 1,500

F

——= Servicios publicos (electricidad, agua) 50,000 mil Mano de obra directa 2.000

’ Sueldos del personal 400,000 ‘ Elrlsglife S0

Licencias y permisos 10,000 Transporte y envio 1,000
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. Gastos administrativos (papeleria, software, etc.) 2') Total de costos variables
c—z 5,000

S— Total de Costos Fijos

= Mensuales 630.000
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

@ 12,225

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.
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Michelle Chaves
Alquiler de espacio de trabajo 150 mil

Michelle Chaves
Servicios públicos (electricidad, agua)  50,000 mil

Michelle Chaves
Sueldos del personal 400,000

Michelle Chaves
Licencias y permisos 10,000

Michelle Chaves
Gastos administrativos (papelería, software, etc.) 20,000

Michelle Chaves
Total de Costos Fijos 
Mensuales 630.000

Michelle Chaves
Materiales reciclados 1,500

Michelle Chaves
Mano de obra directa 2,000

Michelle Chaves
Embalaje 500

Michelle Chaves
Transporte y envío 1,000

Michelle Chaves
Total de costos variables 
5,000

Michelle Chaves
12,225


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— @7 unidades J

Punto de equilibrio 1,064,71
monetario E [ 3

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Michelle Chaves
87 unidades 

Michelle Chaves
1,064,713


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Inventario de bisuteria
Equipos y

herramientas

de produccién

‘ Materiales reciclados
‘ Cuentas por cobrar

Marca y propiedad intelectual

Pasivos

‘eudas a corto y largo plazo

.Salarios y beneficios de empleados

‘ Impuestos por pagar
‘ Cuentas por pagar

‘ Servicios y suministros por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Michelle Chaves
Inventario de bisutería 

Michelle Chaves
Equipos y 
herramientas 
de producción

Michelle Chaves
Materiales reciclados 

Michelle Chaves
Cuentas por cobrar 

Michelle Chaves
Marca y propiedad intelectual

Michelle Chaves
Deudas a corto y largo plazo 

Michelle Chaves
Salarios y beneficios de empleados

Michelle Chaves
Impuestos por pagar

Michelle Chaves
Cuentas por pagar

Michelle Chaves
Servicios y suministros por pagar 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El mercado de bisuteria hecha con
materiales reciclados esta creciendo, con
muchos competidores que ofrecen
productos parecidos. Esa competencia
beneficia a los consumidores al ofrecer
mas opciones, mejorar la calidad y
mantener precios competitivos. Es una
oportunidad para diferenciar mi
emprendimiento a traves de la
innovacion, disefio Gnico y compromiso
con la sostenibilidad, factores que
pueden atraer y fidelizar clientes en mi
Negocio

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



Michelle Chaves
El mercado de bisutería hecha con materiales reciclados está creciendo, con muchos competidores que ofrecen productos parecidos. Esa competencia beneficia a los consumidores al ofrecer más opciones, mejorar la calidad y mantener precios competitivos. Es una oportunidad para diferenciar mi emprendimiento a través de la innovación, diseño único y compromiso con la sostenibilidad, factores que pueden atraer y fidelizar clientes en mi negocio
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:

| 1

ki

Vv

Es importante cumplir con las
obligaciones tributarias para contribuir al
desarrollo econdmico del pais, evitar
sanciones legales y mantener la
confianza con clientes y proveedores.
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cComo se liquida una empresa?

)
W

I
Vw’ v

La liquidacion implica cerrar operaciones
de manera ordenada, pagando deudas a
empleados y proveedores, vendiendo
activos para cubrir pasivos y cancelando
registros legales y fiscales segun los
procedimientos establecidos.
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Michelle Chaves
Es importante cumplir con las obligaciones tributarias para contribuir al desarrollo económico del país, evitar sanciones legales y mantener la confianza con clientes y proveedores.

Michelle Chaves
La liquidación implica cerrar operaciones de manera ordenada, pagando deudas a empleados y proveedores, vendiendo activos para cubrir pasivos y cancelando registros legales y fiscales según los procedimientos establecidos.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Capacitar y guiar a emprendedores
en el desarrollo de sus negocios,
especificamente en el campo de la
bisuteria con

materiales reciclados.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Espacio para talleres
y asesorias.

Material didactico
(presentaciones,
guias, etc.).
Acceso a

expertos en
emprendimiento y
bisuteria reciclada.
Recursos financieros
para apoyar el lanzamiento
inicial de los negocios.

Es importante facilitar

herramientas y conocimientos

a emprendedores para
fomentar la innovacion,
el crecimiento econdmico
y la creacién de empleo.

Joveness interesad@s en

iniciar un negocio o mejorar
uno existente, especialmente

Apoyo a emprendedores para
desarrollar y lanzar sus negocios
de manera efectiva.

en areas como bisuteria reciclada.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Organizar talleres y
sesiones de
capacitacion sobre
planificacién empresarial.
Dar asesoria
personalizada para la
elaboracidn de planes
de negocio.

Facilitar recursos y
contactos para la
adquisicion de
materiales y
comercializacion

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Mes 1: Preparacion

y promocion

del programa.

Mes 2-3: Realizacion
de talleres

y asesorias.

Mes 4-6: Seguimiento
y apoyo continuo

a los emprendedores.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que al menos el 80% de los
participantes finalicen con un
plan de negocio viable.

Que al menos el 50% de los
participantes inicien la
operacién de su negocio
dentro de los 6 meses
posteriores al programa.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Coordinador

del programa.
Facilitadores

de talleres y
asesorias.
Colaboradores

en la organizacion y
logistica.


Michelle Chaves
 Coordinador 
del programa.
Facilitadores 
de talleres y asesorías.
Colaboradores 
en la organización y logística.


Michelle Chaves
Mes 1: Preparación
 y promoción 
del programa.
Mes 2-3: Realización
 de talleres 
y asesorías.
 Mes 4-6: Seguimiento 
y apoyo continuo 
a los emprendedores.

Michelle Chaves
Espacio para talleres 
y asesorías.
 Material didáctico 
(presentaciones, 
guías, etc.).
Acceso a
 expertos en 
emprendimiento y 
bisutería reciclada.
Recursos financieros
 para apoyar el lanzamiento
 inicial de los negocios.

Michelle Chaves
Que al menos el 80% de los participantes finalicen con un plan de negocio viable.
Que al menos el 50% de los participantes inicien la operación de su negocio dentro de los 6 meses posteriores al programa.

Michelle Chaves
Organizar talleres y 
sesiones de 
capacitación sobre
planificación empresarial.
Dar asesoría
 personalizada para la 
elaboración de planes 
de negocio.
Facilitar recursos y 
contactos para la 
adquisición de 
materiales y 
comercialización

Michelle Chaves
Capacitar y guiar a emprendedores 
en el desarrollo de sus negocios,
 específicamente en el campo de la 
bisutería con 
materiales reciclados.


Michelle Chaves
Apoyo a emprendedores para
 desarrollar y lanzar sus negocios 
de manera efectiva.

Michelle Chaves
Es importante facilitar
 herramientas y conocimientos 
a emprendedores para 
fomentar la innovación, 
el crecimiento económico 
y la creación de empleo.

Michelle Chaves
Joveness interesad@s en
 iniciar un negocio o mejorar 
uno existente, especialmente 
en áreas como bisutería reciclada.
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Michelle Chaves
Nombre del Emprendimiento:
 Michi's Jewels
Slogan:
 Joyería con  alma, creada con conciencia
Este emprendimiento se centra en la creación de joyería única utilizando materiales reciclados, promoviendo la sostenibilidad y la creatividad.




