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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




|

F

F

F

F

ﬁ

Actividad #1

Defina la idea de negocio.

un negocio es cualquier activdad que tiene como objetico principal generar ingresos

o algun tipo de ganancia personal o empresarial,esto se logra vendendo y ofreciendo
productos ya sea artesanales o de reventa de otros productos ya existentes,un negocio
puede ser de forma individual/personal o de forma grupal,el objetivo principal de un
negocio es el lucro,es decir,obtener ganancias al maximo nivel,cuando una organizacion
no busca el lucro,no se puede hablar de que sus actividades son un negocio,incluso si

presentan caracteristicas similares

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

generar ingresos,expandir el negoco a mas negocios en diferentes sectores

Vision:

cumplir mis objetivos,lograr tomar un lugar de popularidad y con ayuda del marketing

dar a conocer mas el negocio

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

JEFE

gerente en gerente de
ventas marketing

Disefio

Distribuidores g;if;téd de publicitario




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

crear empleos decentes, bienes y servicios que ayuden a satisfacer las necesidades

basicas

Sostenibilidad ambiental:

utilizando empaques,bolsas,cubiertos y todo lo que este a nuestro alcanze

para evitar al maximo la contaminacion

Sostenibilidad economica:

creando una bitacora de gatos,haciendo cuentas y calculos mensuales sobre los gastos

fijos y variables

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Dersonas,grupos
D instituciones q
omentan parte d
OS procesos de
empresa

Actividades
clave

tareas 100%
necesarias para
poder crear,
desarollar y
comercializar el
producto

Recursos

Estrucutra de costos

a que se relacionan los gastos

Propuesta
de valor

producto
;, COMO quiero
enderlo?

Relacidon con

el cliente

estrategia para

Canales

medios a utiliza

Segmento
de clientes

construccion de
grupos con
caracteristicas
similares que
podran satisface
el prducto o
servicio

Fuentes de ingresos

de donde provendran los ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

son vistas como todas aquellas
acciones que una organizacion
realiza de una forma efectiva

para satisfacer las necesidades
de los clientes,por lo que estas
se convierten en una capacidad

una vez que los gerentes lograro
identificar las fortalezas que
mantienen a nivel interno se hace
necesario igualmente tomar en
cuenta los factores externosque
afectar positiva o negativamente
a esas fortalezas; las oportunidac
de mercado pueden venir de
muchas fuentes

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

estas son todas aquellas iniciatva
internas que no fncionan dentro
de la emresa como es debido,La
identificacion de estas debilidades
ofrece a la empres un mejor puntd
de partida para mejorar proyectos

Son aspectos no tan posotivos
que dificultan la capacidad de la
empresa para atender las necesic
de sus clientes

Amenazas j

“Qué me

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

PIZZA G.S

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

MEJORES INGREDIENTES
MEJOR PIZZA
MEJOR EXPERIENCIA

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


harri
Óvalo

harri
Óvalo

harri
Línea

harri
Línea

harri
Línea

harri
Lápiz

harri
Lápiz

harri
Lápiz

harri
Lápiz

harri
Resaltado

harri
Resaltado

harri
Resaltado
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

’ electricidad 20.000 ’ Precio de tomates 1kg 2000C

magquinaria 50.000 precio del jamon  1KG 5000C
‘ agua 10.000 ‘ harina 800 g 1200C

herramientas 10.000 queso mozarella 1KG 3500CC
. salario mensual 200.000 . especias 500g 3000C

limpieza 50.000 kilo de olores  1KG 3000C
‘ consumos 50.000 ‘ Levadura 100g 500C

total 390.000 total 18.500

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 10.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
q E @5 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario ? [ 450.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

@ ingredientes
@ utensilios

‘ hornos
‘ local

@ 'ehiculos de reparto
@ gasolina

@ salario

‘ productos
@ datafono

‘ refrigeradores

Pasivos

‘ pagar prestamos

. hipotecas
‘ alquiler de local

‘ cuentas por pagar
‘ impuestos

‘ limpieza

‘ proveedores

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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— DOMINOS PIZZA
— - LITTLE CESARS

PEPERONNIS

RDEADN - DI7Z77A
NCAUT i/

TANA PV Z7A
T I\VI '\ e i\
PIZZA CUBA

———
—_— =
]
———
————
=
e
PI1ZZA JESSY

———
———
———
———
———
———

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

ayudar con el fortalecimiento de la economia
de nuestro pais, la prevencion de sanciones
o multas por parte de las autoridades fiscales,
evitar litigios y contingencias fiscales que son
procesos costosos y prolongados

cComo se liquida una empresa?

La empresa debera cobrar los creditos pendientes
frente a terceros.

La empresa realizara el pago de sus deudas
pendientes.

La compariia vendera los bienes o activos de los
que sea propietaria, para transformar-esos-activos
en dinero.

Finalmente, se realizaran las-actuaciones necesarias
para liquidar una empresa



Guia para planear Yo Emprendo

Intereses,conocer los intereses a
Conocer que son y para que
irven
Estudiantes

Conocer a fondo y los

Detalles de los intereses ~ Cartel 0 exposicic Dar a conocer
Los Intereses

Monetarios

Gerald Moises

En algin tiempo Sanchez torufio

Cartel,imagenes Determinado en clase

pilots,goma,tijera
S
Lapices,internet



null
Intereses,conocer los intereses a fondo

null
Conocer que son y para que sirven

null
Estudiantes

null
Conocer a fondo y los
Detalles de los intereses


null
Cartel o exposición 

null
Dar a conocer
Los intereses 
Monetarios 

null
Cartel,imágenes
,pilots,goma,tijeras
Lápices,internet

null
Gerald Moises 
Sanchez toruño

null
En algún tiempo 
Determinado en clases
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NOTAS

fue muy interesante realizar esta guia ya que conoci nuevas cosa
y formas de representar la economia tambien por cada video
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