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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.

NVV

La idea de negocio se refiere a la concepcion y
desarrollo de un concepto que busca satisfacer una
necesidad en el mercado a través de la creacion de
productos o servicios. Esta idea debe ser viable,
innovadora y tener potencial para generar beneficios
economicos. Es fundamental que la idea de negocio
este respaldada por un plan estratégico que incluya
analisis de mercado, competencia, modelo de negocio y
proyecciones financieras.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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null
La idea de negocio se refiere a la concepción y desarrollo de un concepto que busca satisfacer una necesidad en el mercado a través de la creación de productos o servicios. Esta idea debe ser viable, innovadora y tener potencial para generar beneficios económicos. Es fundamental que la idea de negocio esté respaldada por un plan estratégico que incluya análisis de mercado, competencia, modelo de negocio y proyecciones financieras. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
L | . imi | |

asi generar dinero

Vision:
.., iend . , | |
productos

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Directo general

Gerente de Gerente de
operaciones Gerente de marketing

sostenibilidad

Gerente de
recursos
humanos

Gerente Gerente de
financiero tecnologia



null
Mi misión es poder tener mi emprendimiento y poder vender y así generar dinero 

null
Mi visión es estar vendiendo ropa, joyería entre otros productos 

null
Directo general 

null
Gerente de operaciones

null
Gerente de sostenibilidad

null
Gerente de marketing

null
Gerente de recursos humanos 

null
Gerente financiero

null
Gerente de tecnología 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Para que que emprendimiento sea socialmente sostenible, asegurase de
respetar los derechos laborales, ofrecer condiciones de trabajo justas,
plalc_tlceu letlca EIIIpIESE[IIE[: Iapo. yara & C.IU“.'u,'"dEI[dIIOCE[I y”sa ilel

Sostenibilidad ambiental:

practlcas ecoamlgables como reC|cIaje reducmon de residuos y uso de

energias renovables. jAsi cuidaras el medio ambiente y haras crecer tu

Sostenibilidad econémica:

mgresos y gastos, dlversmca fuentes de ingresos, gestlona
recursos financieros eficientemente y busca oportunidades de

e A . bitidad-fimane I lzol

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Para que que emprendimiento sea socialmente sostenible, asegúrase de respetar los derechos laborales, ofrecer condiciones de trabajo justas, practicar ética empresarial, apoyar a la comunidad local y ser ambientalmente responsable. ¡Así contribuirás al desarrollo sostenible!

null
Para lograr sostenibilidad ambiental en el emprendimiento, implementa prácticas ecoamigables como reciclaje, reducción de residuos y uso de energías renovables. ¡Así cuidarás el medio ambiente y harás crecer tu negocio de forma sostenible!

null

null
Para la sostenibilidad económica de el emprendimiento, equilibra ingresos y gastos, diversifica fuentes de ingresos, gestiona recursos financieros eficientemente y busca oportunidades de crecimiento. ¡Así garantizarás la estabilidad financiera a largo plazo!


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

clave con
experiencia,
contactos y
recursos que
complemente
ntu
emprendimien
toy
compartan
tus valores.
iElige
colaboracione
S

estratégicas
para impulsar
el

crecimiento

Actividades
clave

nfécate en las

areas esenciales
para ofrecer valor,
antener relaciones
on clientes, genera
ngresos y optimizal

Recursos
clave

Prioriza los recursos
clave como capital,
talento y tecnologia
para impulsar tu
emprendimiento de
manera sostenible.
iGestionalos
estratégicamente para
alcanzar tus metas!

Propuesta
de valor

Destaca como
tu
emprendimient
o resuelve
necesidades,
garantizando
sostenibilidad
social,
ambiental y
econdmica.
Comunica tus
beneficios
anicos para
diferenciarte y
atraer
clientes.
iDefine una
propuesta de
valor claray
atractiva!

Relacidon con

el cliente

Adapta tu propuesta
a las necesidades de
los clientes, brinda
un excelente servicio
y crea relaciones
sélidas para fidelizar.
jConoce a tu
audiencia y hazlos
sentir valorados!

Canales

omunicacion, como
edes sociales,

orreo electrénico,
publicidad en linea 'y
eventos, para llegar a

efectiva. jLa clave
esta en estar
presente donde tus

lientes pasan tiempo
Yy consumen

Segmento
de clientes

Identifica las
caracteristicas
demograficas,
comportamien
tos,
necesidades
y

preferencias
de tus
clientes para
segmentarlos
de manera
efectiva y
personalizada
. jEsto te
ayudara a
dirigir tus
esfuerzos de
forma mas

Nnranical

Fuentes de ingresos

Estrucutra de costos

Identifica las diferentes fuentes de ingresos para tu emprendimientg
considerando como generaras ganancias a través de tus productos
servicios. jEsto te ayudara a establecer un modelo de negocio
sostenible y rentable!

Identifica los costos fijos y variables de tu emprendimiento
para comprender mejor la estructura de costos. jEsto te
permitird gestionar eficientemente tus recursos financieros!

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o o .

I necesaria para completar esta actividad.

— =

—_—

—_— —


null
 clave con experiencia, contactos y recursos que complementen tu emprendimiento y compartan tus valores. ¡Elige colaboraciones estratégicas para impulsar el crecimiento 

null
Enfócate en las tareas esenciales para ofrecer valor, mantener relaciones con clientes, generar ingresos y optimizar recursos.

null
Prioriza los recursos clave como capital, talento y tecnología para impulsar tu emprendimiento de manera sostenible. ¡Gestiónalos estratégicamente para alcanzar tus metas!

null
Destaca cómo tu emprendimiento resuelve necesidades, garantizando sostenibilidad social, ambiental y económica. Comunica tus beneficios únicos para diferenciarte y atraer clientes. ¡Define una propuesta de valor clara y atractiva!

null
Adapta tu propuesta a las necesidades de los clientes, brinda un excelente servicio y crea relaciones sólidas para fidelizar. ¡Conoce a tu audiencia y hazlos sentir valorados!

null
Identifica las características demográficas, comportamientos, necesidades y preferencias de tus clientes para segmentarlos de manera efectiva y personalizada. ¡Esto te ayudará a dirigir tus esfuerzos de forma más precisa!

null
Utiliza diversos canales de comunicación, como redes sociales, correo electrónico, publicidad en línea y eventos, para llegar a tus diferentes segmentos de clientes de manera efectiva. ¡La clave está en estar presente donde tus clientes pasan tiempo y consumen información!

null
Identifica los costos fijos y variables de tu emprendimiento para comprender mejor la estructura de costos. ¡Esto te permitirá gestionar eficientemente tus recursos financieros!

null
Identifica las diferentes fuentes de ingresos para tu emprendimiento, considerando cómo generarás ganancias a través de tus productos o servicios. ¡Esto te ayudará a establecer un modelo de negocio sostenible y rentable!


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Identificar las
debilidades en tu
emprendimiento es

Identificar las
fortalezas en un

emprendimiento te igualmente

permite destacar y importante para

crecer en el poder mejorar y

mercado. crecer de manera
sostenible.

Identificar amenazas
en tu emprendimiento
es igual de
importante para
poder anticiparte y
tomar medidas
preventivas.

Identificar
oportunidades en tu
emprendimiento es
fundamental para
crecer y expandirte de
manera estratégica.

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Identificar las fortalezas en un emprendimiento te permite destacar y crecer en el mercado.

null
 Identificar las debilidades en tu emprendimiento es igualmente importante para poder mejorar y crecer de manera sostenible.

null
Identificar oportunidades en tu emprendimiento es fundamental para crecer y expandirte de manera estratégica.

null
Identificar amenazas en tu emprendimiento es igual de importante para poder anticiparte y tomar medidas preventivas.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca emg.resarial.

El logo de mi
primer —X MONADIOR
emprendimiento

Monadior
Slogan ~__ _» bueno!
Colores
principales de mi -
Rosa Blanco Gris

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
Monadior 

null
¡Saca tu señora interior y toma lo bueno!

null
Rosa

null

null
Blanco

null
Gris

null

null

null

null

null
MONADIOR 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler de el local: 100.000 ‘ Trasporte: 15,000

Personal: 180,000 Materiales: 80000

Agua: 12,000 ’ Marketing: 20000
Seguro: 50000 a el mes Costo de envios: 3000

Luz:15,000 .

Materia prima :50000

Internet, teléfono:20,000 .

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 155642

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Alquiler de el local: 100.000

null
Personal: 180,000

null
Agua: 12,000

null
Seguro: 50000 a el mes

null
Luz:15,000

null
Materia prima :50000

null
Internet, teléfono:20,000

null
Trasporte: 15,000

null
Materiales: 80000

null
Marketing: 20000

null
Costo de envíos: 3000

null
155642


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en
— [ 4,87100 J

Punto de equilibrio

mohnetario > [ 97,4200 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null

null
4,87100

null
97,4200


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Patentes Prestamos bancarios

Efectivo Impuestos

Cuentas por cobrar Salario

Propiedades Inventario

Terrenos

Vehiculos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Prestamos bancarios 

null
Impuestos 

null
Salario

null
Inventario

null
Efectivo 

null
Cuentas por cobrar 

null
Propiedades 

null
Terrenos 

null
Vehículos

null
Patentes 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En Costa Rica, en las localidades de Agotan, Antilla, Chila'y
en todo el pais, hay una cantidad significativa de
emprendimientos que se dedican a la venta de ropa,

genial tener tantas alternativas para explorar y encontrar lo

gue mas nos gustal

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
En Costa Rica, en las localidades de Agotan, Antilla, Chila y en todo el país, hay una cantidad significativa de emprendimientos que se dedican a la venta de ropa, maquillaje y joyería. La diversidad de opciones disponibles en estas áreas brinda a los consumidores una amplia gama de productos para elegir según sus preferencias y estilos. ¡Es genial tener tantas alternativas para explorar y encontrar lo que más nos gusta!
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

VV
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Importancia de las obligaciones tributarias:

| l'm LR

Las obligaciones tributarias son fundamentales para
cualquier negocio, ya que el cumplimiento de los impuestos
es una responsabilidad legal. Pagar los impuestos
correctamente contribuye al funcionamiento adecuado de ta
economia y evita posibles sanciones por incumplimiento.
Ademas, el pago puntual de impuestos garantiza que tu
empresa opere de manera legal y ética, lo que a su vez
genera confianza con tus clientes y socios comerciales.
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cComo se liquida una empresa?

Vv VvV

N "ll
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Para liquidar una empresa, es fundamental seguir un
proceso ordenado. Primero, se debe obtener faaprobacion
de los accionistas o la junta directiva para proceder con la
liquidacion. Luego, se designhan liquidadores que se
encargaran de llevar a cabo el proceso. Después, se realiza
un inventario detallado de todos los activos y pasivos de la
empresa.
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null
Las obligaciones tributarias son fundamentales para cualquier negocio, ya que el cumplimiento de los impuestos es una responsabilidad legal. Pagar los impuestos correctamente contribuye al funcionamiento adecuado de la economía y evita posibles sanciones por incumplimiento. Además, el pago puntual de impuestos garantiza que tu empresa opere de manera legal y ética, lo que a su vez genera confianza con tus clientes y socios comerciales.

null
 Para liquidar una empresa, es fundamental seguir un proceso ordenado. Primero, se debe obtener la aprobación de los accionistas o la junta directiva para proceder con la liquidación. Luego, se designan liquidadores que se encargarán de llevar a cabo el proceso. Después, se realiza un inventario detallado de todos los activos y pasivos de la empresa. 


N 0 000 0 000 00 06 00 0640 046 46 6 06 0 0 0 0 0 0 i 00 00 00 00 00 90 40 40 40 40 10 1

VV VV VV

Vv

Vv

Vv‘

V

VV VV VV VvV

Vv

VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VvV

Vv

VV VV VV VV

AT

Vv

VvV VV

Guia para planear Yo Emprendo

(‘,CU&' es el tema que nos El tema clave en estos emprendimientos es la creatividad y expresion personal a través de la

interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

. Al hacerlo, podemos
inspirar a otros a
explorar su estilo
anico y sentirse
seguros con lo que
eligen usar. jEs una
manera maravillosa de
comunicar nuestra
verdadera esencial

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Para llevar a cabo el proyectos de
moda, joyeria y maquillaje en Costa
Rica, necesitaras recursos como
telas de calidad, materiales para
joyeria como piedras preciosas o
metales, y productos de maquillaje
de buena marca. Ademas, es
importante contar con herramientas
de disefio y con un espacio creativo
donde puedas trabajar en tus
creaciones. jCon los recursos
adecuados, podras dar vida a tus
ideas y expresar tu creatividad de
manera excepcional!

moda y accesorios, permitiendo explorar estilos Ginicos y sentirse seguros con lo que se elige
usar. jLa moda y los accesorios reflejan nuestra personalidad de manera fascinante!

Es relevante porque la moda nos deja expresar nuestra creatividad y personalidad a
través de lo que usamos, destacando nuestra individualidad y haciéndonos sentir seguros.
La calidad de los productos y la atencién al cliente también son clave en nuestra
experiencia de compra. jLa moda refleja quiénes somos de manera fascinante!

iExactamente! Es relevante para aquellos que desean expresar su creatividad y personalidad
a través de la moda y los accesorios. Al hacerlo publico mentalmente, podemos inspirar a
otros a explorar su estilo Unico y sentirse seguros con lo que eligen usar. jLa moda es una

poderosa forma de comunicar quiénes somos!

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Puedes participar en actividades
como disefiar y crear tu propia ropa,
accesorios 0 maquillaje, asistir a
eventos de moda locales para
inspirarte, colaborar con otros
emprendedores creativos en Costa
Rica, o incluso organizar desfiles de
moda para mostrar tus creaciones y
talento.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

- Semana 1-2: Investigacién de
tendencias y creacién de mood boards.
- Semana 3-4: Disefio de las piezas y
seleccion de materiales.

- Semana 5-6: Adquisicion de materiales
y herramientas necesarias.

- Semana 7-10: Produccioén de las
creaciones y pruebas de calidad.

- Semana 11-12: Sesiones de fotos y
promocién de tus productos en redes
sociales.

- Semana 13-14: Lanzamiento de la
coleccion y seguimiento con los clientes.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Se busca lograr expresar nuestra
creatividad y personalidad a través
de la moda y los accesorios, inspirar
a otros a explorar su estilo Unico y
sentirse seguros con lo que eligen
usar. Los resultados deseados
incluyen mostrar nuestra verdadera
esencia a través de nuestras
creaciones y comunicar quiénes
somos realmente a través de la
moda. jEs una forma poderosa de
expresion!

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo soy la que debe
de un orden con el
cronograma y ser
responsable para
poder llevar mis
metas


null
El tema clave en estos emprendimientos es la creatividad y expresión personal a través de la moda y accesorios, permitiendo explorar estilos únicos y sentirse seguros con lo que se elige usar. ¡La moda y los accesorios reflejan nuestra personalidad de manera fascinante!

null
Es relevante porque la moda nos deja expresar nuestra creatividad y personalidad a través de lo que usamos, destacando nuestra individualidad y haciéndonos sentir seguros. La calidad de los productos y la atención al cliente también son clave en nuestra experiencia de compra. ¡La moda refleja quiénes somos de manera fascinante!

null
¡Exactamente! Es relevante para aquellos que desean expresar su creatividad y personalidad a través de la moda y los accesorios. Al hacerlo público mentalmente, podemos inspirar a otros a explorar su estilo único y sentirse seguros con lo que eligen usar. ¡La moda es una poderosa forma de comunicar quiénes somos!

null
. Al hacerlo, podemos inspirar a otros a explorar su estilo único y sentirse seguros con lo que eligen usar. ¡Es una manera maravillosa de comunicar nuestra verdadera esencia!

null
Puedes participar en actividades como diseñar y crear tu propia ropa, accesorios o maquillaje, asistir a eventos de moda locales para inspirarte, colaborar con otros emprendedores creativos en Costa Rica, o incluso organizar desfiles de moda para mostrar tus creaciones y talento.

null
Se busca lograr expresar nuestra creatividad y personalidad a través de la moda y los accesorios, inspirar a otros a explorar su estilo único y sentirse seguros con lo que eligen usar. Los resultados deseados incluyen mostrar nuestra verdadera esencia a través de nuestras creaciones y comunicar quiénes somos realmente a través de la moda. ¡Es una forma poderosa de expresión!

null
Para llevar a cabo el proyectos de moda, joyería y maquillaje en Costa Rica, necesitarás recursos como telas de calidad, materiales para joyería como piedras preciosas o metales, y productos de maquillaje de buena marca. Además, es importante contar con herramientas de diseño y con un espacio creativo donde puedas trabajar en tus creaciones. ¡Con los recursos adecuados, podrás dar vida a tus ideas y expresar tu creatividad de manera excepcional!

null


- Semana 1-2: Investigación de tendencias y creación de mood boards.
- Semana 3-4: Diseño de las piezas y selección de materiales.
- Semana 5-6: Adquisición de materiales y herramientas necesarias.
- Semana 7-10: Producción de las creaciones y pruebas de calidad.
- Semana 11-12: Sesiones de fotos y promoción de tus productos en redes sociales.
- Semana 13-14: Lanzamiento de la colección y seguimiento con los clientes.



null
Yo soy la que debe de un orden con el cronograma y ser responsable para poder llevar mis metas 
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NOTAS

1. Investigacion de tendencias: Mantente al tanto de las ultimas
tendencias en moda, joyeria y maquillaje para inspirar tus disefnos.
2. Calidad de los productos: Asegurate de utilizar materiales de alta
calidad en tus creaciones para ofrecer productos duraderos y de
valor.

3. Disefio innovador: Busca diferenciarte con disenos unicos 'y
creativos que resalten tu estilo personal y atraigan a tus clientes.

4. Atencion al cliente: Brinda un excelente servicio al cliente para
fidelizar a tus compradores y construir relaciones sélidas.

5. Promocion en redes sociales: Utiliza plataformas como Instagram
y-Facebook para-promocionar-tus-productos-y llegar-a tna-audiencia
mas amplia.
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null


1. Investigación de tendencias: Mantente al tanto de las últimas tendencias en moda, joyería y maquillaje para inspirar tus diseños.
2. Calidad de los productos: Asegúrate de utilizar materiales de alta calidad en tus creaciones para ofrecer productos duraderos y de valor.
3. Diseño innovador: Busca diferenciarte con diseños únicos y creativos que resalten tu estilo personal y atraigan a tus clientes.
4. Atención al cliente: Brinda un excelente servicio al cliente para fidelizar a tus compradores y construir relaciones sólidas.
5. Promoción en redes sociales: Utiliza plataformas como Instagram y Facebook para promocionar tus productos y llegar a una audiencia más amplia.






