




Un servicio de Consultoria de Transformaciom Digital para pequeñas empresas 

Ofrece asesoramiento a pequeñas empresas sobre como integrar tecnologias digitales para mejorar el marketing digital,gestion de datos y experiencia del cliente. Esto podria incluir desde laimplementacion de sistemas CRM hasta la creacion de estrategias que sean de comercio electronico personalizados 



Facilitar la adopcion efectiva de tecnologias digitales por parte de pequeñas empresas,proporcionando soluciones personalizadas y asesoramiento estrategico que mejoren su conpetitividad

Ser reconocidos como lideres en el impulso de la Transformaciondigital entre las pequeñas empresas
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Condiciones Laborales:Ofrecernun enterno de trabajo seguro,justo y saludable para todos los empleados

La reduccion de residuos: adoptar practicas de reduccion reutilizacion y reciclaje de materiales 

Modelos de Negocio Rentables: Crear un modelo de negocio innovadores que sean rentables y sostenibles a largo plazo 
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Ventajas Competitivas internas

Recuros valiosos

Habilidades y competencias clave

Areas internas de mejora

Falta de recursos

procesos insuficientes 

Tendencias del mercado 

Cambios en regulacion 

innovaciones tecnologicas


Cambios en la economia 

Cambios regulatorios 
 Factores externos



Tu apariencias habla  de tu estado mental 
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Mi mercado de Skincare es amplio y variado, abarcando
una gran cantidad de productos y servicios diseñados para mantener y mejorar tu salud y apariencia en la piel.
Algunos productos serian  los Limpiadores,Exfoliantes,Tonicos, Serum, hidratantes entre otros.
Y algunos servicios serian Terapias con Laser, masajes faciales, microneedling, tratamientos con luz led, peelings quimicos 



Financiacion Del Estado: las obligaciones tributarias
son las principales fuentes de ingresos del estado 
permitiendo financiar servicios publicos como la
educacion, la salud y la seguridad

Los socios de la empresa deben tomar la desicion formal de liquidar la empresa, generalmenre a travez de una asamblea o junta de socios 



Problema en la publicidad

porque se nececita publicidad para aumentar el numero de clientes

Para los clientes

Atraer los clientes
a la tienda para 
crecer y tener
mas ganancias 

Ofertas de 2x1
Rebajas de productos
descuentos por 
la segunda compra 
del mismo producto 

Atraer mas clientes y aumentar las ganancias 

poner una musica
que agrade a la gente 
atenderlos con amabilidad


Cuando tengamos
 mas bajas de ventas

Todos los Empleados de turno 






