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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Migas de Oro

En mi lugar de vivienda existe la necesidad de tener una panaderia que pueda
aportar los servicios de pan fresco, ya sea resposteria dulce o salada, ya que, la

panaderia mas cercana se encuentra a una distancia considerablemente lejana.
Es por esta razon que se ha decidido tomar la iniciativa y crear la panaderia, en

base a las necesiades que presenta la comunidad y aprovechando el hecho de

que a la mayoria parece interesarle el consumo de este producto.
Esta panaderia se caracterizara por tener precios accesibles para todos los habi-

tantes de la comunidad y gran variedad de productos, aspirando a ser la mejor

opcion para cada uno de los habitantes y la que se encuentre mas cerca para ellos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

La misién de esta panaderia es ofrecer los servicios de pan fresco, delicioso y

accesible, asi como resposteria salada y dulce que cumpla con las caracteristicas

, ionad toda | idad

Vision:

La vision de esta panaderia es convertirse en la preferida de toda la comunidad y

ser reconocida por la calidad de sus productos y su accesibilidad de precios. Se

, I iqualable sal ad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Gerente de Gerente de Gerente de
Financias Mercadeo Produccioén

Panadero
a Pastelero Personal de

Principal Limpieza




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Otorgar salarios justos, condiciones de trabajo dignas y un sano ambiente laboral.
of o dad fortal Ld I |

Participar activamente en actividades locales, como ferias y eventos benéficos.

Brind | 50 al cli haciend : feli

mucha satisfaccion a la hora de consumir nuestros productos.

Sostenibilidad ambiental:

Utilizar luces solares y mantener apagados los equipos que no se estén utilizando.

Evitar el d licio de ali | reciclaie v | tacis

Educar a todos los empleados y a los clientes sobre la gran importancia que posee

la sostenibilidad y las acciones que pueden realizar para ayudar al medio ambiente
Utilizar empaques reciclables y biodegradables, como bolsas de papel y cajas de

carton.

Sostenibilidad economica:

Realizar un buen uso de los ingredientes y minimizar el desperdicio de ellos.

sin.aluten._etc.)
7 7 7

Hacer la debida investigacion para ofrecer productos innavadores.

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible




—= Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Mantener una Trato empatico,
buena relacién

con los clientes.

Demostrar la
presencia del
; trabajo en _
IProcfuctores - equipo. Clientes de
ocales. ) ) todas las
Precios accesi- edades.
Centros bles. c
educativos. reaaun,a Personas con
panaderia que gusto por el

Recursos ofrezca pan Canales pan y respos-
fresco y acce- teria,

pequefas. sible, asi como

reposteria Personas

veganas.

salada y dulce. Entregas a
domicilio.

Alquiler de un Los clientes

local. podran ir
directamente
al local.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Inversion inicial. Alquiler del local. Efectivo.

Consumir los productos necesarios para Sinpe Movil.
elaborar el pan.

—_— > . HE4 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
—> - negocio” puedes encontrar la informacién
— necesaria para completar esta actividad.
—_—



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Gran cantidad de clientes.

Cerca de los potenciales
clientes.

Apto para todas las edades.

Instituciones y empresas que
podrian consumir los productos.

Aportar los productos para la
realizacion de actividades como
cumpleafos, bodas, reuniones,
baby showers, etc.

AUn no se cuenta con el local.

Falta de personal.

Puede existir presencia de
competencia.

Escacés de los productos nece-
sarios para la elaboracion del
pan.

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

Panaderia

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

MIGAS DE |

PAN QUE ABRAZA EL ALMA EL
CORAZON Y EL PALADAR.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Usuario
Sello

Usuario
Sello

Usuario
Sello
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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= Mis costos fijos Mis costos variables
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— = ’ Alquiler del local. ’ Materia prima.

—— =
= Servicios publicos. Embalaje.

’ Salarios del personal. ‘ Sueldos variables.

—
Seguros. Transporte y entrega.
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. Licencias y permisos. . Mantenimiento no planificado.

—
> Equipamiento. Publicidad.

-

——;: ‘ Mantenimiento. ‘ Otros suministros.
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

Cada tipo de pan tendra un

precio diferente, sin embargo

un precio aproximado seria ¢2000
e — 4

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 25 J

Punto de equilibrio

monetario '> [@ 15.000.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Dinero en caja y cuentas.

‘ Dinero que me deben.

Hornos, batidoras, etc.

Vehiculos.

Mejoras del local.

Mostradores, mesas, sillas.

Pasivos

‘ Servicios publicos por pagar

‘ Inventario.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Generalmente, existen muchos emprendimientos iguales al que propongo, sin

embargo, en mi comunidad no hay existencia de una panaderia, tan solo una

persona que cada fin de semana pasa por los hogares ofreciendo su producto,

pero no existe una panaderia como tal que a la vez ofrezca reposteria salada y

dulce.

Es por esto que pienso que la creacion de una de ellas en mi comunidad tendria

éxito, ya que las personas se verian atraidas por este servicio y no tendrian que

desplazarse a una distancia tan lejana para obtener este producto.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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——= Actividad #11

—_= Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
—> empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:
f::’ Las obligaciones son muy importantes, tanto para las empresas, las personas in-

dividuales y las pequenas empresas, negocios o emprendimientos.

' l"l’] l"l

I
W

Gracias a los impuestos, el Estado puede financiar servicios publicos como la

educacion, la salud, la seguridad, infraestructura, etc.

—_ . . . . e
— > También, gracias a ellos, el Estado puede realizar una debida redistribucidén de
— . . . rys
— > recursos, esto quere decir que el gobierno puede implmentar politicas que ayuden
_— = . . P
—> a reducir la desigualdad econémica.
:=_:: Existen muchas mas razones por las cuales los impuestos son tan necesarios,
——
:=_:: sin embargo, las mencionadas anteriormente son muy importantes.
————
g < . .
— = cComo se liquida una empresa?
,"_,»;
f'—a
—— En primer lugar, la decision debe ser aprobada por socios o accionistas.
——
———— En segundo lugar, se debe nombrar a alguien que se encargue de supervisar la
——— liquidacion de la empresa.
o En tercer lugar, se debe notificar a las autoridades y realizar la publicacion de la

= —

=

informacion por medios oficiales.

ik

En quinto lugar, se debe realizar un inventario de todos los activos y la valoracion

il
W

Y por ultimo, la disolucién formal de la empresa.

de ellos.
>__-} . .
—> En sexto lugar, se debe realizar el pago de todos los pasivos.
‘_3 rd . . 0
—> En séptimo lugar, se debe repartir el sobrante entre los propetarios.
——— . . .
—> En octavo lugar, se debe realizar el cierre legal y fiscal.
—> En noveno lugar, se realiza la documentacién final (informe final, archivo de docu-
— mentos).
————m—
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Otorgar conocimiento a los
jovenes del pais sobre

las actividades que se
deben realizar para
comenzar a emprender,

y asi, visualizar si la idea
que se tiene es realmente
rentable.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Internet, preferiblemente
un ordenador/laptop.

Ayudar a cierta parte de la poblacion a entender y conocer
lo basico sobre el emprendedurismo.

Es muy importante porque asi se ayuda a que las personas
no basen su vida en tratar de conseguir un trabajo, sino que
pueden pensar también en ser su propio jefe.

Se realiza para aquellos estudiantes que necesiten realizar
su trabajo comunal y que desean tener conocimientos

sobre el emprendedurismo.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Se realizara un médulo que
permite saber como reali-
zar un presupuesto debi-
damente.

Luego, se visualizaran

los videos
correspondientes

a cada sesion y se hara

un cuestionario.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se puede realizar al ritmo
que se desee, recordando
las fechas de cierre de la
plataforma.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Hacer que los jovenes del
pais sepan desarrollar

Su propia empresa de

la manera debida y
eficiente.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Los responsables de
realizar las actividades son
los estudiantes inscritos,
solicitando ayuda a su
docente tutor cuando lo
requieran.
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