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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es una forma de emprendimiento mediante la cual se busca tener una fuente de recursos, mediante

la produccion de algun producto, el control de alguna aplicacion o pagina web y muchas areas mas.

Tambien se destaca en el area de desarollo de las personas mediante los hobbies o actividades

que les gusta realizar y usan sus destresas para crear un emprendimiento.

Este tasmbien conlleva lo que es el area de promocién y mercadeo, en el cual se utilizara el

desarollo de estrategias para llegar a las personas y darles un buen punto de vista del

emprendimiento y buscar que el intento de marketing sea efectivo.

En base a esto se busca crear un negocio que tenga estos pilares para llegar a cada persona, este

negocio busca que las personas tengan un mayor cuidado de su piel mediante un producto que

cuide y proteja de mucha enfermedades y danos que pueda recibir la piel. Este tambien busca

tener una mayor interaccién con las personas y que al momento de realizar la venta de este

producto se pueda brindar la informacion necesaria para la prevencion de dafios en las piel y el

buen uso del producto.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Crear una negocio que cuida la salud de las personas mediante la creacion de un producto que

sea beneficioso y accesible para toda la poblacién. Asi mismo ser un negocio unico en lo que

planea vender.

Vision:

Se busca tener una gran demanda en un futuro debido a nuestra buena reputacion, asimismo se

busca llegar a muchas personas no solo nacionalmente sino internacionalmente y crecer como

una empresa que busca la proteccion natural.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

Contabilidad Secretaria Marketing

. Recursos . .,
Finanzas Humanos Administracio




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Buscar la implementacion de actividades mediante las cuales se tenga contacto con las personas

y mediante estas actividades crear un ambiente social en el cual el cliente se vea atraido y se sienta

en un ambiente seguro. Se requiere tener siempre el contacto tu a tu con el cliente para asi no

se pierda el vinculo de confianza que se intenta formar. Estar siempre socialmente activos, hacer

beral , I I . , |

socialmente con la seguridad de cada persona.

Sostenibilidad ambiental:

y busca crear un entorno con el medio ambiente utilizando metodos naturales que sean amigables

con el medio ambiente y todo lo que le rodea.

un fin ser desechados en la naturaleza, es decir que en la medidad de lo posible pueda ser

reciclado o reutilizado con el fin de reducir la contaminacion.

Sostenibilidad economica:

Se busca que nuestro negocio no tenga grandes gastos economicos es decir, que con nuestro

programa de reutilizacion puedan beneficiar lo que es el ambito economico y asi tener una

sostenibilidad econdomica. Ademas de tener una buena administracion de los recursos economicos

que salen y entran a nuesto negocio, realizar buenas inversiones y nunca generar gastos

innecesarios

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios

Productores dg¢

recursos naturale

se pueda

para g
elaboracion d¢

nuestros productos

Actividades
clave

- Realizar
campanas las
cuales fomenten
el desarrollo
sostenible.

- La promocion de
anuncios los
cuales sean
abundantes para
llamar la atencion
de las personas.

Recursos
clave

- Se buscara el
apoyo de
patrocinadores
que aporten con
el desarrollo del
negocio.

- Tienda fisica.

- Personal
capacitado.

Estrucutra de costos

- Se relacionan principalmente a la elaboracion del
producto, envase, materiales, etc. Despues publicidad,

Propuesta
de valor

- Promociones.

nuestros productos
seran producidos
CON recursos
naturales tendran
un valor mas
accesible.

Relacién confl Segmento

el cliente

- Precios justos.
- Atencion
personalizada.
- Algun tipo de

cupones o
descuentos por
ser clientes
frecuentes.

Canales

- Medios de
comunicacion.

- Redes Sociales.

- Anuncios
publicitarios.
-Campanas.

- Tienda fisica.

de clientes

- Trabajadores/as
de negocios de
cuidado natural de

~ personas. -

Fuentes de ingresos

patrocinios, despues ya alquileres ya sea anuncion,

local, entre otros.

- Estos ingresos provendran principalmente de el
dinero de ventas, campanas, publicidad, entre otros.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

- Nuestras fortalezas es que nos
plantamos como un negocio natural,
eso nos da puntos ya que gran parte
de la poblacién muchas veces busca
productos naturales debido a que es
lo mas favorable para la piel en
muchos casos.

- Nuestro negocio siempre buscara
tener una gran produccion, por lo cual
se buscara aprovechar al macimoy
tambien aprovechar cualquier
oportunidad para hacer que sea
vendido ya sea por medio de
promociones, descuentos u otros.

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

- A pesar de ser un negocio que busca
ser natural, igualmente no evita que de
vez en cuando algun material que se
utilize para ya sea la produccién o

la venta del producto, no sea

de recursos naturales, por lo cual se
buscara cada dia estrategias las
cuales lleven a tener una solucion

a esto.

- A pesar de que hay mucha demanda
en los productos naturales, no evita
que los productos no naturales cada
vez sean mas llamativos esto hace que
muchas veces no haya los ingresos
que queramos o la reputacién que
sea desea de nuestro producto, por lo
que hay que enfrentar estas
situaciones y comprender que cada
dia se vera mucho mas, pero nunca
se dejara de ser la mejor opcion.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer N—
emprendimiento CREMAS

\ 100% MATURALES

A

"De la naturaleza a tu piel"

Slogan ~__  »

Colores

principales de mi
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Alquiler
Tecnologia
Publicidad

Salarios

Seguros
Prestamos

Impuestos

Mis costos variables

. Materia prima

Distribucion
. Envases
Comisiones
. Producto
Marketing

@ clectricidad

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[

@ 9,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 3,12 ]

Punto de equilibrio
monetario > @ 28,080

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



[

Actividad #9

LI

[

== Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
— = Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
——= pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.
Activos Pasivos

@ obiiarios

. Terreno

. Equipo de Trabajo
. Inventario

. Software

. Tconologia

. Transporte
. Marcas registradas

. Inversiones
. Patentes

Salarios

LT

Prestamos

[

Cuentas a pagar

ki

Créditos

[

Intereses

W

)

Facturas

/]

[

NI

)

/] ‘
0000000000

(]

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

bk
|

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.

']

/]

[

!

)
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Segun la poca informacion encontrada no hay una cantidad de negocios

exactos que se expecifiquen en la produccion de cremas naturales, pero si se

puede decir que son abundantes por lo que si tenemos una gran competencia

en el mercado, por lo que no somos muy exclusivos en lo que hacemos ya que
hay cantidad de negocios enfocados en mi mismo producto, asi que se tendra que

trabajar duro para marcar la diferencia y que nuestro producto no sea igual a los

demas sino que marque la diferencia.

Entre estos hacer destacar nuestra calidad al momento de realizar y vender el

producto, esto va mucho mas alla del prodcuto, se trata tambien mucho del

trato al cliente, por lo cual nos enfocaremos bastante en esa area.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

En pocas palabras es importante ya que es necesario cumplir con todas las

leyes y asi evitar cualquier sancion en el negocio debido a imcumplimientos,

ademas esto mejora la reputacion del negocio. Estas son importantes para

la estabilidad del negocio, su crecimiento y muchas areas mas.

Entre estas leyes esta el pago de impuestos, ya que esto ayuda al desarollo

de la poblacion y a la responsabilidad social.

.Como se liquida una empresa?

Primero que nada esto consiste en la extincion de un negocio, debido a ya sea

no funciono de la forma que se esperaba o por una crisis econdémica, u otras

razones, para liquidar una empresa esta misma debe buscar una venta rapida y

eficiente de los bienes de esta misma y asi mismo utilizar este dinero para

pagar las deudas pendientes.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para hacer conocer
nuestro prodcuto y

hacer que nuestro
producto llegue a las
personas que lo
necesiten, es decir
personas con problemas
en la piel, entre otras y
que conozcan los
beneficios de este mismo.

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Entre lo que se necesita
esta el aporte de
instituciones que favorecen
el cuidado de la piel, asi
mismo como redes
sociales,medios de
comunicacion,entre otros.
Tambien elalquiler de
espacios paracolocar los
anuncios.

Lograr que nuestro producto tenga un gran alcanze de

ventas.

Por que es la forma mediante nuestro negocio logre tener

exito.

Para las personas que lo necesiten y el publico en

general.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Se va a optar por el
desarrollo de campanas,
tambien la elaboracion
de anuncios mediante
los cuales se de una
clara y buena descripcion
de nuestro producto.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se hara los mas seguido
posible para que nuestro
negocio no pierda el
apoyo y poder estar
activos siempre en lo que
es el area de promocion.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que llegue a una gran
cantidad de publico y

como resultado de la
satisfaccion de este mismo,
poder lograr una gran
reputacion

¢ Quién lo hace?
(Responsables)

El personal del negocio
y las insitituciones que
aporten, ya despues
patrocinadores, entre
otros.
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