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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es la razon de ser
de una empresa. Su propuesta de
valor debe comunicar los beneficios
de los productos o servicios que se
quieren ofrecer. Debido a ello, forma
parte importante del plan de negocios,
pues es la base de todas las
estrategias de ventas, marketing y
desarrollo de productos

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Lograr mi objetivo y superarlo

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

U
aciéon de
camisas

-
Compras

Pedidos de
camisas




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El buen trato a

—clientes,aceptacion y inclusion

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:
El uso de précticaq

——seantantosocialcomo——
ambientalmente responsables.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Los socios
serian
familiares,her
manos,primo
s etc que
todos
también
seriamos
empleados a
la vez
atendiendo
en el
local,todos
buscamos
dar la mejor
experiencia a
nuestros
clientesy los
mejores

Actividades
clave

Promocionar

en redes,gran

actividad en la
apertura

Recursos
clave

Proveedor
es con la
mejor
calidady
todo
original

Estrucutra de costos

Se invertira segun el nUmero de
pedidos pero inicialmente seran
100mil colones en camisas para el

local

Propuesta
de valor

Nuestro
S
clientes
seguiran
siendo
fielesy
compran
do
seguida
mente
por la
calidady
excelent
e precio

Relacion con  Segmento
el cliente de clientes

Dar el
mejor
servicio

Amante
s del
futbol y
colecci
on de
camisa

Canales

Sorteos
que se
participara S
por
comprar
cierta
antidad de
camisas

Fuentes de ingresos

Las camisas varian segun cual sea'y
también si trae dorsal y nombre pero
aproximadamente costaran 25mil cada

una

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

Somos
nuevos,preocupa
cion de los
clientes por la
calidad y falta
promocionar
mas

Producto con la
mejor calidad,buen
precio,buen trato de
nuestros
empleados,practica
mente cualquier
camisa de futbol

Que todo sea un
éxito y poner

mas locales
presenciales

Competidores

Q—v Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer \_) EST
empre nd im ie nto £y FUTBO ES VIDA,VIVE LA VIDA CON ESTILO

DISPONIE

PIDe La L

MEJOR
TUuvya va! PRECIO0,100%

ORIGINAL

EN EL LET

iNO TE LO PIERDAS!

APERTURA EL VIERNES 21 DE JUNID!

El futbol es vida,vive la
Slogan ~_ _» vida con estilo &

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(¢ 25000 aprox

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en —_ [ 25000 ]

it — (@ 200 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La venta de las camisetas de futbol se ha
convertido en un negocio muy rentable. En la
ultima década, el precio de las prendas ha
subido un 40%, reportando enormes beneficios
a losequipos mas grandes del mundo.
Lo fista ] | LB el . ,
ingresado179 millones de euros por la venta de
sus equipaciones. Y entre los diez clubes que
mas venden, la cifra asciende a 1.100 millones
de euros.Ademas, el precio aumenta si se quiere
poner el nombre de unjugador. Por ejemplo,
ahmajudé BEHII |g| 1ames E| |UgadOI que |||a’b
. | bre. Desd ,
| Real Madrid. el ista inglé |

jugador que vende mas.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuoy
empresa contribuyan de manera

economica.

.Como se liquida una empresa?

Consiste en la extincidn de tu negocio o empresa. A
través de esta operacion la compafia saldara todas las
deudas pendientes frente a terceros, cobrara los créditos
pendientes frente a sus deudores y, por ultimo, repartira
el patrimonio que aun quede en la empresa entre los
SOCios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para tener mi propio
negocio,hacer algo
que me guste y dar
el mejor producto

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

producto,
dinero,

emplead

os,redes

Tener exito exito en la venta de camisas
de futbol con una buena planificacion

Esto ayudara a crear a crear un plan de
negocios y desarrollar estrategias para
ayudar a que el negocio destaque

Para los amantes del futbol y
coleccionistas de camisas de futbol

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Sorteos en redesy
también regalos por
compras de camisas

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

21 de junio,que
segun es cuando
se tiene todo listo,
producto, dinero,
empleados,redes
etc

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Crecer como
empresay
poner varios
locales por el
pais y todo el
mundo

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Yoy los
SOCIOS
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NOTAS

Tener un buen producto y llevar a cabo
| imi |
- .

grande el emprendimiento
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