




La idea de negocio es la razón de ser
de una empresa. Su propuesta de

valor debe comunicar los beneficios
de los productos o servicios que se

quieren ofrecer. Debido a ello, forma
parte importante del plan de negocios,

pues es la base de todas las
estrategias de ventas, marketing y

desarrollo de productos



Tener el mejor producto a buen precio,buena
calidad y 100% original a las personas que

quieran camisas de fútbol 

Lograr mi objetivo y superarlo 

Gerente

Compras

Local 

Contabilidad 

Venta de
camisas y

rehabastecer

Administr
ación de
camisas

Pedidos de
camisas



El buen trato a
clientes,aceptacion y inclusión

La adopción de prácticas que reduzcan
el impacto negativo en el ecosistema,
como la minimización de residuos, la

gestión eficiente de recursos y la
reducción de emisiones

contaminantes,bolsas etc.

El uso de prácticas
económicamente rentables que

sean tanto social como
ambientalmente responsables.



Los socios
serían

familiares,her
manos,primo

s etc que
todos

también
seríamos

empleados a
la vez

atendiendo
en el

local,todos
buscamos

dar la mejor
experiencia a

nuestros
clientes y los

mejores
productos 

Promocionar
en redes,gran
actividad en la

apertura

Proveedor
es con la

mejor
calidad y

todo
original 

Se invertirá segun el número de
pedidos pero inicialmente serán

100mil colones en camisas para el
local

Las camisas varían según cuál sea y
también si trae dorsal y nombre pero

aproximadamente costarán 25mil cada
una

Sorteos
que se

participará
por

comprar
cierta

cantidad de
camisas

Nuestro
s

clientes
seguirán
siendo
fieles y

compran
do

seguida
mente
por la

calidad y
excelent
e precio

Dar el
mejor

servicio 

Amante
s del

fútbol y
colecci
ón de

camisa
s 



Producto con la
mejor calidad,buen

precio,buen trato de
nuestros

empleados,práctica
mente cualquier
camisa de fútbol 

Somos
nuevos,preocupa

cion de los
clientes por la
calidad y falta
promocionar

mas 

Competidores
Que todo sea un

éxito y poner
mas locales
presenciales



El fútbol es vida,vive la
vida con estilo⚽️❤️‍🔥



Salarios 

Alquiler 
Servicio

Prima
Depósito

Seguro

Materias primas

Mano de obra
Las comisiones 

Costos de entrega

Almacenamiento 

25000 aprox



25000

25000





La venta de las camisetas de fútbol se ha
convertido en un negocio muy rentable. En la

última década, el precio de las prendas ha
subido un 40%, reportando enormes beneficios

a los equipos más grandes del mundo.
La lista la encabeza el Barça, el equipo que más

camisetas vende. En la última temporada, ha
ingresado179 millones de euros por la venta de

sus equipaciones. Y entre los diez clubes que
más venden, la cifra asciende a 1.100 millones

de euros.Además, el precio aumenta si se quiere
poner el nombre de un jugador. Por ejemplo,
ahora Jude Bellinghames el jugador que más

camisetas vende con su nombre. Desde que está
en el Real Madrid, el centrocampista inglés es el

jugador que vende más.



garantiza que cada individuo y
empresa contribuyan de manera

proporcional a su capacidad
económica.

Consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A
través de esta operación la compañía saldará todas las

deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos
pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá

el patrimonio que aún quede en la empresa entre los
socios.



Tener exito exito en la venta de camisas
de futbol con una buena planificación 

Esto ayudará a crear a crear un plan de
negocios y desarrollar estrategias para

ayudar a que el negocio destaque 

Para los amantes del fútbol y
coleccionistas de camisas de fútbol 

Para tener mi propio
negocio,hacer algo
que me guste y dar
el mejor producto 

Sorteos en redes y
también regalos por
compras de camisas

Crecer como
empresa y

poner varios
locales por el
país y todo el

mundo 

Yo y los
socios

21 de junio,que
según es cuándo

se tiene todo listo,
producto, dinero,
empleados,redes

etc

producto,
dinero,

emplead
os,redes 



Tener un buen producto y llevar a cabo
con el emprendimiento y que asi las
personas compren más y hacer más

grande el emprendimiento


