




Una tienda online de bisutería hecha a mano. 

Estaría aprovechando lo que es el mercado por internet, esta modalidad me facilitará

mucho el poder presentar mis productosde forma estética y cómoda; La idea 

principal consiste en establecer una plataforma digital atractiva y fácil de navegar

que exhiba productos de calidad a precios accesibles.

Lo primordial aquí es estar a gusto con todas las modalidades para tener un buen

desarrollo laboral, a la vez seguir las modas.

A gusto personal, podría decir que es una gran ventaja para un negocio que se 

podría considerar minúsculo.



Facilitar el acceso a joyas únicas y de calidad, ofreciendo una experiencia  online

excepcional con atención al detalle y servicio al cliente personalizado.

Convertirnos en el destino preferido para quienes buscan expresar su estilo con 

bisutería de tendencia y atemporal, destacándonos por nuestra innovación, integridad

y compromiso con la satisfacción del cliente.
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Mi negocio promoverá condiciones de trabajo justas en toda su cadena de suministro, apoyará

 a comunidades locales a través de colaboraciones y prácticas de contratación 

equitativas, y participará en iniciativas de responsabilidad social para mejorar el 

bienestar social.

Se utilizarán materiales sostenibles y ecológicos en la fabricación de bisutería, se
 implementarán procesos de producción que minimicen el consumo de recursos y la

generación de residuos, se utilizarán empaques eco-amigables y se buscarán 

opciones de transporte y logística que reduzcan la huella de carbono.

Mantendrá una gestión financiera responsable y eficiente, establecerá relaciones
comerciales justas y transparentes con proveedores y colaboradores.

 Adaptará sus estrategias comerciales para responder a las tendencias del mercado

 y a las expectativas de los consumidores conscientes de la sostenibilidad.



Proveedores de
Materiales y 
Fabricantes.

Plataformas de 
E-commerce y 
Marketplaces.

Agencias de 
Logística y
 Transporte.

Atención al 
Cliente.

Gestión de 
Pedidos.

Marketing y
Promoción.

Gestionar el
Producto.

Se busca ofrecer
productos con 
originalidad y 
estética que 
embellezca e 
resalte los 
rasgos de
nuestros clientes.

Nuestras líneas
priorizan la 
calidad del 
producto 
utilizando
materiales que 
ofrezcan:

Durabilidad.
Resistencia.
Buen aspecto.

Y somos un
negocio que 
prioriza la 
buena experiencia
del cliente y 
su imagen.

Dar como 
opción la
personalización
del producto.

Buena atención
y educación.

Mantenerse 
puntual a las
entregas.

Material de 
creación.

Recursos 
económicos.

Empleados y
mano de obra.

Anuncios y 
publicidad online.

Reseñas y 
recomendaciones.

Crear contenidos
en platafomas
con mucho 
"hype".

Los gastos serán relacionados con lo que sería 
los inventarios, mano de obra, proveedores, 
la publicidad, herramientas de uso y eventos
fuera de la red, ejemplo: Ferias.

Las ganancias optenidas por la venta de 
joyería, adornos y accesorios.

Se optendrán por parte delos clientes y las
unidades que se vendan en ciertos periodos.

 El segmento de
clientes que se 
busca suele ser
mayormente a
la comunidad 
femenina.

Personas que 
siempre buscan
dar una buena
imagen o sentirse
cómod@s consigo
mism@s.

Por lo tanto 
siempre 
necesitarán
accesorios que 
complementen
su esencia
personal.



Amplio alcance geográfico.

Flexibilidad en el inventario.

Costos operativos más bajos.

Potencial para personalización.

Crecimiento del comercio 
electrónico.

Marketing digital.

Expansión de mercados 
internacionales.

Dependencia de plataformas 
terceras.

Competencia intensa.

Logística y cumplimiento.

Vulnerabilidad a la reputación
online.

Cambios en las preferencias 
del consumidor.

Competencia global.

Problemas de seguridad 
cibernética.

Regulaciones comerciales.



Tu esencia, nuestros diseños.
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Depende de que producto se compre.

Gasto administ: 52 262

Electricidad: 16 723

Hosting: 5 226

Salario M/O: 522 620

 Envío: 13 065

Marketing: 20 904

45.000

Proveedor: 300 000

Costo Materiales: 10 452

Producción: 2 613

Costos de manejo: 7000

Comisiones: 2 250



20,684

9 000 000



Inventarios de bisutería.

Equipos informáticos.

Sitio web y dominio.

Fondos de marketing digital.

Cartera de proveedores.

Software de gestión de Inv.

Activos intangibles.

Cuentas por cobrar.

Deudas comerciales.

Préstamos bancarios.

Arrendamientos.

Impuestos sobre las ventas.

Obligaciones con proveedores.

Pagos pendientes a empleados.

Créditos pendientes.



Existe un sin fin de productos iguales a los que mi negocio planea vender, incluso 

marcas más reconocidas que se dedican no solo a la moda, si no, a los accesorios.

Ofrecen los mismos servicios que mi negocio y más dominio, pero eso no va a

frenar mi emprendimiento.

Algunas de las competencias serían los negocios en Instagram o virales en distintas

redes sociales.

Hay distintos factores a tomar en cuenta con respecto a la competencias,

pero, madurando estos factores se pueden tomar y ponerlos a mi favor.



Las obligaciones tributarias son fundamentales para el funcionamiento de cualquier

 negocio ya que permiten cumplir con las responsabilidades fiscales impuestas por

las leyes locales y nacionales. Pagar impuestos correctamente ayuda a mantener la

legalidad del negocio, evitar sanciones y contribuir al desarrollo de la comunidad a

través de la recaudación de fondos para servicios públicos y programas sociales.

Elaboración del balance de liquidación. 

Acuerdo de disolución, con el reparto del patrimonio entre los socios. 

Elevación a público del acuerdo ante notario. 

Presentación de la escritura de disolución y liquidación en el registro mercantil.

La liquidación es la etapa siguiente a la disolución de la sociedad, etapa en la 

cual se procede a la cancelación de todos los pasivos de la sociedad y a la 

repartición de los posibles remanentes, decretándose en esta etapa la liquidación

de la sociedad.



Como crear y armar mi emprendimiento.

Porque me ayuda como emprendedora.

Para un público diverso, internacional.

Para preparar al 
participante en 
el caso de que quiera 
crearse un negocio.

Y comprender la 
estructura de un negocio 
o empresa.

Realizar las actividades
y ponerlas en práctica
o analizarlas 
y realizarlas 
a la perfección.

Una empresa o negocio
bien estructurado y 
eficaz.

Conocimiento.
Una computadora.
Dispositivo móvil.

Los fines de semana.

Debido a retrasos 
académicos.

La estudiante que 
realiza esta guía.

Nazareth Briceño
Chinchilla.






