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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una tienda online de bisuteria hecha a mano.

Estaria aprovechando lo que es el mercado por internet, esta modalidad me facilitara
mucho el poder presentar mis productosde forma estética y comoda; La idea
principal consiste en establecer una plataforma digital atractiva y facil de navegar
que exhiba productos de calidad a precios accesibles.

Lo primordial-aqui-es-estar-a-gusto-con-todas-las-modalidades-para-tener-un-buen
desarrollo laboral, a la vez seguir las modas.

A-gusto personal, podria-decir que es una gran ventaja para unnegocio que se

podria considerar minusculo.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Facilitar el acceso a joyas Unicas y de calidad, ofreciendo una experiencia online

ional 60 al detall cio al cl lizad

Vision:

Convertirnos en el destino preferido para quienes buscan expresar su estilo con

bisuteria de tendencia y atemporal, destacandonos por nuestra innovacion, integridad

y compromiso con la satisfaccion del cliente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Gerente de Gerente de Especialista
Marketing Ventas en producto

Especialista Especialista
en contenido en atencion Proveedor

visual al cliente




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi negocio promovera condiciones de trabajo justas en toda su cadena de suministro, apoyar

a comunidades locales a través de colaboraciones y practicas de contratacion

Sostenibilidad ambiental:

Se utilizaran materiales sostenibles y ecoldgicos en la fabricacion de bisuteria, se
implementaran procesos de produccion que minimicen el consumo de recursos y la

generacion de residuos, se utilizaran empaques eco-amigables y se buscaran

opciones de transporte y logistica que reduzcan la huella de carbono.

Sostenibilidad economica:

Mantendra una gestion financiera responsable y eficiente, establecera relaciones
comerciales justas y transparentes con proveedores y colaboradores.

Adaptara sus estrategias comerciales para responder a las tendencias del mercado

y a las expectativas de los consumidores conscientes de la sostenibilidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Atencion al

Cliente. originalidad y

pstética que

Gestion de
embellezca e

Pedidos.

Marketing y
Promocion.

uestras lineas

Gestionar el oS
priorizan la

Producto.

Recursos
clave

Transporte.
Material de
creacion.

Recursos

econdmicos. SOmMOS un

egocio que
Empleados y prioriza la

mano de obra. C
del cliente y

Su imagen.

Estrucutra de costos

Los gastos seran relacionados con lo que ser
los inventarios, mano de obra, proveedores,

la publicidad, herramientas de uso y eventos
fuera de la red, ejemplo: Ferias.

Relacidon con

el cliente

Dar como
opcidn la
personalizacion
del producto.

Buena atencién
y educacion.

Mantenerse

puntual a las
entregas.

Canales

Anuncios y
publicidad onlin

Resefias y

recomendacionés

Crear contenido
en platafomas
con mucho
llhypell‘

Segmento
de clientes

El segmento de
lientes que se
pusca suele ser
ayormente a

a comunidad

dar una buena
magen o sentirs
omod@s consi

ism@s.

Fuentes de ingresos

Las ganancias optenidas por la venta de
joyeria, adornos y accesorios.

Se optendran por parte delos clientes y las

unidades que se vendan en ciertos periodos,

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Amplio alcance geografico.

Flexibilidad en el inventario.

Costos operativos mas bajos.

Potencial para personalizacién.

Dependencia de plataformas
terceras.

Competencia intensa.
Logistica y cumplimiento.

Vulnerabilidad a la reputacién

online.

Cambios en las preferencias

Crecimiento del comercio del consumidor

electrénico.
Marketing digital. Competencia global.

Problemas de seguridad

Expansién de mercados cibernética.

internacionales.
Regulaciones comerciales.

Amenazas j

Qﬂ Oportunidades
la presentacion “Qué me

- Recuerda: En
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Tu esencia, nuestros disenos.

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

F

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

F
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ﬂ

Mis costos fijos Mis costos variables

|

n

—— =
> ’ Hosting: 5 226 ‘ Costo Materiales: 10 452

—= Marketing: 20 904 Produccion: 2 613

, - ‘ Salario M/O: 522 620 ’ Costos de manejo: 7000

— - Envio: 13 065 Comisiones: 2 250

) —— —d
- . Electricidad: 16 723 .

> Gasto administ: 52 262

— = ‘ Proveedor: 300 000 ‘
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:
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Depende de que producto se compre.
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-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [ 20,684 J

unidades

Punto de equilibrio

. ﬂ 9 000 000
monetario [@ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

‘ Inventarios de bisuteria. ‘ Deudas comerciales.
‘ Equipos informaticos. . Préstamos bancarios.
‘ Sitio web y dominio. ‘ Arrendamientos.

‘ Fondos de marketing digital. ‘ Impuestos sobre las ventas.
‘ Cartera de proveedores. ‘ Obligaciones con proveedores.
. Software de gestion de Inv. ‘ Pagos pendientes a empleados.

‘ Activos intangibles. ‘ Créditos pendientes.
‘ Cuentas por cobrar. ‘

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existe un sin fin de productos iguales a los que mi negocio planea vender, incluso

marcas mas reconocidas que se dedican no solo a la moda, si no, a los accesorios.

Ofrecen los mismos servicios que mi negocio y mas dominio, pero eso no va a

frenar mi emprendimiento.

Hay distintos factores a tomar en cuenta con respecto a la competencias,

pero, madurando estos factores se pueden tomar y ponerlos a mi favor.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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— = Actividad #11

———

==

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
—= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
—_= empresa.

=—

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

:_ : Las obligaciones tributarias son fundamentales para el funcionamiento de cualquier
:_ :’ negocio ya que permiten cumplir con las responsabilidades fiscales impuestas por
— i; las leyes locales y nacionales. Pagar impuestos correctamente ayuda a mantener la
:‘ ? legalidad del negocio, evitar sanciones y contribuir al desarrollo de la comunidad a
— :’ través de la recaudacion-de fondos-para-servicios-publicos -y programas-sociales.
==

—_— =

=—

— = cComo se liquida una empresa?

—> Elaboracion del balance de liquidacion.

= Acuerdo de disolucién, con el reparto del patrimonio entre los socios.

—> Elevacién a publico del acuerdo ante notario.

——— Presentacion de la escritura de disolucion y liquidacion en el registro mercantil.
— >

— La liquidacion es la etapa siguiente a la disolucién de la sociedad, etapa en la

— cual se procede a la cancelacion de todos los pasivos de la sociedad y a la
= reparticion de los posibles remanentes, decretandose en esta etapa la liquidacion
= de la sociedad.



Guia para planear Yo Emprendo

Como crear y armar mi emprendimiento.

Porque me ayuda como emprendedora.

Para un publico diverso, internacional.

Para preparar al Realizar las actividades
participante en y ponerlas en practica
el caso de que quiera o analizarlas

crearse un negocio. y realizarlas
a la perfeccion.

Y comprender la
estructura de un negocio
0 empresa.

Los fines de semana.

Conocimiento. )
Una computadora. Debido a retrasos
Dispositivo movil. académicos.

Una empresa 0 negocio
bien estructurado y
eficaz.

La estudiante que
realiza esta guia.

Nazareth Briceno
Chinchilla.
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