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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

¢ 12 ML
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio  __ Precio de venta x punto
monetario et de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [ '
unidades 1005
Punto de equilibrio
monetario > @12600

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
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mismos.

Activos

Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
— cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

R Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

LAS EXTENSIONES DE PESTANAS
gou UNA DE LAS MAYORES INNOVACIONES
N-LA INDUSTRIA DE §tA BELLEZA

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

EMPRESA CONTRIBUYAN DE
MANERA PROPORCIONAL A SU
— CAPACIDAD ECONOMICA

¢Coémo se liquida una empresa?

OPERACION LA COMPANIA
SALDARA TODAS LAS DEUDAS
PENDIENTES FRENTE A TERCEROS
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa? il EMPRENDER

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante ’ARA_ MANTENER INCRESOS ECONOMICOS Y
este tema? ENERAR EMPLEOS

(Justificacion)

Para quiénes |
hacerr " PARA NUESTRA FAMILIA EN FUTURO

(Pablico meta)

X EMPRESAS FUTURAS
A‘RA SER gﬂ GUIAS DE TRABAJO
UE PUEDEN SER
U PROPIO JEFE

CUANDO ESTE CON
°ﬁ'5's%fuss EXPERIENCIA
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

g:nnmn DE PONER PESTANAS PARA DARLE UN TOOQUE
E BELLEZA UNICA

SALON DE PONER Y EL CUIDADO DE LAS PESTANAS
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Actividad #2

Determine la misién y visién de su emprendimiento.

Mision:
MANTENER MI NECOCIO POR MUCHO TIEMPO

Vision:
TENER CLIENTAS POR EL BUEN TRABAJO

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

EMPLIADOS
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

[RANQUILA USAR PRODUCTOS QUE ADECUADOS

Sostenibilidad ambiental:
PRODUCTOS Y MATERIALES BIOCRADABLES

Sostenibilidad econémica:
CENERAR EMPLEOS

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades j Propuesta Relacion con f Segmento
clave clave el cliente de clientes

PERSONAS QUi
INVIERTAN EN
EL NECOCIO

DEVOLUCION DE
EL DINERO

Recursos Canales
clave

REDES
SOCIALE

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

PRECIOS AMICABLES CON
LO QUE QUIERE EL CLIENTE

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.

g
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(sx Fortalezas Debilidades ’b)

LA o EAENTES
CASi NO AHi COMPETENCI

QLACUNAS PERSONAS SON ALERCICAS

EXPANDIR MI NECGOCIO

Qa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer e
emprendimiento

TUS 0J0S REFLEJA EL ALMA
UE_MEJOR_ACOMPANADOS
Slogan ~__» ON UNAS PESTANAS HERMOSAS

Colores
principales de mi

marca i
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.




