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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

0 de tenis denorti i

tienda virtual que no solo satisfaga las necesidades de los
clientes, sino que también se destague en un mercado
competitivo.

| J () -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Montar un negocio de tenis deportivas mediante una tienda virtual que no solo satisfaga las necesidades de los clientes, sino que también se destaque en un mercado competitivo.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Proveer a nuestros clientes con la mejor seleccién de tenis
deportivas de alta calidad, combinando innovacién, comodidad
y rendimiento.

Vision:
Ser I fienda lid | od < . 4a

por nuestra amplia variedad de productos, compromiso con la
sostenibilidad y excelencia en la atencion al cliente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

endedor del
oroducto (Yo

Distribuid



null
Proveer a nuestros clientes con la mejor selección de tenis deportivas de alta calidad, combinando innovación, comodidad y rendimiento.

null
Ser la tienda líder en el mercado de tenis deportivas, reconocida por nuestra amplia variedad de productos, compromiso con la sostenibilidad y excelencia en la atención al cliente.

null
Vendedor del 
producto (Yo)

null
Persona que envía los tenis

null
Repartidor 

null
Distribuidor


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Implica tomar en cuenta el impacto social y ético del
negocio, tanto en la comunidad local como en la cadena de
suministro global.

Sostenibilidad ambiental:

Adoptar practicas que minimicen el impacto ambiental en
todas las fases del ciclo de vida del producto, desde la
fabricacion hasta la venta y el reciclaje.

Sostenibilidad economica:
dad : bl iabl
largo plazo. Esto implica gestionar eficientemente los
recursos financieros, maximizar ingresos y minimizar costos,
y adaptarse a cambios en el mercado.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Implica tomar en cuenta el impacto social y ético del negocio, tanto en la comunidad local como en la cadena de suministro global.

null
Adoptar prácticas que minimicen el impacto ambiental en todas las fases del ciclo de vida del producto, desde la fabricación hasta la venta y el reciclaje.

null
Capacidad para mantener operaciones rentables y viables a largo plazo. Esto implica gestionar eficientemente los recursos financieros, maximizar ingresos y minimizar costos, y adaptarse a cambios en el mercado.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

arketing, (;)ig\eoﬁd(;dyad ! ;dentlflcar
ubhmdgd, stilo comprend
era
diferentes
grupos de
personas
gue estan
Recursos Canales interesado
clave s en mis
productos

gescuentos

Alcanzar Tienda
el objetivo online o
de venta tienda

fisica

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costo de produccion y
adquisicion, logistica y
distribucion

Ventas directas y
ventas en linea

> . AR Y
— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— -

— >


null
Provedores del producto 

null
Marketing, publicidad, promociones y descuentos 

null
Comodidad, diseño y estilo 

null
Mantener informados a los clientes de promociones o descuentos

null
Identificar y comprender a diferentes grupos de personas que están interesados en mis productos 

null
Alcanzar el objetivo de venta 

null
Tienda online o tienda física 

null
Costo de producción y adquisición, logística y distribución 

null
Ventas directas y ventas en linea 


Actividad #5

(@ Fortalezas

Calidad del producto,
buen trato al cliente y
marcas fuertes y
reconocidas

Crecimiento del
mercado de deportes
colaboraciones y
marketing con
influencers y
jugadores

Q). Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Dependencia de
provedores,
competencia
intensa y
dependencia de
tendencias

Cambios de
tendencias de
moda,
competencia
intensa

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null
Calidad del producto, buen trato al cliente y marcas fuertes y reconocidas

null
Dependencia de provedores, competencia intensa y dependencia de tendencias

null
Crecimiento del mercado de deportes, colaboraciones y marketing con influencers y jugadores 

null
Cambios de tendencias de moda, competencia intensa 
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

Tenis de exelente calidad,

Slogan comodidad y precio
Colores

principales de mi '

marca

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
🖤

null
Tenis de exelente calidad, comodidad y precio 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Mis costos variables

Pagos de envio ‘ Arreglos de la casa

Servicios publicos

Mercancia

Pagos de marketing

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 35,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Pagos de envío 

null
Servicios públicos 

null
Mercancía 

null
Arreglos de la casa

null
Pagos de marketing 

null
35,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 2.56 J

Punto de equilibrio

monetario — [@ 89,600 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
2.56

null
89,600


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Cuenta pendiente ‘ Deudas
‘ Carro Cuenta pendiente
por pagar
‘ Equipo de marketing
Inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Cuenta pendiente 

null
Carro

null
Equipo de marketing 

null
Deudas

null
Cuenta pendiente por pagar 

null
Inventario 


ik

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

No hay una cifra exacta de cuantos negocios de venta
de tenis deportivas existen en el mercado global, ya
que esta cantidad varia segun la region y la fuente.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
No hay una cifra exacta de cuántos negocios de venta de tenis deportivas existen en el mercado global, ya que esta cantidad varía según la región y la fuente.


— - Actividad #11

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
—= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Son fundamentales para el funcionamiento de

- cualquier sociedad o emprendimiento por diversas
— = razones que abarcan aspectos economicos, legales
= y sociales

— = cComo se liquida una empresa?

== Es un proceso complejo que implica la finalizacion
de las operaciones comerciales, la venta de activos,
— el pago de deudas y la distribucion del remanente

’ entre los socios o accionistas.


null
Son fundamentales para el funcionamiento de cualquier sociedad o emprendimiento por diversas razones que abarcan aspectos económicos, legales y sociales 

null
Es un proceso complejo que implica la finalización de las operaciones comerciales, la venta de activos, el pago de deudas y la distribución del remanente entre los socios o accionistas. 


VV VV VV VV VV

VV VYV VV VV VV

Vv VvV

VU VV

Vv

Vv

VV VV VV VV VV VV

V Vv

/

V

VV VYV VV VYV VV

00 0 10 0 A - 0 - 0 00 40 0 40 0 1 0 4 0 0 0 - 0 3 00 40 0 40 0 B

VV VV VV vV

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Proveer calzado que
cumpla con las
expectativas de los
consumidores en
términos de
comodidad,
rendimiento,
durabilidad y estilo.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Ofrecer tenis
deportivas que
cumplan con altos
estandares de calidad,
confort, durabilidad y
disefio, adaptados a
las necesidades
especificas de los
deportistas y
consumidores.

Detallar la marca (por ejemplo, Nike, Adidas,
Puma) y el modelo especifico (como Nike
Air Max, Adidas Ultraboost).

Genera empleo en diversas areas, desde la
fabricacion hasta la venta al por menor, y
contribuye al crecimiento economico.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Identificar quiénes son
mis clientes potenciales
(atletas, aficionados al
fitness, nifios, etc.) y
entiende sus
necesidades especificas
en cuanto a tipo de
deporte, caracteristicas
del calzado y
preferencias de estilo.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Analiza las
tendencias actuales
en el mercado de
calzado deportivo,
incluyendo
preferencias de
estilo, tecnologia y
precios.

Va dirigida a diversos grupos de consumidores,
cada uno con sus necesidades y preferencias
especifica

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Establece objetivos
especificos de
crecimiento en ventas
mensuales o anuales,
tanto en unidades
vendidas como en
ingresos generados.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Gerente del producto,
equipo de venta y
equipo de marketing


null
Detallar la marca (por ejemplo, Nike, Adidas, Puma) y el modelo específico (como Nike Air Max, Adidas Ultraboost).

null
Genera empleo en diversas áreas, desde la fabricación hasta la venta al por menor, y contribuye al crecimiento económico.

null
Va dirigida a diversos grupos de consumidores, cada uno con sus necesidades y preferencias específica

null
Proveer calzado que cumpla con las expectativas de los consumidores en términos de comodidad, rendimiento, durabilidad y estilo.

null
Identificar quiénes son mis clientes potenciales (atletas, aficionados al fitness, niños, etc.) y entiende sus necesidades específicas en cuanto a tipo de deporte, características del calzado y preferencias de estilo.

null
Establece objetivos específicos de crecimiento en ventas mensuales o anuales, tanto en unidades vendidas como en ingresos generados.

null
Ofrecer tenis deportivas que cumplan con altos estándares de calidad, confort, durabilidad y diseño, adaptados a las necesidades específicas de los deportistas y consumidores.

null
Analiza las tendencias actuales en el mercado de calzado deportivo, incluyendo preferencias de estilo, tecnología y precios.

null
Gerente del producto, equipo de venta y equipo de marketing 
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