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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La bisuteria se refiere a la fabricacion de joyaria y accesorios decorativos que
estan hechas a manos, para el uso de accesorios que combinen con los atuendos
de las personas resaltando a un mas el atuendo.

Ofrecemos pulseras, collares, pendientes, hechas a manos utilizando materiales
como piedras semipreciosas, perlas, cuentas de madera o ceramicas entre otros.

Ofrecemos personalizacion de piezas para adaptarse a las preferencias
personales de nuestros clientes.

Nuestro objetivo es crear una comunidad de clientes fieles que les gusten
nuestros accesorios Unicos elaborados a manos a través de las redes sociales.
Y a través de las redes sociales vender y promocionar nuestros productos

mediante videos Y fotos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


La bisutería se refiere a la fabricación de joyaría y accesorios decorativos que

están hechas a manos, para el uso de accesorios que combinen con los atuendos 

de las personas resaltando a un más el atuendo.

Ofrecemos pulseras, collares, pendientes, hechas a manos utilizando materiales  

como piedras semipreciosas, perlas, cuentas de madera o cerámicas entre otros.

Ofrecemos personalización de piezas para adaptarse a las preferencias 

personales de nuestros clientes.

Nuestro objetivo es crear una comunidad de clientes fieles que les gusten 

nuestros accesorios únicos elaborados a manos a través de las redes sociales. 

Y a través de las redes sociales vender y promocionar nuestros productos 

mediante videos y fotos.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Crear piezas de bisuteria Unicas y accesibles que permitan a cada persona
Xpr r til rsonal con autentici I ncia.
Vision:
nvertirn n la mar i ri rsonaliz reconoci rn r

calidad, creatividad y compromiso con nuestros clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

Gerente de Gerente de Gerente de
Mercadeo Producciéon Finanzas

Redes sociales Artesanos .
y publicidad y Contabilidad

Técnicos



Director General 

Gerente de 
Mercadeo

Gerente de 
Producción 

Gerente de 
Finanzas 

Contabilidad

Artesanos
       y 
Técnicos 

Crear piezas de bisutería únicas y accesibles que permitan a cada persona 

expresar su estilo personal con autenticidad y elegancia. 

Convertirnos  en la marca de bisutería personalizada, reconocida por nuestra  

calidad, creatividad y compromiso con nuestros clientes.

Redes sociales 
y publicidad 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mejorar el bienestar y la calidad de vida de nuestros trabajadores, asegurando
las condiciones del trabajo que sean seguras y estables y ofreciendo salarios

justos. Promoviendo la igualdad de oportunidades.

Capacitando a nuestros empleados mediante programas de formacion en

habilidades de gestion y técnicas de bisuteria.

Sostenibilidad ambiental:

Utilizamos materiales reciclados y sostenibles para nuestra fabricacion de accesorios.

Utilizaremos la energia renovable implementando paneles solares para utilizar la energia

solar.

Promoveremos el reciclaje y la reutilizacion mediante programas de reciclaje en la empresa

como instalando basureros de reciclaje.

Sostenibilidad economica:

Llevaremos una contabilidad precisa y transparente para gestionar nuestro presupuesto

y costos. Estableceremos relaciones con otras proveedores basandonos en sus técnicas

y métodos que tienen para la bisuteria para que ambos emprendimientos puedan crecer.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Mejorar el bienestar y la calidad de vida de nuestros trabajadores, asegurando

las condiciones del trabajo que sean seguras y estables y ofreciendo salarios 

justos. Promoviendo la igualdad de oportunidades. 

Capacitando a nuestros empleados mediante programas de formación en  

habilidades de gestión y técnicas de bisutería.  

Utilizamos materiales reciclados y sostenibles para nuestra fabricación de accesorios.  

Promoveremos el reciclaje y la reutilización mediante programas de reciclaje en la empresa 

Utilizaremos la energía renovable implementando paneles solares para utilizar la energía  

solar.

como instalando basureros de reciclaje.

Llevaremos una contabilidad precisa y transparente para gestionar nuestro presupuesto 

y costos. Estableceremos relaciones con otras proveedores basándonos en sus técnicas  

y métodos que tienen para la bisutería para que ambos emprendimientos puedan crecer.


== Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores Fabricacion AC_cesorios AtenC|orj Amantes de la
de materiales. Unicos presencia
Ofertas

Disefadores Creaciones

Marketing personalizadas

Plataformas
de pagos Artesanos

nuestros clientes

Recursos Canales
clave

Un logo :
d _ Redes Sociales
Herramientas como:

Materiales Instagram

Art Facebook
rtesanos TikTok

eléfono de la

. Ferias
Redes sociales

iendas Fisicas

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Materiales Ventas en linea
Envio

Mano de obra
Marketing y Ofertas

Productos personalizados
Eventos especiales

—_— > . HE4 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
—_—


Redes Sociales 
como:
Instagram 
Facebook 
TikTok

Eventos 
Ferias 

Tiendas Físicas 

Materiales 
Envío
Mano de obra
Marketing y Ofertas 
 

Proveedores 
de materiales.

Diseñadores 

Plataformas 
de pagos 

Marketing 

Fabricación 

Ofertas 

Artesanos 

Accesorios 
únicos 

Creaciones 
personalizadas 

Atención 
presencia

Un apartado de 
preguntas y 
respuestas en
las redes
sociales para
nuestros clientes. 

Amantes de la moda 

Clientes que les 
gustan regalar 
accesorios 

Un logo  

Herramientas

Materiales 

Artesanos 

Teléfono de la 
empresa 

Redes sociales

Ventas en línea 

Productos personalizados 

Eventos especiales 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

En el canton de La Cruz nos
dimos cuenta que hay pocos
lugares donde se venda y se
confeccione la bisuteria.

Asi teniendo menos competencia
y mayor ventaja.

Disefios Unicos.

Personas interesadas en la
compra de bisuteria.

Llegar hacer una marca recocida
nacional y internacional.

Obtener nuevos materiales.
Nuevas técnicas.
Nuevos disefos.

Aprovechar nuevas tendencias.

Oportunidades

Debilidades ?}

No es tan comun en el canto de
La Cruz la bisuteria.

Agotamiento de materiales
rapidamente.

Falta de experiencia.

Costos de los materiales elevados.

Cambios en los precios de los
materiales.

Cambios repentinos en las
tendencias de la moda.

Nuevas tiendas.

Algunas personas no les llama
la atencién de la bisuteria.

Cualquier persona puede
elaborar accesorios.

Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


En el cantón de La Cruz nos 
dimos cuenta que hay pocos 
lugares donde se venda y se 
confeccione la bisutería. 

Así teniendo menos competencia 
y mayor ventaja.  

Diseños únicos. 

Personas interesadas en la 
compra de bisutería. 

No es tan común en el canto de 
La Cruz la bisutería.

Agotamiento de materiales 
rápidamente. 

Falta de experiencia. 

Costos de los materiales elevados.

Llegar hacer una marca recocida 
nacional y internacional.

Obtener nuevos materiales.

Nuevas técnicas.

Nuevos diseños.

Aprovechar nuevas tendencias.

Cambios en los precios de los
materiales.  

Cambios repentinos en las
 tendencias de la moda.

Nuevas tiendas.

Algunas personas no les llama 
la atención de la bisutería. 

Cualquier persona puede
elaborar accesorios.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi .

BISUTERIA BRILLO

primer

emprendimiento \w/

La bisuteria que brilla en tus vestuarios

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


La bisutería que brilla en tus vestuarios 
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Actividad #7

F

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mis costos fijos Mis costos variables
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—— =
> ’ Agua: 35.000 ‘ Mano de obra: 6.500

=
> Electricidad: 40.000 Transporte y Envio: 1.500

— @ @ o
, = Internet: 24.000 Empaque: 1.500

- - Mantenimientos del local: Costos de produccion:
—_ - 10.500 2.500

- - . Alquiler del local: 100.000 . Materiales: 3.500

|

> Herramientas: 3.500

bk

|

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

|

|

n

|

F
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@ 11.000 colones
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-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Agua: ₡ 35.000

Electricidad: ₡40.000

Internet: ₡24.000

Mano de obra: ₡6.500

Transporte y Envío: ₡1.500

Empaque: ₡1.500    

Costos de producción: 
₡2.500 

Materiales: ₡3.500

Herramientas: ₡3.500

Mantenimientos del local:
₡10.500

Alquiler del local: ₡100.000

11.000 colones 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [26-187 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 288.057 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


26.187

288.057


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Herramientas
Mobiliario
Materiales
Suministros
Seqguros
Alquiler del local
Vehiculo

Marca resgistrada

Pasivos

‘ Cuentas por pagar

. Salarios por pagar

Impuestos

Deudas a corto plazo
Deudas a largo plazo

Productos

Prestamos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Herramientas 

Mobiliario

Materiales 

Suministros 

Seguros 

Alquiler del local 

Cuentas por pagar 

Salarios por pagar 

Impuestos 

Deudas a corto plazo 

Vehículo

Marca resgistrada

Deudas a largo plazo 

Productos 

Prestamos 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Solo existe un negocio en el cantdén de La Cruz a demas del mio que

se dedica al mismo negocio de la creacion de la bisuteria.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Solo existe un negocio en el cantón de La Cruz a demás del mío que  

se dedica al mismo negocio de la creación de la bisutería. 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Evitar la sanciones y multas que puedan perjudicar a mi empresay

mantener todos los pagos al dia. Generar un buena reputacion en la
empresa para que los clientes nos tengan confianza y puedan regresar

contentos a la tienda.

cComo se liquida una empresa?

La liguidacion de la empresa implica cerrar todas las operaciones de vender todos los

productos que se fabricaron y pagar todas las deudas y cumplir con todas las obligaciones

legales.



Evitar la sanciones y multas que puedan perjudicar a mi empresa y 

mantener todos los pagos al día. Generar un buena reputación en la  

empresa para que los clientes nos tengan confianza y puedan regresar 

contentos a la tienda.

La liquidación de la empresa implica cerrar todas las operaciones de vender todos los 

productos que se fabricaron y pagar todas las deudas y cumplir con todas las obligaciones 

legales. 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Crear productos de calidad

Tener disefios innovadores
y Unicos

Complementar los
vestuarios de las personas.

Realzar la apariencia de
la persona.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Alambre

Hilos de colores
Cuentas de plasticos
Broches y Cierres
Cadenas

Maquina de Grabado
Pinzas

Alicates de punta fina
Alicates de cortes

Combinar los atuendos con accesorios que estaran

hechos a manos.

Realizar disefios creativos y Unicos
Ofrecer productos variados como collares, pulseras,

aretes, anillos.

Para las personas que les gusta complementar
Sus vestuarios con accesorios.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Publicidad

Investigar las tendencias
para los anillos, aretes,
collares, pulseras.

Marketing

Promover un servicio de
calidad a los clientes

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando se obtengan
los recursos necesarios
para poder elaborar

los productos.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Ser una empresa reconocida
a nivel nacional y internacional.

Ofrecer los mejores disefios
de bisuteria.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Mi persona
Valery Cerdas Siezar


Cuando se obtengan 
los recursos necesarios 
para poder elaborar 
los productos.

Alambre 
Hilos de colores
Cuentas de plasticos 
Broches y Cierres 
Cadenas 
Máquina de Grabado 
Pinzas 
Alicates de punta fina 
Alicates de cortes 

Combinar los atuendos con accesorios que estarán hechos a manos. 

Mi persona
Valery Cerdas Siezar 

Crear productos de calidad 

Tener diseños innovadores 
y únicos  

Ser una empresa reconocida 
a nivel nacional y internacional. 

Ofrecer los mejores diseños
de bisutería.

Complementar los 
vestuarios de las personas. 

Realzar la apariencia de
la persona.

Publicidad 

Investigar las tendencias 
para los anillos, aretes, 
collares, pulseras.

Marketing

Promover un servicio de 
calidad a los clientes 

Para las personas que les gusta complementar
sus vestuarios con accesorios.

Realizar diseños creativos y únicos 

Ofrecer productos variados como collares, pulseras,
aretes, anillos.
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