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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es un concepto o propuesta que describe un

producto o servicio que una empresa planea ofrecer para satisfacer

una necesidad especifica en el mercado.

acogedor

L J | J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Una idea de negocio es un concepto o propuesta que describe un producto o servicio que una empresa planea ofrecer para satisfacer una necesidad específica en el mercado. 
Mi idea de un negocio es crear una empresa donde pueda vender
empanadas de pollo de una buena calidad de tipo casero en un lugar
acogedor 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
La misidn es preparar y ofrecer nuestro
producto excepcionales utilisando
Ingredientes frescos y recetas tradicionales de
nuestra casa

Vision:
Nuestra vision es ser reconocidos como el rincén donde la tradicion
y el sabor se encuentran, ofreciendo empanadas doradas y crujientes

|noIV|dabIes para nuestros clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Propietario

_ Gerente de
Asistente Chef servicio al

administrativo Principal cliente

Gerente de Personal
de Proveedor

Marketing cosina



null
La misión es preparar y ofrecer nuestro producto excepcionales utilisando
Ingredientes frescos y recetas tradicionales de nuestra casa 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nos esforzamos por apoyar a proveedores locales, ofrecer
oportunidades de empleo justo y promover practicas
comerciales responsables.

Sostenibilidad ambiental:

Nos esforzamos por minimizar nuestro impacto ambiental
mediante practicas como el uso de embalajes
biodegradables, la reduccion de desperdicios y la
colaboracion con proveedores comprometidos con practicas
responsables.

Sostenibilidad economica:

Nos enfocamos en mantener costos eficientes sin sacrificar la
calidad, ofreciendo precios justos y accesibles. Optimizamos

nuestras operaciones para maximizar la ericiencia y valoramaos

invirtiendo_en su desarrollo_continuo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
 Nos esforzamos por apoyar a proveedores locales, ofrecer oportunidades de empleo justo y promover prácticas comerciales responsables.

null
Nos esforzamos por minimizar nuestro impacto ambiental mediante prácticas como el uso de embalajes biodegradables, la reducción de desperdicios y la colaboración con proveedores comprometidos con prácticas responsables.

null
Nos enfocamos en mantener costos eficientes sin sacrificar la calidad, ofreciendo precios justos y accesibles. Optimizamos nuestras operaciones para maximizar la eficiencia y valoramos relaciones equitativas y duraderas con proveedores y empleados, invirtiendo en su desarrollo continuo.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

1-Proveedores
de Ingredientes
2-Plataformas de
Entrega
3-Asociaciones
Comunitarias y
Locales:

Actividades
clave

La preparacion diaria de
empanadas de pollo
frescas y sabrosas,
asegurando alta calidad

y consistencia.
Gestionamos eficientem-
ente los pedidos y ventas,
garantizamos el control de
calidad riguroso desde la
seleccion de ingredientes
hasta el empaquetado

y manejamos las finanzas
de manera eficiente para
asegurar la sostenibilidad
del negocio.

Recursos

2-Instalaciones de
Cocina

3-Personal Capaci-
ado

4-Red de Provee-
dores
5-Plataformas
Tecnoldgicas

Estrucutra de costos

Costo de Ingredientes

Costo de Mano de Obra
Costos Operativos (electricidad, agua, gas, limpieza)

Seguros y Licencias

Equipamiento y Utensilios

Gastos Administrativos

Recuerda:

Propuesta
de valor

Empanadas Antonio
ofrece empanadas

de pollo caseras y
sabrosas, destacando
por su variedad de
sabores auténticos

y calidad consistente,
en un ambiente
acogedor y accesible.
Nos comprometemos
con ingredientes localg
y practicas sostenibleg
para satisfacer a
nuestros clientes y
apoyar a la comunidad

Ademas Ofrecemos
empanadas de pollo
frescas y deliciosas,
preparadas con
ingredientes de
calidad y servidas en
un ambiente acogedo
Nuestro compromiso
con la calidad y la
tradicion culinaria
garantiza una
satisfaccion
gastronémica Unica
para nuestros clientes

Relacidon con

el cliente

1-Atencién personali-
zada en el punto de
venta fisico y

en eventos de catering
2-Comunicacion clara
y efectiva .
3-Personalizacion de
productos y servicios
segun las preferenciag
del cliente.
4-Recoleccion de
feedback para mejoral
la calidad y experienci

Canales

Punto de venta fisico
Plataforma de entrega
a domicilio

Catering y eventos

Ventas al por mayor

Segmento
de clientes

Consumidores locales:
Personas que viven o
trabajan cerca del
punto de venta fisico
y buscan una comida
rapida y sabrosa

Oficinas y empresas:
Para servicios de
catering en eventos
corporativos, reuniones
y celebraciones
empresariales.

También atiende a
familias y grupos

para eventos sociales,
participando en even-
tos locales y ferias
gastronémicas para
ampliar su alcance."

Eventos y festivales:
Participacion en
eventos locales o
ferias gastronémicas
para llegar a una
audiencia mas amplia
y diversa

Fuentes de ingresos

Venta directa de empanadas en el punto de venta fisico.

Servicios de catering para eventos.

Ventas al por mayor a establecimientos de comida.
Ventas a domicilio y pedidos en linea.

En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Las fortalezas de 'Empanadas Antonio
son la calidad y frescura de sus empa-
nadas, el uso de ingredientes locales
y sostenibles, una gran variedad de
sabores auténticos, un servicio al
cliente personalizado y efectivo,

Ademas la disponibilidad en diferentes
lugares como tiendas fisicas, eventos
y entregas a domicilio.”

Creciente demanda de alimentos
rapidos y sabrosos, la expansi6
a nuevos mercados a través de
servicios de catering y entrega a
domicilio, la participacion en
eventos locales y ferias
gastrondémicas para aumentar

la visibilidad, y la posibilidad de
desarrollar alianzas estratégicas
con proveedores locales y
empresas de eventos

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

posibles desafios en la gestion de in-
ventario para mantener la frescura
constante de las empanadas,

la necesidad de optimizar la eficienci
operativa para manejar picos de
demanda, y la dependencia de
proveedores externos para
ingredientes clave.

la competencia de otras comidas
rapidas en la zona, cambios en
los precios de los ingredientes,
dificultades en la gestién de la
cadena de suministro, y cambios
en las preferencias de los cliente
hacia opciones mas saludables
o diferentes tipos de comida.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

https://drive.google.com/file/d/1tZAphgr3pS314pyoOuPwXRWujfHrblcViview?usp=drive_link

El Iogo de mi No pude agregar foto

primer N—N

emprendimiento

Slogan N—N jSabores auténticos, momentos memorables!
Colores

principales de mi

marca 5 Verde Rojo Verde
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Antonio Maroto Eugarria
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [ 0.002 J

Punto de equilibrio

morerra - — @ 1400 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

O maquinas
@® equipos

cuanta por pagatr,
préstamos,
pagar salarios,

mantenimiento de maquinas,
‘ hornos compra de productos.
@ nitrina
@ terreno

O
3
c
D
o
>
7))
0000000000

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

7

ISmo
productos que impulso a vender y también ofrese alimentos
como comoda como son los restaurantes. hey hey,
restaurantes etc.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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— = Actividad #11

——
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]

————

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

——

————

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son fundamentales para
el funcionamiento de cualquier sociedad organizada.

Como son fas principales importancia gue son

7
ays (111 E ()

social etc.

cComo se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprendo
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Problema: Escasez de opciones de comida rapida saludable y sabrosa.

En muchos lugares, hay una falta de alternativas de comida rapida que

sean tanto saludables como convenientes. "Empanadas Antonio" ofrece

empanadas de pollo frescas y sabrosas, utilizando ingredientes de alta calidad para

satisfacer la demanda de una opcién de comida rapida nutritiva y accesible en el mercado local.

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)
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¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

ofrecer empanadas de
pollo frescas y sabrosas
gue sean una opcion
conveniente,

accesible y saludable para
adolescentes y adultos
jovenes en busca de una
comida rapida

y satisfactoria.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Ingredientes frescos de
alta calidad, un proceso
de preparacién riguroso,
un local adecuado y bien
ubicado, personal
capacitado,

estrategias de marketing
efectivas y un servicio al
cliente excepcional para
lanzar y mantener el éxito
de "Empanadas Antonio".

Es importante hablar de este tema porque

muchas veces no hay opciones rapidas y saludables para comer.
Con "Empanadas Antonio", podemos ofrecer empanadas de pollo
que son ricas y buenas para nosotros.

adolescentes y adultos jévenes hasta personas mayores

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

ofrecer empanadas de
pollo frescas y sabrosas
bajo el nombre de
"Empanadas Antonio".
Nuestro enfoque estara

en utilizar ingredientes de
alta calidad y seguir
estandares estrictos de
preparacion para garantizar
un producto que no solo
sea delicioso, sino también
saludable y accesible para
nuestros clientes

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Definir un menu

preparar un local cumpliendo
normativas

implementaremos estrategias
de marketing

asegurarnos de la satisfaccion
del cliente

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos establecer
"Empanadas Antonio"
como la eleccién principal
para empanadas de

pollo frescas y sabrosas,
enfocandonos en

la satisfaccion de clientes
jovenes que buscan
opciones saludables y
deliciosas

en comida rapida.

. Quién lo hace?
(Responsables)

El responsable principal de
"Empanadas Antonio" sera el
fundador o el gerente general,
quien supervisara todas las
operaciones,

desde la seleccion de
ingredientes

y la preparacion del producto
hasta la gestion del personal,
las estrategias de marketing y
la satisfaccion del cliente.
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