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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.

se basaria en la creacion de dispositivos de alta tecnologia
(Computadoras, teléfonos celulares, tablets, etc.)

Vv

El objetivo de este proyecto seria, disefar dispositivos simples,
practicos y con un disefio comodo e innovador para el usuario

El precio seria accesible dependiendo de sus necesidades y

preferencias, contando con una alta variedad de opciones cada
una adaptandose a su presupuesto. Se realizarian dispositivos

con un disefio relevante y llamativo dentro de la competencia y

v

Vv

Vv

para infinidad de personalidades.

Tambien se contaria con la facilidad de compra en un sitio web
propio y fisicas asi sea cualquiera de las dos opciones la que
mas facil le sea visitar.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Innovar y hacer cada vez mas facil y simple el uso de la
tecnologia (celulares, computadoras, etc.)

Vision:
Llega a ser una compafia reconocida, ayudando a facilitar el
uso frecuente de toda tecnologia.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Duefio/encargado/Jefe
(quien dirige el emprendimiefito)

Contador Ingeniero d Disefio grafice
den financie hardware publicitarig

Atencion al
cliente
enda fisical/virtual

Tecndlogo Preparador

de embalaje de pedidos




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

crear un buen ambiente laboral, mediante ayuda mutua por medio de
| trabai . el | i bie

_ o d i i led ,

incomodidad mutua, empezando por no abrumar a una persona

durante la eleccién de algun producto.

Sostenibilidad ambiental:

7

los materiales de embalaje que se utilizan para contener, proteger y

conservar los productos, el cual utilizaria materiales reciclables y
biodegradables

Sostenibilidad economica:

elaborar presupuestos e informes financieros. Asegurar la exactitud de
los documentos financieros, asi como su cumplimiento con las leyes y

regulaciones pertinentes.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Es la perso-
na, grupos o
institucion
que fomenta-

raparte de log

procesos de
la empresa.

Actividades
clave

areas 100%
ecesarias
para poder
rear, desa-

Recursos
clave

personas,
materiales,
dinero,
herramien-
tas y otros
necesarios
para las
actividades
claves.

Estrucutra de costos

Se trata de con que se relacionaran

los gastos.

Propuesta

de valor

Atributo
diferencia-
dor del
producto.

Relacidon con

el cliente

Es la
estrategia
para
propiciar
una lealtad
de los
clientes
potenciales.

Canales

Son los
medios a
utilizar para
hacer llegar
el producto
al
consumidor
final.

Segmento
de clientes

Es la
construccion
de grupos
con
caracteristi-c
as similares
(deseo,
necesida-de
S) que
podran
satisfacer el
producto o
servicio.

Fuentes de ingresos

De donde provendran los ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Son vistas como todas
aquellas acciones que
una organizacion realiza
de una forma efectiva
para satisfacer las
necesidades de los
clientes por lo que estas
se convierten en una
capacidad.

Una vez que los gerentes
lograron identificar las
fortalezas que mantienen a
nivel interno, se hace necesarig
igualmente tomar en cuenta los
factores externos que pueden
afectar positiva o
negativamente a esas
fortalezas. las oportunidades
de mercado

pueden venir de muchas
fuentes.

Oportunidades

Debilidades ?}

Estas son todas aquellas
Iniciativas internas que no
funcionan dentro de la
empresa como es debido.
La identificacion de estas
debilidades ofrece a la
empresa un mejor punto
de partida para mejorar
proyectos deseados.

Son aspectos externos
no tan positivos que
dificultan la capacidad
de la empresa para
atender las necesidades
de sus clientes.

Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Exclusividad. Eso es "LUXUS"

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
Al mes: Al mes:
’ 200.000 Colones ’ 50.000 Colones
231.000 Colones 100.000 Colones
‘ 350.000 Colones ‘ 20.000 Colones

755.000 Colones 25.000 Colones

. 100.000 Colones . 100.000 Colones

200.000 Colones 30.000 Colones
‘ 300.000 Colones ‘ 55.000 Colones

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

celular/computadora
350.000 Colones
@ 695.000 colones

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



200.000 Colones

350.000 Colones 

755.000 Colones 

100.000 Colones 

50.000 Colones 

200.000 Colones 

300.000 Colones

231.000 Colones

100.000 Colones 

20.000 Colones 

25.000 Colones 

100.000 Colones 

30.000 Colones 

55.000 Colones 

350.000 Colones 

695.000 colones

celular/computadora

Al mes:

Al mes:


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
q —— [ 3,21 J

unidades

Punto de equilibrio
monetario

[ 3354450 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


3,21

3354450
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

@ inmobiliaria

‘ locales Fisicos

‘ patentes de productos
‘ vehiculos de exprés
‘ patentes de locales
‘ maguinaria de produccion

‘ software de pagina web
‘ material de produccion
‘ bienes y servicios

‘ mantenimiento local

Pasivos

‘ prestamos largo plazo
. salario de personal

‘ envios al extranjero

‘ Inventario

‘ depdsitos de clientes
‘ prestamos corto plazo

‘ garantias de productos

beneficios de retiro para
empleados

‘ Alquiler de necesidades

‘ provisiones a corto plazo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


locales Físicos 

vehículos de exprés 

inmobiliaria 

patentes de productos

patentes de locales

prestamos largo plazo 

salario de personal

envíos al extranjero 

maquinaria de producción 

software de pagina web

material de producción

bienes y servicios 

mantenimiento local 

Inventario

depósitos de clientes 

prestamos corto plazo

garantías de productos 

beneficios de retiro para empleados 

Alquiler de necesidades 

provisiones a corto plazo 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado hay mas de 110 compainiias ( extranjeras) que se
dedican a la innovacién, disefio y simplificacion de la tecnologia

Al rededor del pais. Dentro de ellas las mas reconocidas a nivel
comercial son Apple, Samsung, Microsoft, Intel, etc.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



En el mercado hay mas de 110 compañías ( extranjeras) que se 

dedican a la innovación, diseño y simplificación de la tecnología

Al rededor del país. Dentro de ellas las mas reconocidas a nivel 

comercial son Apple, Samsung, Microsoft, Intel, etc.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

La primera razon es el sostenimiento de los gastos publicos,
el cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y
empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad
economica.

cComo se liquida una empresa?

Para liguidar una empresa se debe terminar con las
operaciones sociales que pudieran quedar pendientes al
momento de la disolucidon, también realizar los cobros

pendientes a clientes o proveedores y pagar lo que la
sociedad deba 'y vender los bienes de la sociedad.


el cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y

empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad

económica. 

La primera razón es el sostenimiento de los gastos públicos,

Para liquidar una empresa se debe terminar con las operaciones sociales que pudieran quedar pendientes al momento de la disolución, también realizar los cobros 

pendientes a clientes o proveedores y pagar lo que la sociedad deba y vender los bienes de la sociedad.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos  hacer el uso de la tecnologia, practica 'y

interesa? - sencilla. ya que ahora el mundo vive rodeado
(Problema y descripcion) de ella

¢Por qué es importante €l uso de la tecnologia es cada vez mas
Zsjzt?ﬁgii?én) esencial para la vida cotidiano y por ello
debe ser facil de entender.

:Para quiénes lo vamos Debe ser sencillo el uso para un nifo e incluso

a hacer? para un adulto mayor. (el publico meta serian
[PUEEs usE) todas las edades).
¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)

i la implementacion de la
todo individuo crear articulos tecnologia en futuras
debe conocer el tecnoldgicos de generaciones de una
uso basico de un alta eficiencia y manera sencilla y
teléfono o muy faciles de practica, al igual que en
computadora, comprender y los adultos mayores
por eso hacerla manejar. quelgyudarla"n a,reallzar
sencilla es un Sus “tramites” mas

e rapido.
objetivo.
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)

- ST Todo el personal
[Sazt?iﬁifr?il(ga de un Cuando se encargado de hacer
personal que obtengan los los objetivos una
ayudaria en los recursos realidad.
gastos. necesarios para C_:onta_ndo con
La aportacién de realizar todas las funantC|aL_qorgs yla
SOCI0S. actividades de 28‘C)irozc'°” €
El financiamiento. uha manera |

correcta.


hacer el uso de la tecnología, practica y sencilla. ya que ahora el mundo vive rodeado de ella.

Debe ser sencillo el uso para un niño e incluso
para un adulto mayor. (el publico meta serian todas las edades).

el uso de la tecnología es cada vez mas esencial para la vida cotidiano y por ello 
debe ser fácil de entender.

todo individuo debe conocer el uso básico de un teléfono o computadora, por eso hacerla sencilla es un objetivo.

crear artículos tecnológicos de alta eficiencia y muy fáciles de comprender y manejar.

la implementación de la tecnología en futuras generaciones de una manera sencilla y practica, al igual que en los adultos mayores que ayudarían a realizar sus "tramites" más rápido. 

se necesita de un patrimonio personal que ayudaría en los gastos. 
La aportación de socios.
El financiamiento.

Cuando se obtengan los recursos necesarios para realizar todas las actividades de una manera correcta. 

Todo el personal encargado de hacer los objetivos una realidad.

Contando con financiadores y la aportación de socios. 
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NOTAS

Me encanto este trabajo, me ensefo a ser mas organiza-
do con mis ahorros y gastos e incentivo mis ganas de ser
una persona emprendedora y ser mi propio Jefe, realizan-
do proyectos que me podran ayudar en un futuro no muy
lejano.

e 7

proyecto y lograr en algin momento ser una gran empresa
reconocida y expandirme por varias partes del mundo.

9
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Me encanto este trabajo, me enseño a ser más organiza- 

do con mis ahorros y gastos e incentivo mis ganas de ser

una persona emprendedora y ser mi propio Jefe, realizan-

do proyectos que me podrán ayudar en un futuro no muy 

lejano.

También despertó mis ansias de continuar con este 

proyecto y lograr en algún momento ser una gran empresa

reconocida y expandirme por varias partes del mundo.




