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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a |la
siguiente:

k 1.En la barra de herramientas debes
3, seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opcidon que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
23 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
® click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

dea d ; nicial
_sobre un producto o servicio que satisfaceuna
_necesidad del mercado, define el piblico
_objetivoy establece como se generaran

_ingresos. Es el primer paso para desarrollarun
_plan de negocios y lanzarunaempresa,

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
La mision describe el proposito fundamental de tu
negocio, lo que hace y por que lo hace. Responde
a preguntas como: ;Que hacemos? ¢Para quien lo
hacemos? ;Como lo hacemos?

Vision:

La vision describe el objetivo a largo plazo de tu

negocio, lo que aspira a ser o lograr en el futuro.
Responde a preguntas como: ;Donde queremos
estar en el futuro? ;Que queremos lograr a largo

| "
EdtSblezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Asamblea de socios

Dpt®. Administrgtivo  Dpto. Comerg@ial _
)peraciones

Bras Naci@nales

Cbntabilidad e rnacionales




Actividad #3

Defina coémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Desarrolla proyectos que aborden problemas
sociales relevantes y beneficien a la
comunidad.Ejemplo: Dona un porcentaje de tus
ganancias a causas locales y participa en
iniciativas de voluntariado.

Sostenibilidad ambiental:
desperdicio en todas las etapas de
produccion.Ejemplo: Implementa un sistema
de reciclaje en la empresa y utiliza empaques
biodegradables.

Sostenibilidad economica:
Asegura que tu negocio sea rentable y tenga un

plan claro para el crecimiento
sostenible.Ejemplo: Reinvierte las ganancias en
mejoras de la produccion y expansion de
mercado.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

ESE' Tas rpgggl‘d%‘fé%”' Innovacio Atencion Mercado
alianzasy n personal,

de 2 ndimi L masivo
asociaciones rendimien autoservicio, , '
estrategicas problemas, to servicios nicho de

gestion de ’ : :
ng(r:aeséelxrlas pl taformas ggilg.ﬁnallz automatizados mercado,
¥

uncionamie {§ § '€des. diseno : segmentos

ntodel _ comunidades, - e
negocio.Eje marca, co-Creacion. diversificad

lo: precio,_,

Broveedores reduccion oS, !
3oct|c;§ de de COS[:_[)QIS’ me[ca do ]
istribucion, accesibili multiside

asociacionesf| IREEEEIEEE dad. :
estratégicas,l BRSENG (multilater
alianzas con al).

empresas. Yrelass,

Recursos

fisicos, as en
intelectual er?

es, 1 as
humanos, ffgﬁ;%
financieros

Mmayoristas,

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos fijos, costos variables, Venta de activos, cuotas por uso,

economias de escala cuotas de suscripcion, alquiler,
; ’ licenciamiento, tarifas de corretaje,
economias de alcance. oublicidad,

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’3}

Disponibilidad de ..
sistemas y Procedimientos que

herramientas de Ultima NO SON Optimos Yy
generacion. generan costos

adicionales o

Fuerte presenciay demoras.
percepcion positiva en
el mercado.

Posibilidad de entrar
en nuevos mercados
regionales o
internacionales.

Normativas mas
estrictas en cuanto a
sostenibilidad y
responsabilidad
ambiental.

Implementacién de
innovaciones
tecnoldgicas para
mejorar la eficiencia
y la oferta.

Aparicion de nuevos
competidores con
ofertas innovadoras.

Qa Oportunidades Amenazas -.j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—A
emprendimiento

B B L =) B

p—O-S-LbJ'l-I‘da'd'es* Wi T

Slogan ~__ =~

Colores
principales de mi

marca N .

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
Servicio .
) Frijoles 9 Kg
@ 52000 @
Seguros "
@25 000 Azucar 13 Kg
Alquiler €10 000
35000 . Arroz 11 kg
Personal administrativo €10.000
@[40 O_OQd q Pepinos 7 Kg
Electricida £10.000
€26.000

Huevos Docena

. Préstamo 35. 000 . 14 000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 800.000
Aproximado

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidade .
o (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio prECiO de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [ 0,26 unidades ]

Punto de equilibrio

monetario > { 28 000 000 000 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Compra oficina

Acciones

Equipos de
computacion

Documentos por cobrar
Edificio
Mercaderias

Tarjetas de

credito

. Caja

Pasivos

Prestamo

Cuenta por pagar

Documentos por
Pagar

Derivados

financieros

IVA débito
Fiscal

IVA Saldo a

. Pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
—— cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mi productos ya no me existe en varias tiendas
ya que mi pruductos es ofrecer, maquinas de
computacion y varios productos eléctricos

S poye de conseguir en Apple y mas empresas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

blisaci | . |
porque financian los servicios publicos
redistribuyen la riqueza, mantienen la
estabilidad econémica y promueven la
equidad social, asegurando que el gobierno
tenga los recursos necesarios para funcionar
y servir a la comunidad.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa es el proceso
mediante el cual se disuelven los activos, se
pagan las deudas y se distribuye cualquier
remanente entre los socios o accionistas,
concluyendo asi sus operaciones comerciales.




Guia para planear Yo Emprendo

Productos de cuputacion

innovacion tecnoldgica, la eficiencia en el trabajo, la
comunicacion global y el acceso a la informacién, mejorando

moderna.

Para la poblacion costarricense

Para que los Crear una
adultos o propuesta de valor Un muy buen

desarroyo
adolescente y

: Utilizar marketin economicoy
Ejuaende?grt{]?]galaf y 8 prospero hacia

; mi empresa
computadora, Usa ccontenido
accion para bien relevante

Yoy mi hermana
somos las creadora
de esta empresa, y
también mi grupo
de trabajo lo vamos

Dinero,
inteligencia,
amor
reponzabilidad,

Lo mas pronto
ppcible en 6

energia y meses 0 7 hacer pocible con

muchos carteles nuestro esfuerzoy
suma
responsabilidad
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NOTAS

Fue costoso y entretenido
t na i r

una empresa a futuro.

MUCHAS ha GRACIAS
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