




Emanuel Porras
Empezar una pequeña tienda de ropa, en la que venderé ropa, almohadas, cobijas de ropa americana, además de ser ropa moderna qué a la gente joven les guste y así nos visiten bastantes jóvenes y se va poco a poco ganando reconocimiento. Además de también buscar punto en las piscinas de ropa americana para venderla convertida en trapos a empresas como talleres de autos, barcos qué los ocupen para limpieza, y hasta de maquinas. 



Emanuel Porras
Ofrecer un buen servicio al cliente, he incluso, ir hasta la empresa a vender. 

Emanuel Porras
Tener visión en vender buena ropa que a la gente de cualquier rango de edad les guste y que se sientan cómodos comprando además destacarnos por nuestra calidad y dedicación. 

Emanuel Porras
Propietario 

Emanuel Porras
Marketing y ventas 

Emanuel Porras
Ventas y atención al cliente 

Emanuel Porras
Gestión financiera 

Emanuel Porras
Logística y almacenamiento 

Emanuel Porras
Redes para vender 

Emanuel Porras
Atención post venta 



Emanuel Porras
Dandole a las personas promoción de la inclusión y la diversidad, apoyo a la comunidad donando y demás, dando condiciones de trabajo justos. 

Emanuel Porras
Reduciendo residuos como reutilizando, haciendo prácticas ecológicas y teniendo educación ambiental para no contaminar, además de volver a usar eso que la gente bota o contamina. 

Emanuel Porras
Saber muy bien manejar el dinero, saber invertir para luego tener ganancias, tener un control de gastos, hacer reinversion para el crecimiento del negocio, haciendo publicidad en redes para así atraer a más gente. 



Adquisición de in
ventario, ventas y
atención al cliente,
marketing y promo
ción, gestión de in
ventario y logística. 

Ropa de segunda mano
de alta calidad, moda
sostenible, estilos únicos,
Vintage y baratos. Ade-
más de cómodos. 

Tienda física, o se pue
de ir hasta la casa o
empresas a dejar ropa
o mecha para trabajar. 

Inventario de ropa, tienda
física o en plataforma
marketing y redes sociales 

Ventas que se realicen a las empresas o personas, servicios de
personalización, haciendo piscina de ropa a un menor precio, dar
ofertas. 

Emanuel Porras
Jóvenes y adultos conscientes de la moda. Clientes que buscan ropa de segunda y a un precio más cómodo. Amantes de la ropa Vintage 

Emanuel Porras
Atención personalizada,
eventos y talleres, hacer descuentos 

Emanuel Porras
Adquisición de inventario, desarrollo y mantenimiento de la tienda en línea, marketing y publicidad 

Emanuel Porras
Proveedores como tiendas de ropa, organizaciones locales, manejar envíos envios en Línea 



Sostenibilidad ambiental, costo bajo de in
ventario, estilo y único Vintage, ofrecer co
modidad, felixibilidad y adaptabilidad, re
dicción de residuos. 

Capacidad limitada, variedad de inventario,
reconocimiento de marca, gestión de calidad,
recursos financieros limitados. 

Aumento de la conciencia ambiental en el
mundo, tendencia de la moda, expansión
en plataformas en línea, colaboración, eventos
y marcas 

Competencia de crecimiento, cambios
en las tendencias, economía volátil, problemas
de calidad, restricciones regulatorias. 



Moda en cada momento vistiendo tu esencia. 
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Free Hand Highlight

Free Hand Highlight

Free Hand Highlight



Alquiler de local 150.000

Seguros 10.000

Marketing y publicidad 15.000

Sueldos y salarios 175000 dependiendo
de cuantos empleados cada uno 

Mantenimiento de la tienda 10.000

Gasto de Gasolina por ir a dejar una mercadería
dependiendo lugar 15.000

Software y sistemas de computacion
9000

Costo de mercadería vendida por día
puede variar 500.000

Comisiones 10.000 

Costos de envío 20.000

Publicidad y promociones 40.000

Mecha por kilo 10.000

Ropa 3.000 a 15.000



Emanuel Porras
1.000.000

Emanuel Porras
5.000.000



Inventario de ropa y mecha 

Equipos y maquinaria 

Marca y propiedad intelectual 

Clientes y base de datos 

Vehículo 

Capital humano 

Seguridad y protección 

Bonos

Materiales y suministros 

Depósitos de garantía 

Cuentas por pagar 

Intereses por pagar 

Impuestos por pagar 

Sueldos y salarios por pagar 

Garantías y depósitos de clientes 

Derechos de licencias 

Gasolina 

Seguros 

Mantenimiento del local en buen estado 

Documentos por pagar 



A lo que investigué hay bastantes competencias, como lo son todas las tiendas
de ropa en el país, las que están en redes sociales, todas las tiendas ya que venden 
un poco igual lo que vendo. 



Las obligaciones tributarias son altamente importantes en una empresa
son de una suma importancia, y todo esto debido a que así hay un cumplimiento
legal, así se evitan sanciones y multas, se lleva la gestión de tesorería, y construcción 
de credibilidad y confianza 

Para liquidar una empresa siempre se hace lo siguiente, se toma una decisión
de liquidación, se y notifica y pública, se nombra al liquidador (este va a llevar a 
cabo todo el proceso de liquidación, inventario de activos y pasivos, valoración de 
venta
de activos, se pagan las deudas, se hace liquidación de obligaciones fiscales,
se hace una distribución de activos remanentes, se elabora un informe final con su 
documentación, y se hace una disolución formal 



Aprender a como crear nuestro emprendimiento en un
futuro y a los problemas que nos enfrentamos. 

Porque así sé como crear mi empresa en un futuro
y a lo que me enfrento. 

Para aprender nosotros mismos y para mis compañeros
y enseñarles un poco de como se crea una compañía. 

Para aprender a como
funciona una empresa o
cuando creamos una

En mi empresa vender la
mecha y ropa 

Llegar a tener una tienda
conocida, generar ingresos,
crecer como empresa. 

Dinero, trabajo duro,
saber manejar bien el
dinero y no gastarlo en
cosas que no, union. 

Semana 1: preparación.
Semana 2: adquisición
de productos.
Semana 3: preparación
para la venta.
Semana 4: implementación
y promoción. 

Yo lo hago, en conjunto
con las personas que 
trabajan conmigo. 



Llegar a crear una idea de negocios para mi futuro, haciendo una compañía de venta de

ropa de segunda y también vendiendo mecha a las empresas mecánicas grandes qué

muchas veces lo ocupan para limpiar, además de ofrecer a nuestro clientes una buena

comodidad en todo. 




