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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Empezar una pequeia tienda de ropa, enla gque
vendere ropa, almohadas, cobijas de ropa americana,
ademas de ser ropa moderna qué a la gente joven les
guste y asi nos visiten bastantes jovenes y se va
pOCOo a poco ganando reconocimiento. Ademas de
también buscar punto en las piscinas de ropa
americana para venderla convertida en trapos a
empresas como talleres de autos, barcos qué los
ocupen para limpieza, y hasta de maquinas.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Emanuel Porras
Empezar una pequeña tienda de ropa, en la que venderé ropa, almohadas, cobijas de ropa americana, además de ser ropa moderna qué a la gente joven les guste y así nos visiten bastantes jóvenes y se va poco a poco ganando reconocimiento. Además de también buscar punto en las piscinas de ropa americana para venderla convertida en trapos a empresas como talleres de autos, barcos qué los ocupen para limpieza, y hasta de maquinas. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Ofrecer un buen servicio al cliente, he incluso, ir
hasta la empresa a vender.

Vision:
Tener vision en vender buena ropa gue a la gente de
cualquier rango de edad les guste y que se sientan
comodos comprando ademas destacarnos por nuestra
calidad y dedicacion.
Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Propietario

Gestion
financiera

Logistica 'y ' Atencion post
almacenamie

nto



Emanuel Porras
Ofrecer un buen servicio al cliente, he incluso, ir hasta la empresa a vender. 

Emanuel Porras
Tener visión en vender buena ropa que a la gente de cualquier rango de edad les guste y que se sientan cómodos comprando además destacarnos por nuestra calidad y dedicación. 

Emanuel Porras
Propietario 

Emanuel Porras
Marketing y ventas 

Emanuel Porras
Ventas y atención al cliente 

Emanuel Porras
Gestión financiera 

Emanuel Porras
Logística y almacenamiento 

Emanuel Porras
Redes para vender 

Emanuel Porras
Atención post venta 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Dandole a las personas promocion de la inclusién y la diversidad,
apoyo a la comunidad donando y demas, dando condiciones de

tfrabajo justos.

Sostenibilidad ambiental:

Reduciendo residuos como reutilizando, haciendo practicas
ecoldgicas y teniendo educacion ambiental para no contaminar,
s devolv us SO qu g i

Sostenibilidad economica:

Saber muy bien manejar el dinero, saber invertir para
luego tener ganancias, tener un control de gastos,

~hacerreinversion para el crecimiento del negocio,

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible



Emanuel Porras
Dandole a las personas promoción de la inclusión y la diversidad, apoyo a la comunidad donando y demás, dando condiciones de trabajo justos. 

Emanuel Porras
Reduciendo residuos como reutilizando, haciendo prácticas ecológicas y teniendo educación ambiental para no contaminar, además de volver a usar eso que la gente bota o contamina. 

Emanuel Porras
Saber muy bien manejar el dinero, saber invertir para luego tener ganancias, tener un control de gastos, hacer reinversion para el crecimiento del negocio, haciendo publicidad en redes para así atraer a más gente. 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores
como
tiendas de
ropa,
organizacion
es locales,
manejar
envios
envios en
Linea

Actividades
clave

Adquisicion de in
ventario, ventas y
atencion al cliente,
marketing y promo
cion, gestion de in
ventario y logistica.

Recursos
clave

Inventario de ropa, tiendg

fisica o en plataforma

marketing y redes socialg

Estrucutra de costos

Adquisicion de inventario, desarrollo y
mantenimiento de la tienda en linea,

marketing y publicidad

Propuesta
de valor

Ropa de segunda mandg
de alta calidad, moda
sostenible, estilos Gnico)
Vintage y baratos. Ade-
mas de comodos.

Relacidon con

1 Segmento
el cliente

de clientes

Atencion
personaliz

gdescuento

Canales

Tienda fisica, o se pue
de ir hasta la casa o

empresas a dejar ropa
0 mecha para trabajar.

Fuentes de ingresos

ofertas.

entas que se realicen a las empresas o0 personas, servicios de
personalizacién, haciendo piscina de ropa a un menor precio, dar

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Emanuel Porras
Jóvenes y adultos conscientes de la moda. Clientes que buscan ropa de segunda y a un precio más cómodo. Amantes de la ropa Vintage 

Emanuel Porras
Atención personalizada,
eventos y talleres, hacer descuentos 

Emanuel Porras
Adquisición de inventario, desarrollo y mantenimiento de la tienda en línea, marketing y publicidad 

Emanuel Porras
Proveedores como tiendas de ropa, organizaciones locales, manejar envíos envios en Línea 


Actividad #5

(@ Fortalezas

Sostenibilidad ambiental, costo bajo de in
ventario, estilo y tnico Vintage, ofrecer co
modidad, felixibilidad y adaptabilidad, re
dicciéon de residuos.

Aumento de la conciencia ambiental en el
mundo, tendencia de la moda, expansion
en plataformas en linea, colaboracion, eve
y marcas

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ”av

Capacidad limitada, variedad de inventario
reconocimiento de marca, gestion de calid
recursos financieros limitados.

Competencia de crecimiento, cambios
en las tendencias, economia volatil, prob
de calidad, restricciones regulatorias.

Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N

.. CLOTHES
emprendimiento *

ISTYLE L\\IENUE+

Moda en cada momento vistiendo tu esencia.

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Stamp

Free Hand Highlight

Free Hand Highlight

Free Hand Highlight
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Actividad #7

F

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mis costos fijos Mis costos variables

|

n

— =
) o Alquiler de local 150.000 Costo de mercaderia vendida por dia
—_— = puede variar 500.000

e =
— > Seguros 10.000 Comisiones 10.000

> Marketing y publicidad 15.000 Costos de envio 20.000
— =

= Sueldos y salarios 175000 dependiendo Publicidad y promociones 40.000
— de cuantos empleados cada uno

> vy :
= . Mantenimiento de la tienda 10.000 .

Gasto de Gasolina por ir a dejar una mercaderia
—_— dependiendo lugar 15.000

——— Software y sistemas de computacion
—~—— 9000

|
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|

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

Mecha por kilo 10.000
@ Ropa 3.000 a 15.000

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [ 1.000.000 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 5.000.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Emanuel Porras
1.000.000

Emanuel Porras
5.000.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario pener el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Inventario de ropa y mecha Cuentas por pagar

Equipos y maquinaria Intereses por pagar

Marca y propiedad intelectual Impuestos por pagar

Clientes y base de datos .
Sueldos y salarios por pagar

il Garantias y depositos de clientes

Capital humano Derechos de licencias

Seguridad y proteccion Gasolina

Bonos Seguros

Materiales y suministros Mantenimiento del local en buen estado

Depésitos de garantia Documentos por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
A lo que investigué hay bastantes competencias, como lo son todas las tiendas

de ropa en el pais, las que estan en redes sociales, todas las tiendas ya que vender
un_poco igual lo que vendo

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son altamente importantes en una empresa
son de una suma importancia, y todo esto debido a que asi hay un cumplimiento
construcci

de credibilidad y confianza

cComo se liquida una empresa?

Para liquid : I lo siqui lecision
de I|qU|daC|on sey notlflca y publica, se nombra aI I|qU|dador (este vaa IIevar a

venta

de activos, se pagan las deudas, se hace liquidacion de obligaciones fiscales,

se hace una distribucion de activos remanentes, se elabora un informe final con su
documentacién, y se hace una disolucién formal




Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para aprender a como
funciona una empresa o
cuando creamos una

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero, trabajo duro,
saber manejar bien el
dinero y no gastarlo en
cosas que no, union.

Aprender a como crear nuestro emprendimiento en un
futuro y a los problemas que nos enfrentamos.

Porque asi sé como crear mi empresa en un futur

y a lo que me enfrento.

Para aprender nosotros mismos y para mis compafneros
y ensefiarles un poco de como se crea una compaifiia.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

En mi empresa vender la
mechay ropa

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Semana 1: preparacion.
Semana 2: adquisicion
de productos.

Semana 3: preparacion
para la venta.

Semana 4: implementacion

y promocion.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Llegar a tener una tienda
conocida, generar ingresos,
crecer como empresa.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo lo hago, en conjunto
con las personas que
trabajan conmigo.
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Llegar a crear una idea de negocios para mi futuro, haciendo una compafiia de venta ¢

ropa de segunda y también vendiendo mecha a las empresas mecanicas grandes qué

muchas veces lo ocupan para limpiar, ademas de ofrecer a nuestro clientes una buene

comodidad en todo.
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