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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(e Fortalezas

Una ubicancion estrategica con,
calidad y variedad de productos
alaventa y en proceso de venta
Un personal calificado para una
experiencia gratificante

Expandir nuesira publicidad y
aprovechar las tendencias de
moda en las redes sociales para
lograr un publico mas amplio y
diversificado.

Qa Oportunidades

Debilidades ’0}

El productos en algunos
moemtos puede no estar
actualizado por los altos costos
operativos y la rotacion de
inventario

La competencia de grandes.
marcas las cuales tienen mas.
experiencia y tiempo en el mercat
las cuales tiene esirategias mas.
estudiadas de venta al cliente
directo

Amenazas nj

la presentacion “Qué me

Recuerda:
D icorcio” puedes encontrar fa informacin
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Ellogo de mi
primer N—
emprendimiento

Estilo que te define, moda que inspiral

Slogan ~___»

C‘)-Iores Dorado
principales de mi

marca -

empresarial
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Actividad #7
Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 11,105
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales
Hhsede. (Precio de venta - costo
variable total)
Punto de equilibrio  __ Precio de venta x punto
monetario _— de equilibrio en
unidades
Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en (
unidades > 695891 '

Punto de equilibrio (
mone::rio e i @ 772786 '

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

Activos Pasivos
® - @ EEER
@ =E=n -
[ e -
@ v @—=
@ ®-~
e O ===
(= | =1
e e
e e
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Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
B ..cntas por cobrar, vehiculosy patentes.

mmmp Eiemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventarioy cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mitienda estaria ubiaca en San Isidro del General, tendria aproximadamente

100 tiendas de venta de ropa cerca

R

LURIUR

!

I
v

SRR

HJI

CRRRE

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a

bajar los precios y
mejorar la calidad
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es un deber civico el cual todo ciudadano y comercio pague los impuestos

correspondientes, para que haya una igualdad monetaria

£Cémo se liquida una empresa?

Se cancelan todas la deudas y se cobra los creditos, se divide entre los socios de

la empresa
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cualeseltema quenos ¢ .oy ol manejar una empresa

interesa?

(Problema y descripcion)

-;‘w qu‘-: importante .., tener conocimientos y que en un futuro nos pueda
p“' ool ‘:m) ayudar a el manejo de una empresa

&Para quIeneslo vamos by, (s personas a las cuales le interese este tema

Para darmos una idea del 12 sesiones para adaquirir || tener el conocimictopara

manejo de una empresay || || diferentes habllidades y en un futuro poder lograr

noayuda s conococimientos parami | | tener mi propia empresa
futura empresa

Un cuaderno para Mi persona Rachell
completar la informacion De la semana 20 de mayo | Ziga

de las sesiones vistas al miércoles 19 de junio

anteriormente
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e pElo N O 7|

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una tieds de ropa pars todo tipo de situaciones, sctividades y necesidades, que e ayudaran

a tener una vida més comoday saludable, sin olvidar [a apariencia. Contamos con gran

variedad de marcas y modelos. Tenemos tienda fisica y one, ofrecemos asesoramiento

personalizado y fa oportunidad de probar los productos, contamos con sistema de cambio de

prenda, ya sea tamaito, color, usto, l no desear la prendar s le hace un vale por la cantidad.

pagada de uso en la ienda. La gestién cuidadosa de invenatario y la buena relacion con los

proveedores aseguran que siempre haya productos disponibies para su compra,
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Actividad #2

Determine la misién y visién de su emprendimiento.

Mision:

La misi6n de nuestro emprendimiento es complacer a nuestros clientes con calldad, precio

yesperiencia

Visién:

Nuesira vision es expandimos y ser una de las tlendas de ropa lider a nivel internacional,

va sea reconocida por su calidad y variedad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General
Encargado de
inventari

ncargado de Encargado de
ventas. operaciones

asesores de [Especialista er Encargado de
ventas marketing comercio
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Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Nuestra tienda de ropa se compromete con la sostenibilidad social
al ofrecer condiciones de trabajo justas y un ambiente inclusivo, participar

activamente en la comunidad mediantes eventos de moda, deportivos.

ik

Colaborando con escuelas y colegios, y promover la educacion ambientas

I
v

R R bR

no solo a los trabajadores si no tambien a nuestros socios y clientes

Sostenibilidad ambiental:
Nuestra tienda de ropa se compromete con la sostenibilidad ambiental

ofreciendo productos hechos con materiales reciclados, amigables con el medio
ambiente y de origen sostenible, reduciendo el uso de plasticos de un solo uso.

Implementamos programas de reciclajes de ropa usada.

e

ST

Sostenibilidad econémica:

Para asegurar la sostenibilidad econdnica, se aplicaran estrategias financieras

prudentes como la gestion eficiente del inventario para minimizar costos de

almacenamiento, negociacion favorables con proveedores para obtener precios

competitivos y maximizar margenes de beneficio.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de

desarrollo sostenible
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== Actividad #4

= Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta | Relacién con | segmento
el cliente de clientes

Lapropuesta | flUna relacion

de valor de de confianza y

nuestra tienda || fsequridad de
nuestra calidad|

experiencia
inolvidable, su
nacionales. lugar de.
Aparte de. confianza para
proveedores de| encontrar lo
ropa tambien que necesita, ||
Recursos | [SISEREAY | Canales
rios comotennifl GRS esos amantes
joyeria, bolsos de Ia moda que| psicograficos
otros inventario de § W gisfrutan de Contamos con ff entre otros.
productos. una variedad || [ una tienda
Relaciones con | l de opcionesy | | isica. un sitio
proveedores y wep con la
distribuidoras. mejor
Plataforma de antenciony
ventas redes sociales
activas para su
informacion

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

incluira costos fijos como el alquiler del local f§ Seran mayormente de ventas de ropa,
seguros, salarios de los trabajadores y aunque tambien de los accesorios como
senvicios publicos tenis, ya que es una venta tambien grande
Los costos variables como inventario,

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— I rcooccio’ puedes encontrar la informacion
= necesaria para completar esta actividad.

=—=

—




