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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio consiste en vender bolsitas de
sirope con de agua que se haria una mezcla, como
una alternativa saludable y saborizada al agua
embotellada o las bebidas azucaradas. Estas
bolsitas contendrian-una mezcla concentrada de
jarabe hecho con frutas, hierbas, especias u otros
ingredientes naturales, que se disolveria en agua
para crear una bebida instantanea y refrescante y
ademas el producto no seria tan caro y seria muy
vendido por las calores que hacen en estos
momento se venderias super rapido.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
La idea de negocio consiste en vender bolsitas de sirope con de agua que se haria una mezcla, como una alternativa saludable y saborizada al agua embotellada o las bebidas azucaradas. Estas bolsitas contendrían una mezcla concentrada de jarabe hecho con frutas, hierbas, especias u otros ingredientes naturales, que se disolvería en agua para crear una bebida instantánea y refrescante y ademas el producto no seria tan caro y seria muy vendido por las calores que hacen en estos momento se venderias super rapido.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Recaudar el dinero para vender un mejor producto y
conseguir dinero para cuando tengamos un negocio
ya tengamos una idea de como emprender.

Consequir un fondo para consequir dinero y
conseguir un buen emprendimiento y fomentarlo a

los demas.
Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

ompray ncargado de
Encargado de venfas y roduccion alance econémico y
publicidad e materia nanza economica
rima



null
Recaudar el dinero para vender un mejor producto y conseguir dinero para cuando tengamos un negocio ya tengamos una idea de como emprender.

null
Conseguir un fondo para conseguir dinero y conseguir un buen emprendimiento y fomentarlo a los demas.


null
Gerente de negocio 

null
Socio1

null
Socio2

null
Socio3

null
Encargado de ventas y publicidad 

null
Compra y producción de materia prima 

null
Encargado de balance económico y finanza económica 


Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Genera oportunidades para la comunidad: Crea empleos locales,
impulsa el desarrollo de proveedores locales, promueve la capacitacion y
educacion-de la-comunidad. Ejemplo:-Unproyecto-de-energia renovable
que emplea mano de obra local y ofrece programas de capacitacion en
energias renovables por lo tanto estariamos haciendo una obra que
podria ayudarnos en el futuro.

Sostenibilidad ambiental:

Utiliza recursos naturales de forma eficiente: Reduce el consumo de
recursos no renovables, implementa practicas de ahorro de energia 'y
agua, utiliza materiales sostenibles y minimiza el desperdicio. Ejemplo:
Un edificio disefiado con criterios de bioarquitectura que utiliza energia
solar, materiales reciclados y hacer un sistema de recolecta de agua
para drspues usarla para lavar el carro o regar las plantas y haci no
gastar tanto en el consumo del agua.

Es financieramente viable a largo plazo: Genera ingresos suficientes para cubrir sus

costos, reinvierte las ganancias en el negocio y asegura su sostenibilidad financiera.

Ejemplo: Una cooperativa agricola que implementa practicas agricolas sostenibles y

diversifica sus productos para aumentar sus ingresos y asegurar su viabilidad a largo
plazo:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Genera oportunidades para la comunidad: Crea empleos locales, impulsa el desarrollo de proveedores locales, promueve la capacitación y educación de la comunidad. Ejemplo: Un proyecto de energía renovable que emplea mano de obra local y ofrece programas de capacitación en energías renovables por lo tanto estariamos haciendo una obra que podria ayudarnos en el futuro.

null
Utiliza recursos naturales de forma eficiente: Reduce el consumo de recursos no renovables, implementa prácticas de ahorro de energía y agua, utiliza materiales sostenibles y minimiza el desperdicio. Ejemplo: Un edificio diseñado con criterios de bioarquitectura que utiliza energía solar, materiales reciclados y hacer un sistema de recolecta de agúa para drspues usarla para lavar el carro o regar las plantas y haci no gastar tanto en el consumo del agúa.


null
Es financieramente viable a largo plazo: Genera ingresos suficientes para cubrir sus costos, reinvierte las ganancias en el negocio y asegura su sostenibilidad financiera. Ejemplo: Una cooperativa agrícola que implementa prácticas agrícolas sostenibles y diversifica sus productos para aumentar sus ingresos y asegurar su viabilidad a largo plazo.


Socios
clave

Steven
Francisco
Mora
Villalobos
Dayonel
cubillo
Méndez
Emmanuel
Valverde
Gamez
Christopher
Solis Aguilar

Actividad #4

Actividades
clave

Comprar
materia y
hacer su
proceso
de

fabricacion

Recursos
clave

Sirope puroy
bolsas de
plastico
desechables

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

Con
nuestro
emprendimi
ento
buscamos
hacer que
las
estudiantes
logren
pasar un
momento
agradable
bebiendo y
refrescando
se con el
sirope y
haci ir
aprendiendo
de como
emprender.

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

nosotros
vendera el
producto y los
atendera de
una manera
agradable

Canales

establecernos
en una zona
de bastante
movimiento
estudiantil
para que nos
noten y nos
compren
nuestro
producto.

Segmento
de clientes

Nuestros
companeros y
de excepcion
seran
nuestros
clientes los
cuales van a
ser los
peones que
nos ayudaran
a consequir
avanzar en
nuestro
emprendimient
0 mediante

Fuentes de ingresos

Comprar materia prima para el producto
Mesas o un lugar para colocarnos para
vender el producto

Recursos adicionales como el transporte

Ahorros por parte de los socios
Bonos de nuestros padres y nuestro capital prop
conforme ballamos vendiendo mas hacemos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
Steven Francisco Mora Villalobos 
Dayonel cubillo Méndez 
Emmanuel Valverde Gámez
Christopher Solís Aguilar

null
Comprar materia y hacer su proceso de fabricación.


null
Con nuestro emprendimiento buscamos hacer que las estudiantes logren pasar un momento agradable bebiendo y refrescándose con el sirope y haci ir aprendiendo de como emprender.

null
Un socio elegido por nosotros venderá el producto y los atenderá de una manera agradable

null
Nuestros compañeros y de excepción serán nuestros clientes los cuales van a ser los peones que nos ayudarán a conseguir avanzar en nuestro emprendimiento mediante sus motivaciones o ayudas

null
Sirope puro y bolsas de plástico desechables

null
Buscaremos establecernos en una zona de bastante movimiento estudiantil para que nos noten y nos compren nuestro producto.

null
Comprar materia prima para el producto 
Mesas o un lugar para colocarnos para vender el producto 
Recursos adicionales como el transporte

null
Ahorros por parte de los socios 
Bonos de nuestros padres y nuestro capital propio y conforme ballamos vendiendo mas hacemos.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Limitada capacidad de
Sabrosas: Ofrecen una produccién: La capacidad de
variedad de sabores para produccion inicial puede ser
satisfacer diferentes limitada, lo que podria restringir

preferencias. Esto podria la capacidad de satisfacer la
ayudar a ampliar la base de demanda.

clientes y atraer a
consumidores que buscan
nuevas y emocionantes
experiencias de sabor y
agregarle fruta y especias
para su mayor polemica.

(@ Fortalezas

i . Competencia: EI mercado
Marketing digital y redes de bebidas ya esta

sociales: Las plataformas saturado, por lo que sera

digitales ofrecen una gran
oportunidad para
promocionar las bolsitas de

importante diferenciar las
bolsitas de fresquito de
sirope de la competencia.

jarabe y llegar a
consumidores potenciales
algunas plataformas como
facebook, tiktok, instagram
entre otros.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Oportunidades


null
Sabrosas: Ofrecen una variedad de sabores para satisfacer diferentes preferencias. Esto podría ayudar a ampliar la base de clientes y atraer a consumidores que buscan nuevas y emocionantes experiencias de sabor y agregarle fruta y especias para su mayor polemica.

null
Competencia: El mercado de bebidas ya está saturado, por lo que será importante diferenciar las bolsitas de  fresquito de sirope de la competencia.

null
Marketing digital y redes sociales: Las plataformas digitales ofrecen una gran oportunidad para promocionar las bolsitas de jarabe y llegar a consumidores potenciales algunas plataformas como facebook, tiktok, instagram entre otros.

null
Limitada capacidad de producción: La capacidad de producción inicial puede ser limitada, lo que podría restringir la capacidad de satisfacer la demanda.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Refresca tu vida con el calor de este verano

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
Refresca tu vida con el calor de este verano
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Bolsitas plasticas desechables pequefias (€10) ‘ Hielo ($10)

Botellas de sirope (€2450)

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 150

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Hielo ($10)

null
Botellas de sirope (€2450)

null
Bolsitas plásticas desechables pequeñas (€10)

null
150


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [ €55 J

unidades

Punto de equilibrio [@ 25.000 ]

monetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
€55

null
25.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

@ Ventas
‘ Comisiones

@ Propinas
Equipo de trabajo

Pasivos

‘ Bonos
publicidad

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Ventas 
Comisiones 

Propinas 
Equipo de trabajo

null
Bonos 
 publicidad


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Agua de pipa:
Bebida natural del coco joven

Rica en electrolitos, hidrata y favorece la salud.

Sabores: Natural, imon, menta, jengibre.

Precio:-500-900 por uhidad

Publico objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y natural.
Limonada:

Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.

Sabores: Tradicional, menta, jengibre, fresa.

Pracio~GLE00-200-pnor-nidad
IN1Ccuiv. JUUT0OUU PU' uriiuau.

Publico objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y
econdmica.

TA £l

re-1ro:

Bebida elaborada con infusion de hojas de té enfriada.

Rica en antioxidantes, estimulante y reduce el estrés.

Precio: 500-1.300 por unidad.

Publico objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y
saludablte.

Fresco de limoén:

Bebida refrescante con jugo de limon, agua y azucar.

Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.

Precio: 500-700 por unidad.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



null
Agua de pipa:
Bebida natural del coco joven.
Rica en electrolitos, hidrata y favorece la salud.
Sabores: Natural, limón, menta, jengibre.
Precio: ₡500-₡900 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y natural.
Limonada:
Bebida refrescante con jugo de limón, agua y azúcar.
Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.
Sabores: Tradicional, menta, jengibre, fresa.
Precio: ₡500-₡800 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y económica.
Té frío:
Bebida elaborada con infusión de hojas de té enfriada.
Rica en antioxidantes, estimulante y reduce el estrés.
Sabores: Negro, verde, blanco, frutas, hierbas.
Precio: ₡500-₡1.300 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y saludable.
Fresco de limón:
Bebida refrescante con jugo de limón, agua y azúcar.
Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.
Sabores: Tradicional, menta, jengibre, fresa.
Precio: ₡500-₡700 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y económica.
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= Actividad #11
—_= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.
— = Importancia de las obligaciones tributarias:
— L egalidad y responsabilidad: Cumplir con los impuestos
— te permite operar legalmente y te protege de sanciones.
— = Aporte al desarrollo del pais: Tus contribuciones
= financian servicios publicos como educacion, salud e
== infraestructura.
— = Competencia justa: Contribuyes a un mercado
— equitativo donde todos compiten en igualdad de
e condiciones.
== ¢Como se liquida una empresa?
f:: La liquidacion es el proceso legal y ordenado de dar fin a las
—_ actividades de una empresa.
— = Metivos-de-liquidacion:
— Pérdidas econémicas continuas.
— - Cese de actividades comerciales.
== Disolucion de socios.
— = Fallecimiento de socio unico.
— Fusion o absorcion por otra empresa.
— = Sentencia judicial.

| |
|

,"
Vv

Bajo personal que pueda administrar la empresa
Por estas condiciones puede llegar a liquidarse una empresa.

| |

|

N
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null
Legalidad y responsabilidad: Cumplir con los impuestos te permite operar legalmente y te protege de sanciones.
Aporte al desarrollo del país: Tus contribuciones financian servicios públicos como educación, salud e infraestructura.
Competencia justa: Contribuyes a un mercado equitativo donde todos compiten en igualdad de condiciones.

null
La liquidación es el proceso legal y ordenado de dar fin a las actividades de una empresa.
Motivos de liquidación:
Pérdidas económicas continuas.
Cese de actividades comerciales.
Disolución de socios.
Fallecimiento de socio único.
Fusión o absorción por otra empresa.
Sentencia judicial.
Bajo personal que pueda administrar la empresa
Por estas condiciones puede llegar a liquidarse una empresa.


)

VV VV VV VV VV

VV VV VV VV VV

VV VYV VV VV VV

Vv

Vv

VU VV

Vv

vV

V Vv

/

V

Vv

Vv

‘l \J

vul

V

Vv

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para ayudar que
nuestros
companeros
estudiantes y
comunidad logren
tener un buen
momento mientras
beben una bebida
refrescante

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos
algunas botellas de
plastico
preferiblemente una
gran cantidad de
bolsitas desechables
y un poco de aguay
hielo y lo mas
importante el cirope

Hemos observado que habia una gran falta de
agua en nuestra comunidad y quisimos intervenir
y pensamos una solucion rapida.

Nuestro tema es importante debido a que nosotros
tratamos de conseguir mejorar la calidad de vida de
nuestros comparieros de comunidad y asi acabar con la
sed de las personas en la comunidad o institucion.

Lo haremos para nuestra comunidad y nuestra

institucion

v haci anortar un aranito de arena a la causa.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Venderemos unos
productos que
consisten en pequefias
bolsitas rellenas de
sirope con agua a un
precio reducido

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Planearemos hacer
lo posiblemente un
martes entre las 12:
OOp.malas 4 p.m
para asi tener
posibilidsdes de
vender todo nuestro
producto.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Que los miembros de
nuestra pequeiia
comunidad logren ser
mas felices y estar mas a
gusto por los problemas
del agua

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo Emnuel Valverde
gamez junto a Steven
Francisco Mora
Villalobos y Dayonel
cubillo Méndez


null
Hemos observado que había una gran falta de agua en nuestra comunidad y quisimos intervenir y pensamos una solución rapida.

null
Nuestro tema es importante debido a que nosotros tratamos de conseguir mejorar la calidad de vida de nuestros compañeros de comunidad y asi acabar con la sed de las personas en la comunidad o institución.

null
Lo haremos para nuestra comunidad y nuestra institución
y haci aportar un granito de arena a la causa.

null
Para ayudar que nuestros compañeros estudiantes y comunidad logren tener un buen momento mientras beben una bebida refrescante

null
Venderemos unos productos que consisten en pequeñas bolsitas rellenas de sirope con agua a un precio reducido

null
Que los miembros de nuestra pequeña comunidad logren ser más felices y estar más a gusto por los problemas del agua

null
Necesitamos algunas botellas de plastico preferiblemente una gran cantidad de bolsitas desechables y un poco de agua y hielo y lo mas importante el cirope

null
Planearemos hacer lo posiblemente un martes entre las 12:00p.m a las 4 p.m para asi tener posibilidsdes de vender todo nuestro producto.

null
Yo Emnuel Valverde gamez junto a Steven Francisco Mora Villalobos y Dayonel cubillo Méndez 
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== NOTAS

== Queremos darle un fuerte agradecimiento
== alos creadores de yo emprendo por-que
== nos estan ensefiando sobre como

== podriamos enprender nosotros mismos en
== un futuro de diferentes formas de vender
== como el marketing o presencialmente y
== gracias a esto podriamos estra mejor

== preparados para comenzar nuestro propio
== negocio o0 empresa muchisimas gracias se
= lo-agradecemos de todo corazon ojala
== esto les haya servido a muchos

=2 estudiantes que no solo lo haigan hecho
=— por hacerlo sino tambien que haiga dejado
=— ensefianza de algo a los demas muchas
=— gracias de verdad.

== &( ¢ %‘ H

== = VUV VvV T Shaien / SRS
— - ESTUDIANTIL |

v 1


null
Queremos darle un fuerte agradecimiento a los creadores de yo emprendo por que nos están enseñando sobre como podriamos enprender nosotros mismos en un futuro de diferentes formas de vender como el marketing o presencialmente y gracias a esto podriamos estra mejor preparados para comenzar nuestro propio negocio o empresa muchisimas gracias se lo agradecemos de todo corazón ojala esto les haya servido a muchos estudiantes que no solo lo haigan hecho por hacerlo sino tambien que haiga dejado enseñanza de algo a los demas muchas gracias de verdad.




