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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es una visidon de una empresa o proyecto a futuro que nos va

a generar ingresos, para la creacion de esta, debemos pensar en que necesidades
tiene el consumidor al cual los queremos dirigir




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ofrecer un producto Unico en calidad, accesible, rico y para toda la familia.

Vision:

Deleitar a toda la familia con un producto que lo tiene todo para pasar un buen rato.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Gerente de

Gerente de Gerente de

operaciones

Gerente en
recursos
humanos

ventasy
marketing

Gerente de
comprasy
logistica

finanzas

Gerente en
atencion al
cliente




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi empresa de donas cumplirda con esta a través de contratacion inclusiva, condi-

ciones laborales Justas y seguras para todos, tamblen tenlendo una amplla capa-

mantemendo promouones

Sostenibilidad ambiental:

Mi empresa cumplira con la sostenibilidad ambiental con el uso de ingredientes
agradables para el medio ambiente, organicos y locales, esto no solo en ingredien-
tes para la elaboracién del producto, si no, para el empaquetamiento de este,

Estableciendo programas de reciclaje y compostaje y la concientizacion a mis
empleados sobre practicas sostenibles y su.importancia

0.74

Sostenibilidad economica:

Mi empresa cumplira con la sostenibilidad econdmica a través de practicas soste-
nibles y eficiencia de la produccion sin dejar al lado la calidad de estos, tambien
teniendo un buen marketing para asi lograr crecer y prosperar a lo largo del tiempo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades

clave

Proveedores,
distibuidores y
algunos

aliados estrate-
gicos, asociacio
nesy firmas
legales.

Publici
Fe et Socalbs

nal, los ingresos
que dejan las do
nitasy
infraestructura.

Estrucutra de costos

Los costos fijos y variables, como el alquiler,
tambien salarios, servicios publicos o costos

de express, entre otros.

Propuesta
de valor

Darle a mis
lientes la como-
didad que mere-

en, brindandoles

n buen servicio
alclientey
facilitandoles la
entrega.

Relacion con

] Segmento
el cliente

de clientes

Brindando una
buena atencion,
un parqueo

i producto esta
dirigido a el
segmento de
mplio y teniendo mercado de
na buena limpie dolescentes, lo
za uales disfrutan
mi producto.

Canales

distribuidores

Fuentes de ingresos

De la venta de mi producto a mi publicoy
implementacién de ensefianza con mi receta.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

Nuestra innovacion con los sabore

contando unaincreible calidad y
variedad, facilidad a nuestros
clientes de adquirir el producto.
Tambien teniendo una

muy buena reputacién por la
resposabilidad y puntalidad que
tenemos.

La compra de mas utileriay
equipo de trabajo por el aumento
de produccion por esta misma

el logro de abrir locales en otros
puntos. El cambio de los gustos
y modas, haciendo que podamos
expander nuestro menu

Equipo de produccién limitado,
limitaciones de canales de distibu
cion. Elidioma para los clientes
de otra nacionalidad.

La gran variedad de negocios
similares como la mia, haciendo
esto un poco mas dificil hacer
conocer mi negocio-

Amenazas j

Q—v Oportunidades

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

JALINLe
El logo de mi ad o

primer N— o
emprendimiento 4 N\
Topoyite

Mini donitas Topoyito: Dulzura en cada mordisquito

Slogan ~__  »

Colores

principales de mi Piel Rosado Amarillo
MmMarca N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Depreciacion 50.000 . Costo de envio 8.000

Alquiler del local 100.000 Materiales de empaque 30.000
. Seguros 75.000 . Servicios publicos 50.000
Salarios 120.000 Toppings o decoraciones 15.000

El precio de venta de mi

producto / servicio es de

e

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades ; [ 1108 ]
Punto de equilibrio
monetario > @421'092

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

. Cuentas por cobrar . Cuentas por pagar
. Vehiculos para el transporte . Prestamos

. Equipo de seguridad y sanidad . Deudas a largo plazo

. Equipo de limpieza . Compromisos futuros

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
g cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Se que hay gran variedad de empresas las cuales en su menu incluyen este tipo

de aperitibo y otras que se dedican Unicamente a producir estas para su venta. Es

muy dificil tener nocién y saber su nimero exacto ya que Ultimamente se ha puesto

muy de moda la fabricacion de donas, de varios tipos, tamanos y sabores. Esto no

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Esta es de suma importancia ya que es fundamental para el desarrollo de las
empresas en la socledad y de la sociedad, ayuda a que tuncionen correctamente.
Y aunque estas sean responsabilidades legales, son de increible relevancia para
el crecimiento y sostenibilidad.

.Como se liquida una empresa?

Hay distintas maneras, estas dependeran de la empresa, podemos empezar
cumpliendo con todas sus obligaciones laborales, pago a provedores, pagos de
deudas, si quedan recursos disponibles, realizar la distribucion de ganancias s sus
ventas de activos, cobro de créditos.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Tanto para probar la
efectividad de el trabajo de
publicidad de mi producto
y la calidad del mismo.
Esto se ve reflejado tanto
en ventas, opiniones popu-
lares y comentarios.

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos las maquinas
para hacer donas, los

recursos para crear la mezcla,

embases y toppings.

Se necesita inventario, mas
trabajadores y vehiculos para
el trnsporte.

Distribucion de un producto para el consumo de la poblacién, el
problema a afrontar es lograr que el producto sea atractivo
para el consumidor.

Personalmente, el aprendizaje de como manejar, manipualar
y comprar productos o alimentos que consumira mi publico
meta.

Para todo publico, principalmente adolescentes de mi colegio,
los cuales aun no tienen ingresos, siendo este producto con
costo no muy alto, rico y perfecto para todos.

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

Vamos a crear un producto Distingirnos como una empresa
con muy buen sabor, que donde te sientas en casa
este creado con productos y la cual sabes que la calidad
gue no danen el ambiente de el producto es inigualable,
y que nos distingamos por asi expandiendonos y creando
el servicio y calidad que se clientes fieles y satisfechos.

le da al cliente. Asi utilizando
herramientas publicas para
dar a conocery tener clientes

fieles.
¢Cuando lo vamos a ¢ Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)

Para iniciar la responsable
Se empezara un dia 0 semanaseria yo, con consejos y
donde hayan actividades civicasayuda de otrs personas a
para asi probar la venta, recibirmedida que vaya creciendo,

comentarios y opiniones. podria llegar a tener socios.
Esto con los permisos de la
Institucion
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NOTAS

Mi empresa tiene un nombre ficticio el cual me inspiré de mi hermanita, ya que es

su sobre nombre esta tiene por caracterlstlca que Mini Donltas Topoylto esun

logre aprender mlentras reallzaba esta act|V|dad 'Sin duda lo |mplementare
pl'(.)lll()

En la actividad #4 a la hora de poner el logo se movieron las letras, por ende tuve que
cambiar la letra de propuesta de valor, relacion con el cliente y segmento de clientes.
Gracias por la comprension
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