
 



 



 

 

 

 

 

 

 

 

Nombre del negocio: Paseos Juveniles. 

Descripción del negocio: Paseos juveniles es una iniciativa local de paseos de 

mascotas dirigidida por una adolecente de 16 años la cual esta enfocada en 

ofrecer un servicio confiable y accesible para vecinos y amigos del vecindario. El 

negocio proporciona paseos regulares para perros, asegurando que reciban 

actividad física y tambien mucha atención y cariño durante el día. 



 
 
 
 
 
 

 

Brindar un servicio de paseo de perros confiable, seguro y con mucha dedicación, 

asegurando que cada mascota disfrute de realizar ejercicio y que tambien se 

diviertan y esten libres del estres que causa estar encerrado o amarrado. 

 
 
 

Ser lideres en el cuido y paseo de perros en la comunidad, además se reconocida 

por nuestra pasión, dedicación y calidad del servicio. Todo esto inspirado en la 

la idea de que los perros puedan vivir felices y saludables. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Gerente General. 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
Encargado del 
marketing 

 
Secretaria Paseadores de 

perros. 
 
 
 
 
 
 
 

 
Públicidad 
digital. 

 
Brindar citas 

y llevar datos 
de los perros. 

 
Pasear, jugar, 
cuidar y dar 
premios a los 
perros. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Proporcionar un trato respetuoso y cariñoso para los perros, asegurando su 

bienestar tanto físico como emocional durante los paseos. Además,mantener una 

comunicación abierta con los dueños para así informar sobre el comportamiento 

y las necesidades de sus perros. 

 
 
 
 
 

 
Utilizar productos biodegradables y ecoamigables, como lo son las bolsas para 

recoger desechos de las mascotas. 

Promover y practicar la correcta disposición de los desechos, manteniendo limpios 

los parques y áreas donde se pasean a los perros. 

 
 
 
 
 

 
Establecer tarifas justas y competitivas para los servicios de paseo de mascotas 

asegurando una relación calidad-precio que sea atractiva para los clientes. 

Ofrecer servicios adicionales como entrenamientos básicos de obediencia, baño o 

cuido temporal para diversificar las fuentes de ingresos. 

Crear promociones y descuentos para clientes frecuentes para así incentivar la 

lealtad y crecimiento del negocio. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

-Patrocinadores. 

-Veterinarias. 

-Almacenes de 
cadenas. 

 
-Centros de 
estética canina. 

 
-Distribuidoras de 
alimentos para 
mascotas. 

-Juegos para el 
entretenimiento de 
los perros. 

-Caminatas. 

-Tiempo de snacks. 

-Diversos juegos 
interactivos. 

 
 
 
 
 
 
 
 

-Equipo para los 
paseos de los 
perros como son: 
correas, arnés, 
bolsas. 

 

-Transporte para 
los paseadores 
como bicis. 

 
-Snacks y juguetes 
para perros. 

- Snacks de calidad 
para todos las 
razas y tamaños de 
perros. 

 
-Calidad de vida 
para los perros. 

 
-Prevención del 
deterioro muy 
prematuro. 

 
-Seguridad y mucha 
confianza para los 
dueños de las 
mascotas. 

-Establecer una 
relación integra y 
estrecha con el 
cliente para que 
exista confianza 
en dejar a su 
mascota en 
nuestras manos. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

-Uso de distintas 
redes sociales 
como "instagram" y 
"facebook". 

-Página web. 

-Publicidad digital y 
tradicional. 

-Para todas las 
personas que 
tengan mascotas y 
deseen que estas 
tengan una buena 
calidad de vida. 

 
 
 
 

 

Alimentos, alquiler del local, diversos materiales como 
juguetes, bolsas, gastos en salarios, los gastos 
administrativos, inversión/capital. 

Ingreso directo en efectivo, sinpe móvil y pago con 
tarjeta. Estos pueden ser el mismo día o por el 
tiempo que permanezca el perro con nosotros. 

 
Se cobrará un adicional por otros servicios que el 
cliente solicite por aparte. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Muchas actividades ofertadas. 

Cariño a los perros. 

Precios flexibles. 

Disponibilidad completa. 

Espíritu emprendedor. 

Tratamiento integral del cuidado de los 
perros. 

 
Conocimiento integro de nuestros 
clientes. 

Falta de experiencia con el trato de 
distintas razas. 

Falta de material y datos de los clientes. 

Centros ubicados solo en la cuidad. 

 
 
 
 
 
 

Introducción de nuevos productos. 

Introducción de servicios de estética 
canina. 

Servicio de veterinaria. 

Proporcionar una buena protección y 
cuidados para los perros. 

Crisis económica que disminuye el 
comercio. 

 
Mejor posicionamiento de las 
competencias. 

Paseadores no profesional. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Cuido y paseo a tú mascota con amor y 

dedicación. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Turquesa Negro Rosado 

 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Internet: 10,000 Transporte: 2,000 

 

Publicidad: 3,000 Snacks y juguetes: 3000 

 

Bolsa de desechos: 3,000 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

17,000 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

1.444 
 
 
 
 
 
 
 

24,480 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Juguetes. 

 
Snacks de premios. 

 
Collares y correas. 

 
Botellas y tasas para agua. 

 
Bicicletas. 

Celulares 

Computadoras. 

Sueldos 

 
Alquiler del local. 

 
Alimentos y snacks. 

 
Servicios Básicos. 



 
 
 
 
 
 

 

Tras una larga búsqueda sobre servicios o emprendimientos con respecto al 

paseo (principalmente) y cuido de perros, no se logró encontrar ningún negocio o 

persona que realice este tipo de actividades. 

Esto es así debido a que no es tan común de ver este tipo de negocios o bien de 

emprendimientos ya que no es algo normal en esta zona. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

La principal importancia que posee el pagar los impuestos es que esto permite 

que se pueda invertir dicho dinero en distintas áreas como lo pueden ser la salud, 

la educación las cuales son dos áreas de vital importancia para la población. Por 

otro lado también permite que se pueda invertir en diversos infraestructura y 

también se permite que se distribuya mejor la "riqueza" y con esto intentar 

disminuir la pobreza. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

En caso de haber accionistas estos deben reunirse para acordar la disolución. Posterior a esto, 

 
se debe realizar un inventario total donde se puedan identificar los activos y los pasivos. Cuando ya 

 
se aprobó el inventario entonces se comienza con la liquidación del negocio. 

Se debe de notificar la liquidación y de dicha empresa y también esto debe de ser publicado en la 

 
gaceta ya que esto abre un espacio para que los acreedores puedan pronunciarse con respecto a. 

facturas o créditos que tengan a su favor. 



 

 

Muchas personas debido a su trabajo suelen dejar a sus perros solos, 
amarrados o encerrados lo cual no es bueno para ellos, les puede 
causar estrés y pueden hasta tornarse violentos. 

 
 
 

La salud y bienestar animal también es muy importante y valiosa. 
Ellos tienen derecho a una vida digna donde puedan ser felices, jugar 
salir al aire libre y no solo estar encerrados o amarrados. 

 
 
 

Para todas esas personas que pasan ocupadas ya sea por trabajo, por 
estudio y demás que en ocasiones no puedan brindar a su mascota 
la atención que requieren. 

 
 
 
 
 
 
 

 
Brindar un servicio de paseo y 
cuido de perros con la finalidad 
de que estos puedan salir, 
pasear, jugar, ganar premios y 
así mejorar su salud y estado 
de ánimo. 

 
Paseo por parques y distintas 
zonas. 

 
Juegos interactivos con distintos 
juguetes. 

 
Actividades dinámicas que 
incluyan premio. 

 
Dar libertad a los perros. 

Premiarlos tras un buen 
comportamiento. 

Beneficiar la salud del animal. 

Satisfacción del cliente tras un 
buen servicio. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Correas. 

Collares. 

Medios de transporte. 

Botellas y tasas para el agua. 

 

Se va abrir una agenda semanal 
de lunes a sábado de 7 am a 
5pm para que las personas 
puedan sacar citas y solicitar 
todos los servicios que desean. 

Habrá distintas personas en los 
puestos necesarios, desde la 
persona que da las citas, hasta 
los encargados de pasear y 
jugar con los perros. 



 

Para pensar en el futuro no es algo que requiera de una edad en específico,

basta primero que todo con tener la iniciativa y la motivación necesaria.

En lo personal, aprendí mucho, supe que es partir desde cero sin saber bien

que es lo que quería desarrollar. Además tuve que investigar, comprender y

analizar distintas cosas como lo son los gastos y las ganancias que se pueden

tener a raíz de un emprendimiento o negocio.
Algunas recomendaciones para todo lo relacionado a este tema serían:

Buscar áreas donde la persona se pueda desarrollar bien, esto analizando sus

capacidades y habilidades.

Apoyarse en familiares y amistades en caso de estar estancado.

Mantenerse motivado y esforzarse al máximo hasta cumplir esa meta.




