




Para mi la idea de un negocio, es para crecer ya sea como persona y económicamente. Una idea de negocio es una propuesta de valor que identifica una oportunidad de mercadeo para un servicio oh producto especifico. Lo primero que hay que hacer para la creación de una empresa es incluyendo lo siguiente: descripción del producto o servicio que se ofrece y que necesidad satisface, publico objetivo a quien va dirigido, propuesta de valor sería el por qué los clientes deberían escoger tal producto, un modelo de negocios de como se generan los ingresos, incluyendo estrategias de precios y sus canales de distribución, el análisis del mercado manteniendo lo del estudio de la competencia, la viabilidad económica la evaluación preliminar de los costos, ingresos esperados y rentabilidad.
Una buena idea para el negocio está en tener un gran potencial, ser innovadora, factible, crecer y sobre todo adaptarse a cambios en el mercado



En mi barbería ofreceremos un servicio de alta calidad, crear una única e inigualable experiencia a quienes nos visitan y contribuir positivamente a la comunidad.

Yo quiero que mi barbería sea reconocida por el buen trato y trabajo que se da en el local, por ser un ambiente acogedor y sofisticado, con una visión de profesionalismo y pasión por el arte del barbering.

Jefe 

Barberos

Personal de limpieza

Cajero

Asistente

Marketing

Capacitación continúa



Pagando un salario justo a mis empleados y ofrecer beneficios de seguros de salud, vacaciones pagadas y oportunidades de desarrollo profesional. Patrocinando y participando en eventos locales como ferias, festivales y actividades de caridad. Colaborando con otras empresas locales, apoyando la iniciatividad de la comunidad.

Utilizando productos naturales y orgánicos, implementar un programa de reciclaje, intentar minimizar el uso de plásticos, usar equipos de bajo consumo,  intentar reutilizar el agua,  hacer compras responsablemente.

Tener una buena presupuestación y control de costos, un buen flujo de caja, monitoreo y análisis, servicios adicionales, paquetes y membresías, estrategias de marketing digital, promociones y buenas ofertas, gestión de citas, capacitación de personal



Los proveedores de productos y equipos, asociaciones y redes profecionales, instituciones financieras bancos, préstamos proveedores de servicio, consultores y asesores de negocios y marketing, personal y talento baberos y estilistas, personal de recepción, administración, plataformas de reservas y gestión, sorftware de gestión de citas,públicidad y la comunidad local

Son aquellas que aseguran su operación eficiente.
Servicio des de corte y estilo, gestión de citas y reservas, una buena atención al cliente, capacitación y desarrollo del personal.

Un servicio personalizado y de alta calidad ofrecemos cortes de cabello, afeitados y tratamientos, experiencia del cliente, higiene y seguridad cumplimos con los mas altos estándares de ello. 
innovación y tendencias nos mantenemos al día con las últimas tendencias y estilos en el cuidado masculino.
Relación calidad-precio, precios competitivos que reflejan la calidad del servicio y los productos utilizados, ambiente y comunidad un espacio donde los clientes puedan relajarse.

Una comunicación clara y abierta escuchar atentamente las necesidades del cliente, Servicio personalizado , atención al detalle,ambiente agradable.

Hombres jóvenes profesionales, estudiantes, universidades interesados en las últimas tendencias.
Las necesidades los cortes de moda, estilos modernos, productos para el peinado.
Hombres adultos profecionales establecidos, padres de familia,buscan servicio de alta calidad y confiable.
Sus necesidades son cortes tradicionales, cuidado y asesoramiento, su marketing es en públicidad en periodicos locales, descuentos para personas mayores y servicios a domicilio.

Son elementos escenciales que permite que un negocio funcione.
Personal capacitado, barberos, estilistas, personal administrativo, ubicación y local, equipos y herramientas.

Redes sociales, correo, publicidad local canales de ventas y reservas, sistema de reservas en línea,encuestas de satisfacción, caja de sugerencias, reseñas en línea.

Costos iniciales ,renovación y decoración, tecnología y software, licencia y permisos, costos operativos,salarios y beneficios personales.

Servicio de corte de cabello,corte  clásico y moderno,servicio de afeitado.



Calidad de servicio.
Servicio personalizado.
Reputación y marca.
Una ubicación estrategica.
accesibilidad y visibilidad.
Ambiente acogedor experiencia única.
Variedad de servicios.
Relación con los clientes.
Excelente atención al cliente.

Barberos no suficientes.
Rotación de personal.
Ubicación desfavorable.
Competencia cercana.
Ambiente poco acogedor.
Oferta limitada.
Servicio al cliente deficiente.
Costos operativos deficientes.
Sistema de reservas inneficientes.

Establecer una reputación sólida y una base de clientes leales.
Crear y mantener un sitio web.
Ofrecer promociones y descuentos.
Expandir la audiencia a través de estrategias de redes sociales.



BARBER´S SHOP
       EBONNY

¡EL FÍSICO ATRAE, PERO UNA BARBA ENAMORA!



Taper Fade 4 500

Slicked Back 4 000

Blurry Fade 3 000

Jelly Roll 5 000

Comb Over 4 500

Cejas 500

High Pomp 4 500

4AM Fade 2 500

Slick Back Shaved Off 2 000

Juice Box 3 500

5 000



150

250 000



local

estanteria

efectivo

transporte

préstamo

pago de salario

pago de resibo de agua

pado de eléctricidad



En muchos lugares existen varios servicios y productos igual que en el empredimiento mío.



Garantizar el buen fucionamiento de la empresa que contribuya de la mejor manera.
De manera económica al sopstenimiento de los gastos públicos.

Paraa liquidar una empresa se deben de seguir algunos pasos los cuales serían, un balance de liquidación, un acuerdo de socios de la empresa aprobando la disolución entre otros



Creación de un emprendimiento.

Para poner en práctica lo aprendido y tambien en un futuro seguir lo que me gusta

Para las personas que le interesen el tema de ello.

Gracias a esto aprendí a hacer mis propios emprendimientos con todas las sesiones

Realice 11 actividades de las cuales podre llevar mi emprendimiento

Realizar con exitos mis emprendimientos

Necesitaba el cuaderno para poder completar mi trabajo.

De la semana martes 28 al  sabado 01 de mayo.

Mi persona Ebonny Nahomy Herrera Gutierrez



Fue de mi agrado completar este trabajo comunal.




