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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

= |

7 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opciéon que mejor te servira para
G, completar cada actividad es “Escribir
(AL texto”.
a, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
® click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Propuestas a los clientes o empresarios, de
que productos o de que ventas se van a

dar en su empresas o0 negocio, dando una
de mostracion de sus productos que se
daran en venta en su negosio dando que
son de buena calidad.




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Mi mision es ganarme a los clientes dando unas
promociones y ensefiando que los productos de
buena calidad.

Vision:
La vision que tengo es llevar mi empresa dando
buenos resultados a mis clientes y al resto de las
personas que mi negocio o empresa es de buena
calidad.
Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

efe de la
empresa o

del negocio

—




Actividad #3
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Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

gran serviocios al clienteconun b

Sostenibilidad ambiental:
La sostenibilidad ambiental es el equilibrio

generado por la relacion armonica entre el ser
humano y la naturaleza que lo rodea y de la cual
forma parte, y que esta relacion permanezca a lo
largo del tiempo, es decir, sea sustentable.

Sostenibilidad economica:

La sostenibilidad economica se refiere a la
gestion responsable de los recursos y la
rentabilidad a largo plazo de una organizacion,
incorporando practicas economicas sostenibles
sociales y ambientales.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Los socios
claves son
aquellas
personas o
entidades
que
colaboran
con la
empresa
para llevar
a cabo su
modelo de
negocio.

Actividades

clave

Las
actividades
clave son
aquellas
que hacen
posible que
exises 1

esta
de valor y que
la solucitn al
probiema o
necesidad del
segmenta de

clientes sea viable

Recursos
clave

Son los recursos
que una
compania debe
desplegar para
hacer que &l

negodo funcone,

incluye recursos
fisicos,
intelectuales,
humanosy
financeros.

Estrucutra de costos

La estructura de costos de una
empresa se refiere a la composicion
detallada de todos los gastos asociados

con la operacion del negocio.

Propuesta

de valor

La
propuesta
de valor es
una practica
de
marketing
cuyo
objetivo es
transmitir

al cliente
una idea
clara,
concisa y
transparente
de como
determinado
negocio
puede

ser relevante
para €l.

Fuentes de ingresos

Relaciéon con Segmento

el cliente

La relacidn con &l
cliente hacs

referencia

cOMOo vas 8
adquirir, retener
y expandir tu

base de clientes

Canales

Los canalesen la
metodologia
(anvas son
aquellos

medias gue tiene
la empresa para
hacer llegar Ia
propuesta de valor
a sus clientes

de clientes

La
segmentacion
de los clientes
permite a las
empresas
evaluar a sus
consumidores
con mayor
precision

y utilizar
medidas

de marketing
mas
especificas
que tienen
mas
probabilidades
de lograr
convencer a
los clientes de
que realicen
una compra

y de
convertirse en
contactos
comerciales
leales a

largo plazo

Son las diferentes formas en las que la

empresa genera dinero a traves de sus
productos o servicios, por otro lado, la
monetizacion hace referencia al proceso
de convertir algo en dinero.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades 'a}

(s\ Fortalezas

Hacen referencia a las
iniciativas internas que
funcionan bien, se podrian
comparar con otras
iniciativas o con un

costado competitivo externo.

Son el resultado de las
fortalezas y las
debilidades, junto con
cualquier iniciativa externa
que te colocara en una
posicion competitiva mas
solida.

Oportunidades

la presentacion

Las iniciativas internas que no
funcionan como es debido,

es una buena idea analizar

las fortalezas antes que las
debilidades para generar
referencias de lo que
significan el éxito y el fracaso.

Las areas que tienen el
potencial de causar
problemas, difieren de las
debilidades en que las
amenazas son externasy,
por lo general, estan fuera
de nuestro control.

Amenazas j

- Recuerda: En
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

"Qué me
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

B Reparacioness
; eléetricas

Slogan ~.___»

Colores

principales de mi
marca —
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

3 100 000+ 1 200 000 +1 600 000 + 1 700 000

Mis costos fijos Mis costos variables

‘ Facturas: 950 000 ‘ Materias prima: 350 000

Salarios: 650 000 Reparaciones: 400 000
‘ Prestamos: 1 000 000 ‘ productos: 1 150 000

Servicio publico: 500 000 : Envios a domicilios: 1000
. Seguro: 1200 000 . Tarjetas de credito: 650 000

Seguridad: 250 000 Comision: 300 000
’ Contratos: 950 000 ’ Embalaje: 250 000

101
5500 000 07,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

q 7601000 |
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrioc Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en (
_ 1.789
unidades )

Punto de equilibrio

{
monetario 5 \ @ e J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Salarios de los empleados.

‘ Propiedades

. Equipos

Vehiculos de la empresa

Préstamos a corto plazo

Inventarios

Sobregiros y cargos

Invercion financiera bancarios.

Cobro con los clientes Cuentas por pagar

Pasivos por operaciones

Maquinarias 3 _
interrumpida

Laquidez de propiedad

. Depositos de los clientes.
empresaria

presupuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Practica mente casi todos los mercados tienen productos o servicios

iguales al que mi emprendimiento ofrece de productos y servios ofrence,

por lo tanto, son cosas de negocios que desarrollaron muy bien su

jugada estrategica para competir por los primeros puestos.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

contribuciones de los individuos y empresas a la
capacidad economica, manteniendo la estabilidad

econdmica y financiera enel pafs.

¢cComo se liquida una empresa?

la extincion de deudas, cobrar deudores, y repartir el
patrimonio que aun esta en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

La actividad es para
que nosotros
visualicemos en varias
situaciones, como
desarrollar cada
problema en nuestro
campo laboral de
nuestro negocio

Paginas que el
ministerio MEP, nos
pueda aportar en
beneficios de paginas
creativas para
desarrollar un
negocio para futuro

deas para desarroyar un negocio: Nos ayudan y
nos dan una explicacion de como desarroyar un
negoio

Es muy importante ya que cuando usted desarrolla
su porpio negocio no sabe como empezar o como

15 - Neao * 21 f & OnNn m DI'E Hane

Para los estudiantes, para que mas o menos sepan
como desarrollar un negocio

desarrollar una
actividad, que los
estudiantes
desarrollen una idea
completa de su
negocio que quisera
ser en el futuro

El otro afo con la
aprovacion del MEP
y las institucuines

Quermos gue los
estudiantes tengan
una idea de que es
desarrollar un negocio
y que en futuro lo que
aprendieron los
desarrollen

Los estudiantes hacen
su idea de negocio de
futuro bajo la super
vision de los docentes
y la aprovacion de las
paginas creativas que
el MEP nos ofresca
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NOTAS

1. definicion de negocio

2. vision y mision de su negocio

3. Organizacion de su empreza ( Jefe, gerente, supervisor, etc.

4. definir los pilares laborales

5. estructura de modelo de negocio

6. completar matriz FODA

7. elaborar su propio logo, slogan y diseno de su marca de empresa

8. de su negocio saque cuenta ( costo fijo, costo variable y costo total)

9.definir el punto equilibrado de unidades y monetaria de su negocio

10. las cosas activas y pasivas de mi negosio

11. investigacion de varias empresas que tengan iguales productos y

Servisos

12. determinar cual es la importancia de cumplir las obligaciones

tributarias y la de liquidar un negocio

13. hacer una guia de yo emprendo
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