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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un negocio es una entidad o actividad econémica en la cual se ofrecen productos o servicios a cambio
de un beneflcm econdémico. Los negocms pueden ser operados por individuos, grupos 0 empresas, y su

negomos pueden ser de dlferentes tlpos y tamanos desde pequenas tlendas Iocales hasta grandes

direccion y control de recursos para alcanzar metas especificas y satisfacer las necesidades del
mercado.



Un negocio es una entidad o actividad económica en la cual se ofrecen productos o servicios a cambio de un beneficio económico. Los negocios pueden ser operados por individuos, grupos o empresas, y su objetivo principal es generar ingresos a través de la venta de bienes o la prestación de servicios. Los negocios pueden ser de diferentes tipos y tamaños, desde pequeñas tiendas locales hasta grandes corporaciones multinacionales. La gestión eficaz de un negocio implica planificación, organización, dirección y control de recursos para alcanzar metas específicas y satisfacer las necesidades del mercado.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ser reconocidos como lideres en el mercado de la moda urbana, siendo la primera opcién para
jovenes que buscan estilo, calidad y originalidad en cada prenda que ofrecemos.

Vision:

que refleje las ultimas tendencias de moda. Nuestro compromiso es ofrecer productos

innovadores-y atractivos-que-satisfagan-las-necesidades-de-nuestros clientes, —

asegurando siempre la excelencia en disefio, fabricacion y servicio al cliente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director

o Director de
Gerente Distribuidor servicios al

cliente

. Personal de
Coordinador Servicio al emblenaje
cliente



Ser reconocidos como líderes en el mercado de la moda urbana, siendo la primera opción para jóvenes que buscan estilo, calidad y originalidad en cada prenda que ofrecemos.

En Moda Urbana C.A., nos dedicamos a diseñar y producir ropa urbana de alta calidad que refleje las últimas tendencias de moda. Nuestro compromiso es ofrecer productos innovadores y atractivos que satisfagan las necesidades de nuestros clientes, asegurando siempre la excelencia en diseño, fabricación y servicio al cliente.

Director

Gerente

Distribuidor

Director de 
servicios al
 cliente

Coordinador

Servicio al
cliente

Personal de 
emblenaje


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

se refiere a la capacidad de una sociedad para satisfacer las necesidades actuales de sus miembros
sin comprometer la capacidad de las futuras generaciones para satisfacer las suyas.

Sostenibilidad ambiental:

la sostenibilidad ambiental en el ambito empresarial se enfoca en equilibrar el crecimiento econémico
con la responsabilidad ambiental, garantizando la preservacion de los recursos naturales y la
proteccion del entorno para las generaciones futuras.

Sostenibilidad economica:

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible



se refiere a la capacidad de una sociedad para satisfacer las necesidades actuales de sus miembros sin comprometer la capacidad de las futuras generaciones para satisfacer las suyas.

la sostenibilidad ambiental en el ámbito empresarial se enfoca en equilibrar el crecimiento económico con la responsabilidad ambiental, garantizando la preservación de los recursos naturales y la protección del entorno para las generaciones futuras.

 la sostenibilidad económica implica gestionar eficazmente los recursos financieros, mantener un equilibrio entre ingresos y gastos, y planificar a largo plazo para asegurar la viabilidad y el crecimiento continuo de la empresa en un entorno económico cambiante.









Actividades
clave

Socios
clave

Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacién conf Segmento

Propuesta ]
el cliente de clientes

de valor

Proveedores
de materias
primas hasta
socios
logisticos y de
marketing.

disefio de
productos,
fabricacion,
marketing,
servicio al
cliente, etc.

Recursos
clave

Identifica los
activos
fundamentales
gue necesitas
para operar tu
negocio.

Estrucutra de costos

Detalla todos los costos asociados con la
operacion de tu negocio. Esto podria incluir
costos fijos (alquiler, salarios) y variables
(materias primas, marketing), asi como

cualquier inversion inicial.

ofrece ropa
moderna y
urbana
disefiada para
jovenes
adultos que
buscan
expresar su
estilo Unico y
estar a la
moda.
Nuestra linea
de productos
incluye
prendas de
vestir y
accesorios
gue combinan
calidad,
disefo
innovador y
precios
accesibles,
adaptados a
las tendencias
actuales del
mercado
urbano.

Fuentes de ingresos

Servicio al
cliente
personalizado.
Programas de
fidelizacion y
descuentos.
Garantias de
calidad y
devoluciones
faciles.

Canales

Detalla cdmo
vas a llegar a
tus clientes y
entregarles
tu propuesta
de valor.

Define los
diferentes
grupos de
personas o
empresas a
las que tu
empresa va a
servir.
Ejemplos
pueden incluir
consumidores
finales,
empresas
especificas, o
grupos
demogréaficos.

Enumera las diversas formas en que tu negocio
generara ingresos. Esto podria incluir la venta
de productos, tarifas de suscripcion, servicios
adicionales, etc.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Define los diferentes grupos de personas o empresas a las que tu empresa va a servir. Ejemplos pueden incluir consumidores finales, empresas específicas, o grupos demográficos.

Enumera las diversas formas en que tu negocio generará ingresos. Esto podría incluir la venta de productos, tarifas de suscripción, servicios adicionales, etc.


Detalla todos los costos asociados con la operación de tu negocio. Esto podría incluir costos fijos (alquiler, salarios) y variables (materias primas, marketing), así como cualquier inversión inicial.

Detalla cómo vas a llegar a tus clientes y entregarles tu propuesta de valor.

Identifica los activos fundamentales que necesitas para operar tu negocio. 

Servicio al cliente personalizado.
Programas de fidelización y descuentos.
Garantías de calidad y devoluciones fáciles.

 diseño de productos, fabricación, marketing, servicio al cliente, etc.

Proveedores de materias primas hasta socios logísticos y de marketing.

ofrece ropa moderna y urbana diseñada para jóvenes adultos que buscan expresar su estilo único y estar a la moda. Nuestra línea de productos incluye prendas de vestir y accesorios que combinan calidad, diseño innovador y precios accesibles, adaptados a las tendencias actuales del mercado urbano.


Actividad #5

(@ Fortalezas

Disefios innovadores y atractivos
gue siguen las dltimas
tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la
sostenibilidad ambiental y social
en la produccion de prendas.
Amplia presencia en redes
sociales y fuerte interaccién con
la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada
producto ofrecido.

Disefios innovadores y
atractivos que siguen las ultimas
tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la
sostenibilidad ambiental y social
en la produccién de prendas.
Amplia presencia en redes
sociales y fuerte interaccién con
la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada
producto ofrecido.

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades fa)

Disefios innovadores y
atractivos que siguen las ultimas
tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la
sostenibilidad ambiental y social
en la produccién de prendas.
Amplia presencia en redes
sociales y fuerte interaccién con
la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada
producto ofrecido.

Disefios innovadores y
atractivos que siguen las
Ultimas tendencias de la moda
urbana.

Compromiso con la
sostenibilidad ambiental y
social en la produccién de
prendas.

Amplia presencia en redes
sociales y fuerte interaccién con
la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada
producto ofrecido.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Oportunidades


Diseños innovadores y atractivos que siguen las últimas tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la sostenibilidad ambiental y social en la producción de prendas.
Amplia presencia en redes sociales y fuerte interacción con la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada producto ofrecido.

Diseños innovadores y atractivos que siguen las últimas tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la sostenibilidad ambiental y social en la producción de prendas.
Amplia presencia en redes sociales y fuerte interacción con la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada producto ofrecido.

Diseños innovadores y atractivos que siguen las últimas tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la sostenibilidad ambiental y social en la producción de prendas.
Amplia presencia en redes sociales y fuerte interacción con la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada producto ofrecido.

Diseños innovadores y atractivos que siguen las últimas tendencias de la moda urbana.
Compromiso con la sostenibilidad ambiental y social en la producción de prendas.
Amplia presencia en redes sociales y fuerte interacción con la comunidad de moda urbana.
Alta calidad y confort en cada producto ofrecido.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

"Tu estilo urbano, nuestra pasion.”

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.




"Tu estilo urbano, nuestra pasión."


Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler de Local . Materias Primas
Salarios Administrativos Mano de Obra Directa
Seguros ’ Costos de Fabricacion

Servicios Publicos Costos de Embalaje
Mantenimiento de Equipos . Comisiones de Venta
Software y Tecnologia Gastos de Envio
Capacitacion ‘ Publicidad y Marketing

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 150000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Materias Primas 

Mano de Obra Directa

Costos de Fabricación

Costos de Embalaje

Comisiones de Venta

Gastos de Envío

Publicidad y Marketing

Alquiler de Local

Salarios Administrativos

Seguros

Servicios Públicos

Mantenimiento de Equipos

Software y Tecnología

Capacitación

150000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
9 E— L 200000 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ 20000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


200000

20000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Inventario de Ropa

Maquinaria de Produccion
Mobiliario de Tienda
Equipo Informético
Vehiculos de Reparto
Cuentas por Cobrar

Depositos Bancarios
Propiedad Inmobiliaria
Patentes y Marcas Registradas

Efectivo de Caja

Pasivos

Cuentas por Pagar

Préstamos a Corto Plazo
Salarios y Beneficios por Pagar
Impuestos por Pagar

Alquiler por Pagar

Intereses por Pagar

Deudas a Largo Plazo
Provisiones

Dividendos por Pagar

Cuentas de Clientes por Reembolsar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Inventario de Ropa

Maquinaria de Producción

Mobiliario de Tienda

Equipo Informático

Vehículos de Reparto

Cuentas por Cobrar

Depósitos Bancarios

Propiedad Inmobiliaria

Patentes y Marcas Registradas

Efectivo de Caja

Cuentas por Pagar

Préstamos a Corto Plazo

Salarios y Beneficios por Pagar

Impuestos por Pagar

Alquiler por Pagar

Intereses por Pagar

Deudas a Largo Plazo

Provisiones

Dividendos por Pagar

Cuentas de Clientes por Reembolsar
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Andlisis de Mercado

Benchmarking

Encuestas y Focus Groups

Busqueda en Linea

Consultorias y Estudios de Mercado

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Análisis de Mercado

Benchmarking

Encuestas y Focus Groups

Búsqueda en Línea

Consultorías y Estudios de Mercado
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

las obligaciones tributarias no solo son una responsabilidad legal y moral para los ciudadanos y las
empresas, sino que también son esenciales para el bienestar econémico y social de una sociedad.

cComo se liquida una empresa?

a_liquida o ga
autoridades fiscales del pais



La liquidación de las obligaciones tributarias generalmente sigue un proceso establecido por las autoridades fiscales del país

las obligaciones tributarias no solo son una responsabilidad legal y moral para los ciudadanos y las empresas, sino que también son esenciales para el bienestar económico y social de una sociedad. 


Guia para planear Yo Emprendo

como se liquida una empresa

por que nos ensefia sobre como liquidar una empresa

para uno

tener una empresa y saber

para ensefiarnos sobre aprender de ello
como llevarla

una liquidacion

nadie solo yo

necesitamos un presupuesto

lo haremos en un futuro



como se liquida una empresa

por que nos enseña sobre como liquidar una empresa 

para uno

para enseñarnos sobre una liquidacion

aprender de ello

tener una empresa y saber como llevarla

necesitamos un presupuesto

lo haremos en un futuro

nadie solo yo
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 Fomenta un entorno dinámico y adaptable que puede enfrentar los desafíos globales y locales de manera efectiva.













