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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un emprendimiento que se encargue de dar servicio de instalacion y

UG C U U

esto con el objetivo de abastecer las necesidades y que no haya
escasez de un elemento tan impotnte y cotidiano

v w -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

el estado restringe de manera injusta, para que puedan realizar sus
actividades connormalidad

Vision:
Formar una comunidad en la que las personas tengan acceso a agua
potable en todo momento del dia, para que no se vean afectados por los

corteace . doe la-micma
LUILCO UT 1A T1111o11'1d

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

MARCA DE AGUA

Gerente Supervisor Empleados

A cargo Manejary Mano de obra
administrativo, de fiscalizar el Mantenimiento

trabajo Publicidad
eficiente

las ganancias y de
procesos




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Crearia una comunidad que se desprenda de depender de el Estado
para que les brinde agua potable, y podrian relizar sus actividades
rutinarias sin interrupciones debido a la falta del recurso

Sostenibilidad ambiental:

e
se hace cuando uno ya tiene otra fuente de acceso a este recurso, por

vqueﬂo-qmﬂvse-usa-uede-evmtespemmarse—o-enfotmrse

con otros propositos

Sostenibilidad economica:

sean estas, mayor sera eI mgreso generado con cada trabajo que se
realice.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




—= Actividad #4

- = Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conj Segmento
de valor el cliente de clientes

Publicidad, Acceso en

muestras
publicas del
producto pare
llamar al
atencion

ganancias

Recursos
clave

uberias

anques

ano de obra
especializada

ublicidad

Estrucutra de costos

Se espera mensualmente un ingreso de unos 7-8 millones de colones mensuales

800 mil para cada trabajador (4-5 empleados)

2 millones en el servicios (Instalaciéon, mantenimiento)
1 millén para los gastos del local

El dinero sobrante se utiliza para publicidad

. § § Cualquiera
SEr un negociqy § qye requiera
PeqUENO se disponibilidac
espera poder § M hidrica en su
dar un buen casa, mas en
enfoque en especifico en
el sector

San José

Anuncios de

Fuentes de ingresos

Al inicio con los ahorros personales,
de ahi en adelante se espera generar
ingresos con los servicios

— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- - negocio” puedes encontrar la informacion
—— necesaria para completar esta actividad.
—_— >



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades ’aw

La necesidad de las perso- El desconocimiento al ser
nas del recurso hidrico una empresa nueva

La falta de confianza de las
personas al no estar familia
rizados con el lugar o los
servicios

El descontento de la gente No muchas, ya que como tal

al no tener agua durante no existe una competencia

gran parte del dia local marcada que pueda
representar una perdida

La necesidad de dicha agua de clientes

que cree entre menos de

ella dispongan

e,- Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y diserie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

"Que no falte el agua"
Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Salarios . Matariales
Propiedad Agua

. . Luz
Mantenimiento

O O

O -

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(¢ 600000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en f
unidades [5 ]
Punto de equilibrio
monetario > @ 5789979

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
Mismos.

Activos Pasivos

‘ Mano de obra ‘ Deudas
‘ Servicio . Local

@® rubicidad
‘ Materiales

m
o
=
°
o
o))
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w

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

por otro lado hablamos en general del pais, en ese caso si hay
mas competencia a tener en cuenta, sin embargo, ya que el
iCi 5 idad, no

'servicio esta enfocado a una comunidad, se puede decrque
| ] il el d i

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es importante por ser una necesidad del Estado, ya que es
una contribucion al gasto publico y el no aportar puede
-conllevar-a-sanciones

cComo se liquida una empresa?

Cuando se saldan las deudas pendientes, terminara de cobrar
lo que falta, y hara una reparticién de los bienes
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa? - La poca disponibilidad del recurso hidrico
(Problema y descripeion)  en yarios sectores de San José

¢Por qué es importante
este tema?
(Qustificacion)

Para que no haga falta un elemento importante
como lo es el agua en la vida cotidiana de las
personas

¢Para quiénes lo vamos

a hacer? A personas de zonas afectadas en el valle central
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
Para dar una alternaiva Publicidad Que deje de haber la
a quienes no pueden necesidad de ahorrar
tener agua las 24 horas agua y guardarla de
y que interrumpe su manera tradicional en
cotidianidad botelas o galones, y en

su lugar tener un
sistema que lo haga
de manera auomatica
y les de acceso a ella
en todo momento

. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a .Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)

Equipo publicitario Fabian Fonseca Gutiérrez

mano de obra Cuando salga del
materiales como tubos colegio, empezando

o tanques como un pequeno
una empresa que negocio y desarrollan-
provea materiales dose en el futuro

cuando se tengan ,as
fuentes de ingresos
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