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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es hacer comida de calidad y a domicilio para que



Mobile User
Mi idea de negocio es hacer comida de calidad y a domicilio para que
las familias compartan entre ellas y con una tranquilidad única y sin 
preocupaciones.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

[ o 7
Mision:
Satisfacer Ias Nnecesidades gastrondmicas de mis clientes, ofreciendo
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Vision:
Conseguur crecer a nlvel naci onal conservando s empre m

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

> chef

7 s
ali


Mobile User
Gerente general

Mobile User
Segundo chef

Mobile User
Chef ejecutivo

Mobile User
Bartender

Mobile User
Conseguir crecer a nivel nacional, conservando siempre mi 
sabor y calidad, y la mayor excelencia de atención y servio al 
cliente. 

Mobile User
Subgerente 

Mobile User
Satisfacer las necesidades gastronómicas de mis clientes, ofreciendo
alimentos y servicios con la más alta calidad.

Mobile User
Mesero

Mobile User
Gerente 
de 
alimentos


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Mobile User
Promover prácticas éticas y equitativas. y apoyar la salud y el bienestar 
de las personas y comunidades involucradas en su funcionamiento.

Mobile User
utilización de ingredientes de origen local, 
la reducción del desperdicio de alimentos, 
la implementación de prácticas ecológicas



Mobile User
Los negocios sostenibles separan los residuos, 
reciclan vidrio y cuentan con un contenedor de 
residuos orgánicos para hacer compost. 
De esta manera los restos orgánicos volverán 
al restaurante de nuevo en forma de vegetales y así
 se cierra el círculo.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades
clave clave

Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

Proveedores
de
ingredientes
Proveedores
de
equipamientos
Comunidades
locales.

Venta de
productos
alimentarios
cocinados y de
gran calidad.

Productos
sabrosos,
Una ubicacion
ideal.

Venta en sitio,
para llevar o

Redes Sociales
Cara a Cara
Atencion al
cliente

Sitio web y blog

Particulares
Empresas
Asociaciones

envio a
domicilio.

Recursos Canales

clave

Empleados
Equipamientos WhatsApp

de cocina Instagram
Terminales de Otras redes

pedidos. sociales

Fuentes de ingresos

Estrucutra de costos

Ingredientes y materias primas

Jaros y cotizaciones larketing y comunicacién
Compra y mantenimiento de equipamiento y
suministros.

Venta de productos alimentarios cocinados
Tarificacion a la carta o en menu

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Mobile User
Productos 
sabrosos,
Una ubicación 
ideal.
Venta en sitio, 
para llevar o 
envio a 
domicilio.

Mobile User
Venta de 
productos 
alimentarios 
cocinados y de
gran calidad.

Mobile User
Ingredientes y materias primas
Jaros y cotizaciones larketing y comunicación
Compra y mantenimiento de equipamiento y 
suministros.

Mobile User
Proveedores
 de 
ingredientes
Proveedores 
de 
equipamientos
Comunidades 
locales.

Mobile User
Redes Sociales
Cara a Cara
Atención al 
cliente
Sitio web y blog

Mobile User
Empleados
Equipamientos 
de cocina
Terminales de 
pedidos.

Mobile User
Venta de productos alimentarios cocinados
Tarificación a la carta o en menú

Mobile User
Particulares
Empresas
Asociaciones

Mobile User
WhatsApp 
Instagram 
Otras redes
 sociales


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Una ubicacion

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Mobile User
	•	Personal inexperto o 
poco capacitado.
	•	Ausencia de una estrategia 
de marketing digital.
	•	Mala ubicación del 
restaurante.
	•	Dificultad de aparcamiento
 para los clientes.

Mobile User
	•	La calidad de tus materias
 primas.
	•	Unos protocolos de servicio 
muy bien definidos.
	•	El desempeño de tu equipo.
	•	Un chef muy talentoso o 
con unas ideas únicas.
	•	Una ubicación privilegiada.


Mobile User
	•	Aumento de turistas internacionales.
	•	Concienciación con los derechos 
de los 
animales.
	•	Facilidad de llegar a tu público 
objetivo 
mediante Internet.
	•	Revolución tecnológica.

Mobile User
	•	Cambios en las preferencias 
y gustos de los consumidores.
	•	Incremento en los impuestos o 
regulaciones que afecten a la 
industria.
	•	Pérdida de empleados 
clave por motivos ajenos al 
restaurante.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Sabores que te enamoran.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Negro.

Rojo. Naranja.

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Mobile User
Negro.

Mobile User
￼ ￼

Mobile User
Rojo.

Mobile User
Naranja.

Mobile User
Sabores que te enamoran.
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mobile User
Alquiler 

Mobile User
80000

Mobile User
Insumos 

Mobile User
870’000

Mobile User
De 300000

Mobile User
Personal

Mobile User
De 1000000 

Mobile User
1000000

Mobile User
Pago de impuestos

Mobile User
90000

Mobile User
Muebles y materia 
Prima

Mobile User
Unos 50000 

Mobile User
Mano de obra


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—ﬁ [ 0,6428571429 J

unidades

Punto de equilibrio
monetario > @ 559,285.714323

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Mobile User
0,6428571429

Mobile User
559,285.714323


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Equipo de cocina Salario

Mobiliario Préstamos
Computadora Deudas
Materia prima Inventario

Depodsitos de los clientes

Productos

Vehiculos Renta

Permisos Impuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Mobile User
Materia prima 

Mobile User
Mobiliario

Mobile User
Depósitos de los clientes 

Mobile User
Préstamos

Mobile User
Deudas

Mobile User
Permisos

Mobile User
Salario

Mobile User
Computadora

Mobile User
Vehículos 

Mobile User
Renta

Mobile User
Equipo de cocina

Mobile User
Productos 

Mobile User
Inventario

Mobile User
Impuestos 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

H 4s de 100 . . i Y li ¢ tod A Li |
forma va a ser muy dificil progresar con el emprendimiento ya que hay
mucha competencia en todo el mercado, ya que toda la gente busca

_MWV T to-para ras-personas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Mobile User
Hay más de 100 o más servicios y productos de alimento en todo el mercado, al igual 
forma va a ser muy difícil progresar con el emprendimiento ya que hay
 mucha competencia en todo el mercado, ya que toda la gente busca 
Los alimentos ya que es algo necesario para todas las personas
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?



Mobile User
La primera razón es el sostenimiento de los 
gastos publicó . La principal fuente de ingresos
 públicos son los tributos, y dentro de estos los 
impuestos. Otro fin importante es la redistribución 
de la renta.

Mobile User
Terminar con las operaciones sociales que 
pudieran quedar pendientes al momento de la 
disolución. 


Guia para planear Yo Emprendo

EEE
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