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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

dea de mi nedoci ucto e

cual sea una impresora

Mini para ayudar a estudiantes sin tiempo a
poder imprimir cosas que necesiten totalmente
portabte

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
La idea de mi negocio es crear un producto el 

cual sea una impresora

Mini para ayudar a estudiantes sin tiempo a 

poder imprimir cosas que necesiten totalmente 

portable


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

La mision es que se venda para todo publico y
logremos alcanzar muy
Buenas ventas

Vision:

iS¢ I §
——enfocado-en-estudiantes———
Pero todo publico podra adquirirlo
Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

necesario para su tipo de negocio.

Jefe de la empres

Comunit Servicio al
Redes sof@iales Servicio gor correp

Manager lile los
rep@rtidores

Repartid@res


null
La misión es que se venda para todo público y 

logremos alcanzar muy

Buenas ventas

null
La visión es que este producto este más 

enfocado en estudiantes

Pero todo público podrá adquirirlo 

null
Jefe de la empresa

null
Comunity manager

null
Servicio al cliente

null
Manager de los 

repartidores 

null
Repartidores

null
Servicio por correo

null
Redes sociales 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

marginadas o con recursos limitados.

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:

Mantener un equilibrio financiero saludable
mediante la gestion eficiente de costos de
pl 'OC.IUCC'O“ cllstubu,m.oln 5_ comerciatizacion de

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Asegurarse de que las impresoras portátiles 

sean accesibles para diferentes segmentos de 

la población, incluidas comunidades 

marginadas o con recursos limitados.

null
Desarrollar impresoras que utilicen materiales 

sostenibles y sean energéticamente eficientes 

durante su fabricación, uso y disposición final.

null
Mantener un equilibrio financiero saludable 

mediante la gestión eficiente de costos de 

producción, distribución y comercialización de 

las impresoras portátiles.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedoré

component
es
electronico
y de
impresion.
Distribuido
esy
minoristas.
Alianzas
con
empresas
de
tecnologia

NnAarn

Actividades
clave

Fabricacio
y
ensamblaje
de
Impresoras
portatiles.
Marketing

Recursos

desarroll
o de
producto
S.
Alianzas

Propuesta
de valor

Impresora
S
portatiles
de alta
calidad y
resolucion.
Facilidad
de usoy
compatibili
dad con
dispositivo
s moviles.
Soluciones
de
impresion
rapiday
eficiente
AN

Relacidon con
el cliente

Canales

Distribuidore

Segmento
de clientes

Fotografos
profesiona
les

Estudiante
Sy
profesiona
les que
necesitan
impresion
es moviles

Empresas
de
eventos y
organizad
ores de
conferenci

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Venta de impresoras
portatiles y redes sociales a
través de youtube

Costos de fabricacion y
ensamblaje.
Costos de investiaacion v

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
Proveedore

s de 

component

es 

electrónicos 

y de 

impresión.

Distribuidor

es y 

minoristas.

Alianzas 

con 

empresas 

de 

tecnología 

para 

null
Fabricación 

y 

ensamblaje 

de 

impresoras 

portátiles.

Marketing 

null
Equipo 

de 

desarroll

o de 

producto

s.

Alianzas 

estratégi

null
Impresora

s 

portátiles 

de alta 

calidad y 

resolución.

Facilidad 

de uso y 

compatibili

dad con 

dispositivo

s móviles.

Soluciones 

de 

impresión 

rápida y 

eficiente 

en 

null
Soporte 

técnico 

dedicado.

Comunidad 

en línea 

para 

null
Venta 

directa a 

través de 

sitio web y 

tienda en 

línea.

Distribuidore

s y 

null
Fotógrafos 

profesiona

les

Estudiante

s y 

profesiona

les que 

necesitan 

impresion

es móviles

Empresas 

de 

eventos y 

organizad

ores de 

conferenci

as

null
Costos de fabricación y 

ensamblaje.

Costos de investigación y 

null
Venta de impresoras 

portátiles y redes sociales a 

través de youtube


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

impresion avanzada que
garantiza alta calidad de
impresion.

Disefio compacto y
portatil que facilita la
movilidad y
conveniencia para los
usuarios.

[ L L e |

Creciente demanda de
soluciones de impresion
movil en sectores como
fotografia profesional y
eventos.

Expansion hacia nuevos
mercados geograficos
donde la tecnologia
movil esta en

Q) Oportunidades

Debilidades ?}

Costos de produccion
relativamente altos
debido a la tecnologia
avanzada.
Dependencia de
proveedores externos
para componentes
clave de impresion.
Necesidad de inversion

Rapida obsolescencia
tecnologica que podria
hacer que los
productos actuales
sean menos atractivos.
Volatilidad en los
costos de materias
primas y fluctuaciones
en los tipos de cambio.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null
Tecnología de 

impresión avanzada que 

garantiza alta calidad de 

impresión.

Diseño compacto y 

portátil que facilita la 

movilidad y 

conveniencia para los 

usuarios.

Amplia compatibilidad 

null
Costos de producción 

relativamente altos 

debido a la tecnología 

avanzada.

Dependencia de 

proveedores externos 

para componentes 

clave de impresión.

Necesidad de inversión 

continua en 

null
Creciente demanda de 

soluciones de impresión 

móvil en sectores como 

fotografía profesional y 

eventos.

Expansión hacia nuevos 

mercados geográficos 

donde la tecnología 

móvil está en 

crecimiento.

null
Rápida obsolescencia 

tecnológica que podría 

hacer que los 

productos actuales 

sean menos atractivos.

Volatilidad en los 

costos de materias 

primas y fluctuaciones 

en los tipos de cambio.

Regulaciones 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ » Libertad de impresion, donde
quieras, cuando quieras.”

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null
Libertad de impresión, donde 

quieras, cuando quieras."
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Actividad #7

|

)]

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

— monetario de cada costo (fijo y variable).
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— Mis costos fijos Mis costos variables

—
—

(

P

B

|

|

| \)

Alquiler de local: ‘ Materia

70000 prima15000
Salarios y sueldos: Mano de

150000 ’ obra@40000
Servicios publicos Distribucion25000
(agua, luz, teléfono, Comisiones de
internet): £40000 ventas6000
Seguro de local y . Comunity manager:
equipos: £300000 20000
Mantenimiento y

reparaciones: £400000

Otros gastos fljos76000 ‘
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

I

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.

—
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null
Alquiler de local: ₡70000
Salarios y sueldos: ₡150000
Servicios públicos (agua, luz, teléfono, internet): ₡40000
Seguro de local y equipos: ₡300000
Mantenimiento y reparaciones: ₡400000
Otros gastos fijos76000

null
Materia prima₡15000
Mano de obra₡40000
Distribucion₡25000
Comisiones de ventas₡6000
Comunity manager:20000


null
170000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ 16.1875 J
Punto de equilibrio 2751875
monetario > [@

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
16.1875

null
2751875
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
Terreno ‘ ) |
Camiones Préstamos bancarios a
Cuentas .corto plazo para
Marcas financ_:iar capital de
registradas trabajo. -
Patentes Lineas de crédito
Derechos de ‘utilizaqlas para cubri_r
propiedad necesidades operqtlvas.
intelectual Préstamos bancarios a

‘Iargo plazo para la

adquisicion de equipos

‘de produccion o
propiedad inmobiliaria.
Financiamiento para
proyectos de expansion
o desarrollo de nuevos

I [P e ——

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Terreno

Camiones

Cuentas

Marcas 

registradas

Patentes 

Derechos de 

propiedad 

intelectual

null
Préstamos bancarios a 

corto plazo para 

financiar capital de 

trabajo.

Líneas de crédito 

utilizadas para cubrir 

necesidades operativas.

Préstamos bancarios a 

largo plazo para la 

adquisición de equipos 

de producción o 

propiedad inmobiliaria.

Financiamiento para 

proyectos de expansión 

o desarrollo de nuevos 

productos.


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

7

mpresora-térmica-portatil-A4
trabajos de impresion largos)
Impresora portatilinalambrica Canon Pixma TR150 (La
mejor para la integracion de Alexa)
Impresora portatil HP OfficeJet 200 (Mejor para mayor
velocidad de impresion)
| AHIE Workf WF-110( :
para impresion en color)
Impresorainalambrica en color KODAK (La mejor por su
facilidad de uso en el bolsillo)
Impresoras Portatiles JADENS (La mejor por su facll
——configuracion)

enrollado v nleaado)
PAN J V4

Impresora portatiiPhomemo (La mejor por su calidad de
Impresion)
Impresora portatiPOOOLITECH (La mejor para

Impresiones en papel enrollado)

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



null
Brother PocketJet PJ773 (La mejor por probabilidad)

Impresora térmica portátil A4 Bisofice (La mejor para 

trabajos de impresión largos)

Impresora portátilinalámbrica Canon Pixma TR150 (La 

mejor para la integración de Alexa)

Impresora portátil HP OfficeJet 200 (Mejor para mayor 

velocidad de impresión)

Impresora portátilEpson Workforce WF-110 (La mejor 

para impresión en color)

Impresorainalámbrica en color KODAK (La mejor por su 

facilidad de uso en el bolsillo)

Impresoras Portátiles JADENS (La mejor por su fácil 

configuración)

Impresora portátilIOOIOO Peripage (La mejor para papel 

enrollado y plegado)

Impresora portátilPhomemo (La mejor por su calidad de 

impresión)

Impresora portátilPOOOLITECH (La mejor para 

impresiones en papel enrollado)

Impresora portátilM08F de Betife (La mejor por su 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

ias ahlinaci butar "

el orden publico, promover el bienestar general y
asegurar el desarrollo econémico y social de una nacion.

cComo se liquida una empresa?

quid moll I

operaciones de manera ordenada y cumpliendo con las
obligaciones legales y financieras



null
las obligaciones tributarias son esenciales para mantener 

el orden público, promover el bienestar general y 

asegurar el desarrollo económico y social de una nación.

null
Liquidar una empresa implica cerrar todas sus 

operaciones de manera ordenada y cumpliendo con las 

obligaciones legales y financieras


Guia para planear Yo Emprendo

Saber del emprendimiento

Es muy importante ya que nos puede servi
en un futuro para ser independientes

Para uno mismo y para ayudar a los
demas

Para tener un

emprendimiento
P Crear una Tener una

empresa empresay que
nuestro
emprendimiento
sea un exito

Uno mismo

Materia prima Y adultos

Dinero Cuando

Y tecnologia tengamos una
idea ya
finalizada



null
Saber del emprendimiento

null
Es muy importante ya que nos puede servir 

en un futuro para ser independientes

null
Para uno mismo y para ayudar a los 

demás 

null
Para tener un 

emprendimiento

null
Crear una 

empresa 

null
Tener una 

empresa y que 

nuestro 

emprendimiento 

sea un exito

null
Materia prima

Dinero

Y tecnologia

null
Cuando 

tengamos una 

idea ya 

finalizada

null
Uno mismo

Y adultos
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null
Es importante conocer sobre emprendimiento 

porque fomenta la innovación, impulsa el 

desarrollo económico y social, promueve la 

autonomía y la creatividad individual, y 

contribuye al crecimiento de nuevas 

oportunidades laborales y empresariales. 

Además, el conocimiento en emprendimiento 

capacita a las personas para enfrentar 

desafíos, adaptarse a cambios y crear 

soluciones viables en diversos contextos.




