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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

| ohietiva princinal del fimi I .

domicilio es crear un ciclo cerrado de gestion de residuos
organicos gue beneficie tanto al medio ambiente como a la

comunldad Esto se logra al reducw la cantldad de residuos

Al enfocarte en estos objetivos, puedes construir un negocio que
no solo sea rentable, sino que también tenga un impacto positivo
y duradero en tu entorno y comunidad.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


El objetivo principal del emprendimiento de compostaje a 

domicilio es crear un ciclo cerrado de gestión de residuos 

orgánicos que beneficie tanto al medio ambiente como a la 

comunidad. Esto se logra al reducir la cantidad de residuos 

enviados a vertederos, convertir esos residuos en un recurso 

valioso como el compost, generar ingresos y empleo, y educar a 

la comunidad sobre prácticas sostenibles.

Al enfocarte en estos objetivos, puedes construir un negocio que 

no solo sea rentable, sino que también tenga un impacto positivo 

y duradero en tu entorno y comunidad.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
cio efic I leccic o de

residuos organicos, educando y empoderando a la comunidad
para reducir su huella ecolégica y fomentar la sostenibilidad.

Vision:
Ser el lider en la transformacion de residuos organicos en

recursos valiosos, promoviendo comunidades mas sostenibles y
esto nos brindara un medio ambiente mas saludable.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Administrador

( r

M Repartido Repartido


Ser el líder en la transformación de residuos orgánicos en 

recursos valiosos, promoviendo comunidades más sostenibles y 

esto nos brindará un medio ambiente más saludable.

Proveer un servicio eficiente de recolección y compostaje de 

residuos orgánicos, educando y empoderando a la comunidad 

para reducir su huella ecológica y fomentar la sostenibilidad.

Administrador

Compostador

Compostador

Compostador

Repartidor

Repartidor

Repartidor


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Educar y dar fuerza a la comunidad, crea empleo local y fortalece
los lazos comunitarios, para unir a las comunidades vecinas.

Sostenibilidad ambiental:

Reducir los residuos y las emisiones de gases de efecto
invernadero, mejora la salud de los suelos que lo obtengan y

fomenta la sostenibilidad.

Sostenibilidad economica:

Genera ingresos a través de servicios y productos sostenibles,
optimiza costos y apoya la economia local.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Reducir los residuos y las emisiones de gases de efecto 

invernadero, mejora la salud de los suelos que lo obtengan y 

fomenta la sostenibilidad.

Educar y dar fuerza a la comunidad, crea empleo local y fortalece 

los lazos comunitarios, para unir a las comunidades vecinas. 

Genera ingresos a través de servicios y productos sostenibles, 

optimiza costos y apoya la economía local. 


Actividades
clave

Socios
clave

Recoleccién de
Residuos: Recoger
residuos organicos de

Municipalidad
. los clientes segun el
es: horario establecido.
1 P deC taje:
Colaboracion Trandtormarlog |
iduos organicos en
es para ::?)Sr;most de alta calidad.
promover Marketing y Ventas:
2 e I ici
practicas Captor mucvo dlignies.

H Educacion y
SOStembleS' Sensibilizacién: Realizar
Negocios talleres y eventos

ducati
Locales: promover fa
Restau rantes sostenibilidad.
, cafeterias y
tiendas que
pueden ser
clientesy
socios. Equipo lecci

. . ehiculos y recipientes
Organizacion para la recoleccién de
es residuos.

. . Infraestructura de

Comunitarias Compostaje:

. H Contenedores y

: Alianzas herramientas para el

ara compostaje.

pd .z Personal: Empleados pal

e ucgql_on y la recoleccion, 3

sensibilizacio P a0 ¥ gestion

n. Tecnologia: Sistema de
gestion de clientes y ruta
presencia en linea.

Recursos
clave

Equipo de Recoleccion:

Estrucutra de costos

Operativos: Costos de recoleccion (combustible,
mantenimiento de vehiculos), procesamiento y
almacenamiento del compost.

Marketing: Costos de promocion y publicidad.

Infraestructura: Costos de compra y mantenimiento de equipos

de compostaje.
Personal: Salarios y beneficios para empleados.

Actividad #4

Propuesta

de valor

Promo
ver la
sosteni
bilidad
y la
reducci
on de
la
huella
ecologi
ca de
los
cliente
S.

Fuentes de ingresos

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

Soporte al
cliente y
educacion
personaliza
da sobre
compostaje

Canales

Pagina
web,
redes
sociales,
marketing
digital.

Segmento
de clientes

Familias y
personas
qgue
desean
reducir
Sus
residuos y
participar
en
practicas
sostenible
S.
Ademas
de
restaurant
es o
empresas

Venta de compost a jardineros,
agricultores urbanos y

proyectos comunitarios.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Promo

ver la 

sosteni

bilidad 

y la 

reducci

ón de 

la 

huella 

ecológi

ca de 

los 

cliente

s.

Familias y 

personas 

que 

desean 

reducir 

sus 

residuos y 

participar 

en 

prácticas 

sostenible

s.

Además 

de 

restaurant

es o 

empresas 

interesada

s

Página 

web, 

redes 

sociales, 

marketing

 digital.

Soporte al 

cliente y 

educación 

personaliza

da sobre 

compostaje.

Venta de compost a jardineros, 

agricultores urbanos y 

proyectos comunitarios.

Equipo de Recolección: 

Vehículos y recipientes 

para la recolección de 

residuos.

Infraestructura de 

Compostaje: 

Contenedores y 

herramientas para el 

compostaje.

Personal: Empleados para 

la recolección, 

procesamiento y gestión 

del compost.

Tecnología: Sistema de 

gestión de clientes y rutas, 

presencia en línea.

Recolección de 

Residuos: Recoger 

residuos orgánicos de 

los clientes según el 

horario establecido.

Proceso de Compostaje: 

Transformar los 

residuos orgánicos en 

compost de alta calidad.

Marketing y Ventas: 

Promover el servicio y 

captar nuevos clientes.

Educación y 

Sensibilización: Realizar 

talleres y eventos 

educativos para 

promover la 

sostenibilidad.

Municipalidad

es: 

Colaboracion

es para 

promover 

prácticas 

sostenibles.

Negocios 

Locales: 

Restaurantes

, cafeterías y 

tiendas que 

pueden ser 

clientes y 

socios.

Organizacion

es 

Comunitarias

: Alianzas 

para 

educación y 

sensibilizació

n.

Operativos: Costos de recolección (combustible, 

mantenimiento de vehículos), procesamiento y 

almacenamiento del compost.

Marketing: Costos de promoción y publicidad.

Infraestructura: Costos de compra y mantenimiento de equipos 

de compostaje.

Personal: Salarios y beneficios para empleados.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Propuesta de Valor Clara: Ofrecer un
servicio que no solo gestiona residuos
sino que también contribuye al medio
ambiente al crear compost de alta
calidad.

Compromiso con la Sostenibilidad:
Fuerte alineacion con los valores de
sostenibilidad y reduccion de la huella
ecologica, lo cual es atractivo para los
consumidores conscientes del medio
ambiente.

Modelo de Suscripcion: Generacion de
ingresos recurrentes a través de
suscripciones, lo que proporciona
estabilidad financiera.

Creciente Conciencia Ambiental:
Incremento en la conciencia y
demanda de practicas
sostenibles y productos
ecoldgicos.

Expansion de Servicios:
Posibilidad de ampliar la oferta
de servicios, como la venta de
compost, talleres de compostaje
y asesoramiento en
sostenibilidad.

Colaboraciones y Alianzas:
Oportunidades para asociarse
con municipalidades,
organizaciones comunitarias y
negocios locales para promover
y expandir el servicio.

Oportunidades

Costos Iniciales: Inversion inicial en
equipos, infraestructura de compostaje
y marketing puede ser significativa.
Logistica Compleja: Gestion eficiente
de rutas de recoleccion y el
procesamiento de residuos puede ser
desafiante.

Educacion del Cliente: Esfuerzo
necesario para educar a los clientes
sobre la separacion adecuada de
residuos y la importancia del
compostaje.

Competencia: Presencia de
competidores directos e indirectos en
el mercado que ofrecen servicios
similares.

Regulaciones y Normativas: Cambios
en las regulaciones locales sobre la
gestion de residuos y el compostaje
pueden afectar las operaciones.
Variabilidad de la Demanda:
Fluctuaciones en la demanda de
servicios de compostaje y la venta de
compost, especialmente en mercados
menos conscientes del medio
ambiente.

Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Propuesta de Valor Clara: Ofrecer un 

servicio que no solo gestiona residuos 

sino que también contribuye al medio 

ambiente al crear compost de alta 

calidad.

Compromiso con la Sostenibilidad: 

Fuerte alineación con los valores de 

sostenibilidad y reducción de la huella 

ecológica, lo cual es atractivo para los 

consumidores conscientes del medio 

ambiente.

Modelo de Suscripción: Generación de 

ingresos recurrentes a través de 

suscripciones, lo que proporciona 

estabilidad financiera.

Creciente Conciencia Ambiental: 

Incremento en la conciencia y 

demanda de prácticas 

sostenibles y productos 

ecológicos.

Expansión de Servicios: 

Posibilidad de ampliar la oferta 

de servicios, como la venta de 

compost, talleres de compostaje 

y asesoramiento en 

sostenibilidad.

Colaboraciones y Alianzas: 

Oportunidades para asociarse 

con municipalidades, 

organizaciones comunitarias y 

negocios locales para promover 

y expandir el servicio.

Costos Iniciales: Inversión inicial en 

equipos, infraestructura de compostaje 

y marketing puede ser significativa.

Logística Compleja: Gestión eficiente 

de rutas de recolección y el 

procesamiento de residuos puede ser 

desafiante.

Educación del Cliente: Esfuerzo 

necesario para educar a los clientes 

sobre la separación adecuada de 

residuos y la importancia del 

compostaje.

Competencia: Presencia de 

competidores directos e indirectos en 

el mercado que ofrecen servicios 

similares.

Regulaciones y Normativas: Cambios 

en las regulaciones locales sobre la 

gestión de residuos y el compostaje 

pueden afectar las operaciones.

Variabilidad de la Demanda: 

Fluctuaciones en la demanda de 

servicios de compostaje y la venta de 

compost, especialmente en mercados 

menos conscientes del medio 

ambiente.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer

D |

emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi

marca
empresarial

N

-COMPOSTAJE
ADOMICILIO-

mbia el mun n el Vivimos,
transforma tus residuos,
nutre el planeta."

Verde Verde claro Negro

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


"Cambia el mundo en el que vivimos, 

  transforma tus residuos,        

 nutre el planeta."

Verde

Verde claro

Negro
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Actividad #7

F

F
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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Equipos y contenedores ’ Costos de recolecta

F
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Infraestructura Materiales

F
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Vehiculos y transporte ’ Suministros
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Personal y mano de obra Mantenimiento de equipos
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— -

Costos administrativos y operativos . Costos laborales variables
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Marketing Comisiones

F

e
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Publicidad ‘ Embalaje y etiquetado

!
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:
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@ 3,000

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.
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F
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Equipos y contenedores

Infraestructura

Vehículos y transporte

Personal y mano de obra

Costos administrativos y operativos 

Marketing

Publicidad

Costos de recolecta

Materiales 

Suministros

Mantenimiento de equipos

Costos laborales variables

Comisiones

Embalaje y etiquetado

3,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades —> [698 colones J

Punto de equilibrio

monetario — [@ 3,141,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


698 colones 

3,141,000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Equipo de compostaje
‘ infraestructura

‘ Inventario de materiales

‘ Propiedad intelectual

‘ Clientes potenciales

‘ Recursos humanos

‘ Capital de trabajo
. Flota de transporte

. Tecnologia y software

Pasivos

‘ Deudas financieras

. Obligaciones operarias

‘ Impuestos
‘ Cargas sociales

‘ Costos laborales

‘ Arrendamiento y alquiler

‘ Costo de mantenimiento

‘ Seguros

. Intereses acumulados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Equipo de compostaje

infraestructura

Inventario de materiales

Propiedad intelectual

Clientes potenciales 

Recursos humanos 

Capital de trabajo

Flota de transporte

Tecnología y software

Deudas financieras 

Obligaciones operarias

Impuestos

Cargas sociales

Costos laborales

Arrendamiento y alquiler

Costo de mantenimiento 

Seguros

Intereses acumulados 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Exi | .. laci | | mi launos

no cumplen la funcion como tal, pero con la debida
investigacion se llegue a la conclusion de determinar
que existen alrededor de unos tres o seis locales que
cuentan con este servicio, siendo en su mayoria locales
muy pequefos Vv los cuales no estan situados en zonas
muy pobladas en el pais.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen algunos servicios relacionados al mío, algunos 

no cumplen la función como tal, pero con la debida 

investigación se llegue a la conclusión de determinar 

que existen alrededor de unos tres o seis locales que 

cuentan con este servicio, siendo en su mayoría locales 

muy pequeños y los cuales no están situados en zonas 

muy pobladas en el país. 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias no solo es una
responsabilidad legal, sino también una parte integral
de la gestion empresarial responsable y sostenible.
Garantiza la estabilidad financiera, fortalece la
reputacion y contribuye al desarrollo econoémico y
social del entorno donde opera el negocio.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa es el proceso mediante
el cual se procede a cerrar todas las operaciones y
actividades comerciales de manera ordenada y
legalmente valida. Este proceso se lleva a cabo
cuando la empresa decide cerrar sus operaciones de
manera definitiva y puede ser voluntaria (decision
Interna de los propietarios) o forzosa (por decisiones
externas como quiebra o liquidacion judicial).


Cumplir con las obligaciones tributarias no solo es una 

responsabilidad legal, sino también una parte integral 

de la gestión empresarial responsable y sostenible. 

Garantiza la estabilidad financiera, fortalece la 

reputación y contribuye al desarrollo económico y 

social del entorno donde opera el negocio.

La liquidación de una empresa es el proceso mediante 

el cual se procede a cerrar todas las operaciones y 

actividades comerciales de manera ordenada y 

legalmente válida. Este proceso se lleva a cabo 

cuando la empresa decide cerrar sus operaciones de 

manera definitiva y puede ser voluntaria (decisión 

interna de los propietarios) o forzosa (por decisiones 

externas como quiebra o liquidación judicial).
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para desarrollar
conciencia sobre
como de afectado
esta el medio
ambiente en el
planeta

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
Compostadoras: Equipos como

compostadoras de tambor o vermicompost
eras.

Recipientes de Recoleccion: Contenedores
para residuos orgénicos en los hogares.

Vehiculos de Transporte: Para recolectar y
transportar residuos organicos.

Equipos de Procesamiento: Herramientas
para mezclar y procesar residuos.

Material Seco: Como hojas secas para
equilibrar el compost.

El resolver el tema de la
contaminacion excesiva.

Por qué del cdmo se lleve en estos casos el cuidado del planeta,
aunque sea en pequefias acciones, fomentara el uso de otras

formas de cuidado

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Se realizara un local
gue se encargue de
realizar y entregar
distintos paquetes de
composta a todo tipo
de clientes, ya sean en
grupos, como
empresas o
restaurantes, hasta
personas en separado

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se puede empezar
desde ya, planificando
e investigando los
distintos métodos para
iniciar realizando la
composta, materiales,
herramientas y
métodos.

Nuestro obijetivo es el que toda persona que lo desee podra obtener
el servicio, de esta forma las ideas ecologicas se compartiran de
mejor manera.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Darle a entender a la
gente sobre el cuidado
de la tierra y generar
conciencia.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Los encargados del
emprendimiento
ayudando en todos los
casos y aportando ideas
y soluciones


El resolver el tema de la 

contaminación excesiva.

Por qué del cómo se lleve en estos casos el cuidado del planeta, 

aunque sea en pequeñas acciones, fomentará el uso de otras 

formas de cuidado

Nuestro objetivo es el que toda persona que lo desee podrá obtener 

el servicio, de esta forma las ideas ecologicas se compartirán de 

mejor manera. 

Para desarrollar 

conciencia sobre 

como de afectado 

está el medio 

ambiente en el 

planeta

Se realizará un local 

que se encargue de 

realizar y entregar 

distintos paquetes de 

composta a todo tipo 

de clientes, ya sean en 

grupos, como 

empresas o 

restaurantes, hasta 

personas en separado

Darle a entender a la 

gente sobre el cuidado 

de la tierra y generar 

conciencia. 

Compostadoras: Equipos como 

compostadoras de tambor o vermicompost 

eras.

Recipientes de Recolección: Contenedores 

para residuos orgánicos en los hogares.

Vehículos de Transporte: Para recolectar y 

transportar residuos orgánicos.

Equipos de Procesamiento: Herramientas 

para mezclar y procesar residuos.

Material Seco: Como hojas secas para 

equilibrar el compost.

Se puede empezar 

desde ya, planificando 

e investigando los 

distintos métodos para 

iniciar realizando la 

composta, materiales, 

herramientas y 

métodos. 

Los encargados del emprendimiento ayudando en todos los casos y aportando ideas y soluciones
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== Investigar distintos tipos de composta y el cémo

—> tudio de mercado y determinar un precio aun m
— accesible a los usuarios para poder brindar el servicio
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Investigar distintos tipos de composta y el cómo         

reaccionan en distintos espacios y ambientes, el            

estudio de mercado y determinar un precio aún mas    

accesible a los usuarios para poder brindar el servicio      

como número uno. 




