




Importación y venta de productos productos para el mantenimiento, reparación 

y operación industrial. 

Para industria alimenticia (alimentos y bebidas), 

médica y manufactura ligera. Utilizando una plataforma digital, donde 

los clientes puedan solicitar cotizaciones y colocar ordenes de compra, 

además de brindar soporte técnico especializado en campo, De esta manera,

siendo una solución integral a las necesidades del consumidor final.



Gerente general

Gerente 
financiero

Ofrecer soluciones integrales a las necesidades de nuestros clientes, combinando

la tecnología y el talento humano.

Ser la empresa lider en soluciones industriales de alta calidad y respaldo.

Gerente de 
logística 

Contador
Representante
de atención al
cliente 

Coordinador 
de importaciones

servicio al
cliente.



Enfocarnos en un crecimiento sostenido que genere oportunidades 

de empleo y desarrollo personal a través de capacitaciones constantes,

subcontratando el envío y bodegaje de producto, fomentando el crecimiento

de otros emprendimientos y micro empresas.

Distribución de productos amigables con el ambiente y de ahorro 

energético. Utilizando plataformas digitales y envío de comprobantes 

electronicos respaldando las ventas e información técnica

 de los productos reduciendo la huella de carbono

Trazar un plan de negocios que logre alcanzar una rentabilidad y un 

crecimiento sostenido, que nos permita obtener un retorno de inversion

y rentabilidad no mayor a 48 meses.



Grainger, 
Amazon,
Ebay,
MSC,
McMASTER,
BOFA y 
Newark.

Busqueda, 
cotización, 
compra y 
distribución

Calidad,
garantía,
servicio 
personalizado
y rapidez

manufactura
ligera, 
alimenticia y 
médica

Talento 
humano
especializado
y 
página web

redes sociales
y visitas a los
clientes.

Salario de empleados, pago de los 
proveedores, electricidad, internet,
telefono importacioón, bodegaje y
distribución al cliente.

Venta de productos, préstamo para
capital de trabajo,

Asistencia 
personal y 
auto servicio



Productos especializados: 
Ofrecer productos especializados que 
puede atraer a un nicho de mercado 
específico.

Hard to Find: proveemos productos 
que no son fácilmente accesibles 
en el mercado puede aumentar la 
demanda

Rapidez del servicio: se un servicio 
rápido es crucial para mantener a los 
clientes satisfechos y ganar una 
ventaja competitiva

Mayor penetración del mercado:
Posibilidad de aumentar la participación 
en el mercado y alcanzar más clientes.
Busqueda de nuevos proveedores:
Para diversifica las fuentes de 
productos, mejora la oferta y puede 
reducir costos.
Búsqueda de Contratos Anuales para 
Productos Específicos:
Se garantiza ingresos estables y 
relaciones a largo plazo con clientes.

Stock local limitado: 
La disponibilidad limitada de 
productos en el inventario local 
puede causar retrasos en las 
entregas y afectar la satisfacción 
del cliente.

Competidores locales:
 La presencia de competidores locales 
que ofrecen soluciones específicas 
puede reducir la cuota de mercado y la 
ventaja competitiva.



Verde lima Turquesa Azul (fondo)

Con soluciones para tu industria.



alquiler de bodegaje: ₡500 000

Salarios y seguros: ₡800 000

servicios publicos ₡100 000

gestion de la pagina web ₡200 000

Amortización ₡300 000 

Depreciación ₡150 000

Costo de productos ₡400 000 (unidad)

Flete ₡50 000

Embalaje y etiquetado ₡20 000

Devoluciones y garantías ₡30 000

Articulos promocionales ₡10 000

Pago a agencias aduanales ₡ 80 000

Transporte ₡50 000

El precio de venta de un equipo de
ultra sonido de alta gama sería de =

licencias y permisos ₡4 167 (mesualmente)

Total: ₡2054167 Total ₡470 000
se toman solo encuenta los marcados

-->

-->

-->

(2,054,167+470,000)×1.4
2,524,167×1.4

Calculo precio de venta por unidad:

₡3 534 830 (redondeado)



Debido a que mi emprendimiento trata sobre importaciones, decidí escoger un equipo de ultrasonido portátil de alta gama
para hacer este cálculo.

Precio por unidad: 500 000 colones
precio variable por unidad: 350 000 colones
costos fijos totales: 6 000 000 colones

6 000 000 / (500 000 - 350 000)
6 000 000 / 150 000

40 x 500 000 

Punto de equilibrio en unidades = 40

Punto equilibrio monetario =
20 000 000



Inventarios

Anticipos a proveedores 

Marcas registradas

Propiedad

Equipo

Licencias para importar

Seguros

Costos de las licencias 

Préstamos 

Costos del alquiler de almacenes

Salarios al personal

Mantenimiento del equipo

Cuentas por pagar a proveedores

Alquiler de oficinas 

Pagos de seguro de mercancía



Tras una extensa investigación, he logrado determinar que hay alrededor de 4

micro-empresas que ofrecen un servicio similar a mi emprendimiento, estas 

micro-empresas compiten en la importación de productos médico, manufactura

ligera y productos alimenticios, esta información indica la existencia real de un 

nicho en el mercado del que se puede sacar provecho.

La clave para el éxito de este emprendimiento es la diferenciación a través de 

de estrategias eficaces en precios competitivos, la calidad-precio de mis 

importaciones, una entrega eficiente de los productos y ofrecer un servicio

que supere las expectativas del ciente.



Es el proceso formal de cierre de las operaciones comerciales, este proceso ocurre 

cuando la empresa decide cesar las actividades por insolvencia, restructuración 

estratégica o por decisión voluntaria de los accionistas.

Al ser un deber legal, las empresas se ven en la obligación de pagar impuestos y 

cumplir con estas normativas legales establecidas por el gobierno,en caso 

contrario, se harán sanciones a la empresa y habrá una perjudicación en el 

desarrollo económico del país. Entre las obligaciones tributarias se encuentran:

El impuesto de renta, el IVA, los impuestos Municipales y Aranceles y las 

retenciones de impuestos.



Es fundamental para satisfacer las demandas de múltiples sectores 
industriales y de consumo, proporcionando productos diversos que 
cumplen con estándares nacionales de calidad.

 A las empresas y profesionales en los sectores de manufactura ligera, 
alimentos y salud que buscan productos innovadores y de calidad para 
mejorar sus operaciones y servicios.

Facilitar la importación y 
distribución eficiente de 
productos especializados, 
asegurando disponibilidad y 
calidad en el mercado local.

1. Identificar proveedores 
confiables en diferentes regiones.

2. Establecer acuerdos 
comerciales y contratos de 
distribución.
3.Monitorear y asegurar la 
calidad de los productos 
importados.
4. Implementar estrategias de 
comercialización y promoción.

1. Aumentar la variedad y 
disponibilidad de productos en 
el mercado local.

2. Incrementar la satisfacción del 
cliente y la fidelidad a la marca.

3. Lograr un crecimiento 
sostenido en ventas y 
participación de mercado.

1. Capital de inversión para 
adquisición de inventario.

2. Alianzas estratégicas con 
proveedores y servicios 
aduanales.

Estableceremos un cronograma 
semanal para la importación.

Las actividades de promoción 
seguirán un plan mensual

El gerente general será 
responsable de la supervisión 
general y toma de decisiones 
estratégicas.

Servicio al cliente será el 
encargado de la importación, 
facturación y coordinación con
mensajería para las entregas

La importación y distribución de manufacturas ligeras, alimenticia y 
productos especializados en sectores diversos, enfocándonos en 
ofrecer variedad y calidad en el mercado local.






